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美国发动经济战的基本战略特征

□

波涛

一部美国历史， 就是一部美国

争夺世界经济霸权并维护其霸权的

历史。在二百多年的建国史上，美国

先后发动过对英国的经济战， 对德

国的经济战，对苏联、对日本、对拉

丁美洲国家、 对亚洲新兴国家的经

济战， 迄今从达成战略目标的角度

看都以美国获胜为结局， 并且这些

经济战对手都被美国所降服， 粉碎

了他们在经济上自成体系的战略意

图， 并臣服于以美国为霸主的美元

经济体系。

纵观历史上美国对竞争对手发

动的主要经济战，我们可以看到以下

共同点，可以将其视为美国经济战略

的基本特征：

美国发动经济战基本特征之一

美国对其经济战打击目标的

首要选择标准， 是对美国经济地

位的直接挑战者。 任何在世界经

济体中经济能力上升至第二位或

迅速接近第二位的国家， 都不可

避免地要受到美国从战略高度的

经济打击。

从

1870

年代美国成为世界第一

经济大国以后，英国退居世界经济第

二大国。 美国对英国毫不手软，一直

穷追猛打， 不断削弱英国的经济实

力。 美国利用两次世界大战的机会，

迫使英国从债权国转为债务国，并利

用建立布雷顿森林体系、建立世界银

行及国际货币基金组织以及后来的

建立世界石油美元循环体系，彻底摧

毁了英国在经济上金融上对美国的

挑战能力。英国彻底臣服于了美元霸

权体系。

从二战前后，苏联曾成为世界经

济第二国家。美国率领北约国家对苏

联发动 “冷战”。 其实冷战只是美国

“声东击西”的巧妙运用。美国的真正

目的是对苏经济战。经过几十年的持

续战役展开，苏联经济最终崩溃并导

致国家解体。

20

世纪

60

年代， 西德经济曾快

速接近西方世界第二。 西德领导人

表现出高度的政治智慧， 迅速屈从

于美国经济霸权， 不断对美国经济

霸权示弱， 而不是像后来的日本那

样对美国显示出咄咄逼人之势，这

才使得西德避免了美国对其发动致

命经济打击。

20

世纪

70

年代以来，日本经济迅

速跃居资本主义国家第二，并且日本

政客被胜利冲昏头脑，对美国显示出

挑战态势，从而导致美国对日本的全

面经济打击，使日本经济彻底丧失对

美国的挑战能力。

从以上历史我们可以看到，从

美国经济获得世界霸权以来， 任何

一国经济体如果跃居世界第二或显

示迅速接近美国经济实力， 并且展

示出对美国经济的挑战态势， 必然

招致美国发动全面经济战的打击。

值得注意的是， 美国对经济对手的

经济战从不高调张扬， 从来都是悄

然进行， 并且从来都是制定有长达

数十年的战略规划。

美国发动经济战基本特征之二

任何快速发展的经济体， 如果

直接伤害到美国经济利益，如果表

现出对美国世界霸权体系的离心

倾向，即使他远不及世界第二的挑

战者地位，也都会遭致美国经济战

的打击。

从

1970

年代后期开始，美国发动

了对拉美国家的经过精心策划的经

济战，直到最终摧毁了拉美国家独立

发展民族经济的政治意志和经济基

础，使其重新回到以美国为霸权的市

场体系之中。

二战之后，众多拉美国家利用

美英国家的政治重心侧重于欧洲

事务从而自身的外部政治压力减

轻的历史机遇，并且受到了苏联战

胜法西斯德国的巨大鼓舞，纷纷效

法苏联的国家干预经济体制，扭转

了过去一百多年来所一贯奉行的

自由贸易体制。在二战之后到

1970

年代之间，创造了辉煌的“拉美经

济奇迹”。 拉美国家的经济持续高

速增长， 民族经济体系与民族工

业体系日趋独立完整。 这从根本

上触动了美国的经济利益。 特别

是

1970

年代爆发石油危机以后，拉

美国家是美国构建石油美元大循

环战略的主要环节之一。 美国决

不容许拉美国家脱离美国的经济

体系。 于是从

1970

年代后期开始，

发动了持续不断地对拉美国家经

济战。 直到

1980

年代，拉美国家相

继陷入美英资本为其设置的严重

债务危机陷阱，拉美国家在二次大

战后所建立起的相对独立的民族

工业体系相继崩解，拉美国家经济

发展陷入严重停滞，并重新被并入

美国经济版图。

1997

年的亚洲金融危机， 其背

景是亚洲高速发展的几个经济体，

特别是韩国、中国台湾等等，在民

用电子工业上对美国形成直接挑

战。 这也是美国所不能容忍的。 因

此美国利用这些亚洲国家在急于

发展经济中所产生的经济失衡现

象，由对冲基金出面，一举摧毁了

亚洲国家在民用电子工业上对美

国的挑战能力。 从那时以来，美国

民用电子工业重新掌控了世界市

场的霸主地位。

美国发动经济战的基本特征之三

美国价值观先行。以美国认可的

经济理论左右被打击国家产、 官、学

界的理论思维方向。

目前，美国认可的价值观已全面

掌控了世界经济理论体系。诺贝尔经

济学奖基本上由美国学者囊括就是

其表现之一。

从历史研究中可以发现， 在近

代美国发动的一系列经济战中，包

括对苏联经济战、对俄罗斯经济战、

对日经济战、对拉美经济战、对亚洲

新兴国家经济战， 都可以看到这些

被打击国家中有一大批产、官、学界

头面人物， 已经完全只会用美国所

认可的价值观和理论体系来思考问

题、决定政策。这就使这些被打击国

家的抵抗力大为削弱， 使美国从立

国以来所发动的每一场经济战都未

尝败绩。

美国发动经济战的基本特征之四

在被打击国精心培植一个经济

既得利益集团，从被打击国内部形成

瓦解反抗力量的经济基础。

通过对世界经济国际一体化的

历史研究，以及从美国对前述一系

列国家所发动的经济战的具体观

察中，我们可以看到一个共同的规

律，就是美国经济力量在侵入一个

经济体时，美国并不是在利润获取

上不留余地，而是用相当的利润空

间培植一个本地利益集团。 这个利

益集团是对美不对等经济交流的

直接受益者， 也是最大受益者，包

括企业家、贸易商、投资者、学者、

官员等等， 也包括相关政府机构。

为培植这个利益集团，美国可以耐

心实施十年二十年的具体操作，然

后在美国发动经济战决定性的总

攻战役时，这个利益集团可以从被

打击国内起到决定性的瓦解作用。

这个过程在对苏联经济战、对日经

济战、对拉美经济战中，表现得特

别明显。 这也是因为这几个经济体

中本土化抵抗力量原本特别强大

的缘故。

而在美国对亚洲新兴经济体的

打击中，由于这些经济体中与美国利

益相关者众多， 及有更深的利益纠

葛，因此与美国经济利益相通的本土

既得利益集团的实力更为强大，这也

使得美国对亚洲新兴经济体发动经

济战更为容易。

美国发动经济战的基本特征之五

用开放美国市场、加强对美贸易

以形成不对称经济依赖关系，是美国

进行经济战前期战场准备的首要步

骤。在对未来经济战打击目标国内努

力推进 “自由贸易”、“自由市场原

则”， 是美国发动经济战的重要战场

准备步骤。

美国对日、对德、对拉美、对苏联

东欧地区、对亚洲新兴经济体等国家

实施经济战的初始准备阶段，都是以

对其开放美国市场为条件，换取潜在

被打击目标国把国家经济限定在国

际分工的某一低端区域，或者使潜在

被打击目标国的国家经济体系的完

整性遭到严重肢解。

例如对日本，美国曾以开放美国

国内市场换取日本放弃军工生产，集

中民生产品生产，使日本丧失了军工

科研能力，从而丧失了对美国在尖端

科研的挑战能力。

例如对德国，美国利用马歇尔计

划把德国纳入了美国的民用工业加

工体系，并同样清除了德国在尖端军

工领域的科研能力。

例如对拉美，美国利用开放美国

国内市场，把拉美国家发展局限在农

业和原料出口的低端领域。在二战以

后至七十年代期间，拉美国家试图通

过重建完整的国民经济体系摆脱对

美国的不对称依赖，被美国的经济战

打回到历史原点，重新回到国际分工

的低端领域。

例如对苏联，美国用引诱苏联展

开军备竞赛破坏了苏联民生产品生

产能力。 在苏联解体后，又利用世界

市场的准入为诱饵，使俄罗斯经济向

原料出口畸形发展。

例如对亚洲新兴经济体，美国主

导的世界市场体系都把他们限定在

狭隘的生产领域。

因此对这些国家来说，这些经济

体与美国市场都建立起了密切交流

关系。但是这种经济联系是严重不对

称的依赖关系，在必要时候，美国可

以威胁切断这种关系。如果切断这种

关系， 对美国而言充其量是 “皮肉

伤”， 而对这些经济体而言可能危及

其基本生存。

美国发动经济战的基本特征之六

用金融开放深化对潜在打击目

标国经济独立性的肢解和破坏，是美

国经济战向纵深发展的标志之一。

在潜在被打击国强力推动“金融

开放”、“财政银行改革”、“资本市场

发展”、“资本市场开放”，是美国经济

战必备的攻坚利器，是美国利用贸易

不对称关系的建立形成战略突破口

之后，美国经济战进一步扩大战果的

必备战略阶段。

在美国对日本、 对俄罗斯、对

拉美国家、对亚洲新兴经济发动经

济战时，“银行改革及市场化”、“大

力发展资本市场 ”、“资本市场开

放”、“财政体制改革”、“外汇体制

改革”等一系列以金融开放为目标

的政策诉求，都是美国与被打击国

反复争夺的战场阵地。 历史研究表

明， 被打击国的这些阵地一旦失

守，被打击国金融体系的独立性完

整性一旦被破坏，美国经济战距总

攻阶段就为期不远了。 而被打击国

的最终结局就是社会财富被美国

战胜者大肆洗劫。

这里有一个历史事实特别值得

注意。 二战后美国持续不断地对日

本和德国施压， 要求其大力发展并

开放资本市场。 日本虽经节节抵抗

但最终服从美国的要求，而德国却顽

强抗争最终仍把资本市场限定在较

小的活动空间。 时至今日，我们看到

的是日本的金融战败及长达二十余

年的停滞，而德国经济历经东西德统

一的巨大冲击、欧元区建立的冲击以

及此次世界性金融危机的重大冲击

却依然表现出色。这一反差非常值得

人们深思。

美国发动经济战的基本特征之七

货币战往往是经济战决战之役

的致命一击。

这一点不必详述 。 关于货币

战的著述很多。 在美国发动的经

济战中 ， 包括对英 、 对 日 、 对 拉

美 、对亚洲新兴经济体，货币战

都表现得淋漓尽致。 这里特别需

要指出的是，这些关于货币战的

研究大多数都犯了本末倒置的

错误 ，误认为货币战是美国与其

他国家经济纠纷的本质。 这就大

错特错了。

这些研究者没有看到， 历史上

发生过的美国与其经济霸权挑战

者和威胁者发生过的货币战，只是

其经济战全局中的一个战役阶段。

美国货币战的目的不是解决货币

关系问题，而是最终要解决经济关

系问题，解决国际分工大局中的领

导者与服从者之间的秩序问题，是

要解决世界财富向美国持续流向

永不改变的问题。

美国发动经济战的基本特征之八

国际金融组织是美国发动经济

战的必备战略同盟军。

在美国发动的现代经济战争中，

国际金融组织一直充当着美国的战

争工具的角色，包括世界银行、国际

货币基金组织、

WTO

，等等，甚至石油

输出国组织也实际上是在美国金融

资本的控制之下。

在美国打击苏联及后来的俄罗

斯，在打击拉美、打击日本的经济战

中，国际金融组织都充当了美国的战

场工具，是其同盟军。 美国在发动经

济战时，都拉上国际金融组织充当战

场同盟军， 以组成所谓的 “联合国

军”，以强化战争的正义性、合法性。

特别应当指出的一个历史事实

是，在亚洲金融危机时，韩国拼死

抵抗住了国际货币基金组织的改

革方案， 才因此受到美国的重击，

但最终没有丧命，当然美国也达到

了对其经济战的基本目标。 韩国从

那以后至今仍没有能力挑战美国

在消费电子领域的霸主地位。

日本地产泡沫 热钱的滑铁卢

□

张捷

很多人在讲，中国不能重蹈日本

房地产泡沫的覆辙，但对于这样的说

法，本人认为需要仔细分析。

1985

年的“广场协议 ”让日本

人口袋里的钱一下子增加了至少

20%

，促使日本政府开始加速全面

推行住宅商品化， 商业银行开始

大量为居民购房发放贷款， 贷款

利率大幅下调， 日本的房价也由

此开始急速攀升，股市空前繁荣。

与此同时， 在日元升值预期下外

部热钱也大幅度涌入进行套利活

动，助推了日本房价、股市的进一

步上升。 借助着日元升值和楼市、

股市的繁荣日本开始了大规模的

印钞活动，

1986

年货币增发量高达

2

位数。 日本房地产泡沫完全是人

为印钞推动出来的， 是借助这样

的汇率上涨大规模制造泡沫印钞

渔利的行为。

房价不断攀升。 但到了

1990

年，

日本各大银行不仅突然停止购房贷

款， 而且大幅提高原来的购房贷款

利率，并于

1992

年开始征收地价税。

日本政府为什么要出台这样的经济

政策？ 我个人分析日本政府清楚地

看到了发展中国家的低价格很快要

对日本的制造业构成致命的打击。

日本依靠先进的工业制造技术、通

过来料加工、 出口工业制品带动日

本经济繁荣道路已到了尽头。 而产

业升级的资本从何而来呢？ 日本是

一个资源严重依赖进口的国家。 要

获取资源， 日本必须要用他国需要

的商品来进行交换。 那么他国需要

的是什么呢？ 在日本人为造成资产

泡沫， 让这些泡沫成为了他国资本

的“需要”。 以日元升值和印钞为背

景， 以其原来的土地增值成为产业

升级和外迁的资本来源， 以至于日

本东京的总地价已经超过美国全

国，取得了巨大的土地资本积累，日

本厂商把工厂迁往中国等国， 对原

来的厂房进行房地产开发， 不仅没

有产业外迁的费用还可以套现巨额

现金，大大地有利可图。

利用土地所产生的金融效应和

政府的印钞机，日本的企业取得了巨

大的资本，而外资热钱对于日元升值

的预期和进入炒作股市楼市，使得日

本印刷的钞票可以顺利地以高汇率

兑换成为其他国际货币进行海外扩

张，取得了巨大的海外资源积累。 结

果是日本取得了超过

3.5

万亿美元的

海外资产， 控制大量的海外资源，日

本取得这些资源是依靠其央行货币

投放来实现的，日元升值让他们购买

成本极大降低。

到了

2004

年， 日本的直接出口

额只有

61

万亿日元， 而日本的海外

企业销售总额达到了

155

万亿日元，

是前者的

2.5

倍还多。 如果将这些海

外企业的销售额直接折算成

GDP

的

话，可以达到

3.5

万亿美元，是日本国

内

GDP

的

71.85%

。 与此同时，日本的

海外总资产增加到了

41968

亿美元，

这包括日本在海外购买的土地、已

经建造的工厂等等。 与海外企业的

销售额合在一起， 日本在海外资产

达到了

76968

亿美元，相当于在海外

建造了一个比国内还要强的 “资产

日本”。

2004

年 日 本 海 外 纯 资 产 是

18270

亿美元，占到全球海外纯资产

的

90%

以上，是切切实实的全球最大

债权国， 并且这个位置一坐就是十

几年。

可以看出，日本在汇率升值和房

地产泡沫的操作中，是怎样取得巨大

海外利益和国家长期利益的。日本海

外战略导致的国内资本大量外流，国

内的经济出现下滑是正常的，日本已

经成功地完成了这样的经济转型，经

济增长不再是简单地依靠劳动力和

出口了，日本货再也不是全世界廉价

货的代名词，国家的强盛必要完成产

业升级质量上的飞跃而不是数量上

的优势。

在此过程中到底是胜是败，实

际有一个非常容易识别的方法，就

是看这一个阶段这些国家的社会经

济是在流入资源还是在流出资源。

而日本这一个阶段明显是在流入资

源，控制了大量海外资产。 流出资源

的是俄罗斯、拉美和中国，整个过程

中日本和美国是资源流入的国家，

是得利者，但是日本会哭，避免了世

界的抵触情绪， 就如一个成功的富

豪， 反而非常低调地说自己没有多

少钱。

在房价、 股价一路高涨， 经济

一片繁荣的

1990

年

3

月

27

日， 日本

开始人为地捅破泡沫了。 日本银行

出台了《控制不动产融资总量的通

知》，这一《通知》被后来称为日本

泡沫经济崩溃的“导火索”，房价和

股价掉头下跌。 当年

8

月，日本银行

又把短期贷款利率上调到

6%

。更有

甚者，

1992

年大藏省又出台了地价

税，让已经一蹶不振的不动产业更

是雪上加霜，高端百货业因其店址

位于城市最繁华的地段，每年

0.3%

的地价税竟然超过商品利润的

20%

， 地价税对房价的抑制力可见

一斑 。 日本的住宅市场价格 ，自

1955

年设立日本住宅公团到

1985

年

一直就是由政府主导。 所以，日本

政府把泡沫捅破有足够的社会基

础，日本经济长期低迷的背后是有

国家政治集团和金融集团的主观

意识在起作用的。 为什么日本政府

要以股市、楼市暴跌的方式来结束

泡沫经济？ 面对不动产价值的暴跌

日本政府为什么要出台这样的金

融政策，是他们没有想到这些政策

会导致楼市、股市大跌？ 那么在楼

市、 股市已经开始暴跌的

1992

年，

大藏省为什么还要出台地价税，让

不动产业丝毫得不到喘息的机会

呢？ 这些只有一个合理解释就是日

本希望股市和楼市低迷。

日本的楼市和股市大涨， 在泡

沫高点卖出股票的是谁呢？ 在日本

《广场协议》 以前日本没有大力推

动住宅商品化也没有大力开放国

内金融市场，因此这些股票和土地

都是在日本的金融资本持有的，在

日元升值开放的同时，境外的资本

大量涌入。 在日本政府捅破泡沫

前， 大量的游资热钱进入了日本，

泡沫破裂以后，他们被套牢在了日

本，炒楼的成为了房东炒股的成为

了股东。 如果日本政府搞救市，实

质上就是给这些外来资本逃亡的

机会。 而低迷的背后就是成功地套

住了外来资本，更进一步的是日本

政府以物业税更加深入地套牢在

房地产上的资本而银行却以零利

率使得现金形式的资本在日本境

内难以得到资金回报。

与此同时， 日本的资本却在进

军世界市场， 且不说是产业进军海

外和海外控制资源， 就是在房地产

方面也是有利益的。 随着日元对美

元的兑换率翻了一番， 日本投资者

开始抢购夏威夷的旅馆、 洛杉矶的

办公大楼、佛罗里达州的网球场等。

仅

1988

年一年， 日本投资者就购买

了总价值达

100

亿美元的美国地产，

这就是利用日美地产泡沫率的不同

进行套现。 到

1991

年，达到

770

亿美

元。 日本买主意识到这是一个千载

难逢的好机会， 纷纷购买高水准的

著名建筑。 最有代表性的是东京亿

万富翁横井英树， 他购买了伦敦郊

外的泰姆公园、 英国南部的朱比特

山以及苏格兰久负盛名的标志性建

筑———格莱乃普城堡和西班牙巴塞

罗那郊区的菲尔格拉宫殿。

1991

年，

还以

4000

万美元将被视为纽约心脏

与灵魂的帝国大厦收于麾下。 日本

资本成功套取了日美房地产、汇率、

货币不同泡沫程度的差别利益。 在

这里我们还没有计算前面分析的日

本通过卖地到海外建厂和卖资源的

巨大利益。

金融地产的博弈是数字游戏，

与实体经济对应是有赔就有赚的，

在这样的过程中虽然日本的国民也

有很多人出现损失， 但也有人赚到

了钱， 因为在

1985

年前持有资产的

是日本人，

1990

年后在泡沫高点高

价抛售资产进行海外投资的还是日

本人，不要看日本的经济不好，那是

日本的资本外流导致的。 所以把日

本国内外控制的产业一起算帐，日

本的资本集团是暴赚的， 日本政府

的控制力是提升的， 日本的泡沫政

策是一条成功之路。在这个过程中，

拿着钱到日本投资套利的资本损失

最大， 现在可能还被套在日本的房

市股市， 他们是与日本资本博弈的

失败者。

风投资本可担

培育壮大新兴产业重任

□

国家信息中心预测部副研究员 张茉楠

新兴产业一直引领着全球经济增长和

产业变革的未来，也成为“十二五”中国现

代产业体系建立的重中之重。 新兴产业，特

别是战略性新兴产业具有知识技术密集、

资源消耗少、成长潜力大、综合效益好等优

势， 对经济社会全局和长远发展具有重大

引领作用。 然而，它们在技术路线、产业环

节、商业模式、市场培育等方面具有较大的

不确定性， 这使得新兴产业在表现出优异

于传统产业高成长性的同时， 也无法摆脱

其高风险的特征。 因此，迫切需要风险投资

的介入，实现技术资本和金融资本的对接，

帮助新兴产业的初创企业完成从技术成果

研发、商业化，并最终形成产业创造新价值

的完整孵化过程。

新兴产业发展的历史实践证明 ，哪

里有新兴产业，哪里就有风险资本。 一直

以来美国硅谷走在全球高科技的最前

沿，控制着芯片 、计算机 、互联网等领域

全球高科技发展的步伐和节奏， 一度成

为美国乃至世界经济发展的引擎之一。

上世纪

80

年代中期 ，美国“硅谷 ”已跃居

为全美九大制造业中心之一， 生产了全

美半导体集成电路的

1/3

、电子计算机的

1/8

， 年销售额高达

400

亿美元。

1997

年，

美国硅谷创纪录地新建了

3575

个科技型

小企业，主要从事通讯、软件、电子、生物

技术等新兴产业， 而这背后形成强大助

推力量的正是被称为美国新兴产业发展

“助推器”的风险投资。

位于门洛帕克市的沙丘路是硅谷著名

的风险投资大街，这里聚集了大批风险投资

基金。 可以说，沙丘路于美国新兴市场的意

义不亚于华尔街之于证券市场。 在纳斯达克

上市的科技公司至少有一半是由这条街上

的风险投资公司投资的，其中最著名的包括

红杉资本、

KPCB

、

NEA

、

Mayfield

等等。红杉资

本作为全球最大的风险资本， 曾投资了苹

果、甲骨文、雅虎、

Google

、

Paypal

等一批著名

科技公司，一度造就长达三十余年美国多家

著名企业围绕红杉资本而建立的红杉现象。

目前其投资的公司总市值超过纳斯达克市

场总价值的

10%

。

风险投资不仅是资本猎手更是价值发

现者， 它不同于其它资本的最大特点就是

更喜欢投资于快速发展的公司， 而不是快

速盈利的公司。 正是风险资本独特的价值

发现能力和富有远见的眼光， 让他们在收

获巨额回报的同时， 也造就了无数的明星

企业。 可以说， 没有风险投资所形成的初

创、 风险投资和资本市场相互联动的一整

套发现和筛选机制，就不会有今天微软、苹

果、谷歌、雅虎、

Ebay

、

FaceBook

、

Twitter

……

所代表的美国新兴产业的迅速崛起。

1976

年， 当苹果创始人乔布斯带着他

设计的个人微型电脑时， 美国还没有比较

实用的个人计算机， 整个微型计算机市场

几乎是一片空白。 那时， 大的计算机公司

（如

IBM

） 只热衷于为政府机关和各大公司

生产和研制大、中型计算机，对微型计算机

市场有些不屑一顾。 但资深的投资企业家

马克库拉充分估计了苹果公司无形资产的

价值以及其独创性产品的市场前景， 投资

9.1

万美元帮助苹果度过了最艰难的初创时

期。 而后，苹果的每次蜕变都有风险投资的

身影，

2007

年， 又一个风险资本———

Kleiner

合伙人非常看好苹果这套商业模式和平台

的巨大潜力和前景，于是斥资

1

亿美元建立

了

iFund

基金， 中小开发商可以通过这个基

金进行融资， 苹果终于由一个青苹果一步

一步蜕变成金苹果。

金融危机让全球认识到产业重构的重

要性， 以美国为代表的发达国家风险投资

和资本市场正在积极进行包括新能源、生

物制药、 互联网产业等在内的新一轮产业

投资。

2005

年以来， 硅谷已有

100

亿美元的

风险投资进入了新能源领域，

2008

年投入

新能源领域的资金更是超过

50%

。根据美国

风险投资协会最新发布的预测，

2010

年在

新能源等清洁技术领域的投资还在继续增

加。 此外，美国风险投资依然对信息产业和

网络产业情有独钟，因为，他们始终坚信随

着信息网络企业的强大能量、用户的“爆炸

式增长”以及更多传播方式的相互融合，全

球将会迎来新的由信息技术革命带来的

“第二次互联网浪潮”。

美国正在以风险投资独特的甄别机制，

筛选更优秀的成长企业，以创新推动美国经

济的再造。 而从我国风险投资的发展实践

看， 风险投资似乎并没有真正发挥甄别企

业，并帮助其实现价值创造的功能，而且对

新兴产业的技术价值和商业价值的评估、如

何把握新兴产业的发展规律等问题并没有

一整套的评价标准和尺度，很多风险投资更

多的是对盈利性比较敏感，并大都集中于企

业成长的后端投资。

2009

年，我国风险投资

业早期投资项目数和投资额只占全部投资

的

8.1%

，且呈现不断下降的趋势，风险投资

渐渐蜕变为“保险投资”。

风险资本是让产业资本与金融资本，

实现技术产业化的最佳途径。 从我国情况

看， 我国科技成果的转化率平均只有

20%

，

而发达国家这一比例为

60%～80%

， 这还只

是产业技术转化层面，到生产层面后，我国

的转化率还不到

5%

，而发达国家是

30%

。 因

此， 风险投资资本能否担当起培育壮大新

兴产业的重任， 这是摆在我们面前更为严

峻的挑战。


