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多家基金公司“一对多”产品获批

华宝兴业

获评四只三年期五星基金
根据银河证券截至今年

8

月
28

日最新基金评级结果，华宝兴
业基金公司旗下多策略增长、动
力组合、宝康消费品和宝康债券
等
4

只基金均获得三年期五星评
级， 位列所有基金公司第二，华
夏基金拥有三年期五星级基金
数量排名第一，共有

5

只。

业内人士指出 ， 基金短
期业绩的波动随机性很大 ，

不足以成为投资者选择基金
的依据。 从海外成熟市场的
经验看， 判断基金业绩优劣
的时间跨度至少应在三年以
上。 目前国内基金业发展已
超过十年， 对基金长期业绩
进行分析和比较来为投资者
提供更为理性的决策依据 ，

不仅是大势所趋而且也已具
备现实条件。

(

徐国杰
)
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CH I NA S E CUR I T I E S J O URNA L

FUND基金新闻
首批“一对多”银行系基金占一半

□

本报记者李良上海报道

首批 “一对多 ”专户产品
昨日获证监会批文 ， 开始上
架销售 。 中国证券报记者综
合各方面消息得知 ， 此次获
批的产品有

30

余只 ， 其中四
家银行系基金公司就分得了
其中一半的份额 。 业内人士
指出 ，银行系基金在首批 “一
对多 ”业务上的优势地位 ，或
将持续下去。

狂打“擦边球”
在取消业绩分成的前提

之下 ， 一些大型银行玩起了
“擦边球”。 据悉，他们仅对旗
下基金公司的产品取消业绩
条款 ， 最终使得银行系基金
在首批产品名单中占据了半
壁江山。

记者获悉，中银基金和交
银施罗德基金上报的

5

只产
品均获批准 ， 工银瑞信和光
大保德信也分别有

4

只产品
获批。 这样，四家银行系基金
公司共有

18

只产品获批 ，在
首批

30

余只产品中占据一半
左右的份额 。 而单家非银行
系基金公司此次获批的产品
数量一般为

1-2

只 ，大大落后
于银行系基金。

对于这种态势，业内人士
不无担忧。 某分析师指出，近
年来 ， 各家银行对旗下基金
公司的支持力度不断加强 ，

使其在 “一对多 ”专户销售渠
道上的优势极其明显 ， 如果
银行系基金继续在 “一对多 ”

产品审批中占尽先机 ， 极有
可能形成其在该业务上独霸
天下的局面。 “你看一些大型
基金公司居然都没有获批 ，

可见银行系对 ‘一对多 ’专户
的影响力有多大。 ”该分析师
感叹道。

而某基金公司专户总监
则认为 ， 银行变相收取业绩
分成 ， 已经在基金公司多项
业务上成为公开的秘密 ，很
难单纯在 “一对多 ”专户业务
中取消。 他建议，不妨规定一

个业绩分成的上限 ， 由各家
基金公司和银行进行协商 ，

这样 ， 也有利于非银行系基
金公司 “一对多 ” 产品的运
作 ， 不至于大家处在不同的
起跑线上。

快速跑马圈地
虽然昨日才拿到批文 ，

但一些基金公司已经迫不及
待地开始了销售工作 。 以中
银基金为例 ， 早上才拿到批
文 ， 旗下首只 “一对多 ”产
品———“中银专户主题

1

号 ”

就开始进入相关募集工作 ，

许多客户匆匆赶到银行完成
各项手续 。 据中国证券报记
者获悉 ，仅仅一天时间 ，该产
品就结束了募集 ， 首募金额
近

4

亿元。

这也展现出了银行系基
金在销售渠道上的巨大优
势。 事实上，在中银基金等银
行系基金迅速将 “一对多 ”专
户产品上架销售时 ， 许多非
银行系基金还沉浸在产品获
批的喜悦中 。 分析师对此指
出 ， 银行系基金在此前已基
本将每个产品的客户安排妥
当 ， 首批产品的销售基本上
就是履行签约手续的过程 ，

这种先发优势也是其他基金
公司难以比拟的。

“不要小看这种先发优
势， 客户目前还没有忠诚度，

谁抢先一步，谁就能更快地打
牢客户基础，获得稳定的客户
源。 ”某基金公司专户总监向
中国证券报记者表示 ，“虽然
我觉得能否抢到第一并不重
要 ，但很明显 ，‘一对多 ’专户
还不到坐等客户上门的时候，

还是要先下手为强。 ”

不过 ， 也有基金公司认
为 ，“一对多 ” 专户市场前景
广阔 ， 目前还呈现供不应求
的状态，并不担心客户源。 但
随着专户运作的深入 ， 业绩
将取代渠道成为客户的最主
要选择因素 ，届时 “一对多 ”

专户才会真正进入激烈的竞
争之中。

南方首只“一对多”产品
将通过光大银行募集

昨日，南方基金旗下首只专户“一对多”产品拿到
证监会的备案函。 该产品托管在光大银行，由南方基
金投资总监邱国鹭掌管。 南方基金表示，将与光大银
行协调，尽快于近日通过光大银行开始募集，在最短
时间内完成验资、开户、再次备案等程序，投入运作。

据了解，南方基金此次获批的“一对多”产品是一
只灵活配置型产品， 主要通过对宏观经济形势的研
究，积极把握股票、债券等市场发展趋势，追求较高的
绝对回报，力争投资组合资产的稳定增值。

南方基金是国内首批获得专户资格的基金公司之
一。 目前，无论从签约单数还是运作规模来看，南方基
金的专户业务都处于基金行业领先水平。 南方基金还
是国内最早一批社保基金和企业年金管理人， 目前管
理的社保、企业年金、专户理财等特定客户理财资产管
理规模名列基金行业前茅。（易非）

国泰首单“一对多”今起发售
在成为首批拿到“一对多”产品通行证的基金公

司后， 国泰基金与中金公司合作发行的第一款专户
“一对多”产品将于今日开始发售。

国泰基金总经理助理、财富管理中心总经理梁之
平表示，国泰首款“一对多”专户产品定位于灵活配置
型，股票投资比例从

0%

—

100%

。国泰基金针对非公募
资产管理业务的财富管理中心于

2008

年初设立。 据了
解，该中心目前已经拥有一支逾

30

人的队伍，涵盖投
资、市场和产品设计，其中投资团队

11

人，根据投资经
理的不同风格，该投资团队划分为价值、成长和绝对
回报三个组，并由公司投资总监归江和财富管理中心
投资总监刘夫挂帅价值组和绝对回报组。

(

徐国杰
)

鹏华首只“一对多”产品
灵活配置股票、债券

据悉，鹏华基金旗下产品“鹏华鹏诚理财灵活配置
2

号资产管理计划”成为首批获批的“一对多”专户理财
产品之一。 这对于拥有十一年专业投资经验的鹏华基
金来说，又增添了光彩的一笔。 根据公开资料显示，鹏
华基金

2002

年首批获得全国社保资金管理资格，

2008

年
2

月首批获得专户理财资格。

业内人士表示，鹏华基金之所以能够再度首轮获
批“一对多”专户理财产品，主要有两方面的原因：一
是“鹏诚理财灵活配置

2

号”产品的特点突出。 该产品
灵活配置股票、债券资产，通过组合调整可以降低投
资风险，争取较优回报。 二是在专户业务的准备上，鹏
华基金早在获得专户理财资格之初，就开始率先在业
内为该业务确立了精准的品牌战略，打造“鹏诚理财”

专户品牌。（易非）

景顺长城“一对多”将火速上线
景顺长城基金与深圳发展银行合作的一对多专

户理财产品拔得头筹， 成为首批获准募集的产品之
一。为及时掌握投资机会，该产品将火速展开募集。据
深圳发展银行私人理财总监袁丹旭介绍，深圳发展银
行各大分行将于近期举办高端客户理财沙龙进行客
户预约，目前已经接到不少高端客户的咨询，相信该
产品的推出一定会满足客户的高端理财需求。

据了解，景顺长城基金与深圳发展银行合作开发
的产品以股债灵活配置的混合类产品为主。（易非）

工银瑞信专户规模超
180

亿元
截至

2009

年
8

月末， 工银瑞信专户管理规模已超
过
180

亿元，公司专户及投资咨询合同签约数量、产品
类型和运作规模均处于同业领先水平。

9

月
1

日
,

工银瑞
信上报的四款专户理财产品全部获得批准，其中三款
是以债券为主要投资方向的低风险产品，还有一款是
以股票为主要投资方向的灵活配置型产品。

为迎接理财定制化时代的来临，最大程度满足高
端投资者个性化理财需求和高层次服务要求，工银瑞
信专门推出了意为“睿诚达远，尊享未来”的“睿·尊”

“一对多”专户理财业务品牌。 基于对目标客户需求的
深入分析和了解，工银瑞信“睿·尊”专户理财计划根
据客户风险收益偏好设计了涵盖从低风险到高风险
多种纬度的标准化产品方案供客户选择，并可以根据
客户的要求提供“量身订做”的个性化产品。

(

余喆
)

中银首只“一对多”产品一日售罄
首募近

4

亿元
□

本报记者李良上海报道

基金公司 “一对多 ”专户竞争的
白热化已是不争的事实，但谁也没有
想到，仅仅一天，中银基金就完成了
拿到批文到首只产品完成募集的过
程。 中国证券报记者从中银基金获
悉，公司旗下第一只“一对多”专户产
品———“中银专户主题

1

号”昨日被客
户一抢而空， 当日募集近

4

亿元人民
币，成为国内第一只成功募集的基金

公司专户理财“一对多”产品。

据了解 ， “中银基金专户主题
1

号” 是一款灵活配置型理财产品，与
传统的公募基金相比，在设计上充分
体现了 “特定客户资产管理计划”的
个性化特质，受到投资者的广泛关注
和踊跃认购。 中银基金表示，上报的

5

只专户理财产品均已正式获得证监
会备案登记，中银成为首批开展专户
理财“一对多”业务的基金公司，同时
也是首批获得募集核准产品最多的

基金公司之一。 而为了满足广大中高
端客户强烈的投资需求 ，“中银专户
主题

5

号”将于今日进入募集程序。

中银基金专户理财团队表示，将
秉承公司一贯的“客户至上 ”价值理
念，致力于为具有一定资产规模的中
高端投资者提供具有特色的个性化
理财产品和服务，充分发挥公司在投
资管理、风险控制、客户服务等方面
的综合优势，勤勉尽责 ，为投资者创
造持续稳定的价值回报。

交银施罗德总经理莫泰山：

宏观经济
V

型反转没有大悬念
□

本报记者徐国杰上海报道

虽然近期市场调整幅度剧烈，但
在拿到产品批文后，交银施罗德还是
选择迅速发行旗下首只指数型基
金———上证

180

公司治理指数基金
（

ETF

）及其联接基金，这多少也体现
了基金公司对市场的看法。 针对市场
关心的问题，交银施罗德总经理莫泰
山畅谈了他的看法。

莫泰山表示，交银施罗德追求的
是“在合适的时机推出合适的产品”。

从产品类型上看，“

ETF

可以说是颇受
投资人欢迎的一类基金产品。 ”莫泰
山介绍说，“首只

ETF

产品
1993

年在美
国问世时， 资产规模只有

4.6

亿美元，

到了
2008

年底， 美国
ETF

基金的数量
已经达到

629

只 ， 资产规模扩展到
5313

亿美元，增长了
1100

多倍。 ”

2008

年
1-10

月期间， 由于金融危机的影
响， 全球

ETF

以外的共同基金净赎回
2567

亿美元 ， 但
ETF

却实现净申购
1875

亿美元，是唯一实现资金净流入
的基金资产类别。

无独有偶，

2008

年国内基金市场
也同样上演了相似的一幕。

Wind

数据
显示，

2008

年，国内
174

只开放式主动
型股票基金净赎回

490

亿份， 而
18

只
开放式指数基金（含

ETF

）共实现净申
购

323

亿份。 指数产品在国内正表现
出同样强大的生命力。

从市场层面看， 今年
8

月的深度
调整延续到了

9

月。 对此， 莫泰山认
为，本轮调整是对货币政策从过度宽
松转为适度宽松的反应，事实上，

8

月
份就已经能看到不少迹象。

但莫泰山强调， 中国宏观经济复
苏的趋势并没有改变。“

8

月份
PMI

指标
为
54%

，连续第六个月位于
50%

的临界
线之上， 并创下了

16

个月来的新高。

PMI

作为经济先行指标，它的强劲再次
表明后续经济复苏趋势没有改变。 ”

对于政策微调后的市场未来走
向，莫泰山认为，流动性进一步推动
估值倍数扩张将告一段落，市场已对
此做出了反应，但如果因为调整而对
后续经济和市场预期转为悲观则没
有必要，目前市场点位对应

2009

年
PE

大概在
20

倍左右， 还是比较合理的，

流动性没有进一步宽松并不代表会
大幅紧缩，后续企业盈利增长仍能推
动市场平稳走好，有成长性的企业将
有望胜出。 “正如我们在去年底预料
的， 宏观经济

V

型反转基本没有大的
悬念。 已经有专家预测，三季度单季
GDP

会有
9%

的增长，四季度可能会达
到
10%

， 这和我们的判断基本是一致
的。 而企业盈利很可能会在今年三季
度见底，并在四季度看到一个比较大
幅度的跳升，并且这一增长势头至少
到明年上半年是可以持续的。 ”

“在这样的判断下， 我们认为市
场将由流动性推动为主转为业绩推
动加复苏预期推动为主，我们将重点
关注公司业绩增长的确定性。 ”莫泰
山表示，

A

股市场的有效性正在不断
提高，投资者将越来越关注上市公司
的内在价值，公司治理优良的上市公
司必将受到投资者的重视，“此次产
品发行的背后，是交银施罗德对中国
经济复苏趋势、

A

股市场长期向好大
势和

A

股市场有效性的信心。 ”

CFP

图片

“一对多”专户 基金业新时代
“一对多”专户业务的开闸，给长

年闷在公募基金上厮杀的基金业带
来了一丝新鲜空气。 让基金业从单一
的公募基金管理者跃升为涵盖高、

中、 低端理财业务的资产管理者，为
基金业的发展开启了新时代。

正因如此，“一对多”专户令业内抱
有极大的期望。 在他们看来，基金公司
“一对多”专户业务的诞生，无论是对整
个资产管理行业、证券市场还是对代销
银行以及基金公司本身都将产生深远
影响。 从基金公司角度看，这将开启资

产管理行业的新格局，专户理财业务有
望迅速占据相当的市场份额；从证券市
场角度看，“一对多”专户产品的封闭期
会令客户的投资预期相对稳定，从而为
证券市场带来新的稳定资金来源。

“一对多”业务的前景广阔。 与传统
的公募基金相比，“一对多”专户投资更灵
活、投资范围更广、投资规模更稳定，不受
日常申购赎回影响， 具有更为灵活的费
率结构等等，自不必言。它的诞生，也对基
金业的运作提出了更高的要求。 首当其
冲是风险控制能力的提高。 与公募产品

不同，“一对多” 专户追求的是绝对收益，

其股票仓位区间往往是
0

—

100%

，操作灵
活度非常高，伴随着的往往是高风险。 而
除非是保本型产品， 否则基金公司并不
承担“一对多”专户的投资损失。

此外，基金公司还要把握好公募
基金和“一对多”专户之间的关系，要
做到“一碗水”端平。 “一对多”专户存
在业绩激励，容易刺激基金公司将更
多的资源倾向于此，也容易出现利益
输送等不法行为。

衷心希望基金公司能将“一对
多”专户这块沃土开垦好，给投资者
带来绝对回报的同时，也给自己开垦
出一片新的天地。

(

李良
)

华夏基金：

对下半年市场谨慎乐观
八月以来，

A

股市场震荡加
剧，华夏基金认为，下半年市场
将逐步转向由宏观经济复苏和
企业基本面支撑的行情。

“复苏”是华夏基金对今后
经济展望的关键词， 华夏基金
判断，各国经济复苏迹象明显，

2009

年上半年我国经济经历了
一个较快的恢复增长期。 不过
目前外需和出口仍处于低谷，

而内需持续向好， 对宏观经济
和民间投资的拉动刚开始，我
国经济处在企稳回升的关键时
期， 复苏进程的速度仍存在不
确定性。

针对目前
A

股市场的短
期震荡，华夏基金认为，上半
年

A

股市场涨幅较大，充分体
现了对经济和各行业复苏的
预期，但同时市场整体估值水

平的提高相应加大了系统性
风险 ，

CPI

、

PPI

等各类宏观经
济指标回升增强了市场对政
府政策微调的预期。

对于下半年的投资策略，

华夏基金认为， 经济复苏中，

投资和内需增长是重点关注
的主题。华夏基金将努力把握
受益于投资和内需增长的相
关行业和公司，做好前瞻性的
投资布局，在经济复苏中寻找
不同板块渐次显现的投资机
会， 发掘那些真正有业绩支
撑、具有良好成长性的企业。

概言之， 面对短期震荡调整
的市场， 华夏基金仍看好长
期市场走势， 对下半年市场
保持谨慎乐观的态度 ， 努力
在经济复苏中寻找有价值的
投资机会。

(

余喆
)

博时平衡基金经理杨锐
:

内需相关产业正处最好时光
□

本报记者江沂

银河证券基金研究中心数据显示，

截至
8

月
28

日， 博时平衡基金过去三年
以

167.44%

的净值增长率在平衡型基
金中排名第一，并获得银河“五星级”评
价。 更为可贵的是，在同类基金过去两
年平均净值跌幅超过

20%

的情况下，该
基金却取得了

2.38%

的正收益，也是银
河数据中所有股票投资方向基金中唯
一一只实现正收益的基金。

杨锐表示， 在投资主题方面，将
继续关注居民财富积累与精致生活
相关的商品， 如地产 、 高端消费品

等，并进而带动相关服务业，如资产
管理行业的增长。在全球范围的复苏
成为现实之前，中国内需相关的产业
将享受着盈利增长的最好的时光。在
组合管理方面，该基金配置了比较多
的具有资产属性的股票，主要包括地
产和黄金；同时也逐渐配置了高端白
酒和券商类股票，这两类股票与配置
资产的逻辑是一脉相承的。

杨锐表示 ， 下一阶段将根据相
对吸引力来动态调整组合 ， 在全球
央行开始收紧流动性之前 ， 在全球
货币体系寻找到新的均衡之前 ，预
计资产类股票的表现可能还会持续

一段时期；同时，我们也会高度关注
中国实体经济的好转和由此产生的
新的投资机会。

对于近期市场的震荡，同时作为
博时首席策略分析师的杨锐告诉中
国证券报记者 ：“指数的急速下跌 ，

标志着以流动性和经济复苏预期主
导的上涨已经结束。 ‘血流成河时 ，

应该贪婪’， 但贪婪什么呢？ 我们认
为，两个字：品质！ 下一阶段，‘回归
品质’将成为主题。 甚至在群体性抱
团取暖的策略下，包括高端白酒和医
药行业等防御性的配置将可能有不
错的表现。 ”

易方达首单“一对多”今日发行
易方达基金推出首单专户“一对多”产品，该产品

托管在中国工商银行。 这是一款灵活配置混合型资产
管理计划，存续期为一年半，期间封闭式运作。

据了解，自从专户“一对多”的业务推出后，易方
达基金就受到了大批客户的关注，许多投资者主动上
门预约，

200

人的上限其实早就已经预约满了，现在就
只剩下签合同、办相关手续等具体操作事项。 易方达
基金公司的工作人员还透露说，这次直销发行的“一
对多”客户以充分了解易方达基金的、多年的忠实客
户为主，他们对易方达的投资风格有较好的理解和较
强的风险承受能力。

(

龚小磊
)

广发首只“一对多”产品
明日开始发行

广发基金首单“一对多”产品于
9

月
4

日开始发行，

托管行为中国工商银行。 广发基金首单属灵活配置主
题投资型，存续期两年，期间会打开赎回申购一次。 据
了解，客户认购意向非常踊跃。

(

龚小磊
)

本版 《中国银河证券·基金业绩
日报表》已转至货币市场版，敬请读
者关注。
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