
车船税打7折 保险公司赔本赚吆喝?
!

本报记者 丁冰

自
!""#

年
$

月
$

日起!北京市全

面实施保险机构代收代缴个人机

动车车船税" 记者近日调查发现!

为#挣$客户%赚&返点$!部分保险

公司车险代理人员推出车船税优

惠打折的行为' 业内人士表示!车

船税打折属于不良竞争!不仅违反

了国家税收规定!还使保险公司开

展代缴业务遭遇信任危机"

车船税打折乱象

&

!%"#

年北京万人团购交强

险%车船税!

&

折( $在百度里输入

&车船税 $一词 !立刻出现一大串

有关车船税打折的相关信息)

&

!%%#

年车船使用税小型车*排

量大于
$'"

升+原价
()%

元!由于奥运

期间
(

个月减免后价格为
*!%

元!打
&

折! 价格为
!!(

元) *滞纳金单独收

取!不在打折范围内+)$在多家论坛

上!类似的帖子不一而足)

记者根据一则信息上提供的

手机号码打去电话询问! 对方明

确自己是某保险公司的车险代

理!称可以办理车船税打折业务!

&你把车牌号,姓名发送到我手机

上! 我们在地税局有一个优惠窗

口可以集中办理! 办完后我可以

把发票送到你家里! 那时你给我

钱就行) $

&您是小型车的话 !原价
*!%

元 !发票上就是这个数额 ) 我们

打
&

折 ! 你到时只需要给我
!!(

元 ) 发票你可以打电话去验证 !

绝对没问题 !我们已经做过很多

了 ) $手机那头传来的声音听起

来很职业)

记者追问强制性的税收为什

么还可以打折! 就此对方解释称!

&这个优惠窗口专门办理针对我们

保险公司的集中业务)我们先替您

足额缴税!之后地税局结算后会返

还给我们一部分) 所以您不用担

心!不会损害您的利益) $

但与此同时! 某产险公司业

务人员还向记者提供了另外一种

解释!&按照规定车船税是不能打

折的! 这可能是一些机构向客户

推销的-伎俩.) 由于现在保险市

场竞争激烈! 部分保险业务员为

增加业务量! 承诺纳税人可以打

折优惠! 但这部分优惠完全是由

业务员自掏腰包! 来源于其业务

提成) $

事实上! 车船税可以打折早

已不是什么新闻了! 在实行保险

公司统一代收代缴车船税之前 !

网络上经常有一些包括保险公司

在内的中介机构发起团购! 打折

代理上缴车船税 !已 &多年 $享受

优惠的车主并不在少数)

挣“返点”有利可图

在北京市地税局发布的 /关

于征收
%#

年个人机动车车船税通

告0中!列出了
!$

家从事代收代缴

个人机动车车船税业务的保险公

司) 记者拨通了其中华泰财险,太

平洋财险等几家公司的电话 !对

方明确告知&没有所谓的打折!也

并不清楚市场上目前存在的车船

税打折行为具体的操作途径) $

不过! 记者从某郊区地税局

相关人士处了解到! 尽管国家并

未出台车船税打折的相关政策 !

但由于车船使用税属于地方税

收!为吸引更多的车辆纳税!地税

局会给予一定的优惠! 从而增加

本区县的地方税收! 地方政府的

业绩,&收入$也随之增加)

另有相关人士介绍! 各指定

车船税代收保险公司在向当地财

政部门缴纳一份车船税后! 都会

得到当地财政部门按比例返点 )

一些保险公司为吸引争夺大量车

主来缴纳车船税! 就会在相关部

门给的返点提成里让出部分利

润!从而以数量多获得更大利益)

一般税务机构向保险公司的提成

返还金额在
$+%

元左右) 这样!代

收公司就算拿出
)%

元返还给纳税

人!也还剩
&%

元的赢利) &特别是

远郊区地税部门为获取更多税

收!会开出比较优厚的折扣!如此

一来自然会吸引大量的城区车主

通过保险公司来打折区县纳税) $

也有媒体报道称! 在一些地

区! 车主应缴纳的车船使用税一

般先由保险公司或者该公司所在

的街道办事处补齐差额! 缴纳地

税部门后并开出发票) 税款仍是

返还给街道办事处使用! 但分配

方案, 返还比例则由街道办事处

与地税局协商确定! 辖区保险公

司,保险代理才有分成入袋) &同

是北京市的行政区县! 但不同的

区县政策不同! 保险公司的折扣

也就有高有低) $

保险公司遭遇信任危机

记者查阅 /中华人民共和国

车船税暂行条例 0,/国家税务总

局关于车船税征管若干问题的通

知0,/国家税务总局,中国保险监

督管理委员会关于进一步做好车

船税代收代缴工作的通知0 等法

律法规对车船税的征收和缴纳作

出了详细规定!特别是在
!%%)

年
,

月
$)

日 发布实施的/国家税务总

局, 中国保险监督管理委员会关

于进一步做好车船税代收代缴工

作的通知0*国税发 1

!%%)

2

&(

号+

第三条第 *三 +款明确规定 3要严

格执行代收代缴工作的各项规

定! 不得以任何形式擅自实施减

免,赠送机动车车船税'

北京市地税局相关人士明确

表示! 即使车船税由保险公司代

征!按照相关规定!销售交强险时

也不得擅自多收,少收或不收机动

车车船税!不得以减免或赠送机动

车车船税作为业务竞争手段'

尽管北京市地税局已规定仅

!$

家保险公司为合法代收机构 !

但事实上! 其他非法代收机构不

仅存在! 而且还打着保险公司的

旗号!组织团购,代缴车船税的报

名活动'

记者还采访了解到!由于存在

车船税打折行为!造成一些车主对

税收政策的误解!以为&团购车船

税能打折$ 是税务部门的优惠!反

而对一些保险公司通过正规手段,

原价征收的行为进行指责'

&由于外部市场环境被扰乱!

一些车主对保险机构代收车船税

制度-并不买账.' $某财产保险公

司告诉记者!在&打折,优惠$等信

息干扰下! 车主对保险公司代收

行为的合法性也产生怀疑' 此外!

尽管相关办法规定车主在购买交

强险时要向保险机构出示完税凭

证! 否则一律按照规定标准缴纳

车船税! 但保险机构并非执法机

关!也无权强制车主缴纳'

此外!太平洋财险北分相关人

士称!许多保险公司第一次作为代

收代缴人!在系统硬件,经验方面

都准备不充足! 再加上
+-

的代收

车船税的手续费无法满足业务发

展的需求!一些保险公司对代收代

缴车船税业务积极性不高'

"

市场动态

投连险提前撤柜吓跑投资者

投资者应理性看待投连险
!

本报见习记者 杜雅文

*

月
.+

日! 投连险要从银行

储蓄柜台撤下!只能在理财柜台

销售' 虽然离此期限还有一个多

月!但投连险在多家银行已不见

踪影!即便特意问起一些银行理

财师也不建议购买' &投连险还

是可以根据个人情况作为资产

配置工具$! 有银行理财师以及

研究人员指出!一窝蜂跟风购买

和彻底拒绝投连险都是不理智

的做法'

投连险提前撤柜

中国保监会牛年首个新规

就是 /关于进一步加强投资连

结保险销售管理的通知 0' /通

知 0要求从
*

月
$+

日起 !保险公

司委托银行代理销售投资连结

保险的应严格限制在银行理财

中心和理财柜台销售 ! 不得通

过银行储蓄柜台销售 ' 此举主

要是为防止银保销售人员将保

险产品作为银行理财产品销

售!误导投资者' 此外 !/通知 0

还要求投连险销售人员至少有

$

年寿险销售经验 !并获得销售

资格证书 4 销售前接受至少
(%

小时的专项培训'

尽管离新规执行还有一个

多月!但近日中国证券报记者在

工行,建行,中行,交行等银行一

些网点看到!投连险已提前撤柜

甚至不再出售' 即使有出售也比

较规范!均由理财人员在理财柜

台进行介绍' 在深圳振华路的一

家建行网点!柜台没有陈列任何

投连险宣传资料' 该行理财人员

表示! 建行已不再代销该险种!

目前销售的主要是分红险和万

能险 ' 在位于燕南路的工行网

点!当得知要办理的是保险业务

时!大堂经理立刻将中国证券报

记者引领到理财室!并打电话让

理财师前来接受咨询'

当中国证券报记者提出要

购买保险时!他们均推介分红险

或万能险' 在问到投连险时!大

多数理财师建议暂时不要购买!

并提到了中国保监会出台的&撤

柜$新规来强调投连险存在的风

险' 他们认为!目前资本市场虽

然已经深幅调整!但短期内走向

仍不确定!此时购买投连险并非

明智之举'

对保险公司影响不大

伴随着资本市场的红火!投

连险也在过去一两年内广受青

睐' 然而资本市场深幅调整后!

投连险出现了退保现象!并逐渐

乏人问津!银行理财师也不再主

动推介' 此次中国保监会发布新

规!对投连险以及保险公司的经

营会有什么样的影响5 中国证券

报记者采访的多位业内人士均

认为影响很小'

&对我们影响极小$!中国人

寿深圳分公司一位人士表示!投

连险只是该公司为完善产品结

构而推出的业务!并不主动向客

户推介! 也未在银行柜台销售!

因此新规对他们影响微乎其微'

普益财富保险研究员曾理

表示!有保险公司投连险在寿险

业务中占比较大!在投连险失宠

后!该公司在中国保监会网站公

布的原保险保费收入数据曾一

度下滑厉害!但随着业务转型以

及资本市场的稳定!情况已有所

好转'

招商证券研究员罗毅认为!

投连险此次撤离银行储蓄柜台!

对保险公司的影响很小' 因为保

险公司已经把投连险比例压得

很低' 根据中国平安去年发布的

中报!其寿险业务保费收入中投

连险占比为
#'&-

!预计今年比例

已经压缩到
+-

左右'中国人寿基

本没有该业务!其他上市保险公

司投连险占比目前也基本维持

在
+-

左右水平'

投连险可作为资产配置

&投连险可根据个人情况作

为资产配置工具 $!东亚银行深

圳分行个人财务及财富管理部

经理郗萤说 ! 此前资本市场红

火时大量投资者在不了解产品

情况下跟风购买投连险 ! 且某

些机构在销售过程中存在误

导 ! 结果熊市到来一些投资者

出现深度亏损!并引发纠纷' 导

致目前一些投资者及销售人员

在谈到投连险时采取排斥态

度 ! 这都是不够理性的投资行

为' 她表示!在选择购买投连险

时投资者更应该从个人实际情

况以及投资喜好出发!将其作为

资产配置工具'

普 益 财 富 保 险 研 究 员 曾

理认为 ! 目前购买投连险 !可

将资金放入稳健型账户和平

衡型账户 ' 如果投资者有一

笔 闲 置 资 金 在 短 期 内 不 使

用 ! 希望得到较为稳健的收

益 ! 且个人投资精力有限对

机构投资很信任 ! 对保障需

求不高 !则可以选择投连险 '

购买时可根据个人经济实力

和偏好选择一次性投入或定

投 !需要注意的是 !购买投连

险要坚持长期投资 ! 投资期

限最好在
+

年以上 '

"

业内观察

禁售!投连险"旨在控制投资风险

!

吴学安

从
!%%#

年
*

月
$+

日国际消费者权益保护日起!按照中国

保监会发布 /关于进一步加强投资连结保险销售管理的通

知0要求!投连险禁止通过银行储蓄柜台销售'业内人士称!

中国保监会之所以叫停银行柜台销售&投连险$!是因为投

连险其实是一种有风险的理财产品! 虽然有保障和投资的

双重功能!但是保障的分量相对很小'投连险作为一款比较

复杂的理财产品!在银行储蓄柜台!客户一般停留的时间只

有几分钟!在这么短的时间里很难把复杂的产品说清楚'因

此!投连险最少要有保障型,激进型,稳健型三个账户!专业

性很强!有的银行销售人员自己都了解不透!很容易造成误

导'尤其是投连险最大的特点是不保底!这决定了这个产品

不是面向普通大众的!更不能在储蓄柜台销售'因为储蓄柜

台的客户往往是平时生活用钱!是不能亏的'

近日!有媒体披露!一位
&%

岁老媪去年在银行储蓄柜

台取钱时!身旁突然出现了一位推销人员!跟她推荐一种

&无风险,保本,比储蓄收益高$的产品'谁知道一年过后!

这款&无风险$的产品居然亏损了
*%-

多' 这位老媪说!她

原以为在银行储蓄柜台销售的东西应该是安全的!买了
+

万元投连险! 哪晓得它是和股市联系在一起的高风险产

品!不但利息没了!还缩水这么多(

其实!类似事情不止发生一,两起!因为普通老百姓对

银行储蓄柜台是信任的!而在上述案例中!把投连险&推

销$给了老人是非常不适合的666因为通常保险
&%

岁就到

期) 而一些银行对于保险公司的产品销售却很感兴趣!因

为这块业务利润比较高! 加上银行代销工作人员有提成!

所以压任务给储蓄柜台) 而投连险一般是长期投资的!不

是短期见效的!并且适宜经济向上的时候购买!比如说美

国自从发生金融危机后! 美国的投连险也就不好推销了)

在国内即使是专门经营投连险的&洋保险$瑞泰人寿!

!%%)

年也开发了万能险等保底新品种!以拓宽产品渠道)

江苏省去年投连险较前年增长了
,

倍多! 保费规模达

到
*%

多亿元) 这一方面是由于寿险公司争相开发相关产

品!另一方面银行柜台销售也是重要原因) 自去年底起!江

苏省就着手规范投连险市场)

!%%)

年
$$

月江苏省保监局%

银监局联合出台/关于加强银行代理保险业务合规管理的

通知0!在国内率先提出&卖者有责$!明确银行储蓄柜面不

能卖投连险! 但在银行理财中心和理财柜台还是可以卖!

关键是要&把合适的产品在合适的时机卖给合适的人$!即

有一定风险承受能力的人) 此外!中国保监会要求保险业

在今年年报中执行三项新会计政策) 实施新的会计准则

后!其中重要的一项就是保费收入的确认和计量引入重大

保险风险测试和分拆处理!从
!%$%

年起!万能寿险和投连

险将被作为投资性产品与保障性产品分拆!以鼓励保险行

业全面回归&保障$功能)

"

投保顾问

汽车投保 五要素须了解好
!

刘宝民

如今买私家车上保险已成

为许多购车人的共识 ) 值得关注

的是 !有些车主在投保中由于保

险意识淡漠 !不仅不符合 /保险

法 0的相关规定 !而且还会影响

日后的个人保险权益 )

不足额投保) 对于汽车保额

的确定!明智的选择是足额投保!

就是车辆实际价值多少就保多

少! 一旦出险造成全车损毁可以

得到足额赔付!消除后顾之忧) 但

有的人为省些保费! 不惜不足额

投保) 说的通俗点就是一辆价值

!%

万元的汽车! 保险公司亦将情

况说清楚! 但自己仍坚持只保
$%

万元保额) 如此做法可能省了点

保费! 但以后万一发生事故造成

车辆损毁!肯定得不到足额赔付)

超额投保 ) 与不足额投保相

反 !有的人手中明明是一辆低档

车 !市场新购买价低于
,

万元 !却

偏偏自作主张要超额投保 !非把

保额定在
$!

万元 !错误地认为多

花点钱就可以在车辆出事时 &高

额索赔 $!实际上这是一厢情愿 )

保险条款规定 !在给出险车辆定

损时必须严格按照汽车出险时

的实际损失确定 )

重复投保) 有人误以为汽车

保险如同人寿保险一样多保几份

能多得到赔款! 这种观点显然错

了) 财产保险的保险标的是财产!

保险金额准确科学! 投保财产的

价值多少就是多少! 没有随意增

减的余地)

险种没保全 ) 汽车保险中除

有车辆损失险 % 第三者责任险

*包括交强险和商业三责险 +和

全车盗抢险这三类主险外 !还有

划痕险 %车上责任险 %车辆停驶

险 %不计免赔险 %无过失责任险 %

自燃损失险 %玻璃单独破碎险等

一批附加险种 !有各自承担的责

任范围 !相互不可替代 ) 所以 !在

选择险种时应该考虑周全 !不能

图省钱少保 !以防一旦日后出事

带来隐忧 )

存侥幸心理!不按时续保) 汽

车保险的保险期限普遍为一年 )

在投保后的一年中如果发生保险

事故可以到保险公司索赔4 假若

没发生保险事故等于花钱保平

安! 第二年在原保险公司续保时

能享受安全无事故的投保优待)

有的人却认为既然&入保没出

事!又何必急着续保呢$!因而!保

险到期后迟迟不续保) 由于不按期

续保!在脱保这一段时间内若发生

事故!尽管过去一直入保!依照保

险条款规定仍然不能赔偿)

除此之外!有的人投保不去正

规的保险机构或有资质的保险经

纪公司办理 !而是听传言 !找 &能

人$!走弯路!最后常常上当吃亏)

有的人投保时只管交钱 !从

不研究保险条款内容! 对理应履

行的义务%享受的权益%索赔须知

等一无所知 !对 /保险法 0明文规

定的需要向保险公司如实告知的

情况也有意隐瞒! 必然给日后的

索赔带来麻烦! 因此不能得到有

效的法律保护)

透视
!

月保费!开门红"

!

本报记者 钱杰

金融危机似乎并未给国内保险业带来很大的冲击!中

国人寿%中国平安%中国太保等多家保险公司都迎来了
$

月

&开门红$!保费收入同比大幅增加!超过了许多业内人士

的预期)

转型增员初见成效

中国人寿日前公告!

$

月份单月原保险保费收入
*,,

亿

元!同比增长
$#'(-

) 平安人寿本周也公布!旗下四个子公

司
$

月份共实现保费收入
$&!')$

亿元!较去年的
$(+'(&

亿元

增长
$#-

! 其中平安人寿
$

月份实现保费收入
$**'$$

亿元!

比去年同期的
$%)'!%

亿元的上涨
!*-

) 中国太保的公告显

示!太保寿险
$

月保费收入
&%

亿元!虽然同比下降
$('!%!

!

但环比增长了
$%%!

4太保财险
$

月保费收入
(!

亿元!同比

增长
$+'*#!

)

&国寿保费收入好于预期! 是源于公司采取了相对温

和的调整产品策略! 既调整了银保渠道的投资型产品!又

兼顾了分红等保障型产品的销售$! 中金公司研究员周光

在他的研究报告上写道)

平安的保费大增也离不开转型因素) 平安人寿副总经

理张振堂在接受本报记者采访时表示!&从去年四季度开

始!我们突出高价值的核心产品!关注产品的内涵价值!在

坚持&分红%万能$并重的前提下!进一步突出分红保险的

销售!适当收缩万能保险) $

此外!金融危机也为保险公司提供了增员的好机会)&从

去年年底开始!我们招聘员工变得容易多了)$广东一家人寿

公司的总经理透露)记者年初在采访一些大型招聘会的时候

也发现
/

在许多行业用工需求下滑严重的大环境下
0

唯有保险

行业的用工人数与薪酬待遇出现了逆势上扬的苗头)

据了解!各家保险公司都在今年提出了明确的增员计

划!并希望利用人力资源市场的特殊阶段!提高代理人整

体素质) 人寿计划三年内个人代理人数量增至
$%%

万!平

安计划增至
(%

万! 太保人寿也拨付了专项费用来鼓励分

支机构进行增员)

能否持续尚待观察

&说实话!对于这样的开门红我也觉得很意外) $一家

外资寿险公司的负责人向记者坦言! 他所在的公司
$

月份

保费收入并没有同比大幅增长!&外资寿险公司一般要在

第二季度和第三季度才会迎来全年的销售高峰!而中资寿

险公司的销售高峰却在第一季度) $

知情人士透露!这可能跟中资保险公司的考核机制有

关) 保费的考核通常是基于上年的数据!如果当年保费增

长率大幅高于上年! 该年的保费考核指标就可以完成)

!%%)

年底!一些被考核的分公司可能有动机将部分业务转

移至
!%%#

年3一方面可以降低今年的考核基数!另一方面

可以将部分业务计入今年的考核指标中!因此造成了年初

的保费&井喷$行情)

不过!这样的增速能否持续依然尚待观察) &单单
$

个

月取得这样的好成绩并不难!但全年保持这样的增速比较

困难) $ 前述外资寿险公司的负责人分析表示!毕竟今年

的经济形势依然严峻! 公司
%#

的销售目标制定得比较保

守!力求保持平稳发展)

兴业证券的研究报告也对国内寿险业全年保费增长

持保守态度)报告指出!由于收入下降趋势更加明显!就业

形势也不乐观!保险需求将会受到影响)

!"
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光大永明投资连结保险
投 资 单 位 价 格 公 告
本次评估日期：2009年 2月 12日至 2009年 2月 18日

卖出价

1.8556

1.7908

2.2285

0.9107

1.0314

买入价

1.9026

1.8505

2.3145

0.9711

1.0521

卖出价

1.8653

1.8142

2.2691

0.9520

1.0315

卖出价

1.8710

1.8288

2.2929

0.9673

1.0315

买入价

1.8996

1.8444

2.3009

0.9683

1.0521

卖出价

1.8623

1.8082

2.2558

0.9493

1.0315

投资账户名称
2月 12日

稳健型投资账户

平衡型投资账户

进取型投资账户

指数型投资账户

货币市场投资账户

买入价

1.8927

1.8266

2.2731

0.9289

1.0521

2月 13日 2月 16日

买入价

1.9084

1.8653

2.3388

0.9866

1.0521

2月 17日 2月 18日

买入价

1.8901

1.8189

2.2566

0.9376

1.0522

卖出价

1.8530

1.7833

2.2123

0.9192

1.0315

光大永明人寿保险有限公司
!"# $%&' ()*+,+%-./ 0%&1 234"+536* 789: ;/<9

全国统一咨询热线 Hotline：95105698
www.sunlife-everbright.com

招 商信诺人寿保险有限公司
投资连结保险投资账户单位价值公告

投资账户风险提示：投保人要完全承担投资风险，投资回报具有不确定性，实际投资收益可能为负。

账户名称

进取型账户

平衡型账户

稳健型账户

现金增值账户

积极型账户

配置型账户

平稳型账户

安享型账户

(此账户停止使用)

无忧型账户

成长型账户

单位价值

2.5491

2.0886

1.3972

1.0613

1.8068

1.5868

1.2566

1.0121

1.0552

0.8463

评估日期

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

账户名称

先锋 A型账户

和谐 A型账户

添利 A型账户

货币 A型账户

先锋 B型账户

和谐 B型账户

添利 B型账户

货币 B型账户

先锋 C型账户

添利 C型账户

单位价值

0.7201

0.6388

1.0675

1.0542

0.6275

0.5418

1.0149

1.0346

1.1246

1.0553

评估日期

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

2009年2月16日

#$%保 险 责编!刘秀德 美编!王春燕 电话!
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