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湘火炬劫后复生
后续投资价值取决于重卡行业景气度和自身资产盈利能力

□光大证券研究所 赵雪桂

产业资本认同度高

8月8日，德隆对湘火炬的“股权+债务”资
产竞标结果水落石出:前期表示出强烈购买意
向的一汽、东风、上汽、中国重汽、万向、宇通客
车、江西长力等20余家公司，均未参与此次竞
标；在上周五缴纳2亿元保证金后，湘火炬控制
权之争在潍柴动力、万向集团间展开；此次招
标底价为7.4亿元，万向集团出价8.2亿元，潍柴
动力最终以10.2亿元中标。

德隆对湘火炬“股权+债务”资产包括:2.8
亿股控股权（湘火炬第一、三、四均系德隆下企
业，2.8亿股为上述股权合计数），债务招标底价
3.2亿元（标的原帐面价值为4.01亿元）。

潍柴动力以10.2亿元购买德隆上述资产，
意味着:

一、 如果将潍柴动力因为购买湘火炬法人
股并为之承接的4.01亿债务平摊，具有控制权的
湘火炬法人股每股作价3.64元，高于湘火炬近期
流通股交易均价。 相对于证券投资者，产业投资
者———潍柴动力对湘火炬价值认同度更高。

二、湘火炬对德隆3.2亿元债权的招标底价
得以实现，公司2004年提取的5000万国债减值
准备将被冲回， 此举将使湘火炬2005年新增
0.053元EPS。

潍柴动力获取湘火炬控制权的结果，意味
着中国重卡行业即将出现重大变局:一是潍柴
动力（生产大马力发动机）、陕西法士特（生产
重型变速箱）、陕西重汽（15吨以上重卡销量中
国第二）三家盈利最强的零部件、整车企业将
通过股权形式结盟，形成优势互补；二是潍柴
动力得以打造完整重卡产业链，其对中国重汽
集团离心力增强；三是如果中国重汽集团不将
沃尔沃大马力发动机资产置入潍柴动力，潍柴
动力将借助拟与陕西重汽合资的康明斯发动

机完成产品升级换代重任，潍柴动力在集团内
谈判能力增强； 四是实力股东潍柴动力入主

后，陕西重汽与康明斯发动机、曼公司的合资
项目成功可能性增大。

潍柴动力上述报价远远超出我们原先7.4
亿元-8亿元的预期。尽管这显示了潍柴动力志
在必得的决心，但我们依然认为:加上重组后
可能要支付的对价成本，潍柴动力上述出价偏
高；前期众多有购买意向的潜在股东最终退出
竞标，部分证明了我们的判断。

后续投资价值凸现

在潍柴动力以10.2亿元高价中标背景下，鉴
于湘火炬对德隆债权4.01亿元的债权基本可悉
数收回， 我们调高湘火炬2005年EPS预测至0.37
元， 同时继续维持2006年0.32元EPS的盈利预测
（如果湘火炬在新股东入主后，不需要对“其他”
资产补提2911万元，当年EPS可升至0.35元）。

在实力产业股东入主后，湘火炬的投资风
险基本消除，其后续投资价值取决于重卡行业
的景气度及公司重卡及零部件资产———陕西

法士特（51%股比）、陕西重汽（51%股比）、东风
越野（60%股比）本身的盈利能力。

目前重卡行业低迷，表现是:（1）2005年重
卡销量表现疲弱，“同比下降21.7%”亦有可能；
（2）近年重卡产能激增，我们对“陕西重汽在行
业最景气背景下进行的大规模扩张” 表示担
忧；（3）重卡行业盈利能力快速下滑，预计主要
重卡上市公司2季度净利润较1季度出现5%-
68%左右的下滑；（4）重卡行业洗牌在即:在需
求增长有限、产能激增的情况下，重卡行业竞
争只能以洗牌的形式出现。

湘火炬旗下资产盈利能力受重卡行业变

化而波动，预计陕西法士特、陕西重汽2005年
净利润分别下降29%、39%。

鉴于重卡行业低迷、公司旗下重卡及零部
件资产盈利能力下挫，我们认为，在德隆风险
消除后，目前阶段，湘火炬价值基本得以体现。

另外， 需要强调的是， 在重卡行业止跌回
稳， 湘火炬依然有望成为汽车行业内较具投资
价值的长期品种。

华融公司组织报价会选定湘火炬战略重组方

潍柴动力出价10亿竞得湘火炬
□记者 李清理 徐玉海 株洲 济南报道

备受关注的德隆系旗下上市公司湘火炬

（000549）控股权最终去向敲定。 昨日上午，在由
股权托管方中国华融资产管理公司组织的湘火

炬（000549）股权及债权转让项目报价会上，潍柴
动力（潍坊）投资有限公司以10.2338亿元的报价，
成为重组湘火炬的入选收购方。 湘火炬有关负责
人表示，下一步将根据报价文件，签署股权转让协
议，最终实现公司控股权的转移及债权的回收。

湘火炬股权与债权转让项目报价会在湖

南株洲华天大酒店五楼会议室举行, 原定九点
半到十一点半的报价会只用了一个小时便提

前顺利结束。 会上，只有经过华融公司审查以
后的两家合格投资者———潍柴动力 （潍坊）投
资有限公司和万向集团公司参与报价。 此前市
场猜测的宇通客车、上海汽车、东风汽车等企业
并未获得最后竞争资格。 华融公司、株洲市政

府、湖南国资局代表以及湘火炬主要高管和见
证律师约五十余人出席了报价会。

作为购并湘火炬的入选收购方，潍柴动力
（潍坊）投资有限公司的收购总报价达到102338
万元；其中，对新疆德隆及其关联方持有的湘火
炬28.12%股份报价为62229万元；对新疆德隆及
其关联方拖欠湘火炬的40109.2万元债权报价
为40109万元。 此外，参与报价的另外一家企业
万向集团公司被同时确定为备选收购方。

潍柴动力（潍坊）投资有限公司注册资本
为16.38亿元，公司住所为潍坊市奎文区民生东
街26号，法人代表为徐新玉。湘火炬有关人士表
示，该投资公司是香港联交所上市公司潍柴动
力（HK2338）的关联企业，目前只看到其法人执
照复印件，尚未获得其具体股东构成资料。

记者电话联系到潍柴动力参加报价会的

一位负责人，对方以“现在还都不方便，也不太
好说”为由婉拒。 记者随后致电潍柴动力证券

部。有关人士向记者证实，潍柴动力（潍坊）投资
有限公司是潍柴动力下属一家子公司，但潍柴
动力仅处于参股地位。 对于该公司具体的股权
结构，该人士拒绝做进一步的透露。 他表示，潍
柴动力正就收购事项是否触及信息披露义务

与香港联交所进行进一步沟通，是否需要公告
目前尚未确定。

随后， 记者在潍柴动力网站（www.weichai.
com）上查到了该公司2004年年度报告。 报告显
示，截至2004年底，潍柴动力资产总额为49.14亿
元，净资产21.56亿元，2004年营业收入为61.55亿
元，经营利润为7.975亿元。 该公司主要从事大功
率、高速柴油机生产，在15吨以上重型货车及5吨
以上轮式装载机两行业的柴油发动机市场占有

份额分别高达78%和75%， 而且是湘火炬旗下公
司陕西重汽的柴油发动机主要供应方。

潍柴动力一位高管向记者表示，收购湘火
炬股权，潍柴动力主要出于两点考虑：其一，随

着资产清理进入尾声，德隆系的阴影正在远离
湘火炬。 在华融的帮助下，公司及时进行了资
产保全，并相继披露了相关的债权、债务、委托
理财以及担保等信息， 计提了部分坏帐准备。
虽然目前湘火炬违规担保总额仍达94256万元，
但大多数是为湘火炬集团内部企业担保，遗留
风险不大，资产已基本被夯实。 其二，尽管湘火
炬在“瘦身”过程中出售了航天火炬、重汽红岩
等公司股权，但仍然保留了陕西重汽、法士特齿
轮、株洲火花塞和东风越野车四大核心业务资
产，资产质量较为优良。 纵向来看，潍柴动力发
动机产品与陕汽整车业务构成上下游关系；横
向来看，法士特齿轮的变速箱产品与发动机一
样，都是重卡配套的核心部件，目前已被国内重
卡厂商普遍采用。 因此，通过收购将进一步拓
展潍柴动力在重卡行业的业务领域，提升公司
的核心竞争力。 他表示，潍柴动力看重湘火炬
在实业领域的基础和实力，不过对于为何以子

公司间接收购股权，他未做明确答复。
湘火炬授权代表金卓钧介绍， 这次组织的

报价会出售对象一是公司第一、第三、第四大股
东新疆德隆（集团）有限责任公司及其实际控制
关联企业广州市创宝投资有限公司、陕西众科源
新技术发展有限公司持有的公司28.12%股份，合
计达到26327.95万股；二是公司对新疆德隆及其
关联方40109.2万元债权。 从最后的十亿元成交
价结果看，德隆系占用的公司4.01亿元资金可以
全部收回， 公司股权出让价也达到每股2.37元，
高于公司中期每股1.81元净资产达31%。

华融资产管理公司有关负责人表示，这次
能够确定潍柴动力（潍坊）投资有限公司重组湘
火炬是件好事，符合市场各方预期，也符合各类
股东利益，是化解德隆风险吞噬湘火炬的重要
一步, 而且采取确定两家合格投资者进入最后
报价竞争，体现市场化操作特征，合法公平，具
有一定创新意义。

半年报话题

业绩增长超五成

机构“扎堆”气头尿素企业
□记者 周渝

日前，我国几个主要生产尿素的上市公
司相继公布了2005年半年报，从已公布半年
报的泸天化、云天化、四川美丰、赤天化、鲁
西化工和辽通化工六家公司反映的特点看，
经营业绩喜人，净利润出现较大增幅。

行业景气业绩大增

六家公司上半年净利润同比则均超过

了50%， 主营业务收入的增幅绝大多数达到
了20%以上， 经营性现金流量净额的增幅也
在20%以上， 净利润的增幅普遍超过了主营
业务收入的增幅， 产品毛利率稳中有升，此
外尚未公布半年报的华鲁恒升也预计上半

年净利润将增长50%以上。 总体而言，上半年
尿素公司呈现产销两旺，现金流充足，盈利
能力强的特点。

尿素公司上半年业绩表现良好主要得

益于尿素需求的旺盛和价格持续处于高位，
我国实施支持农业产业持续发展和促进农

业增产农民增收的相关政策，广大农民的种
粮积极性得到极大提高。 据有关调查统计，
今年农民种粮面积约为15.58亿亩，比上年增
加3430万亩，增幅为2.3%，导致国内尿素需求
增加较大。

上半年尿素价格仍处于高位，且继续保
持了上涨态势。 2004年11月，国家发改委等
五部委联合下发了《关于做好化肥生产供应
工作加强价格监管的通知》， 要求对合成氨
年生产能力30万吨以上的大型氮肥生产企
业继续实行政府指导价管理方式， 决定从
2004年12月1日起将1998年确定的尿素中准
价水平由现行每吨1400元提高到1500元，上
浮幅度为10%（上限为1650元） 不变， 下浮不
限。 同时2005年国家继续对尿素实行暂停出
口退税政策以及今年1季度对尿素出口改收
260元/吨特别关税以限制出口。即便是这样，
从今年上半年实际价格来看，1650元/吨的上
限价格并没有维持多久就被突破了。 据国家
发改委价格监测中心监测，今年5月份，尿素
全国平均出厂价就已达到1658元/吨，全国平
均零售价则高达1883元/吨，而到了7月份，尿
素全国平均出厂价和零售价近一步提高到

1670元/吨和1982元/吨。
此外，上半年受国际能源价格的大涨，国

际尿素价格也持续大幅上涨并维持在每吨

200美元以上的高位，最高突破过250美元，国

外价格的高企使得国内尿素价格难以下降。

“气头”尿素公司受青睐

受尿素企业良好业绩预期，尿素公司受
到机构投资者的追捧，继一季度报告披露前
十大流通股东中多家基金等机构投资者介

入尿素上市公司，半年报中前十大流通股东
中继续出现多家机构投资者的身影，其中泸
天化前十大流通股东中有9家机构， 云天化
有10家，四川美丰有10家，鲁西化工有5家。

从半年报披露情况看，以天然气为原料的
“气头”尿素企业如泸天化、云天化和四川美丰
明显受到机构投资者的格外关照，与一季度相
比，“气头”尿素企业前十大流通股东中机构投
资者的持股量保持稳中有升，泸天化前十大流
通股中机构投资者持股量增加了600万股，由
一季度的1715万股增加到2330万股，四川美丰
则增加了100万股左右，云天化基本保持稳定，
而这是在今年上半年二级市场低迷，机构投资
者纷纷减仓的背景下进行的。

与一季度相比，“气头”尿素公司的前十大
流通股中首次出现了商业保险公司的身影，中
国人寿的两个保险产品进入了泸天化前十大

流通股名单，新增持股数量超过500万股，云天
化前十大流通股名单中出现中国人寿的一个

保险产品，新增持股数量达400万股。
尿素生产的原料包括石油、煤和天然气

三种，近几年国际石油价格上升最大，煤次
之，而天然气价格涨幅相对较小。 据了解，我
国特有的原料资源分布特征决定了煤头尿

素和油头尿素产量比重占了60%以上， 煤和
石油的价格上涨已对生产企业产生了明显

的成本上升压力， 尽管今年3月份国家发改
委对化肥生产所用无烟块煤实行限价，然而
从实际情况看，这一政策并没有起到预期作
用，相当一部分地方的煤炭价格都创了近几
年来的历史新高，此轮尿素价格的持续上涨
也包括了“成本推动”的因素在内。 据测算，
我国油头尿素企业平均生产成本约为1300
元/吨，煤头尿素企业平均生产成本约为1200
元/吨， 而气头尿素企业平均生产成本约为
1000元/吨。 半年报显示，以天然气为原料的
泸天化、云天化、四川美丰等公司的毛利率
达到30%以上， 而以煤原料为主的公司产品
毛利率只有20%。 以天然气为原料的尿素企
业在竞争中具有较强的成本优势。

银河证券研究中心李国洪认为，由于供
需格局的不同，天然气价格的涨幅小于石油

以及煤炭价格涨幅，而且我国天然气使用实
行分用户定价的政策，化肥企业用气有计划
供气量， 在计划供气量范围内实行计划气
价，化肥企业用气相对便宜。 但从我国能源
紧张的长期趋势来讲，发改委会采取分用户
缓慢上调天然气价格的方法使长期气价整

体走高，但为稳定化肥价格，国家会继续支
持化肥企业用气低价政策，所以天然气价格
不会出现大幅上升，因此气头尿素企业的成
本优势还将继续保持。

下半年压力不容忽视

由于尿素为农业服务的行业特点， 需求
弹性相对较小， 因此从需求的刚性和惯性而
言，下半年尿素行业有望继续保持稳定发展。

西南证券研究中心张鹏认为，由于上半
年整个尿素行业的良好表现，下半年尿素总
体仍会保持较高需求，但也存在不容忽视的
压力：一是供需矛盾，近年来我国尿素产能
平均每年以10%的速度的增加， 而需求的增
幅基本保持在5%左右，供给增幅大于需求增
幅；二是出口限制，上半年有关出口暂停退
税政策对出口限制所起到的作用有限，而从
7月1日起， 我国停止尿素出口执行260元/吨
的出口暂定税率，自7月1日起至10月31日止，
尿素出口实行按30%税率计征出口季节性暂
定税率的政策， 尿素出口量将大幅度下降，
这也将导致国内供给压力加大；三是原料成
本压力难以缓解，石油和煤的价格短期内将
保持高位，而天然气价格也面临着潜在的上
升压力，例如四川美丰半年报显示，公司二
季度部分天然气供应合同的价格就环比提

高了10%左右；四是尿素通常有淡储的特点，
今年尿素价格较高，考虑到价格风险，淡储
量会受一定的影响。

记者了解到，限价政策执行力度的压力
也是值得密切关注的， 为保护农民利益，抑
制化肥价格的过快上涨，近几年来国家始终
对化肥市场保持高压态势，但价格上涨并没
有得到很有效的控制。 继去年对30万吨以上
的大型氮肥生产企业实施限价后， 今年6月
份，发改委再次发布通知要求严格控制化肥
出厂价格,自7月1日起,对全国范围内所有合
成氨年生产能力15万吨以上（含15万吨）氮肥
生产企业的尿素出厂价执行每吨1500元,上
限为每吨1650元的价格政策。 如果下半年限
价政策得到严格执行，其对市场的影响也是
不可小视的。

“中证·亚商50强”巡礼

广州控股 综合能源布局渐成气候

□记者 龚小磊 实习记者 李春瑜 广州报道

广州控股（600098）原本是家纯电力企业，
业务单一，2000年后决心成为面向珠三角大型
综合能源供应商，向煤炭、油品、天然气等相关
能源业务发展。公司表示，2005年电力主业收入
占公司总收入的比重将首次降到50%以下，同
时煤炭、油品、天然气等业务将会加速大发展，
成为主要业务收入来源。

这一论断也并非空穴来风。 据公司年报，
2004年度公司电力业务收入占总收入59.38%，而
煤炭物流已占34.93%，油品物流占5%。公司表示这
一趋势在2005年还将加快， 全年公司主营业务总
收入有可能突破60亿元大关， 较去年增长约13亿
元，其中相当一部分来自能源物流业务的增长。

一季度季报印证了这种趋势。一季报显示，
首季电力业务收入占主营业务收入的比重比

2004年年底下降了4.62个百分点， 而能源物流
产业上升了4.52个百分点。 在这一升一降的趋
势下， 公司打造大型综合能源供应商的多元化
产业布局已渐成气候。

发展壮大电力产业

细分来看，公司目前主要从事四块业务：电
力、煤炭、油品和天然气，此外，还在高速公路上

有小额投资。 但多元化是集中在能源领域的相
关多元化，电力仍然是公司核心业务，要进一步
发展壮大。

据了解，目前在珠三角地区，广州控股的电
力业务排名在行业前三名， 其它两家公司分别
为粤电力和深能源。 广州控股目前拥有运行控
制装机容量120万千瓦、 权益装机容量99.66万
千瓦，是广州地区最大的电力生产企业。

广州控股的电力产业领域不仅跨出了广州、
进入了粤东地区，而且介入了西电东送的电源点
地区，拓展了公司的电力产业规模、巩固和加强
其市场地位，而且把握了清洁电源、调峰电源这
一电力行业未来的发展方向，发展符合国家清洁
能源政策的燃气机组，改善了电力产业结构。 比
如公司募资投入的LNG发电项目、 盘南发电项
目、汕尾发电项目等，都将在2006年、2007年相继
投入运行， 届时公司控制装机容量将达到190万
千瓦、权益装机容量将达到200万千瓦。

油品供应迎头赶上

油品供应是公司今年一季度发展最快的业务，
收入已经占到总收入的12.24%，比去年年底上升了7
个百分点。 据公司物流方面的负责人介绍，广州控
股与BP公司合资组建的广州发展碧辟油品公司，在
广州南沙投资建设了36.266万立方米油库和8万吨
级油码头，它们是面向广东省、珠三角地区最大的
油库和油码头之一， 已于2004年三季度投入营运。
该油库和码头不仅用于汽油、柴油、燃料油、化工品
的储运和周转， 而且将逐步开展油品经营业务，最
终将发展成为珠三角地区有影响的油品供应商。 据
悉，从今年3月份开始油品业务量大幅上升，公司预
计今年的销售收入会有明显增长。

据公司介绍，英国BP公司是世界级的石油
巨头，广州控股选择英国BP公司作为油品物流
业务的合作伙伴具有重要意义。其一，南沙油品
项目是世界级石油公司在华投资的第一个油库

码头基础设施项目。 南沙油库是在BP公司的参
与下，按照国际安全标准和环保标准建设和经营
的世界级油库；其二，与BP公司结成战略联盟，
有助于公司推进建设面向珠三角地区的油品和

化工品集散中心的战略步伐；其三，可以充分利
用BP公司的全球采购系统， 建立油品和化工品
多元化供应渠道， 引进国际先进管理经验和技
术， 为形成新的市场竞争格局提供重要示范作
用，提升市场竞争力；其四，合作为广州控股构建
面向珠三角的综合能源供应商、使油品供应业务
成为公司新的利润增长点奠定了坚实的基础。

据了解，目前公司油品供应业务正在快速布
局，公司在油品产业上的目标，是构建具有竞争力
的商业模式，成为珠三角主要油品供应商之一。

煤电共建一石二鸟

煤炭物流是公司的主业之一，2004年该项
收入占总收入的34.93%。据了解，广州控股在广

州南沙地区拥有4万吨级深水煤炭专用码头和
35万吨储煤场， 即将开工的煤炭码头扩建工程
将使码头吞吐能力由目前的400万吨/年提升为
500万吨/年。此外，公司与西基码头、新沙码头、
广州港、 珠海高栏港建立了长期良好的合作关
系，增强了公司煤炭储运能力。目前广州控股从
事的煤炭业务， 其行业排名在珠三角地区名列
前三名，市场占有率在10%以上。 与其它竞争对
手相比， 公司最大的亮点是直接参与投资煤矿
开采和煤炭航运，形成了采掘、运输、中转、销售
的纵向一体化的煤炭供应产业链。

今年6月8日， 公司属下全资子公司广州珠
江电力燃料有限公司与大同煤矿集团有限责任

公司正式携手，双方签署了《合资框架协议书》，
共同出资建设新东周窑矿井建设项目。 这个将
耗资20亿元的窑矿井项目， 注册资本金暂定为
项目总投资的35%，共计7亿元。 其中大同煤矿
集团出资4.2亿元，占60%股权；珠电燃料公司出

资2.8亿元，占40%股权。项目投资额除注册资本
外，所需其他资金，由合资公司采取双方共同认
可的融资方式进行筹措。

据相关资料， 新东周窑矿井项目建设内容
包括建设年产1000万吨特大型矿井一座、 年产
1000万吨现代化洗煤厂一座， 以及相关配套设
施。 该项目所处的井儿沟井田已列入国家大同
矿区石炭二叠系煤田的开发规划。据介绍，新东
周窑矿井项目资源和运输条件优越， 煤炭储量
丰富，矿井设计储量13.52亿吨，设计可采储量
9.37亿吨，年煤炭产销能力将达1000万吨。

公司表示，双方通过合作投资该项目，将建
立煤电合作的长期战略联盟， 有利于增强公司
煤炭资源供给能力。但是，广州控股此次参股煤
矿项目的意图， 并不仅仅局限于为公司供应电
煤，而是在确保电煤供应的同时，开拓煤炭物流
业务， 同时也标志着公司建立面向珠三角大型
综合能源供应商的发展战略又迈出重要一步。

此外， 天然气方面公司已拿到南沙开发区
的终端经营权， 随着南沙建设规模的不断扩大
和大工业项目的逐步投产， 其效益将逐步体现
出来。从2004年公司的主营业务利润看，电力产
业利润仍占86.37%， 但随着几项新业务规模效
益的日益显现， 其他业务的利润贡献将逐步体
现出来，综合能源产业布局将更加稳固。

科达股份黄河大桥项目正式通车

□记者 徐玉海 东营报道

科达股份（600986）利用上市募集资金建
设的东营黄河公路大桥日前正式通车。 此举标
志着以公路、市政工程施工业务为主导的科达
股份在基础设施投资、运营管理方面取得新的
突破。 该桥设计投资回收期14.67年 （含建设
期），内部收益率达9.15%，今年起将成为公司
显著的业绩增长点。

东营黄河大桥由科达股份采用BOT模式
投资建设。 科达股份、山东省交通厅公路局分
别拥有项目主体-山东东营黄河公路大桥有限
责任公司50%的股权。 该项目概算总投资8.59
亿元，设计投资回收期14.67年（含建设期），内
部收益率达9.15%，大桥公司将拥有其25年运营
管理权。 科达股份有关人士表示，随着路网建
设和交通量的逐步增长，该项目将带来稳定增
长的投资收益。

汽车零部件百强名单出炉
五家上市公司或其母公司榜上有名

□记者 陈亮 建兴 长春报道

在昨日的“2005年汽车零部件行业年会”
上， 中国汽车工业协会和国家统计局联合发
布了“2004年度中国汽车零部件百强企业”名
单， 万向钱潮 （000559） 母公司万向集团以
208.57亿元的销售收入位居第一 。 湘火炬
（000549）、广西玉柴机器集团有限公司、潍坊
柴油机厂和东风本田发动机有限公司在去年

的销售收入也都突破了100亿元，分别位列第
2至第5位。 上海汽车 （600104）、 曙光股份
（600303）和东安动力（600178）分别位列第6、
第13和第17位。

资料显示， 万向集团创立于1969年7月8
日，是国务院120家试点企业集团，国家520户
重点企业之一。 公司目前已拥有万向节、轴
承、等速驱动轴、传动轴、制动器、减震器、滚
动体、橡胶密封件8大系列，及悬架、制动2大
系统产品。

曙光股份以综合实力第13位跻身于零部
件百强企业前列， 并成为中国零部件中百强
企业中增长最快的企业。

据悉， 曙光股份是我国最大的轻型汽车
车桥制造商，2004年车桥产销量达31.2万支。
自1997年坐上全国轻型车桥的头把交椅之
后， 连续八年在全国轻型车桥市场占有率排
名第一，产销量比1997年增长近5倍。 同时，该
公司生产的汽车制动器、齿轮、半轴、轴套和
转向节等汽车零部件近几年发展势头良好。

据中国汽车工业协会副会长蒋雷表示，此
次排名只计入销售收入一项指标，反映的是企
业的总体规模和实力，同时本次“百强”企业没
有包含外商独资企业。 他说，此次上榜的100家
企业在2004年共实现销售收入1966亿元，占零
部件行业收入的59.6%。 从企业收入分析，50-
10亿元的有4家，10-50亿元的35家，10亿元以
下的企业有56家。 企业按数量排序依次集中在
长三角、环渤海、东北等地区，也基本反映了中
国汽车零部件企业的总体布局。

双星东风

重获东风汽车配套资格
□记者 辰雨 济南报道

青岛双星（000599）托管后的东风轮胎生产
得到很快恢复。 日前，东风汽车公司质量部评
审组对双星东风轮胎公司申请斜交结构轮胎

配套供应商的资格进行了准入评审，并顺利通
过了东汽公司斜交构轮胎的产品认证，标志着
双星东风重新取得了对东风汽车的配套资格。

据介绍， 原东风轮胎作为东风汽车公司
多年来的合作伙伴， 一直是东汽整车配套轮
胎的主要供应商。 今年三月份青岛双星托管
并恢复其生产以后， 公司十分重视恢复与东
风汽车公司配套资格的工作， 提出了今年恢
复100万套轮胎生产规模的目标，并与东汽公
司有关部门进行了配套协商。 东汽公司经过
审核， 双星东风轮胎以较高分通过了东汽公
司斜交构轮胎的产品认证。

天威保变

中标1.5亿元变压器项目
□实习记者 吕强

天威保变今日（600550）公告，公司在广
东惠州抽水蓄能电站8×300MW水电机组特
大型工程配套变压器项目国际招标中， 中标
该项目全部8台SSP-360MVA/525kV抽水蓄
能变压器，项目总装机容量2400MW，合同总
额1.5亿元。

资料显示， 广东惠州抽水蓄能电站是我
国目前最大的百万千瓦级超大型抽水蓄能电

站工程， 公司此次中标是国内变压器制造企
业第一次中标500kV级大型抽水蓄能项目，结
束了此类变压器产品依靠进口的历史。 该项
目8台机组预计2007年开始陆续交货。


