
中海化学拟建世界最大三聚氰胺项目
□记者 张德斌

中海石油化学有限公司与荷兰DSM公
司日前决定，正式启动在海南合资建设年产
12万吨三聚氰胺的项目。该项目投资总额为
14亿元，DSM公司的投资比例为60%， 中海
化学的投资比例为40%， 预计2008年初建成
投产。 据称，这是目前世界最大的三聚氰胺
生产项目。

中海化学系中国海洋石油公司所属的

“下游”产品生产企业，是海南省目前最大的
化工企业。 中海化学表示， 该项目可延伸

天然气化工产业链，提高产品附加值。 三聚
氰胺以尿素为原料，其特性无毒、阻燃、耐高
温。 目前，全球生产的三聚氰胺95%用于生
产热固性树脂，在汽车、电器、高档餐具、高
档家具、织物和木板行业中有广泛用途。 目
前， 全球对三聚氰胺的年需求量增长率为
5%左右。 到2010年，中国市场上的三聚氰胺
需求量将达40-45万吨。

荷兰DSM公司是世界最大的三聚氰胺
生产商，世界市场份额达20%。 海南的三聚
氰胺合资项目有利于完善该公司在全球的

投资布局。

宜华木业自主品牌稳固海外市场
□记者 龚小磊

宜华木业（600978）年报显示，2004年公
司实现主营业务收入6.48亿元， 比上年增长
22.55%； 主营业务利润1.58亿元； 利润总额
8876.28万元 ， 比上年增长16.01%； 净利润
7717.21万元，比上年增长15.35%。研究后可以
发现，在介入门槛低、竞争激烈的家具行业，
宜华木业能够实现稳定增长， 品牌优势功不
可没。

宜华木业是家出口型企业， 公司在出口
方面最大的优势是拥有自主品牌。 据了解，国
内大多数木制品加工企业没有形成自有的品

牌，出口以OEM为主。 董秘吴华东介绍，宜华
木业自创立伊始，便使用“宜华”商标，经历多
年的培育，公司的品牌在美国、欧盟及澳大利
亚等国家有着较高的认知度。

美国的反倾销也是备受关注的话题。 吴
华东向记者表示，在中国家具出口企业中，宜
华木业被认定的倾销幅度为6.65%，美国进口

商只需要交纳相对较低的保证金。 吴华东介
绍说， 中国家具相对其他国家有明显的成本
优势， 近三年中国家具对美国出口每年增长
率均在30%以上。

据吴华东分析 ，美国进口商在选择家
具供应商时考虑的因素是多方面的 ，价格
并不是唯一的考虑因素 ，供应商的生产能
力 、交货期限 、产品质量 、管理能力 、诚信
程度等等都是其考虑的因素 。宜华木业产
品全面进入美国市场 ，得到美国客户的认
可用了将近两年的时间 ，美国客户对公司
有一个充分的考察期 。 因此 ，如果美国进
口商因为被征收 6.65%的保证金而不选择
宜华家具 ，在短期内寻找合适的替代供应
商也有一定的难度 。

另据了解，公司募集资金的主要 3个经
营性项目 10万套实木家具生产线 、10万套
实木门窗生产线和 250万平方米木地板生
产线，今年下半年将试生产 ，年内即可产生
利润。
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新闻直击

东安动力收购哈飞汽车

大势所趋 长期利好
□主持人：张德斌
嘉 宾：江南证券 邢海芝

第一证券 余 兵

市场已变 势必以变应变

主持人：近日，东安动力股东大会正式通
过了以配股募集资金的方式收购哈飞全部股

权的议案。 尽管这已不算是新闻，但这标志着
二者之间的整合已完成公司内部的所有必要

手续，也标志着中航科工（香港上市公司，中航
二集团持有其61.06%的股权）整合旗下汽车资
源又向前迈了一步。能否介绍一下这次收购的
背景？

余兵： 东安动力主营业务为汽车发动机、
变速箱及其零部件的生产与销售，其发动机产
品主要为微型汽车配套， 主要客户为哈飞汽
车、昌河股份。 而哈飞汽车则是国内前十大汽
车制造商， 国内前三名微型汽车生产企业之
一。哈飞汽车现拥有完整的轿车和微型车生产
体系，具有年产30万辆汽车的生产能力。

2004年国内汽车市场增速放缓，市场竞争
更加激烈。汽车产品降价和原材料市场不断涨
价，致使汽车行业总体盈利水平下降且企业分
化趋势明显， 部分中小企业面临生存问题 。
2004年哈飞汽车实现净利润2253万元，仅为上

年的17.33%，业绩滑坡明显。 东安动力产销量
也有所下滑，经营形势不容乐观。

邢海芝：中航科工的大股东中航二集团与
长安集团的控股公司中国兵器工业总公司一

样，都属于军工背景。 但兵器工业总公司旗下
的长安汽车集团近年在汽车行业异军突起，而
中航二集团旗下却只有哈飞汽车表现尚可，其
他如昌河股份、 东安动力却一直默默无闻，基
本处于行业增长的边缘，而哈飞汽车也面临着
技术创新、资金缺口等一系列问题。 而且，就在
这个体系内部还存在着自相竞争的尴尬局面，
哈飞主推产品“路宝”与昌河主要车型“爱迪
尔”就属于同一类车型。

因此，整合中航科工的汽车资源，把哈飞
汽车、昌河股份和东安动力拧在一起形成从动
力到整车的完整的产业链条，并形成一个更强
的汽车企业也是必然的选择。 只是由于昌河股
份的业绩有些糟糕，哈飞汽车自身又是76.12%
的高负债，二者很难直接进行相互重组，因此，
才有了东安动力收购哈飞汽车全部股权这一

步，当然，这也是整个中航科工重组汽车资源
的第一步，接下来将会是东安动力和昌河股份
的重组。

产业整合 资源收益共享

主持人： 这种整合具有什么样的积极意

义？ 是否代表汽车行业的一种发展趋势？
邢海芝：从汽车行业特别是微型轿车行业

发展的角度来看，这一整合无疑是有积极意义
的，它适应了行业竞争日趋激烈和规模化的趋
势特征。 对东安动力来说，也实现了向整车业
务的拓展，增加了另一个利润增长点。

哈飞汽车拥有完整的轿车和微型车生产

体系，具有技术先进的冲压、焊接、涂装、总装
生产线，拥有年产30万辆汽车的现代化汽车生
产线，2004年销售汽车达到19万辆， 是国内第
六大汽车生产企业， 也是微型车行业的老二，
2003年的净利润为1.3亿元，2004年也有 1.1亿
元，这些资源和收益在收购之后都将为东安动
力所享。

余兵：收购完成后，东安动力主业将由汽
车零部件企业发展成为机、车一体的汽车整车
企业， 公司将具有汽车及发动机产品的开发、
采购、制造、销售及售后服务网络的完整经营
体系，有利于实现规模协同效益，提升公司的
综合竞争能力。

对于东安动力来说，纯粹的发动机业务由
于过多地依赖整车厂，产品、市场和技术均受
制于人。 对于哈飞汽车来说，根据市场的需求
推出新车型的能力和产量也受到东安动力提

供的发动机的制约。本次收购顺应了汽车生产
的特点和要求，重组后的新公司汽车业务产业

链更加完善， 能够实现生产与研发、 采购、销
售、管理等方面的协同效应。

根据模拟合并报表， 东安动力收购完成
后，公司总资产将增长199.80%，股东权益增长
76.32%，财务实力明显增强。 主营业务收入将
提高172.62%，净利润提高56.80%，公司盈利能
力也有较大提高。 东安动力收购完成后，还能
大幅减少关联交易，同时也更加符合国家汽车
产业政策的需要。

长期看好 短期尚须谨慎

主持人：投资者将从这一整合中得到什么
好处，或者，面临什么风险？

邢海芝：作为投资者来说，特别是短期投
资者将面临东安动力业绩被稀释的风险。 按照
公布的配股方案， 此次配股将增加公司股本
36966万股， 如果考虑收购后哈飞汽车业务还
能有1.1亿元的利润，那么公司的每股收益可能
因此增加20%左右。 但是，实际上，由于原材料
价格的上涨以及微型车行业竞争的日益激烈，
哈飞汽车的业绩近年实际上处于下滑状态，扣
除掉非正常因素，2004年该公司业绩实际上是
下降了30%左右。而且，哈飞汽车40亿元左右的
高额负债也将影响到上市公司的财务指标的

稳健。 另外，公司同时公告哈飞汽车拟在深圳
投资91697万元设立分公司， 生产HF3、HF8和

HF5系列汽车，这也将在一定程度上增加公司
短期的盈利负担。

中长期来看，如前面所分析，重组将会给
东安动力带来业务上竞争能力的提升和利润

来源增加的预期，但同时也需要注意重组方案
本身也会存在一定的变数，根本的还要看能否
给投资者带来真正的实惠。

余兵：需要注意的是，哈飞汽车的盈利能
力偏弱，2004年毛利率仅为11%。 另外，预计东
安动力对哈飞汽车的收购最快于 2005年底完
成，对本年度业绩影响较小。 我们对重组后新
公司的盈利能力持谨慎乐观态度。

相比之下，收购过程是较为简单的，重组
后的人员和组织的调整、 生产销售体系的整
合、管理制度和企业文化的建设则是对新公司
的考验。 据了解，哈飞汽车目前拥有员工 5000
人，东安动力拥有员工近 2000人，整合成一家
公司后，人员定岗定编将是公司领导首先需要
妥善解决的问题。 因此，两家企业重组的效果
仍有较大不确定性， 双方磨合的程度将在很
大程度上决定重组的效果 。

此外 ，本次收购完成后 ，新公司将成为
一家整车生产企业 ， 将与关联企业昌河股
份形成一定程度的同业竞争 ， 需要公司及
昌河股份共同的控股股东中航科工予以协

调解决。

中国嘉陵强化与本田技研合作
□记者 刘忠海 重庆报道

面对摩托车和通用动力设备新的竞争形

势，基于双方事业发展的共同需要，中国嘉陵
（600877）近日与合作了20多年的本田技研工
业株式会社达成共识，双方将在技术、人才培
训、新车型等方面进一步加强合作。

自1981年底在摩托车领域展开技术合
作迄今， 中国嘉陵与本田技研的合作经历
了从技术合作到合资合作的发展历程 。 目
前， 双方合资建立的重庆嘉陵本田发动机
有限公司生产的通用动力产品 ， 不但畅销
国内市场，还出口到欧洲、日本和澳大利亚
等地区。

据介绍， 在中国嘉陵与本田技研达成的
新一轮合作协议中， 双方将部分调整嘉陵本
田的事业方向， 将其经营资源向通用动力设
备事业方面集中， 使之成为世界先进水平的
通用动力设备生产企业。 同时，双方将进一步
强化在摩托车领域的合作关系，具体包括：加
强双方高层会晤， 深入开展知识产权及环保
领域的相互合作，强化在生产技术、品质管理
技术、人才培训等领域的合作关系，本田技研
向中国嘉陵追加导入生产车型等。

中国嘉陵和本田技研均表示， 在成功合
作20多年的基础上，双方秉承“共赢和发展”
的合作理念，进一步加强信任和了解，让双方
的合作和事业发展取得更大成效。

年报早知道

年度业绩下行 首季利润高开
□西南证券 周到

本周的定期报告披露依旧以 2004年年
度报告为主。 按截至4月9日的预约安排，本
周有253家上市公司的277份定期报告披露。
这包括161份2004年年度报告和116份2005年
第一季度报告。

其中，中成股份、宏源证券、珠海中富、
沈阳化工、世纪光华、本钢板材（本钢板B）、
中通客车、华源股份（华源B股）、鲁润股份、
*ST福日、太化股份、巢东股份、国阳新能、北
大荒、阳之光、东百集团、恒源煤电、武汉健
民、伊泰B股、凯马B股20家上市公司的2004
年年度报告和2005年第一季度报告将同时
公布。 分别预约4月9和16日公布2004年年度
报告和2005年第一季度报告的博盈投资，如
要按期披露2005年第一季度报告，必须在本
周公布2004年年度报告。

年报季报 媸妍分明

本周公布2004年年度报告公司和公布
2005年第一季度报告公司，媸妍分明。 公布
2004年年度报告公司的整体业绩，明显低于
全部公司的平均水平。

按2004年末总股本计算，161家公司2004
年前三季度加权平均每股收益0.1701元、净
资产收益率6.3387%，2004年前三季度末加权
平均每股净资产2.6840元。 而拟公布2005年
第一季度报告的116家公司中， 有95家已公
布2004年年度报告。 这95家公司整体业绩，
明显高于全部公司的平均水平：2004年加权
平均每股收益 0.3485元 、 净资产收益率
11.7605%，2004年末加权平均每股净资产
2.9633元。

按 2004年末总股本计算 ，其余 21家本
周公布 2004年年度报告和 2005年第一季
度报告的公司 ，2004年前三季度的业绩要
比仅在本周公布 2004年年度报告公司要
好一些。

按2004年末总股本计算，21家公司2004
年前三季度加权平均每股收益0.1885元、净
资产收益率6.4162%，2004年前三季度末加权
平均每股净资产2.9379元。 目前，2004年年度
报告的披露已进入后期，而2005年第一季度
报告的披露仍处于前期。

俊媳妇先见公婆的倾向，在本周定期报
告披露中较为突出。

年度业绩 仍有亮点

本周公布的2004年年度报告，仍有一些
亮点。 扬子石化 2004年预计业绩同比增长
150%-200%，每股收益应在1.7812-2.1374元
间；恒源煤电未经审计的2004年每股收益为
1.2424元； 中兴通讯预计2004年业绩同比增
长50%以上， 每股收益应在0.9984元以上；杭
汽轮B预计 2004年净利润同比增长 250%-
300%， 每股收益应在0.7000-0.8000元间；长
城电脑未经审计的2004年每股收益为0.7094
元；国阳新能预计2004年度净利润同比增长
50%以上，每股收益应在0.6410元以上。

海虹控股、 伊泰B股2004年前三季度每
股收益依次为0.5320元、0.5296元， 均称2004
年业绩会有大幅增长。 2004年前三季度每股
收益0.6445元的长安汽车（长安B），会在本周
公布2004年年度报告。 在上市公司中主营业
务收入权重较大的大商股份，预计2004年度
净利润也将同比增长50%以上。

此外，预告业绩同比增长的还有深天马
A、方大A、珠海中富、ST襄轴、中色股份、太
化股份、巢东股份、兰太实业、现代制药、阳
之光、银泰股份、辽宁成大、力源液压、轻纺
城、宜宾纸业等。

本周公布2004年度扭亏年报的有16家。
东方航空（中国东方航空）扭亏为盈，有助于
进一步提高大盘蓝筹公司的股价稳定性。 深
振业A、深深宝A、倍特高新、武汉塑料、世纪
光华、宁夏恒力、鲁信高新、成商集团、凯马B
股等可以因此避免“披星戴帽”。 其中，*ST长
岭可能因此恢复上市 ，*ST闽东、*ST农化、
*ST中鲁B、*ST福日、*ST金泰可能因此避免
暂停上市。

其余已公布业绩快报的公司， 平淡无
奇。 鲁润股份、岳阳纸业未经审计的2004年
度每股收益分别为0.0682元、0.3084元， 同比
上升；江苏琼花、苏泊尔、恒生电子未经审计
的2004年度每股收益依次为0.2186元、0.4574
元、0.3318元，同比下降。

亏损大户 渐出水面

本周公布年度报告的公司，拖累全部上
市公司的整体业绩，已成定局。

一些公司出现亏损。 2004年亏损大户四
川长虹将在本周公布年度报告。 按其亏损37
亿元左右的预计，每股收益应在-1.7096元附

近。 尽管四川长虹2004年每股净资产因此同
比缩水28.10%左右，但市场防患于未然，当前
股价“破净”深度达40%左右。 预计 2004年度
经营业绩仍将出现“较大”亏损的ST托普，将
在本周公布年度报告。 2004年前三季度，它
的每股收益为-3.0283元。 据此，它应是本周
公布的2004年度每股收益最小的公司。 至于
是否还会有出现“很大”亏损的公司在以后
两周公布年报，只能拭目以待。 预计 2004年
亏损58000万元的宏源证券，每股收益应在-
1.0496元左右。 2004年前三季度每股收益分
别为-0.8303元、-0.6654元的ST屯河、天山股
份，均表示全年将出现亏损。 深华新、鄂武商
A、ST珠江（ST珠江B）、东泰控股、ST昌源、ST
东海A（ST东海B）、ST东源、博盈投资、ST炎
黄、唐山陶瓷、上风高科、深本实 B、东北高
速、ST宁窖、三元股份、通化东宝等的亏损年
报也在本周公布。 其中，ST东海A（ST东海B）
曾在 2001年 4月 23日至 2002年 10月 17日间暂
停上市。 随着2004年年度报告的公布，相关
公司的股票可能会改称 *ST托普、*ST昌源、
*ST东海A（*ST东海B）、*ST博盈、*ST炎黄、
*ST陶瓷、*ST本实B。 此外，2004年前三季度
亏损的ST圣方、好时光，未预测全年业绩。

一些公司业绩同比下降。 它们包括飞亚
达A（飞亚达B）、农产品、永安林业、华夏建
通、万杰高科、景谷林业、星马汽车、中大股
份、春兰股份、力诺工业等。

首季精彩 化肥煤炭

在本周披露季度报告的公司中，7家公
司有业绩预告。 属于化学肥料制造业的四川
美丰、山东海化、鲁西化工因价格上涨、销量
增加，预计2005年第一季度每股收益依次为
0.1792元 ～0.2389元间、0.1288元以上、0.0877
元以上。 属于煤炭洗选业的西山煤电、安泰
集团业绩继续增长，预计2005年第一季度每
股收益分别为0.1501元、0.1996元以上。 属于
重有色金属冶炼业的铜都铜业，预计 2005年
第一季度每股收益在0.1437元以上。 而建投
能源预计 2005年第一季度每股收益在 -
0.0260元左右，是惟一预告业绩亏损的公司。

预告第一季度业绩的公司，明显少于预
告年度业绩的公司。 这与当前的信息披露要
求有关。 预告第一季度业绩，属于自愿的信
息披露行为。 而预告年度业绩，是信息披露
的强制要求。

神龙汽车首季销量同比增长43.8%
□记者 张德斌

作为中、法最大的合资公司，神龙汽车有
限公司2004年出现亏损，引起业界的关注。 公
司日前提供的产销快报统计资料显示， 这种
颓势在今年一季度已被完全扭转： 今年一季
度，该公司生产轿车26058辆，销售轿车32976
辆，比去年同期分别增长11.7%和43.8%。

神龙汽车公司总经理刘卫东说，自去年9
月以来，针对轿车市场增速下降、产品价格下
降、竞争日益激烈的局面，神龙公司实施了一
系列强化成本控制、 优化营销策略的重大举

措， 有效遏制了连续4个月销售下滑的颓势，
12月份销量超过8000辆。

今年以来 ，神龙公司大力实施 “P2+2”
降成本计划和人员结构性调整 ， 并加快产
品研发和引进， 使产品能尽快与中国消费
者的消费观念吻合 。 元月实现整车销售
10809辆 ，比去年同期增长 59.4%，创历史新
高，3月份又实现销售13336辆，再创新高。其
中 ， 东风雪铁龙品牌系列产品实现销售
10073辆，保持着良好的持续强劲增长势头；
东风标致品牌系列产品实现销售3263辆，初
显市场活力与潜力。

达能增持

光明乳业能否一片光明

□湘财证券 傅苏

达 能 亚 洲 有 限 公 司 受 让 光 明 乳 业

（600597） 非流通股股权事宜所涉及的政府审
批程序日前履行完毕。 转股后达能持有光明乳
业 9.7%的股份，成为光明乳业第三大股东。

外资卷土重来

达能与光明之间的技术合作包括股权互

相渗透由来已久。 此次达能增持光明股权的举
动引起了业内普遍关注，被看作是外资卷土重
来的一种迹象。

早在上世纪九十年代，雀巢、达能、帕玛拉
特等世界排名前十位的跨国乳业集团就开始进

入中国， 先后在中国建立乳品生产基地和营销
网络。 它们带来了资金、技术、设备和先进的管
理经验， 国内的乳品企业也正是在这段时期开
始大规模发展的。然而几年后，跨国公司纷纷碰
壁，或出让管理权、品牌使用权，或出售股权等，
纷纷退出了中国市场。

种种迹象显示，跨国公司之所以选择撤退，
是为了静待时机。 对明确以追求盈利为目的的
外资企业来说，资源争夺、价格挤压都是他们
所不愿经历的。 在中国整顿市场和整合资源期
间，他们不愿亏本陪着国内企业一道去慢慢培
育乳品消费市场。 等到中国乳业市场培育基本
完成，行业日渐规范，竞争格局明朗后，跨国公
司将依靠其强大的资本实力，选择以并购优势
龙头企业的低成本方式进入乳品市场，直接分
享胜利果实。

避开不具优势的生产经营 ， 选择资本运
作，通过控股龙头企业来分享中国乳业增长带
来的利润，这也是达能增持光明乳业股权的根
本原因。

乳业格局已定

目前我国乳品市场的竞争格局已基本明

朗，国内企业经过初步兼并整合后行业龙头浮
出水面。 蒙牛、伊利、光明分列乳品行业前三
甲，三家企业的收入及利润总和占据整个行业
四成的份额。

我国乳业标准滞后，年内很可能出台新的
行业标准与国际接轨。 按照新标准，目前的合
格产品中将有一半因为抗生素超标而被取消

上市资格，技术改造以及质量检测的投入将会
淘汰一大批中、小企业。 新标准将会是乳品行
业整合的一个利器。

和几年前相比，中国的乳品市场开始步入
成熟发展期，行业集中度提高，市场竞争有序，
正是外资发力展开并购的最佳时机，而在市场
规范整合中胜出的企业将成为外资追逐的对

象。
同时， 从光明与达能的合作中可以看出，

与外资合作可取得双赢的效果。 一方面，引入
实力强大的国际战略投资者可以利用全球的

资源， 为企业快速发展提供坚实的资本后盾；
另一方面，国内乳品企业通过与国际乳品集团
合作可以学习到先进的研发技术和管理经验。

目前我国乳品行业发展速度放缓，行业利
润率水平有下滑趋势， 乳品企业开始把酸奶、
冰激淋、乳酪、高端配方奶粉等高附加值产品
作为下一步的竞争重点。 而在这些产品上，国
际乳业巨头们拥有明显的品牌和技术优势。 通
过合作，国内乳品企业可以充分发挥自己在奶
源基地、本土品牌熟悉度和销售网络等方面的
优势，强强联合，取长补短。 实际上，国内乳品
企业也在积极寻找同外资合作的机会，走国际
化道路将成为下一步发展趋势。

合资拉开序幕

据了解， 国内乳品行业三大巨头蒙牛、伊
利和光明均有进一步转让股权的意向，而引入
国际资本很可能成为首选。 蒙牛正在与雀巢、
卡夫、达能等国际乳业巨头频频接触 ，可能就
发展奶粉业务方面谋求合作；伊利的部分问题
股权已由呼市政府回购，日后根据发展需要可
能会进一步股权转让；光明乳业目前的并列第
一大股东上实食品也有出让股权意向。

可见，达能增持光明乳业的股权或将是一
种信号，将拉开第二轮外资进入我国乳品行业
的序幕。 外资在中国乳业市场相对成熟之后开
始回归，未来乳品行业很可能发生类似几年前
啤酒行业的大整合局面。 外资依然看好国内乳
品消费市场巨大的增长潜力，不过经历了前期
失败的教训，他们会充分考察后待时机成熟时
再全面出手。

秦川发展

自主的 才是有效益的

□记者 张德斌

秦川发展（000837）日前披露的年报显示，
公司2004年实现主营业务收入5.07亿元，同比增
长20.90%； 实现净利润4567.90万元， 同比增长
55.11%。 公司业绩连续第四年保持较高的增长
速度。

据了解， 机床行业在我国目前仍处于全行
业的现状。在这样一个行业里，保持持续的业绩
增长，秦川发展靠的究竟是什么？公司董事长龙
兴元日前对记者表示，自主的才是有效益的，秦
川发展能够在机床行业整体亏损的背景下持续

快速发展， 关键在于公司拥有多项具备自有知
识产权的产品。

研究开发具备自有知识产权的产品， 是秦
川人的优良传统。 秦川发展是从秦川集团剥离
而来的。上世纪60年代，秦川集团的前身秦川机
床厂就在一无样机二无技术资料可供参考的情

况下， 研究试制出了我国第一台摆线齿轮磨床

QC001，奠定了我国齿轮磨床行业的基础。 1990
年， 秦川人自主研究开发的Y7032双碟形砂轮
磨齿机摘取了我国机床行业迄今为止唯一一个

“国家科学技术进步一等奖”。
秦川发展目前在精密磨齿机领域形成了七

大系列，国内市场占有率达到75%，出口到美国、
韩国、日本等20多个国家和地区，是目前世界上
品种最多、规格最全的磨齿机制造商，技术水平
接近或达到当今世界先进水平。

在我国， 机床行业是一个充满矛盾的复杂
行业。 一方面，机床是一切机械的“母机”，没有
机床就没有机械制造，其地位不言而喻；另一方

面，机床行业的混乱局面又令人咋舌：到目前为
止，国内年产值在500万元以上的机床企业多达
3000余家，低水平重复建设严重，机床附加值低
到“按重量计价”的程度。 龙兴元用“低端混战，
高端失守”来形容去年的国内机床行业，并认为
这一形势在今年还将持续。

龙兴元认为，中国不能一直走“低附加值加
工出口”的制造业老路子。 中国的机床产品，应
该靠高端技术获取高附加值的利润。 最近，秦
川发展自主研究开发成功国内最大规格的数

控成型磨齿机YK73125。 该产品采用了多项国
际上先进的制造技术，一举打破了国际厂商在

该领域的垄断，在提高公司利润的同时，还大
大增强了国内企业在进口该类机床时的谈判

能力。
公司确立“三高” (高端技术与管理、高端市

场、高效益 )发展目标，抓住机床行业增长的有
利时机，重组内部业务流程，在国内、国际市场
上主动出击，获得快速发展的战略性资源。

2002年 6月 28日， 公司与陕西机床厂合资
(控股 )组建了陕西秦川桥兰德机床有限公司。并
购陕机， 公司获得外圆磨床业务， 不但强化了
“大磨床” (磨齿机、外圆磨床 )的行业地位和市场
影响力，而且实现了低成本扩张。 2003年 11月 13
日，公司控股并购UAI(联合美国工业公司 )，在
国际化道路上迈出了最为直接的步伐。

战略性的重组与整合， 使秦川发展拥有了
齿轮磨床、外圆磨床、高速滚齿机、复合齿轮刀
具等自主核心技术， 拥有了齿轮加工生产线的
装备能力， 具备了为国家重大关键装备工业服
务的能力。


