
陈先生，33岁，在一家外资机构里拿着一
份月收入 6000元的薪水，年底还有 10余万元
的分红。 妻子李女士是一家著名跨国公司驻
北京办事处的财务分析师，月工资 5000元，年
终奖金 2万元。 陈先生一家日常生活花销不
大，每月支出 4000多元。 除自己居住的一套
120平方米的住房外，他们还打算在近期投资
购买一套 55平方米的单身公寓用于出租，陈
先生目前拥有银行存款约 50余万元，股票市
值约 30万元。 夫妻俩有一个 1岁的儿子。

陈先生是个投资爱好者， 前几年的股市
生涯曾经有过丰厚的回报， 令陈先生对之产
生了深厚而复杂的情感， 但随着证券市场的
持续低迷，陈先生决定放弃股票投资。目前陈
先生正在积极寻觅新的投资方式， 听说黄金
市场将对个人投资者全面开放， 陈先生打算
尝试炒金，但考虑到家庭、孩子的因素，陈先
生希望理财师能就投资方向及家庭保障方面

给出建议。

文/广东发展银行北京理财中心 理财师 赵晔

理财分析

陈先生夫妇可以说是北京白领精英阶层

的典型缩影： 受过良好的高等教育， 收入不
菲，有较大的风险承受能力，投资欲望强烈，
对资产增值的要求更重于资产保值。

陈先生由于涉及股市时间较长， 有着一
定的投资经验， 但应考虑到自己已不是几年
前无牵无挂的年轻人， 在进行风险投资谋求
资产增值之前，应先对家庭的保障、孩子的未
来有所安排。

当然， 这并不是要陈先生放弃个人的投
资爱好，从陈先生目前所做的几项投资看，股
票市场虽然低迷， 但陈先生不应决然撤出全
部资金，可留存部分，通过证券型开放式基金
进行投资，如 ETF 或最近新发行的广发小盘
成长都是不错的选择。

房产投资对于有一定资产实力的陈先生

夫妇应该说是不错的选择，55 平米左右的户
型应该说是较具投资潜力， 在认购后可出租
以房养房，待房子升值到一定阶段，又可售出
以求盈利。

最后谈谈陈先生的炒金计划， 目前黄金
投资主要有以下三个品种：贺岁金条、高赛尔
金条和“黄金宝”。贺岁金条收藏价值较高，高
赛尔金条价格活跃程度较高， 比较适合投资
人士， 但最适合陈先生要求的应该数 “黄金

宝”。在央行日前发布的一份市场分析报告中
指出，我国黄金价格将继续保持上升的态势，
在投资比重方面， 炒金所用的资金占家庭总
资产的 5%到 20%比较合理。

理财策划

加强家庭保障

陈先生夫妇的保险资产比例过低。 虽然
由单位参加了社会医疗、养老和失业保险，但
保障依然很弱。意外险只保障意外事故，保障
面十分有限，社会医疗、养老保险只能满足其
基本生活的保障。针对保障比较低的状况，建
议其增加对商业保险的购买， 主要险种为保
障型的重大疾病保险，被保险人为夫妇二人，
金额各为 30万元左右， 采用 20 年缴纳保费
的方式，每年需交费 26640元。

进行子女教育储备

陈先生夫妇可为其儿子投保教育年金，
主要用于儿子今后上大学的费用支出。 教育
年金一方面能起到很好的理财作用， 另一方
面可以很好地避税（利息税和遗产税）。目前，
保险市场上的年金保险有中国人寿、 中国平
安人寿的育英年金保险、 泰康的世纪之星少
儿分红保险等。 若陈先生每年为儿子储备教
育年金 12000 元。 这样，陈先生的儿子在 18
岁时可一次性获得 24万元左右的教育金。

合理分配投资比例

陈先生夫妇每年都会产生一定量的现金

盈余， 建议将现金盈余的 40%投入到开放式
的股票基金中去，20%用于银行存款，20%用
于购买债券型基金，20%用作黄金投资。 特别
提请注意的是： 由于国内黄金价格没有自主
的定价机制，价格跟随国际金价变动，陈先生
不仅要关注国内金价走势， 更要冷静观察国
际市场变化， 国际黄金价格主要受到美元走
势、 石油价格走势和地缘政治波动等三个因
素的影响。

目前， 国际市场黄金价格已经持续上涨
了一段时间，每年 12月到次年 1 月是国内黄
金消费的高峰期，价格往往是当年最高时期，
建议陈先生不要选择此时入市。

03至 04年度黄金价格走势图
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文/马会 漫画/陈小民

婆婆住在老家的县城， 我们见面的机会
不是太多，平均一个月一、两次吧。 婆婆没有
多少文化，但脑瓜特别好用，婆婆的父亲在世
时是远近闻名的账房先生， 看来婆婆是遗传
了她父亲的基因，精打细算、善于理财。

卖鸡蛋 婆婆盘活资产

我女儿出生的时候，婆婆来伺候月子，
那时我们这里生小孩比较时兴送红皮鸡

蛋， 所以那几天家里收了大约一百多斤鸡
蛋。我和老公正为如何处理这些鸡蛋发愁，
婆婆大包大揽地说，这点小事由她来处理。
到了星期天， 婆婆分三次将这些鸡蛋提到
了小区的农贸市场， 没用半天便将鸡蛋全
部卖了。

通过这件事， 我对婆婆的理财能力十分
佩服。 不过，这些年来在和婆婆的相处中，我
们也发生了一些理财观念上的碰撞。 老公是
大孝子， 每年都要把婆婆接到市里来住上一
段时间。婆婆一来，做饭、洗衣服、送孩子等各
种家务全包了，确实给我们帮了大忙，但唯一
不足的是婆婆太会过日子了。

吃剩饭 婆婆太抠门

婆婆经常给我和老公讲万恶的旧社会

吃不上饭，现在生活好了不能忘本，以及“新
三年，旧三年，缝缝补补又三年”之类的老传

统，而且生活过于节俭，有一次她竟将一锅
剩米饭整整热了五顿，最后都有点变味了还
又做成了粥。

为了改掉婆婆这种过于节约的习惯 ，
我临时想出了一个点子， 我先假装喝了几
口粥，十多分钟之后我便开始说肚子疼，然

后假装去医院看病， 但实际上我是去上班
了。结果婆婆认为我是喝粥的原故，着实吓
得够呛。

晚上我一进家门， 婆婆便赶紧迎上来
问我有没有事 。 我装出大病一场的样子 ：
“没有大事，打了一针，再吃点药就好了。 ”

然后把一大包给老公买的胃药往桌上一

放。 婆婆又问：“这么多药得花多少钱呀？ ”
我说：“不多，三、四百块。 ”婆婆听完后满脸
懊悔， 一个劲儿说自己是 “穷算计， 不省
钱”。 从此，婆婆不但再也不将剩菜剩饭热
了上顿热下顿， 消费观念也发生了很大变
化，学会了逛超市，知道从大超市买东西价
格便宜，而且质量有保证。

买大房 儿媳崭露头角

前年，婆婆的房子要拆迁，房产商一次
性给了 15 万元的补偿款。 当时，婆婆的想
法是先花几万元买一套小房子住着， 剩余
的钱存在银行以备养老。当时，我和老公的
建议是一次买一套大一点的房子， 因为当
时县城的房价很低， 多花钱买套大房子能
保值增值。

可是，婆婆以买大房子钱不够为由，依然
坚持买小房子。 最后我干脆说：您买大房子，
不够的我们先借给您。这下婆婆没话说了。最
后，我们借给了婆婆 3万块钱，帮她买了一套
150平方米的大房子。

此后， 县城的房价和坐火箭一样往上
涨，到后来一算账，房价已经翻了一番。 而
这时根据婆婆的要求，考虑取暖费、物业管
理费上涨等因素，我们将房子以 36 万的价
格卖了出去， 又拿出 18 万买了一套 80 平
方的房子。

婆婆还了我们的借款， 两年的时间就净

赚了 15万元！ 平添了这笔不小的积蓄，婆婆
高兴的合不拢嘴。不过，封建意识很强的婆婆
对外人还是不提我这个“幕后英雄”，只是说
他儿子有眼光。

巧担保 儿媳大获全胜

虽然对外只夸她儿子， 但在家里婆婆
却对我的理财能力开始信任了。 婆婆一个
做生意的远房侄子知道她卖房子赚了一笔

钱， 便想找她借钱买辆货车， 并许诺给她
10%的年息。 不借肯定得罪侄子，借钱又怕
形成风险，于是婆婆便专门来找我，征求我
的意见。

因为婆婆的这个侄子我认识， 看上去还
比较稳当。 于是，我给婆婆出了主意，侄子不
是来借钱买车吗，借钱可以，但必须用新买的
车做“抵押”，也就是买车时以婆婆的名字落
户，这样如果不按时偿还本息，婆婆可以随时
收回产权属于自己的汽车。 婆婆听后一拍大
腿，直夸这个办法好。

结果，婆婆的侄子果真非常守信用，每季
度都按约定的利率支付利息。 侄子感谢她热
心相助， 婆婆也因为帮助别人取得了比银行
高数倍的利息， 而且这和普通民间借贷有本
质的区别———有抵押呀。

至此，婆婆终于公开宣布：在理财上俺确
实和儿媳差一大截。通过理财的切磋，我和婆
婆更是多了一份了解和信任。

理财过招：儿媳 VS婆婆
———一位“巧妇”的自述

白领精英股市亏损转战金市
工薪族怎样
实现购车梦
读者来信：
我在一家公司任业务主管 ， 月收入

5000 元 ，太太在小区的物业管理部门任
会计，月收入 2000 元。 我的单位离家 20
华里 ，一般是骑摩托车上班 ，整天弄得
灰头土脸不说 ，还不安全 ，所以我早就
有买车的打算 。 特别是近期 ，轿车价位
不断下调， 飞度等 8 万元左右的经济型
轿车越来越多 ，所以我的愿望也越来越
迫切。

我现在房子也买了， 手中还有 3 万元
积蓄，想借助银行贷款实现购车梦，但是，
我对汽车消费贷款不甚了解， 心存许多顾
虑：贷款手续是不是很繁琐？怎样贷款才能
少走弯路呢？ (武汉 路勇)

文/理财师 宗学哲

从是否与银行打交道的办理方式来

说，汽车贷款分为“间客式”和“直客式”。
由于日前许多保险公司停止办理带有为

贷款人担保性质的履约保险， 所以目前
银行办理较多的是抵押加保证的贷款 ，
即借款人将车辆抵押， 并找一个银行认
可的担保人（公务员、医生、金融员工等）
进行担保。

至于贷款手续，应按“先找银行后找车
行”的模式进行办理。现在许多汽车经销商
为了推销车辆， 会向购车者作出帮助办理
银行贷款等承诺，在这种情况下，购车者便
不好意思讲价或提其它条件了。

实际上， 能给购车者帮忙的主要是保
险公司的业务员，他们为了推销保险，一般
会主动承担帮购车者填写各种表格或办理

具体手续等工作，所以，购车者可以从经销
商处看好车辆后，到银行办理“直客式”贷
款，然后拿着贷款去买车，这样可以名正言
顺地和经销商讲价或享受优惠。

具体办理手续如下 （在顺序上各银行
的要求可能略有不同）：

提出申请。 看好拟购车辆后，填写汽车消
费贷款申请书、资信情况调查表，并连同个
人情况的相关证明一并提交贷款银行；

银行进行贷前调查和审批。 银行在受
理借款申请后， 对借款人和保证人的资信
情况进行调查，对符合贷款条件的，银行会
及时通知借款人填写各种表格；

通知借款人签订借款合同、担保合同、
抵押合同，并办理抵押登记和保险等手续；

银行发放贷款（由银行直接转到汽车商
的账户中）；

借款人将首付款交给汽车商， 并凭存
折和银行开具的提车单办理提车手续。 需
要提醒的是， 办理汽车贷款后莫忘按时偿
还贷款本息，按照银行规定，贷款人应提前
在结算账户中预存分期偿还的本金和利

息，如果不能按时还本付息，银行会收取一
定的滞纳金， 并会根据情况采取扣收已办
理抵押的车辆、追究担保方责任等措施。

投 资 古 玩 六 要 诀
文/陈仲祥

如今，随着古玩市场的不断升温，越来
越多的人将资金投向古董珍玩和名人字画

等收藏品，以期获得不菲的收益。 然而，古
玩市场上充斥着不少赝品， 盲目投资会付
出巨大代价。因此，投资者必须了解古玩投
资的几点要诀：

选择藏品要少而精，且量财力而行。投
资者应根据个人兴趣爱好， 选择两三样作
为投资对象。同时还应考虑自身的财力，如
果是新手， 不妨选择一种长期稳定的藏品
或从小件精品入手。

培养一定的鉴赏能力。 投资古玩最好先
从收藏古玩开始，在兴趣和嗜好的引导下，潜
心研究相关资料，经常参加拍卖会，参观古玩
展览，来往于古玩商店和旧货市场上。有机会
的话，不妨深入到穷乡僻壤和收藏者家中，在
实践中积累经验，以不断提高鉴赏水平。

须有“只要物有所值，肯花一定代价购
买上乘古玩”的心理准备。 只要是精品，就
可大胆买入，否则会错过赢利机会。

树立长期投资意识。 古玩投资是一种
长期投资，只有长期持有，才能获利丰厚。

妥善保管藏品，使其保持最佳状态。
正确估算藏品的投资净值。这中间，要

充分考虑购买、 保管和出售藏品所付出的
各项费用。

万事达卡组织预测
今年经济持续乐观

文/记者 殷鹏

万事达卡国际组织预测中国经济将持

续活跃并带动全球特别是亚太区的经济增

长。 然而，总体来说，基于亚太区及全球的
交错变动因素，环球经济环境在 2005 年仍
然具有不确定性和复杂性。

万事达卡国际组织首席经济顾问王月

魂博士认为，关于中国硬着陆或是软着陆的
争论其实完全被误导了。 中国面临的问题不
是完全地使经济降温。 相反地，中国所面临
的挑战是在抑制国有机构，特别是当地政府
部门，进行没有合理商业基础的额外投资的
同时，如何促进私营机构更加快速地成长。

王博士认为亚太区的整体环境在

2005 年将变得更加复杂：美金的变动幅度
将更大，通货膨胀会持续攀高并导致利率
全面上涨。 企业获利将出现紧缩的现象，
从而影响商业投资。 另一方面，收入与就
业成长率估计会保持强劲，因此，持续消
费将在某个程度上抵消更高的借贷成本。
2005 年世界原油价格预计将略微下降至
每桶 40 美元以下。 这一系列的交错变动
因素将会为 2006 年注入更多不确定因素。

            

            情报站

嘉德迎春拍卖会今日开槌

文/记者 殷鹏

嘉德 2005 迎春拍卖会“中国古代暨近
现代书画”专场将于 1 月 15 日在北京昆仑
饭店举行， 明清以来 270 余位书画家的作
品 501幅将在本次拍卖会上亮相。其中，刘
开渠的《荷花》，墨气淋漓，设色艳丽，水墨
交融的荷叶，亭亭玉立的荷花，反映了这位
驰名中外的雕塑家运用水墨的娴熟技巧，
是画家罕见的水墨画佳作。潘天寿的《如松
石之寿》是此次的重要拍品之一。这幅作品
是 1958 年为庆祝十月革命胜利 41 周年而
作，发表于 1958 年 11 月 9 日《杭州日报》
第 3版，同年，画家潘天寿获得前苏联艺术
科学院名誉院士称号。 另外，潘天寿的《如
松石之寿》、关山月的《迎春图》、江寒汀的
《花鸟》为同一藏家所有，都是直接得自画
家本人的作品。

（潘天寿《如忪石之寿》立轴 设

色 纸 本 尺 寸 ：137*50.5cm 估 价 ：
RMB800，000—1，000，00）

文/记者 崇崎

近日，多家机构联合公布了《2004 中国
大学生消费与生活形态研究报告》。一些价格
不菲的品牌，诸如诺基亚、联想、索尼、阿迪达
斯等成为大学生们心目中的最爱。 不少高端
消费品进入了大学生的消费图谱。 其中，60%
的人拥有手机；27%的人拥有电脑；20%的人
拥有 PDA；12%的人拥有 MP3。 这些还不算
学生的基本教育费用， 一位在北京大学光华
管理学院读本科的学生告诉记者， 即便是没
有这些额外奢侈品的开销，仅仅用于读书、吃
饭以及基本的日常生活， 一位同学一个月就
要花费千元。

除了家庭供给外，多数大学生都没有直

接的收入来源， 统计显示他们每学期的平均
支出为 4819元。那么家长的手里又有多少钱
可供学生子女支配呢？ 国家统计局公布的数
据显示， 中国平均每人的年度可支配收入在
8000 至 9000 元之间。 而将大学生在两个假
期的支出计算在内， 大学生每年的平均消费
支出已经在一万元以上。

“望子成龙” 是中国家长们的最大心
愿， 相信几乎所有的家长都希望子女从小
接受良好教育， 那么这笔不菲的教育基金
该从什么时候开始积攒、如何积攒呢？ 北京
银行副行长刘琛表示， 子女的教育支出应
该从小就开始准备， 而且应该和孩子一起
完成积累的过程。 国外的心理学统计资料
表明 ，现代社会中 ，孩子兜里越早有钱 ，他

们就能越快地适应成年后的生活。 这里他
推荐了几种方式。

教育储蓄存款：虽然是零存整取定期存
款， 但按同档次的整存整取定期存款利率计
息，同时免征利息税，是当前收益较高的理财
品种。办理这种存款，应提供经学生所在学校
出据的证明 （教育储蓄只针对四年级以上学
生）。存款期分为一年、三年和六年，起存金额
50 元，本金不高于 2 万元。 这种存款适合学
生对今后教育费用的需求。

定期自动转存：在存入定期存款时，选择
自动转存服务，等这个定期存款到期时，本金
和利息会自动转存成新的定期账户。

活期自动转定期：在活期账户里，设定一
个保留金额，同时设定一个转存金额。当存在

活期账户中的钱超过设定的保留金额， 并且
超过部分达到转存金额时， 银行自动把转存
金额存为定期存款。

现在有的银行已经专门推出了针对家长

与孩子一起理财的银行卡， 例如北京银行的
京卡储蓄未来卡就比较好用。 这种银行卡根
据家长对孩子理财的放心程度，有两种形式。
一种是单一主卡，如果孩子足够大，已经具备
了合理用钱的能力， 那么就可以采用这种方
式，主卡可以由家长直接交给孩子使用。另一
种是主副卡，父母用主卡，孩子用副卡，副卡
只能使用主卡活期账户里的钱， 家长可以通
过活期转定期控制活期余额， 这样家长可以
直接把教育经费全部存入卡里的定期账户，
而不用担心会被孩子取用了。

月开销过千 教育投资早打算


