
A股首份半年报出炉

516家公司上半年业绩预喜

本报记者 董添

7月14日晚，A股首份半年报出炉。 中盐化工2025年上半年

共实现归属于上市公司股东的净利润为5271.55万元，同比下降

88.04%。

同日晚间，A股半年度业绩预告披露收官。 Wind数据显示，

截至7月14日19时，A股共有1013家上市公司对外披露2025年

半年度业绩预告，516家预喜，预喜比例为50.94%。 从行业角度

看，生物医药、化工、半导体、人工智能、稀土、黄金等行业上市公

司业绩表现亮眼。

中盐化工率先披露

中盐化工7月14日晚间披露2025年半年报。 报告期内，公司

共实现营业收入59.98亿元，同比下降5.76%；实现归属于上市公

司股东的净利润为5271.55万元，同比下降88.04%。 这也是A股

首家披露半年报的上市公司。

对于业绩变动的原因，中盐化工称，报告期内，受宏观经济

环境及下游行业需求波动影响， 公司主要产品面临阶段性价格

压力，公司主营纯碱销售价格持续下滑，公司整体毛利空间同比

有所收窄。 公司将持续深化降本增效与市场结构调整，夯实盈利

基础。

中盐化工是一家以盐化工为主的生产企业，主营以纯碱、烧

碱、PVC、糊树脂、氯化铵为代表的基础化工产品；以金属钠、氯

酸钠、三氯异氰尿酸等为代表的精细化工产品；以水泥、熟料为

代表的建材产品。

对于公司未来发展， 中盐化工近日披露的投资者关系活动

记录表显示，公司盐化工产品种类齐全，具备一定的规模优势。

目前金属钠产能世界第一、糊树脂产能全国最大、纯碱产能全国

第三，公司已成功进入天然碱领域，未来产业将围绕主业做强做

优做大。 天然碱具有更低的成本优势，近年来纯碱需求端基本维

持稳定， 随着低成本天然碱扩张， 纯碱行业供给端将会迎来变

局，公司对开发天然碱充满信心。

值得一提的是，继中盐化工之后，神通科技将于7月19日披

露半年报，*ST四通、海通发展、聚灿光电、长川科技、*ST聆达等

公司预计7月22日披露半年报。

其中， 神通科技预计2025年半年度实现归属于母公司所有

者的净利润为6300万元到6500万元， 同比增加106.89%到

113.46%。 对于业绩变动的原因，神通科技称，2025年以来，乘用

车市场端保持平稳，公司客户订单（如主动式油气分离器、A客

户新项目等）持续放量；同时，公司强化内部管理，提升产品质

量，持续推进产品结构和市场结构调整，产品综合毛利率得到提

升。

半年报业绩预告披露收官

7月14日晚，A股业绩预告披露收官。 Wind数据显示，截至7

月14日19时，A股共有1013家上市公司对外披露2025年半年度

业绩预告，516家预喜，预喜比例为50.94%。 其中，略增45家、扭

亏145家、续盈4家、预增322家。

净利润增幅方面，剔除扭亏影响，450家上市公司预计2025

年上半年归属于上市公司股东的净利润同比增幅下限超过

10%，299家预计超过50%，140家预计超过100%，32家预计超过

500%，华银电力、三和管桩、华宏科技、先达股份、中晟高科、北

方稀土等18家上市公司预计2025年上半年归属于上市公司股东

的净利润同比增幅下限超过1000%。

净利润数值方面，288家上市公司预计2025年上半年归属于

上市公司股东的净利润下限超过1亿元，90家预计超过5亿元，47

家预计超过10亿元，中国神华、紫金矿业、工业富联、牧原股份等

4家上市公司预计2025年上半年归属于上市公司股东的净利润

下限超过100亿元。

多行业大幅预喜

从行业角度看，生物医药、化工、半导体、人工智能、稀土、黄

金等行业上市公司业绩表现亮眼。

生物医药方面，兄弟科技、圣诺生物、沃华医药、美诺华、药

明康德、 甘李药业等公司均预计2025年上半年归属于上市公司

股东的净利润同比增幅超过100%。

在半导体行业方面，泰凌微、瑞芯微、芯动联科、芯朋微等公

司均预计2025年上半年归属于上市公司股东的净利润同比增幅

超100%。

有色行业方面，以稀土、黄金为代表的部分行业上市公司业

绩表现不俗。

中国稀土7月14日晚间披露的2025年半年度业绩预告显

示， 公司预计2025年上半年实现归属于上市公司股东的净利润

为1.36亿元至1.76亿元，上年同期为亏损2.44亿元。 报告期内稀

土市场行情整体上涨，公司强化市场研判，有效把握稀土产品价

格回升契机，调整营销策略，实现销售同比增长；公司推动生产

工艺和生产过程优化升级，持续提质增效。 同时，公司根据会计

准则要求对部分计提的存货跌价准备进行冲回， 对利润产生正

向影响。

受黄金价格上行影响， 黄金行业上市公司业绩普遍表现不

俗。 包括西部黄金、湖南黄金、山东黄金、中金黄金在内的多家上

市公司业绩出现较为明显的增长。

山东黄金7月14日晚间公告，经初步测算，公司预计2025年

上半年实现归属于母公司所有者的净利润为25.5亿元至30.5亿

元，同比增加84.3%到120.5%。 2025年上半年，公司统筹优化生

产布局，强化核心技术攻关，提升精细管理水平，在科学匹配项

目建设的同时， 显著提升运营效能， 实现生产效率与资源利用

率、项目建设速度的协同提升，同时叠加黄金价格上行因素，公

司利润同比涨幅较大，持续巩固了向上向好向优发展态势。

此外，受益于民航出行需求改善，包括深圳机场、华夏航空、

白云机场在内的多家上市公司预计2025年上半年业绩实现翻倍

式增长。

华夏航空7月14日晚间披露的2025年半年度业绩预告显

示， 公司预计2025年上半年实现归属于上市公司股东的净利润

为2.2亿元至2.9亿元，同比增长741.26%至1008.93%。 受益于民

航出行需求的持续改善，公司积极推动航班量增长，提升机队利

用率，经营质量持续改善；同时，公司高度关注出行需求的变化，

抓住支线旅游、淡季出行等市场机会，优化航线网络结构，满足

更多旅客的出行需求，从而持续提升客座率。
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新大陆董事长王晶：

以未来定义现在 资本与战略共铸数字服务新生态

●本报记者 罗京

在数字化浪潮奔涌向前、全球经济

格局深度重构的当下，企业如何借资本

之力突破发展瓶颈，以战略前瞻锚定未

来赛道？ 总部位于福建福州的新大陆，

从POS机制造起步，在资本市场赋能与

数字化、国际化、生态化的战略引领下，

历经多年转型蜕变，成长为兼具智能终

端、大数据处理及数据场景运营能力的

数字化服务商。

新大陆董事长王晶在接受中国证

券报记者专访时表示，公司将构建更加

完善全面的数字化生态体系和全场景

解决方案，同时加大前瞻性的技术研发

投入，利用人工智能算法、边缘计算等

先进技术，推进数字技术在场景和产品

中的创新与应用，为数字中国建设贡献

更多创新力量。

资本赋能企业发展

创立于1994年的新大陆， 从POS

机制造起步，凭借对支付场景的深刻理

解，逐步成长为集智能终端、大数据处

理能力、数据场景运营能力为一体的数

字化服务商。

“这一过程中，资本市场发挥着不

可替代的作用。 ” 王晶向记者表示，自

2000年公司登陆深市主板以来， 在资

本市场的助推下，公司打破了早期依赖

原始积累与银行信贷的局限，得以将融

资资金大规模投入科技创新。

2015-2019年，新大陆通过非公开

发行股份及股权激励等资本市场工具，

逐步从硬件设备供应商向场景服务及

数据运营商转型。 从2015年开始，公司

连续6年业绩快速增长，营收和利润的

年复合增长率在30%以上。

规范化治理是上市赋予新大陆的另

一重价值。“上市后公司由非公众公司转

变为公众公司，接受社会监督，企业建立

了现代治理体系， 从股权结构到决策流

程全面标准化。 ”王晶向记者表示，这种

规范化不仅提升了企业抗风险能力，更

赢得了合作伙伴与客户的信任， 为后续

拓展大型项目与国际业务奠定了基础。

品牌影响力的跃升同样不可忽视。

借助相关资本工具，新大陆快速发展成

为全国头部的线下商户运营服务商，累

计服务超千万的线下中小微商户，助力

我国线下经济的数字化转型，支付业务

遍布全球120多个国家和地区。

出海抢占市场先机

2024年，新大陆境外营收达26.74亿

元，创历史新高，营收规模较2021年接近

翻倍，占比从18.43%跃升至34.52%。

这一突破性增长， 根植于公司

2014-2015年的关键战略升级。 当时，

新大陆虽稳居国内支付终端龙头，但王

晶敏锐洞察到，“码支付” 等新技术即

将对行业产生颠覆性影响，以及海外市

场空间之广阔。 在其推动下，公司果断

锚定“数字化、国际化、生态化”三大战

略方向。

“战略确立之初，内部阻力巨大，”

王晶坦言，“习惯了国内市场红利的团

队视出海为冒险。 但国际空间广阔，客

户更重品质与服务，中国产品的高性价

比优势显著。 从支付运营市场看，境外

收单费率要远高于国内。 ”

近些年，伴随战略聚焦，新大陆以

数字人民币、 可信数字身份为核心赛

道，参与到数字中国建设。 “公司是数

字人民币产业联盟的发起单位以及理

事长单位，我本人也是数字人民币产业

联盟的理事长。 ” 王晶表示，公司作为

唯一总行级数字人民币受理系统软件

服务商，在数字人民币的早期试点阶段

就已深度参与。截至2024年12月末，公

司累计为近1.5万家收单商户开通数字

人民币服务。

新大陆积极投身于数字人民币跨

境业务，具体分为“走出去、引进来、转

起来” 三方面：走出去方面，公司助力

某国有银行新加坡分行完成数字人民

币跨境收单系统升级； 引进来方面，深

度赋能某国有银行的内地与香港数字

人民币跨境业务建设； 转起来方面，公

司探索通过多边央行数字货币桥接入

数字人民币，实现降本增效。

卡位可信数字身份赛道

随着公安部、国家互联网信息办公

室等六部门联合发布的 《国家网络身

份认证公共服务管理办法》于7月15日

起正式实施，我国可信数字身份战略迎

来实质性推进阶段。

王晶认为，数字公民是物理世界公

民在数字空间的映射，其核心是可信数

字身份，这不仅是个体线上活动的通行

证，更是构建数字社会的基石。

“可信数字身份的意义贯穿社会

治理全链条。 ” 王晶表示，从公共服务

角度， 它能实现 “一次认证、 全网通

行” ，解决政务服务中“证明我是我”

的繁琐流程；从经济角度，它为数字人

民币等创新应用提供身份基础，推动跨

境支付、 供应链金融等场景的效率提

升；从社会治理角度，它构建起线上行

为与线下责任的对应关系，为网络空间

法治化提供支撑。

2021年6月，新大陆全资子公司福

建新大陆自动识别技术有限公司入围

核心可信数字身份二维码模组供应商

名单。 此外，基于公司核心二维码解码

技术以及产品化能力， 公司成功入围

“数字哨兵”产品首批供应商。

王晶表示，公司积极利用行业及技

术优势，为各个城市实现快速的、全场

景的“一码通行” 提供解决方案，当前

已在机场、车站、景区、酒店、学校、园

区、展会、政府政务等场景中进行试点。

站在战略高度看，新大陆在数字身

份领域的布局，本质是对未来数字经济

基础设施的卡位。正如王晶所言：“数字

世界的核心是‘人事物’ 的数字化，缺

了数字公民，数字孪生就无从谈起。 ”

从上市初期的资本赋能，到国际化

战略的前瞻布局，再到数字公民时代的

主动作为，新大陆的发展轨迹始终印证

着一个逻辑，企业的价值不仅在于当下

的业绩，更在于对时代趋势的预判与把

握。 “在数字化与全球化的浪潮中，唯

有以战略思维引领行动，才能在未来的

竞争中占据制高点，为数字中国建设贡

献更多创新力量。 ” 王晶说。

吉林敖东董事长李秀林：

“医药+金融+大健康”多轮驱动

打造医药产业价值标杆

●本报记者 宋维东

吉林敖东董事长李秀林日前在

接受中国证券报记者专访时表示，从

最初的国营鹿场起步，历经制药厂的

初创、股份制改革的蜕变，到资本市

场的洗礼，吉林敖东建立了完善的现

代企业制度， 市场化导向深入人心，

主营业务取得长足发展，金融业务板

块表现可圈可点，“医药+金融+大

健康” 多轮驱动战略得到有效贯彻

落实。 未来，公司将继续在多轮驱动

战略指引下， 充分发挥资源优势、技

术研发优势、市场拓展优势，打造更

具竞争力的产品矩阵；同时，深化产

融结合， 推动金融资本反哺实体产

业、产业生态赋能价值增长，打造医

药产业价值标杆企业。

立足吉林花开全国

夏日的吉林省敦化市， 山水相

映，景色宜人。 这个位于吉林省东部

的重要工业重镇，经过多年发展建立

了完备的产业体系。 近年来，敦化以

医药产业为核心，矿产开发、机械制

造、木制品制造、食品制造“多点支

撑” ，形成了“多业并举” 的现代产

业体系。

依托长白山这座天然的 “自然

宝库” ，敦化医药产业发达。 就地取

材的原料优势，让敦化医药产业名声

在外。 提到敦化，就不得不提吉林敖

东。这不仅仅因为吉林敖东是敦化的

“金字招牌” ， 还有它与敦化紧密的

城企融合关系，互促共融。走在敦化，

路有敖东大街，桥有敖东大桥。 可以

说，敦化的自然与人文资源助力了吉

林敖东的崛起，吉林敖东的发展促进

了敦化的繁荣。

从最初的国营延边敦化鹿场起

步， 到20世纪80年代敖东制药厂的

建立； 从1993年改制成立延边敖东

药业（集团）股份有限公司到1996

年在深交所挂牌上市， 再到1998年

更名为吉林敖东药业集团股份有限

公司，吉林敖东一路壮大，成为行业

知名药企。

“吉林敖东的发展始终未离开

过敦化。 我们一直坚守在这座县级

市，不仅仅因为我们对这里有着深厚

感情，更重要的原因是在这里可以充

分利用长白山的自然资源，深入开展

动植物药材资源开发，这是吉林敖东

的独特竞争优势。 ”李秀林说。

目前，吉林敖东医药和大健康业

务板块已涵盖中成药、 中药配方颗

粒、中药饮片、化学药品等多个领域，

并积极拓展保健食品、食品、养殖、种

植等相关产业。 公司生产批准文号

628个，其中中药生产批准文号和化

学药品生产批准文号均超300个。

“依托长白山的优质资源，公司

建立了人参、鹿茸GAP基地，延伸中

药产业链，积极参与中药材品牌示范

基地建设，有力保障了公司中药材品

质及供应链稳定。”李秀林说，“长白

山资源为吉林敖东的发展提供了巨

大助力， 也拓展了更大的发展空

间。 ”

以人参产业为例，人参是长白山

地区得天独厚的特色优势资源 。

2024年，吉林省发布《关于加快推进

全省人参产业高质量发展的实施意

见》。该意见明确提出，到2025年，人

参产业总产值达到800亿元；到2030

年， 人参产业总产值力争突破1000

亿元，成为全省农业新兴支柱产业。

“我们要抓住政策和市场机遇，

不断加大研发投入力度，在人参种源

保护、种子研发、规范化种植、产品深

加工和品牌营销上全产业链发力，强

化人参产品深加工及高附加值产品

开发， 推动人参产业链升级与发展，

切实将资源优势转化为经济优势。 ”

李秀林说。

“吉林敖东以敦化为大本营，建

立了先进的生产基地，夯实了公司发

展根基。 ” 李秀林表示，随着企业规

模不断扩大， 市场影响力持续提升，

公司在不断做强敦化主阵地基础上，

在经济发达地区进行了一系列投资，

来弥补公司地处内陆边境地区的一

些弱项。

吉林敖东在大手笔投资广发证

券的同时，还投资了第一医药、南京

医药、辽宁成大、绿叶制药等企业，并

取得了良好的投资收益。 “通过投

资，公司将业务嵌入到发达地区。 这

对公司产品在长三角、珠三角等经济

发达地区打开销路、拓展更大市场具

有重要意义。”李秀林说，“当前的产

业布局， 勾勒出了公司发展路径，呈

现了公司业务布局范围，真正做到立

足吉林、‘花开’全国，全力打造医药

全产业链竞争优势。 ”

打造产品矩阵

安神补脑液、小儿柴桂退热口服

液……这些家喻户晓的产品均出自

吉林敖东，是公司的代表性产品。

“近年来，公司聚焦医药主业全

产业链布局，系统推进中医药传承创

新发展，通过深化‘大品种群+多品

种群’ 营销政策， 精准培育核心产

品， 强化渠道管控与资源协同共

享。” 李秀林说，“依托核心大品种销

售势能， 公司动态优化品种结构，对

重点品种、 潜力品种实施精准投入，

形成‘过亿单品引领、千万级品种支

撑、百万级产品蓄力’的产品梯队。”

在中药领域，吉林敖东中成药覆

盖安神补益类、 心脑血管系统疾病、

呼吸系统疾病、 消化系统及代谢疾

病、皮肤及免疫系统疾病等多个治疗

领域。其中，在安神补脑、心脑血管等

中医优势领域， 形成了安神补脑液、

小儿柴桂退热口服液、血府逐瘀口服

液3个核心大品种。

在化药领域，公司产品包括抗肿

瘤药物、免疫调节药物、抗感染药物、

心血管系统疾病、消化系统及代谢疾

病、内分泌及代谢疾病等。 吉林敖东

新获批品种近年来快速导入终端，成

为新的增长动能。 目前，公司形成了

“成熟品种稳盘+战略新品突破” 的

化学药板块新格局。

“我们要持续提升研发创新能

力，充分发挥产品质量优势，依托品

牌资源， 深入挖掘核心大品种群、重

点品种群、 潜力品种群等市场价值，

全面提升市场销售能力。 ” 李秀林

说，“公司将力争再培育出多个亿元

级别的核心单品，加速打造具备十亿

元级别市场潜力的战略品种。 ”

目前，吉林敖东围绕新产品和大

品种二次开发稳步推进各研发项目。

其中， 积极探索并优选中药经典名

方、配方颗粒标准，对中药药材资源

等进行研究；在癌症、肾病、糖尿病、

心脑血管等多个治疗领域开展药物

研究。 此外，相关子公司正加快推进

创新药和仿制药研发。

在“医药+金融+大健康” 多轮

驱动战略指引及“大品种群+多品种

群” 销售政策拉动下，吉林敖东经营

业绩保持较快增长态势。 吉林敖东7

月11日晚披露的业绩预告显示，今

年上半年，公司预计实现归母净利润

12.36亿元至12.90亿元， 同比增长

130.00%至140.00%。

推动产融结合

“吉林敖东上市以来，始终本着

对投资者负责的态度，积极布局各项

业务，战略聚焦医药主业，持续增强

主业市场竞争力。”李秀林说，“公司

在稳健经营的同时，高度重视股东回

报，通过加大分红力度等举措不断增

强投资者的信心。 ”

近年来，吉林敖东在“医药+金

融+大健康” 多轮驱动战略指引下，

在做强做大医药主业的同时，在金融

业务板块持续发力，通过优化金融资

产配置，深化产融结合，实现金融资

本反哺实体产业、产业生态赋能价值

增长的良性循环。

吉林敖东重点围绕证券资产及

医药产业链相关上市公司股权进行

投资。 目前，吉林敖东是广发证券第

一大股东、 第一医药第二大股东、南

京医药第三大股东、辽宁成大第四大

股东。

这些年来， 吉林敖东不断对广

发证券进行增持并获得了显著的投

资收益。2024年，吉林敖东对广发证

券的投资收益为17.49亿元，同比增

长40.69%。 此外，吉林敖东对相关

医药、生物类上市公司的投资，将助

力其与医药、 生物产业项目进一步

合作，促成产研同步，增强产融协同

效应。

“公司还与广发信德合作，参与

设立5支基金，所投项目涉及生物制

药、医药研发、医药销售、互联网医疗

等领域。公司通过基金间接投资特色

鲜明、优势突出、竞争力强的生物产

业项目， 持续提升产融结合效能，打

造更具市场竞争力的医药产业链。 ”

李秀林说。

中盐化工率先披露

中盐化工7月14日晚间披露2025

年半年报。报告期内，公司共实现营业

收入59.98亿元，同比下降5.76%；实现

归属于上市公司股东的净利润为

5271.55万元，同比下降88.04%。 这也

是A股首家披露半年报的上市公司。

对于业绩变动的原因， 中盐化工

称，报告期内，受宏观经济环境及下游

行业需求波动影响， 公司主要产品面

临阶段性价格压力， 公司主营纯碱销

售价格持续下滑， 公司整体毛利空间

同比有所收窄。 公司将持续深化降本

增效与市场结构调整，夯实盈利基础。

中盐化工是一家以盐化工为主的

生产企业，主营以纯碱、烧碱、PVC、

糊树脂、 氯化铵为代表的基础化工产

品；以金属钠、氯酸钠、三氯异氰尿酸

等为代表的精细化工产品；以水泥、熟

料为代表的建材产品。

对于公司未来发展， 中盐化工近

日披露的投资者关系活动记录表显

示，公司盐化工产品种类齐全，具备一

定的规模优势。 目前金属钠产能世界

第一、糊树脂产能全国最大、纯碱产能

全国第三， 公司已成功进入天然碱领

域， 未来产业将围绕主业做强做优做

大。天然碱具有更低的成本优势，近年

来纯碱需求端基本维持稳定， 随着低

成本天然碱扩张， 纯碱行业供给端将

会迎来变局， 公司对开发天然碱充满

信心。

值得一提的是，继中盐化工之后，

神通科技将于7月19日披露半年报，

*ST四通、海通发展、聚灿光电、长川

科技、*ST聆达等公司预计7月22日披

露半年报。

其中，神通科技预计2025年半年

度实现归属于母公司所有者的净利润

为6300万元到6500万元， 同比增加

106.89%到113.46%。对于业绩变动的

原因，神通科技称，2025年以来，乘用

车市场端保持平稳， 公司客户订单

（如主动式油气分离器、A客户新项

目等）持续放量；同时，公司强化内部

管理，提升产品质量，持续推进产品结

构和市场结构调整， 产品综合毛利率

得到提升。

半年报业绩预告披露收官

7月14日晚，A股业绩预告披露收

官。 Wind数据显示，截至7月14日19

时，A股共有1013家上市公司对外披

露2025年半年度业绩预告，516家预

喜，预喜比例为50.94%。其中，略增45

家、扭亏145家、续盈4家、预增322家。

净利润增幅方面，剔除扭亏影响，

450家上市公司预计2025年上半年归

属于上市公司股东的净利润同比增幅

下限超过10%，299家预计超过50%，

140家预计超过100%，32家预计超过

500%，华银电力、三和管桩、华宏科

技、先达股份、中晟高科、北方稀土等

18家上市公司预计2025年上半年归

属于上市公司股东的净利润同比增幅

下限超过1000%。

净利润数值方面，288家上市公

司预计2025年上半年归属于上市公

司股东的净利润下限超过1亿元，90

家预计超过5亿元，47家预计超过10

亿元，中国神华、紫金矿业、工业富联、

牧原股份等4家上市公司预计2025年

上半年归属于上市公司股东的净利润

下限超过100亿元。

多行业大幅预喜

从行业角度看，生物医药、化工、

半导体、人工智能、稀土、黄金等行业

上市公司业绩表现亮眼。

生物医药方面，兄弟科技、圣诺生

物、沃华医药、美诺华、药明康德、甘李

药业等公司均预计2025年上半年归

属于上市公司股东的净利润同比增幅

超过100%。

在半导体行业方面，泰凌微、瑞芯

微、 芯动联科、 芯朋微等公司均预计

2025年上半年归属于上市公司股东

的净利润同比增幅超100%。

有色行业方面，以稀土、黄金为代

表的部分行业上市公司业绩表现不俗。

中国稀土7月14日晚间披露的

2025年半年度业绩预告显示，公司预

计2025年上半年实现归属于上市公

司股东的净利润为1.36亿元至1.76亿

元，上年同期为亏损2.44亿元。报告期

内稀土市场行情整体上涨， 公司强化

市场研判， 有效把握稀土产品价格回

升契机，调整营销策略，实现销售同比

增长； 公司推动生产工艺和生产过程

优化升级，持续提质增效。 同时，公司

根据会计准则要求对部分计提的存货

跌价准备进行冲回， 对利润产生正向

影响。

受黄金价格上行影响， 黄金行业

上市公司业绩普遍表现不俗。 包括西

部黄金、湖南黄金、山东黄金、中金黄

金在内的多家上市公司业绩出现较为

明显的增长。

山东黄金7月14日晚间公告，经

初步测算，公司预计2025年上半年实

现归属于母公司所有者的净利润为

25.5亿元至30.5亿元，同比增加84.3%

到120.5%。 2025年上半年，公司统筹

优化生产布局，强化核心技术攻关，提

升精细管理水平， 在科学匹配项目建

设的同时，显著提升运营效能，实现生

产效率与资源利用率、 项目建设速度

的协同提升， 同时叠加黄金价格上行

因素，公司利润同比涨幅较大，持续巩

固了向上向好向优发展态势。

此外，受益于民航出行需求改善，

包括深圳机场、华夏航空、白云机场在

内的多家上市公司预计2025年上半

年业绩实现翻倍式增长。

华夏航空7月14日晚间披露的

2025年半年度业绩预告显示，公司预

计2025年上半年实现归属于上市公

司股东的净利润为2.2亿元至2.9亿元，

同比增长741.26%至1008.93%。 受益

于民航出行需求的持续改善， 公司积

极推动航班量增长，提升机队利用率，

经营质量持续改善；同时，公司高度关

注出行需求的变化，抓住支线旅游、淡

季出行等市场机会， 优化航线网络结

构，满足更多旅客的出行需求，从而持

续提升客座率。

7月14日晚，A股首份半年

报出炉。 中盐化工2025年上半

年共实现归属于上市公司股东

的净利润为5271.55万元，同比

下降88.04%。

同日晚间，A股半年度业绩

预告披露收官。 Wind数据显

示，截至7月14日19时，A股共有

1013家上市公司对外披露2025

年半年度业绩预告，516家预

喜，预喜比例为50.94%。 从行

业角度看，生物医药、化工、半

导体、人工智能、稀土、黄金等

行业上市公司业绩表现亮眼。

A股首份半年报出炉

516家公司上半年业绩预喜

● 本报记者 董添


