
长安汽车董事长朱华荣：

兼并重组将成新能源汽车行业常态

本报记者 康曦

在1月16日举行的2024长安汽车全球伙伴大会上， 长安汽车董事长朱华

荣表示，中国新能源汽车产业总体亏损严重，车企成本居高不下，批量小产品

多。 未来，兼并重组、关停并转将成为新能源汽车行业常态。

长安汽车提出了2024年经营目标：2024年将冲刺280万辆销量目标，其

中海外市场48万辆，并完成5%的降本目标。

市场竞争激烈

当前，我国新能源汽车产业处于高速发展期。 中国汽车工业协会发布的

数据显示，中国新能源汽车保持产销两旺发展势头，2023年产销量均突破900

万辆，连续9年位居全球第一。

朱华荣表示，当前长安汽车面临诸多挑战，价格战愈发激烈，市场环境更

加复杂。

2023年，我国新能源汽车市场占有率达到31.6%，渗透率持续提升。不过，

“新能源汽车产业整体亏损严重，车企成本居高不下，批量小产品多，市场竞

争激烈。 在70多个中国新能源乘用车品牌中，只有4、5个盈利。 未来，兼并重

组、关停并转将是行业大趋势。 ”朱华荣表示。

长安汽车总裁王俊罗列了一组数据： 巅峰时期300家企业排队申请造车

资质，62家造车新势力发布新能源战略；现在，仅17家造车新势力有销量，且

绝大部分年销量在4位数以下。“新能源汽车行业集中度会快速提升，2024年

TOP10车企将占85%以上市场份额。 ”

开启全球化战略

面对行业的不确定性，长安汽车一方面加大在科技领域的投入，另一方

面启动海外战略———海纳百川计划。

长安汽车坚持每年研发费用占比不低于收入的5%，不断突破关键技术。

2023年，公司新增专利5739项。 公司是首家主导制定ITU国际标准的中国车

企；深耕“三电”核心技术，在电池领域累计获得专利392项，并推出了电池品

牌“金钟罩” 。

同时，公司积极借助合作伙伴的力量，做大产业生态。 2023年11月，长安

汽车与华为技术有限公司（简称“华为” ）签署了《投资合作备忘录》。 朱华

荣透露：“双方将联合成立一家新公司，主要从事汽车智能系统及部件解决方

案研发、设计、生产、销售和服务，业务范围包括汽车智能驾驶解决方案、汽车

智能座舱、智能汽车数字平台、智能车云、AR-HUD与智能车灯等领域。 华为

承诺不从事整车业务，同时不再从事新公司里面的业务。 ”

朱华荣表示，长安汽车还会与其他合作伙伴一起，共同进行汽车智能系

统的研发，充分整合全球一流资源。

2023年4月，长安汽车发布海外战略———海纳百川计划，开启全球化战略

布局。 朱华荣表示：“我们明确了海外‘四个一’ 发展目标，到2030年海外市

场投资突破100亿美元，海外市场年销量突破120万辆，海外业务从业人员突

破1万人，成为世界一流汽车品牌。 ”

王俊表示， 车企竞争从卷成本、 卷价格再到卷技术； 从国内卷到国外。

2024年，车企将大力投入海外市场。

2023年11月， 长安汽车在泰国推出两款新能源产品DEEPAL� L07和

DEEPAL� S07，目前两款产品在泰国累计订单量突破5000辆。 王俊表示，接

下来， 长安汽车将在东南亚市场导入阿维塔11、Lumin、CD701等新能源产

品。

新品储备丰富

长安汽车已实现三大智能电动品牌布局———阿维塔、深蓝、长安启源。

阿维塔定位于高端新能源汽车品牌，覆盖30万元-60万元价位段；深蓝

聚焦超级增程车型，14个月该品牌交付突破10万辆； 长安启源传承长安品牌

基因，目前累计销量突破4万辆，未来将是公司发展的基石。

“据我们不完全统计，2024年中国汽车市场将有202款新品上市，其中新

能源产品152款，占比75%。 ” 王俊说。 2024年长安汽车新品储备丰富，一季度

全球首款增程皮卡———长安猎手将开启交付；二季度，深蓝硬派SUV� G318

将正式上市； 三季度， 阿维塔旗下第二款SUV� E15、 深蓝C857、 长安凯程

G393将面世；四季度，可变形的数智新汽车CD701、阿维塔中型轿跑E16、长

安启源C798、长安马自达J90A将加入产品阵营。

“2024年，长安汽车将大有可为。 ” 王俊表示，“我们将坚持‘存量要增

增量要抢’ 原则，持续抢占市场，2024年冲刺280万辆销量目标，市占率突破

9.1%。 其中，新能源汽车销量突破75万辆。 ”

新华社图片

一线城市土地市场向好

●本报记者 董添

近期， 多个一线城市完成2024年首轮土

拍。 从出让结果看，地块之间分化较为明显，

有的地块获房企热捧，触及摇号，不少地块则

底价成交。 业内人士表示，整体看好一线城市

土拍市场，同时土地市场将持续分化。 房企拿

地将保持谨慎，采取聚焦优势地块的策略，一

二线城市核心地块以及配套完善地块将更受

房企青睐。

部分地块竞争激烈

1月10日，上海迎来2024年首场土拍。 此

次土拍共推出两宗涉宅用地，均位于松江区，

总建筑面积34.85万平方米， 总起始价为58.7

亿元，最终出让价格合计63.16亿元，成交楼

面均价为18124元/平方米。其中，泗泾镇地块

封顶摇号，佘山北基地地块仅一位竞买人，底

价成交。

1月9日，广州市白云区金沙洲AB3702045

地块、天河区黄村三联路AT1007015地块进

行限时竞价出让，因无有效竞买人，两地块均

流拍。 白云区金沙洲AB3702045地块规划为

二类居住用地 （R2）， 挂牌起始价约为

34.8375亿元。天河区黄村三联路AT1007015

地块规划为二类居住用地（R2），计容建筑面

积约为58244.19平方米， 挂牌起始价约为

23.1812亿元。

1月9日， 广州市规划和自然资源局发布

的《2024年广州经营性用地供地蓝皮书》显

示，2024年广州将供应经营性住宅地块 （涉

宅地）96宗， 相比2023年蓝皮书的77宗增长

约24.68%。

1月4日，北京迎来2024年首场土拍，4宗

地块总起拍价 112亿元 ， 合计成交价为

122.035亿元， 平均溢价率为8.9%。 其中，丰

台大瓦窑两宗地块竞争激烈， 均达到上限价

格，由房企摇号获得。另外两宗地块均以底价

成交。

房企拿地保持谨慎

业内人士表示， 从一线城市首轮土拍结

果看， 核心优质地块热度较高， 土拍分化加

剧。北京大瓦窑两宗地块吸引多家房企报名，

丰台羊坊、房山拱辰地块均以底价成交。 上海

松江区泗泾镇地块经过56轮竞价、报价触顶。

而松江区佘山北基地20A-04A号地块以底

价成交。 广州两宗地块则流拍。

诸葛数据研究中心高级分析师关荣雪

对中国证券报记者表示，整体看好一线城市

土拍市场。 当前，房企采取聚焦优势地块的

策略。

中指研究院土地市场研究负责人张凯对

中国证券报记者表示， 一线城市是全国土地

市场的风向标。 以北京市场为例，丰台区大瓦

窑L42和L44两宗地块周边在售竞品网签均

价约为8万元/平方米， 本次土拍地块销售指

导价为8.3万元/平方米，很大程度说明北京在

稳地价、稳房价、稳预期方面效果较好。

张凯表示，当前，北京、上海、深圳尚未调

整地价上限， 后续有望根据市场变化优化土

拍规则， 包括部分区域取消或提升溢价率上

限等。

克而瑞相关人士称，总体看，房企拿地将

保持谨慎，土地市场将持续分化，一二线城市

核心地块以及配套完善地块将更受房企青睐。
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航天晨光股份有限公司

关于挂牌转让沈阳晨光弗泰波纹管有限公司65%股权的进展公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大

遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。

重要内容提示：公司以公开挂牌方式转让所持沈阳晨光弗泰波纹管有限公司（以下简

称沈阳弗泰）65%股权。 近日，沈阳弗泰收到沈阳市铁西区市场监督管理局出具的登记通

知书并取得变更后的营业执照。 公司本次股权交易全部事项已办理完毕。

一、交易概述

2023年9月22日至27日，公司以通讯方式召开的七届二十二次董事会已审议通过《关

于挂牌转让沈阳晨光弗泰波纹管有限公司65%股权的议案》。 公司以公开挂牌方式转让所

持沈阳弗泰65%股权， 具体情况请见公司于2023年9月28日在 《中国证券报》《上海证券

报》和上海证券交易所网站（http://www.sse.com.cn/）披露的《航天晨光股份有限公司

关于挂牌转让沈阳晨光弗泰波纹管有限公司65%股权的公告》（临2023-034）。

2023年9月28日至11月30日期间，经过在北京产权交易所（以下简称北交所）两轮公

开挂牌以及网络竞价，沈阳弗泰65%股权的最终成交价格为2539.21645万元，最高报价方

沈阳君铭企业管理有限公司成为受让方。 具体情况请见公司于2023年12月5日在《中国证

券报》《上海证券报》和上海证券交易所网站（http://www.sse.com.cn/）披露的《航天

晨光股份有限公司关于挂牌转让沈阳晨光弗泰波纹管有限公司65%股权的进展公告》（临

2023-037）。

2023年12月7日，公司与受让方沈阳君铭企业管理有限公司签署《产权交易合同》，具

体情况请见公司于2023年12月9日在《中国证券报》《上海证券报》和上海证券交易所网

站（http://www.sse.com.cn/）披露的《航天晨光股份有限公司关于挂牌转让沈阳晨光

弗泰波纹管有限公司65%股权的进展公告》（临2023-039）。

二、交易进展情况

2023年12月12日，公司收到北交所出具的《企业国有资产交易凭证》。

2023年12月13日，公司足额收到本次股权转让款2539.21645万元。

近日，沈阳弗泰收到沈阳市铁西区市场监督管理局出具的登记通知书并取得变更后的

营业执照。 至此，公司本次股权交易全部事项已办理完毕。

特此公告。

航天晨光股份有限公司

董事会

2024年1月17日
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湘财股份有限公司

关于控股股东之一致行动人股份解除质押的公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其

内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

重要内容提示:

● 湘财股份有限公司（以下简称“公司” ）控股股东的一致行动人新湖中宝股份有限公司（以下

简称“新湖中宝” ）持有公司股份508,492,406股，占公司总股本的17.78%，本次解除质押后新湖中宝累

计质押股份数量为402,500,000股，占其持股数量的79.16%，占公司总股本的14.08%。

● 新湖中宝及其一致行动人合计持有公司股份1,698,347,767股，占公司总股本的59.40%。本次

解除质押后新湖中宝及其一致行动人累计质押公司股份数量为1,092,291,893股， 占其持股数量的

64.31%，占公司总股本的38.20%。

公司于近日接到新湖中宝通知，获悉其所持有本公司的股份办理了解除质押业务，具体事项如下：

一、本次股份解除质押基本情况

股东名称

本次解质股份

（股）

占其所持

股份比例

（%）

占公司总

股本比例

（%）

解质时间 持股数量（股）

持股比例

（%）

剩余被质押股份

数量（股）

剩余被质押股份

数量占其所持股

份比例(%)

剩余被质押股

份数量占公司

总股本比例

(%)

新湖中宝 10,000,000 1.97 0.35

2024年1月

15日

508,492,406 17.78 402,500,000 79.16 14.08

注：因四舍五入原因导致数据在尾数上略有差异。

本次解质股份可能用于股东经营周转需要而进行质押。 公司将及时根据后续质押情况进行信息披露。

二、股东累计质押股份情况

截至公告披露日，控股股东及其一致行动人累计质押股份情况如下：

股东名称 持股数量（股）

持股 比

例（%）

本次解除质押前

累 计 质 押 数 量

（股）

本次解除质押后

累 计 质 押 数 量

（股）

占其 所

持股份

比 例

（%）

占公 司

总股本

比 例

（%）

已质押股份情况 未质押股份情况

已质押股份中限

售股份数量（股）

已 质

押 股

份 中

冻 结

股 份

数 量

（股）

未质押股份中

限售股份数量

（股）

未 质

押 股

份 中

冻 结

股 份

数 量

（股）

新湖控股有

限公司

689,855,361 24.13 689,791,893 689,791,893 99.99 24.13 0 0 0 0

新湖中宝股

份有限公司

508,492,406 17.78 412,500,000 402,500,000 79.16 14.08 0 0 0 0

浙江财商实

业控股有限

公司

500,000,000 17.49 0 0 0 0 0 0 0 0

合计 1,698,347,767 59.40 1,102,291,893 1,092,291,893 64.31 38.20 0 0 0 0

注：因四舍五入原因导致数据在尾数上略有差异。

特此公告。

湘财股份有限公司董事会

2024年1月17日
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2023年度业绩预亏公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其

内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。

重要内容提示：

● 业绩预告的适用情形：净利润为负值

● 公司归属于上市公司股东的净利润预计亏损39,343.59万元， 与上年同期相比亏损减少30,

542.12万元，亏损同比减小43.70%。 扣除非经常性损益事项后，公司归属于上市公司股东的净利润预计

亏损40,497.49万元，与上年同期相比亏损减少29,114.07万元，亏损同比减小41.82%。

一、本期业绩预告情况

（一）业绩预告期间

2023年1月1日至2023年12月31日。

（二）业绩预告情况

1、经财务部门初步测算，预计2023年度实现归属于上市公司股东的净利润-39,343.59万元，与上年

同期相比亏损减少30,542.12万元，亏损同比减小43.70%。

2、归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润-40,497.49万元，与上年同期相比亏损减少

29,114.07万元，亏损同比减小41.82%。

（三）本次所预计的业绩未经注册会计师审计。

二、上年同期业绩情况

（一）归属于上市公司股东的净利润：-69,885.71万元。 归属于上市公司股东的扣除非经常性损益

的净利润：-69,611.56万元。

（二）每股收益：-1.2257元。

三、本期业绩预亏的主要原因

1、受宏观经济等外部环境因素影响，下游市场需求持续低迷，公司主要产品销售价格下滑，产品销

售毛利大幅下滑。

2、报告期内，公司处置亚邦供热和部分停业子公司股权，该处置交易共计增加归属于上市公司股东

的净利润13,807.15万元。 该处置的子公司在报告期内共计产生亏损17,761.98万元，该处置交易有利于

公司未来的生存和发展。

3、由于市场环境和行业监管的影响，报告期内公司部分产线仍然未能恢复生产，甚至未来还有部分

产线将因市场需求不足被迫停产， 公司已经聘请江苏中企华中天资产评估有限公司正在对固定资产实

施减值评估，经与评估师和审计师沟通，本次计提固定资产减值损失预计影响归属于上市公司股东的净

利润11,505.56万元。

四、风险提示

本公司不存在影响本次业绩预告内容准确性的重大不确定因素。

五、其他说明事项

以上预告数据仅为初步核算数据，具体准确的财务数据以公司正式披露的经审计后的 2023年报为

准，敬请广大投资者注意投资风险。

特此公告。

江苏亚邦染料股份有限公司董事会

2024年1月17日
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2023年年度业绩预增公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其

内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。

重要内容提示：

● 预计2023年度实现归属于上市公司股东的净利润为8.6亿元至9.6亿元，与上年同期相比，将增

加1.94亿元到2.94亿元，同比增加29.13%到44.14%；

● 预计2023年度实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润为8.3亿元至9.3亿元，与

上年同期相比，将增加1.85亿元到2.85亿元，同比增加28.68%到44.19%。

一、本期业绩预告情况

（一）业绩预告期间

2023年1月1日至2023年12月31日。

（二）业绩预告情况

1、经财务部门初步测算，预计2023年度实现归属于上市公司股东的净利润为8.6亿元至9.6亿元，与

上年同期相比，将增加1.94亿元到2.94亿元，同比增加29.13%到44.14%；

2、预计2023年度实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润为8.3亿元至9.3亿元，与上

年同期相比，将增加1.85亿元到2.85亿元，同比增加28.68%到44.19%。

（三）本次业绩预告未经过注册会计师审计。

二、上年同期业绩情况

（一）归属于上市公司股东的净利润：66,577.15万元。 归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的

净利润：64,533.69万元。

（二）每股收益：0.67元。

三、本期业绩预增的主要原因

（一）新能源汽车产业持续火热发展，进一步拉动铝轧制材的需求。 根据中国汽车协会公布数据，

2023年1-11月，新能源汽车产销分别完成842.6万辆和830.4万辆，同比分别增长34.5%和36.7%，市场占

有率达到30.8%。 得益于下游行业所带来的旺盛市场需求，公司在2023年度产销两旺，新能源业务增速

明显，总体产量、销量较上年同期均有一定提升，总体盈利稳步增长。

（二）公司大力推动生产提效、节能降碳。 生产端，鼓励全员创新、创效，开展覆盖现场操作改进、技

术工艺优化、管理改善提升等多方面的创新项目，实现效率提速和效益提升；推进各关键工序技术改造

和节能控制，沪渝两地工厂均被评为国家绿色工厂，有效减少浪费和碳排放。

四、风险提示

本次业绩预告未经审计，截至目前，未发现对本次业绩预告准确性构成重大影响的不确定性因素。

五、其他说明事项

以上预告数据仅为初步核算数据，具体准确的财务数据以公司正式披露的2023年年度报告为准，敬

请广大投资者注意投资风险。

特此公告。

上海华峰铝业股份有限公司董事会

2024年1月17日

市场竞争激烈

当前，我国新能源汽车产业处于高速发

展期。 中国汽车工业协会发布的数据显示，

中国新能源汽车保持产销两旺发展势头，

2023年产销量均突破900万辆， 连续9年位

居全球第一。

朱华荣表示，当前长安汽车面临诸多挑

战，价格战愈发激烈，市场环境更加复杂。

2023年，我国新能源汽车市场占有率达

到31.6%，渗透率持续提升。 不过，“新能源

汽车产业整体亏损严重， 车企成本居高不

下，批量小产品多，市场竞争激烈。在70多个

中国新能源乘用车品牌中，只有4、5个盈利。

未来， 兼并重组、 关停并转将是行业大趋

势。 ” 朱华荣表示。

长安汽车总裁王俊罗列了一组数据：巅峰

时期300家企业排队申请造车资质，62家造车

新势力发布新能源战略；现在，仅17家造车新

势力有销量，且绝大部分年销量在4位数以下。

“新能源汽车行业集中度会快速提升，2024年

TOP10车企将占85%以上市场份额。 ”

开启全球化战略

面对行业的不确定性，长安汽车一方面

加大在科技领域的投入，另一方面启动海外

战略———海纳百川计划。

长安汽车坚持每年研发费用占比不低

于收入的5%，不断突破关键技术。 2023年，

公司新增专利5739项。公司是首家主导制定

ITU国际标准的中国车企；深耕“三电”核心

技术，在电池领域累计获得专利392项，并推

出了电池品牌“金钟罩” 。

同时， 公司积极借助合作伙伴的力量，

做大产业生态。 2023年11月，长安汽车与华

为技术有限公司（简称“华为” ）签署了《投

资合作备忘录》。 朱华荣透露：“双方将联合

成立一家新公司，主要从事汽车智能系统及

部件解决方案研发、设计、生产、销售和服

务， 业务范围包括汽车智能驾驶解决方案、

汽车智能座舱、智能汽车数字平台、智能车

云、AR-HUD与智能车灯等领域。 华为承诺

不从事整车业务，同时不再从事新公司里面

的业务。 ”

朱华荣表示，长安汽车还会与其他合作

伙伴一起， 共同进行汽车智能系统的研发，

充分整合全球一流资源。

2023年4月， 长安汽车发布海外战

略———海纳百川计划， 开启全球化战略布

局。 朱华荣表示：“我们明确了海外 ‘四个

一’ 发展目标，到2030年海外市场投资突破

100亿美元，海外市场年销量突破120万辆，

海外业务从业人员突破1万人， 成为世界一

流汽车品牌。 ”

王俊表示，车企竞争从卷成本、卷价格

再到卷技术；从国内卷到国外。2024年，车企

将大力投入海外市场。

2023年11月，长安汽车在泰国推出两款

新 能 源 产 品 DEEPAL� L07 和 DEEPAL�

S07， 目前两款产品在泰国累计订单量突破

5000辆。王俊表示，接下来，长安汽车将在东

南亚市场导入阿维塔11、Lumin、CD701等

新能源产品。

新品储备丰富

长安汽车已实现三大智能电动品牌布

局———阿维塔、深蓝、长安启源。

阿维塔定位于高端新能源汽车品牌，

覆盖30万元-60万元价位段； 深蓝聚焦超

级增程车型，14个月该品牌交付突破10万

辆； 长安启源传承长安品牌基因， 目前累

计销量突破4万辆， 未来将是公司发展的

基石。

“据我们不完全统计，2024年中国汽

车市场将有202款新品上市， 其中新能源

产品152款，占比75%。” 王俊说。2024年长

安汽车新品储备丰富， 一季度全球首款增

程皮卡———长安猎手将开启交付；二季度，

深蓝硬派SUV� G318将正式上市；三季度，

阿维塔旗下第二款SUV� E15、深蓝C857、

长安凯程G393将面世；四季度，可变形的

数智新汽车CD701、阿维塔中型轿跑E16、

长安启源C798、 长安马自达J90A将加入

产品阵营。

“2024年，长安汽车将大有可为。” 王俊

表示，“我们将坚持‘存量要增 增量要抢’

原则， 持续抢占市场，2024年冲刺280万辆

销量目标，市占率突破9.1%。其中，新能源汽

车销量突破75万辆。 ”

在1月16日举行的2024

长安汽车全球伙伴大会上，

长安汽车董事长朱华荣表

示， 中国新能源汽车产业总

体亏损严重， 车企成本居高

不下，批量小产品多。 未来，

兼并重组、 关停并转将成为

新能源汽车行业常态。

长安汽车提出了2024年

经营目标：2024年将冲刺

280万辆销量目标，其中海外

市场48万辆，并完成5%的降

本目标。

长安汽车董事长朱华荣：

兼并重组将成新能源汽车行业常态

● 本报记者 康曦

冬季冰雪旅游火爆

助力哈尔滨楼市回暖

●本报记者 董添

“以前，哈尔滨月成交2000套左右，现在3000

套左右， 成交量有所上涨。 哈尔滨二手房存量大概

10万套、 新房存量大概10万套，3000套的月成交量

并不多。 ” 1月16日，贝壳找房资深经纪人李梅（化

名）告诉中国证券报记者。

专家表示，冬季冰雪旅游火爆，扩大了哈尔滨的

城市影响力，对于房地产市场具有积极作用，同时为

各地结合自身特色， 推动解决楼市库存探索了一条

新思路。

置业意愿提升

“确实有外地人来咨询或者看房， 也有一些成

交，但一时冲动买房的情况很少。外地人来哈尔滨买

房，一般会先深入了解当地楼市情况，或者哈尔滨有

亲属。当前，哈尔滨学区房成交价在2万元/平方米至

3万元/平方米， 非学区普通住宅大约8000元/平方

米。在旅游旺季，哈尔滨的民宿、酒店普遍较贵。外地

人在哈尔滨置业，可以自己来旅游时住，其他时间出

租。 ”李梅说。

对于购房资格，李梅介绍，目前，哈尔滨对外地

购房者不限购，外地有房有贷，在哈尔滨算二套房，

三成首付。外地有房无贷或者外地无房，在哈尔滨购

房均属于首套房，两成首付。

58安居客研究院研究总监陆骑麟表示，近期哈

尔滨二手房市场热度上升， 旅游火爆带动部分有旅

居需求的购房者购房意愿提升。另外，年底返乡置业

需求回升。

哈尔滨市不动产登记中心数据显示，2023年12

月，黑龙江省外人士在哈尔滨购房（新建商品房和存

量房）共办理不动产登记2790件，同比增长202.3%。

房价处于低位

中国企业资本联盟副理事长柏文喜对中国证券

报记者表示，相比一线城市，哈尔滨房价较低。

贝壳平台数据显示，2023年12月， 哈尔滨二手

房均价为8130元/平方米，环比下降0.5%，同比下降

4.8%；新增二手房源8370套，带看量整体属于中等

偏下水平。

国家统计局发布的数据显示，2023年11月，哈

尔滨新房价格环比下降0.4%，同比下跌1.3%；二手

房价格环比下降0.5%，同比下降4.7%。 2023年前11

个月， 哈尔滨新房价格和二手房价格分别比上年同

期下降3.3%和5.9%。

广东省城规院住房政策研究中心首席研究员李

宇嘉对中国证券报记者表示， 在哈尔滨置业的外地

人主要看重当地的冬季冰雪旅游， 特别是一些南方

购房者有反季节性居住体验需求。

购房目的多样

“在哈尔滨购房的人，目的多种多样，有些人出于

自住需求，有些人出于投资目的。 随着市场回暖，可能

会有更多人加入购房大军。 ”柏文喜对记者表示，哈

尔滨房价相对较低，这是吸引购房者的重要因素。

易居研究院研究总监严跃进表示， 冬季冰雪旅

游火爆，扩大了哈尔滨的城市影响力，对于房地产市

场具有积极作用。哈尔滨做好城市运营和品牌推广，

可以增加流量，有利于当地楼市复苏。

业内人士表示，旅游对地产有带动作用。 不过，

哈尔滨楼市后续成交情况还有待观察。

同程旅行发布的 《2024元旦假期旅行消费报

告》显示，2024年元旦假期，哈尔滨冰雪大世界登顶

热门景点第一名。 哈尔滨旅游热度预计将延续至春

节假期。

中国旅游研究院预计，2024年-2025年冰雪季

我国冰雪旅游有望达到5.2亿人次，冰雪旅游收入有

望达到7200亿元。

“哈尔滨楼市热度上升， 可持续性需要长期观

察。 一些网红城市短期热度爆发，但持续性不足。 ”

陆骑麟表示，不过，哈尔滨楼市回暖，为各地结合自

身特色，推动解决楼市库存探索了一条新思路。


