
华为发布鸿蒙智行首款轿车智界S7

本报记者 张兴旺

11月28日，华为举行智界S7及华为全场景发布会。 华为发布了鸿蒙

智行首款轿车智界S7，以及华为全屋智能5.0、华为MatePad� Pro� 11英寸

2024款等多款全场景新品。 华为表示，此次发布的新品涵盖消费者智慧

出行、智能家居、智慧办公等多个场景，不断构建华为万物互联的全场景

生态。

机构分析称，目前华为鸿蒙智行合作伙伴已有赛力斯、奇瑞、北汽、江

淮，预计华为将为整车合作伙伴持续赋能，持续打造具有竞争力的合作车

型。

成立一家新公司

华为常务董事、终端业务CEO、智能汽车解决方案BU董事长余承东

表示，5年前，华为就开启了“1+8+N” 的全场景智慧生活战略，智慧出行

是其中一个战略。

据余承东介绍，华为采用零部件供应模式、解决方案模式、智选车模

式三种模式与车企合作。 其中， 采用解决方案模式合作的车企是长安汽

车，采用智选车模式合作的车企包括赛力斯、奇瑞、北汽、江淮。

11月26日，华为发布消息称，华为拟成立一家新公司，聚焦智能网联

汽车的智能驾驶系统及增量部件的研发、生产、销售和服务。 华为拟将智

能汽车解决方案业务的核心技术和资源整合至新公司， 长安汽车及关联

方有意投资该公司。

余承东表示，华为已向智选车模式合作伙伴发出投资新公司邀请，并

希望一汽加入。

11月9日，华为智选车模式升级为鸿蒙智行模式。 11月28日，华为正

式发布鸿蒙智能汽车技术生态联盟———鸿蒙智行。华为称，作为汽车智能

化时代的引领者，华为将以往信息产业及消费电子产品的优秀实践，跨界

适配到了汽车领域， 联合中国汽车产业伙伴为用户打造卓越的智能电动

汽车产品以及提供极致的智慧出行体验，打造开放、共享的技术平台，共

同攀登智能电动汽车时代高峰。

智界S7发布

11月28日，在发布会上，鸿蒙智行首款轿车智界S7发布，售价24.98万

元起。 智界S7是华为与奇瑞合作推出的首款轿车。 智界S7是首款搭载鸿

蒙OS� 4智能座舱的车型。 11月9日，智界S7开启预售，截至11月28日记者

发稿时，智界S7预订量突破20000辆。

华为称，智界S7搭载全新华为“巨鲸” 800V高压电池平台，实现超级

快充，充电5分钟可续航215千米，CLTC综合续航达855千米。

浙商证券研报称，与上一代智能座舱系统相比，鸿蒙OS� 4通过新的

方舟引擎提升了系统性能，使流畅性提升20%，并加入盘古大模型，实现

更智能的人机交互，带来新的使用体验。

目前，华为与赛力斯、奇瑞分别合作推出了问界和智界。 余承东还表

示，北汽和江淮的两个“界”汽车产品已在开发中。 作为全场景智慧旗舰

SUV，问界M9未上市预售火爆，预订量已经突破33000辆，将于12月发

布。

据余承东介绍， 问界新M7上市两个半月， 大定突破10万辆， 预计

2023年12月问界新M7的月交付量达到23000辆。

信达证券研报称，在华为智能化、营销渠道能力加持下，智选车模式

的优势随交付爬坡有望逐渐显现。

销量或超市场预期

国泰君安证券认为，华为提供鸿蒙座舱操作系统、车控VOS和智能

驾驶AOS三大操作系统覆盖整个车域。 智界S7体现了华为优秀的软硬件

能力和产品设计能力，结合偏低的定价，销量或超市场预期。

东方证券研报称，目前华为鸿蒙智行合作伙伴已有赛力斯、奇瑞、北

汽、江淮，随着鸿蒙智行生态成立，预计华为将为整车合作伙伴持续赋能，

持续打造具有竞争力的合作车型，促进合作伙伴销量持续提升，为华为合

作车企配套、进入鸿蒙智行生态圈的零部件厂商也有望持续受益。

国盛证券研报称，考虑到华为在自动驾驶、智能座舱、智能安全等方

面的产业引领效应，在整机厂竞争加剧环境下，华为合作伙伴有望提升产

品力， 产业链相关公司则有望依托生态优势， 受益国内智能汽车发展红

利，形成先发卡位。
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国际金价屡创新高

多个品牌黄金零售价每克突破600元

●本报记者 董添

近期，黄金现货、期货市场价格均创新

高。 COMEX黄金期货价格连续几个交易日

突破2000美元/盎司大关。 11月28日，中国

证券报记者对北京地区黄金消费市场进行

实地走访发现，随着国际金价上涨，各大黄

金珠宝品牌也随之上调了零售价格。 同时，

为了迎接龙年到来，各大品牌纷纷推出龙年

新品，以此吸引新客群。

黄金饰品价格上调

记者走访看到， 目前各大品牌珠宝商实

际售价基本都超过600元/克，且加工费另算。

从报价看，11月28日， 老凤祥黄金报价

613元/克， 相比上一个交易日上涨了4元/

克；铂金价格报价365元/克；金条价格报563

元/克，相比上一个交易日上涨了4元/克。

以周大福为代表的头部品牌基本取消

了所有优惠活动。 “今天报价613元/克，没

有任何优惠活动。 特殊的款式，可以用店员

的云上程序搜索，看有没有打折活动。 之前

‘双十一’ 每克减15元，现在这个活动已经

没有了。 最近一段时间，金价一直在600元/

克以上。 ”位于北京的一家周大福门店经理

告诉记者。

一些非头部品牌延续了“双十一” 期间

活动。“我们最近做了几次‘双十一’返场活

动，黄金、珍珠等产品都有涉及。 目前，一些

一口价产品依然按照‘双十一’ 的折扣力度

执行，销量还可以。” 北京一家品牌金店销售

人员告诉记者。

记者走访时看到，不少黄金珠宝品牌商

近期都上线了龙年新品。 以菜百股份为例，

目前，公司2024甲辰（龙）年菜百贺岁季已

正式启动，陆续上柜2024甲辰（龙）年贺岁

金条、 生肖投资金条、“抱抱龙” 、“小龙多

多” 等系列产品。

黄金配置价值凸显

从黄金类上市公司三季报业绩看，受金

价高企等因素影响，黄金股业绩普遍不俗。

银泰黄金三季报显示，2023年前三季

度，公司共实现营业收入70.95亿元，同比增

长10.3%； 实现归属于上市公司股东的净利

润11.18亿元，同比增长20.24%。

中国黄金三季报显示，2023年前三季

度，公司共实现营业收入413.14亿元，同比

增长15.76%；实现归属于上市公司股东的净

利润7.41亿元，同比增长20.66%。

中邮证券研报显示， 黄金期货交易活

跃， 价格上涨至2000美元/盎司以上。 短期

内，黄金价格上涨承压，将持续高位震荡。

11月27日， 世界黄金协会发文称，10月

份，中国央行连续第12个月购入黄金，使黄

金储备增加23吨，总储备量达到2215吨。 至

此，黄金在中国外汇储备总额中所占的比例

已高达4.3%，创下历史新高。

中原证券研报显示， 各国央行持续购

金，黄金储备仍有提升空间，且现阶段市场

普遍预期美联储加息即将进入尾声，黄金配

置价值继续凸显。

对于金价未来走势，中金黄金日前披露

的投资者关系活动记录表显示，公司预计四

季度国际金价将呈温和上涨态势，对公司主

要产品的市场价格持谨慎乐观态度。

价格触底回暖

天然钻石品牌

淡季促销提振需求

●本报记者 彭思雨

“购买钻石饰品可享8折优惠，目前我们延续‘双十

一’ 促销活动，是全年折扣力度最大的时候。 ” 北京海淀

区某商圈六福珠宝专柜导购员告诉中国证券报记者。

11月28日，记者走访北京市多家天然钻石品牌专卖

店了解到，天然钻石品牌目前普遍延续“金九银十” 消费

旺季的折扣力度，降价促销以提振市场需求。当前天然钻

石消费市场折扣以8折为主，个别品牌能够降至7折。

自10月下旬以来， 天然钻石价格指数出现回暖态

势，但消费端钻石品牌仍普遍通过打折方式变相降价，吸

引消费者。 业内人士表示， 随着宏观经济的逐步修复、

“悦己” 消费观念的进一步普及等，钻石下游消费需求有

望逐渐修复。但在培育钻石的冲击下，天然钻石市场复兴

还有待时日。

品牌大力促销

与近期高企的金价不同，天然钻石消费市场的“双

十一” 促销还未结束。 记者在北京王府井某商场周大福

专柜了解到，11月， 现货天然钻石饰品与金饰一同购买

可享8.5折优惠，定制款也有8.8折优惠。 “目前优惠力度

和‘双十一’ 期间相同，促销做到11月底，12月的活动会

调整。 ”王府井周大福专柜导购说。

在北京王府井， 六福珠宝专柜导购告诉记者：“全

场钻石饰品打8.5折。每年在消费旺季时，我们促销力度

更大。 消费旺季一般在9月、10月， 近期我们延续的是

‘双十一’ 促销价，折扣力度已经见底。 ” 此外，北京西

单老凤祥专柜钻石饰品打7折，周生生专柜钻石饰品最

低8折。

记者注意到， 不同区域门店在品牌统一活动基础上

还会调整优惠。以六福珠宝为例，北京西单某六福珠宝专

柜因店面即将扩大，打出8折优惠。 北京海淀区某商圈六

福珠宝专柜为月底冲销量，给出7.5折优惠力度。

受黄金热、 人工培育钻石、 上游库存过多等因素影

响，2023年全球天然钻石价格指数持续走低，9月至10月

价格大幅下探。“虽然产品定价并未明显调整，但我们通

过促销方式已经向消费者让利，本质上还是降价。 ”某天

然钻石品牌专柜店长告诉记者。

价格现回暖态势

当前，天然钻石价格出现回暖态势。上海钻石交易所

中国钻石价格指数课题研究组跟踪数据显示，自10月下

旬以来，天然钻石主要品类的价格出现小幅回升，总体升

幅达0.4%左右。“天然钻石市场各种不确定性因素基本

见底。 戴尔比斯集团毛坯供应降至新冠肺炎疫情以来的

最低水平，上一场看货会仅销售8000万美元，这对减少

市场上钻石毛坯存量、减少中游压力、稳定钻石价格起到

了积极作用。印度停止两个月的钻石毛坯进口，减少了市

场上成品钻石库存，有助于稳定成品钻石价格。 ”上述课

题研究组相关人士表示。

不过，也有钻石行业人士认为，当前拉动需求比限制

供应更为重要。 天然钻石需求不景气的主要原因还是在

于培育钻石理论上的不限量供应打破了天然钻石的稀缺

性地位，动摇了钻石在消费者心中代表的“永恒” 意义。

“在培育钻石和宏观经济持续影响的背景下， 直接降价

促销是天然钻石品牌不得不采取的措施， 有助于直接拉

动需求。 ”

为复兴天然钻石市场， 各大钻石品牌正加大宣传和

营销力度。 9月，戴比尔斯集团在宣布终止培育婚戒销售

项目后， 计划在美国和中国增加2000万美元营销投入。

周大福近日发布《珠宝消费趋势调查报告》，着重考虑重

塑新一代年轻消费者的钻石消费观念。

万联证券认为，中长期来看，随着宏观经济的逐步

修复、“悦己” 消费观念的进一步普及等，钻石下游消费

需求有望逐渐修复。 而培育钻石由于其成分和结构与天

然钻石相同， 且在价格上相较天然钻石有较大的优势，

叠加近年来媒体与品牌商对下游消费者的宣传，未来培

育钻石渗透率有望进一步提高，天然钻石市场复兴尚待

时日。

成立一家新公司

华为常务董事、终端业务CEO、智能汽车解

决方案BU董事长余承东表示，5年前，华为就开启

了“1+8+N” 的全场景智慧生活战略，智慧出行

是其中一个战略。

据余承东介绍，华为采用零部件供应模式、解

决方案模式、智选车模式三种模式与车企合作。其

中，采用解决方案模式合作的车企是长安汽车，采

用智选车模式合作的车企包括赛力斯、 奇瑞、北

汽、江淮。

11月26日，华为发布消息称，华为拟成立一

家新公司， 聚焦智能网联汽车的智能驾驶系统及

增量部件的研发、生产、销售和服务。 华为拟将智

能汽车解决方案业务的核心技术和资源整合至新

公司，长安汽车及关联方有意投资该公司。

余承东表示， 华为已向智选车模式合作伙伴

发出投资新公司邀请，并希望一汽加入。

11月9日， 华为智选车模式升级为鸿蒙智行

模式。 11月28日，华为正式发布鸿蒙智能汽车技

术生态联盟———鸿蒙智行。 华为称，作为汽车智

能化时代的引领者，华为将以往信息产业及消费

电子产品的优秀实践， 跨界适配到了汽车领域，

联合中国汽车产业伙伴为用户打造卓越的智能

电动汽车产品以及提供极致的智慧出行体验，打

造开放、共享的技术平台，共同攀登智能电动汽

车时代高峰。

11月28日， 华为举行智界S7及华为

全场景发布会。 华为发布了鸿蒙智行首

款轿车智界S7， 以及华为全屋智能5.0、

华为MatePad� Pro� 11英寸2024款等多

款全场景新品。华为表示，此次发布的新

品涵盖消费者智慧出行、智能家居、智慧

办公等多个场景， 不断构建华为万物互

联的全场景生态。

机构分析称， 目前华为鸿蒙智行合

作伙伴已有赛力斯、奇瑞、北汽、江淮，预

计华为将为整车合作伙伴持续赋能，持

续打造具有竞争力的合作车型。

华为发布鸿蒙智行首款轿车智界S7

11月9日，智界S7开启预售，截至11月28日，

智界S7预订量突破20000 辆。

●本报记者 张兴旺

销量或超市场预期

国泰君安证券认为， 华为提供鸿蒙

座舱操作系统、 车控VOS和智能驾驶

AOS三大操作系统覆盖整个车域。 智界

S7体现了华为优秀的软硬件能力和产

品设计能力，结合偏低的定价，销量或超

市场预期。

东方证券研报称， 目前华为鸿蒙智

行合作伙伴已有赛力斯、奇瑞、北汽、江

淮，随着鸿蒙智行生态成立，预计华为将

为整车合作伙伴持续赋能， 持续打造具

有竞争力的合作车型， 促进合作伙伴销

量持续提升，为华为合作车企配套、进入

鸿蒙智行生态圈的零部件厂商也有望持

续受益。

国盛证券研报称， 考虑到华为在

自动驾驶、智能座舱、智能安全等方面

的产业引领效应， 在整机厂竞争加剧

环境下， 华为合作伙伴有望提升产品

力， 产业链相关公司则有望依托生态

优势，受益国内智能汽车发展红利，形

成先发卡位。

智界S7发布

11月28日，在发布会上，鸿蒙智行

首款轿车智界S7发布， 售价24.98万元

起。 智界S7是华为与奇瑞合作推出的首

款轿车。 智界S7是首款搭载鸿蒙OS� 4

智能座舱的车型。 11月9日，智界S7开启

预售，截至11月28日记者发稿时，智界

S7预订量突破20000辆。

华为称，智界S7搭载全新华为“巨

鲸” 800V高压电池平台， 实现超级快

充，充电5分钟可续航215千米，CLTC综

合续航达855千米。

浙商证券研报称，与上一代智能

座舱系统相比，鸿蒙OS� 4通过新的

方舟引擎提升了系统性能， 使流畅

性提升20%，并加入盘古大模型，实

现更智能的人机交互，带来新的使用

体验。

目前，华为与赛力斯、奇瑞分别合作

推出了问界和智界。余承东还表示，北汽

和江淮的两个“界” 汽车产品已在开发

中。 作为全场景智慧旗舰SUV，问界M9

未上市预售火爆， 预订量已经突破

33000辆，将于12月发布。

据余承东介绍，问界新M7上市两

个半月，大定突破10万辆，预计2023

年 12月问界新M7的月交付量达到

23000辆。

信达证券研报称，在华为智能化、营

销渠道能力加持下， 智选车模式的优势

随交付爬坡有望逐渐显现。
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湖南艾华集团股份有限公司关于公司使用部分闲置募集资金购买理财产品的进展公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其

内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

重要内容提示：

● 委托理财受托方：中泰证券股份有限公司

● 委托理财产品名称：中泰证券股份有限公司收益凭证“安盈添利” 第2700期（以下简称 ：“安盈

添利”第2700期）。

● 本次委托理财金额：人民币2,000万元。

● 委托理财期限：91天。

● 履行的审议程序：湖南艾华集团股份有限公司（以下简称“公司” ）分别于2023年2月27日召开第

五届董事会第十三次会议，2023年3月21日召开2023年第一次临时股东大会，审议通过了《关于使用部分

闲置募集资金购买理财产品的议案》，在不影响公司募投项目正常实施进度的情况下，同意公司使用总额

不超过人民币1.2亿元的闲置募集资金购买期限不超过12个月的低风险、保本型理财产品，自公司股东大

会审议通过之日起12月之内有效。在上述额度及决议有效期内，资金可滚动使用。公司独立董事、监事会、

保荐机构已分别对此发表了同意的意见。 具体内容详见公司2023-005号、2023-009号及2023-014号公

告。

一、 本次委托理财概况

（一）委托理财目的

为提高公司资金使用效率，在确保募投项目建设进度和资金安全的前提下，公司及子公司使用部分

闲置募集资金购买理财产品，有利于提高暂时闲置募集资金的使用效率，获得一定的投资收益。

（二）资金来源

1．本次委托理财资金来源为公司闲置募集资金。

2．使用闲置募集资金委托理财的基本情况。

经中国证券监督管理委员会《关于核准湖南艾华集团股份有限公司公开发行可转换公司债券的批

复》（证监许可[2017]2350号）核准，公司于2018年3月2日向社会公开发行6,910,000张可转换公司债

券（以下简称“可转债” ），发行价格为每张人民币100元，募集资金总额691,000,000.00元人民币，期限

为6年，扣除发行费用13,930,283.02元后，公司实际募集资金净额677,069,716.98元，上述募集资金于

2018年3月8日全部到位，公司已按要求开立募集资金专户存储，并与保荐机构、存放募集资金的银行签署

了募集资金监管协议。 天职国际会计师事务所（特殊普通合伙）于2018年3月12日对公司本次可转换公

司债券的募集资金到位情况进行了审验，并出具“天职业字[2018]8274号” 验资报告。 公司已对募集资金

进行了专户存储。

截至2022年6月30日， 公司公开发行可转换公司债券募集资金使用情况详见公司 2023年8月8日在

上海证券交易所网站发布的《湖南艾华集团股份有限公司2023年半年度募集资金存放与实际使用情况

的专项报告》（公告编号：2023-045）。

（三）委托理财产品的基本情况

受托方名称 产品类型 产品名称 金额（万元） 预计年化收益率

预计收益金额（万

元）

中泰证券股份

有限公司

券商理财产品

中泰证券股份有限公

司收益凭证“安盈添

利”第2700期

2,000.00

2.05%/2.25%/

2.05%-3.65%

/

产品期限 收益类型 结构化安排 参考年化收益率 预计收益（如有） 是否构成关联交易

91天

本金保障型浮

动收益凭证

无 无 / 否

注：上述个别数据可能存在尾差，系计算时四舍五入造成，敬请广大投资者注意。

（四）公司对委托理财相关风险的内部控制

针对投资风险，公司将采取以下措施：

1．公司财务部门相关人员将及时分析和跟踪理财产品投向、项目进展情况，如评估发现存在可能影

响公司资金安全的风险因素，将及时采取相应的措施，控制理财风险。

2．公司审计部负责对理财资金的使用与保管情况进行审计与监督。

3．独立董事、监事会有权对资金使用情况进行监督与检查，必要时可以聘请专业机构进行审计。

4．公司财务部门必须建立台账对购买的理财产品进行管理，建立健全会计账目，做好资金使用的账

务核算工作。

5．公司投资参与人员负有保密义务，不应将有关信息向任何第三方透露，公司投资参与人员及其他

知情人员不应与公司投资相同的理财产品。

6．实行岗位分离操作：投资业务的审批、资金入账及划出、买卖（申购、赎回）岗位分离。

7．公司将依据上海证券交易所的相关规定，在定期报告中披露报告期内保本型理财产品投资以及

相应的损益情况。

二、本次委托理财的具体情况

（一）委托理财合同主要条款

1．产品名称：中泰证券股份有限公司收益凭证“安盈添利”第2700期

受托方名称：中泰证券股份有限公司

公司于2023年11月27日与中泰证券股份有限公司签署了《中泰证券股份有限公司收益凭证“安盈

添利”第2700期产品认购协议（产品代码：SBS730）》，具体内容如下表：

产品名称 中泰证券股份有限公司收益凭证“安盈添利”第2700期

产品代码 SBS730

产品类型 本金保障型

挂钩标的 中证小盘500指数，（000905.SH）

产品风险评级 低风险（R1）（此为发行人内部评级）

产品募集期（销售期） 2023年11月27日

存续期起始日

2023年11月28日（如遇存续期起始日为法定节假日或非交易日，则顺延至存续期起始日后

第一个交易日）

期初观察日

预定为2023年11月28日，逢节假日或非交易日顺延。（若本期收益凭证募集期提前终止或

延长，实际期初观察日以发行人网站公告为准；若挂钩标的在预定期初观察日发生对冲干

扰事件，则实际期初观察日向后顺延至发行人实际完成挂钩标的头寸建仓日，到时以发行

人网站公告为准。 ）

期末观察日

预定为2024年02月26日，逢节假日或非交易日顺延（若本期收益凭证募集期提前终止或延

长，实际期末观察日以发行人网站公告为准。 ）

存续期到期日

2024年02月26日（如遇存续期到期日为法定节假日或非交易日，则顺延至存续期到期日后

第一个交易日）（若挂钩标的在预定到期日发生对冲干扰事件， 则实际到期日向后顺延至

发行人实际完成挂钩标的头寸平仓日，到时以发行人网站公告为准。 ）

产品存续期限 91天，即存续期起始日（含）至存续期到期日（含）的自然日天数。

投资收益率（年化）

每份额投资收益率（年化）确定方式如下：

（1）若挂钩标的收盘价格在投资者投资周期内曾经高于“期初观察日挂钩标的收盘

价格的104%” ，则本产品每份额投资收益率（年化）为2.25%；（2）若挂钩标的收盘价格在

投资者投资周期内未曾高于“期初观察日挂钩标的收盘价格的104%” ,且期末观察日挂钩

标的收盘价格低于“期初观察日挂钩标的收盘价格的100%” ，则本产品每份额投资收益率

（年化）为2.05%;（3）若挂钩标的收盘价格在投资者投资周期内未曾高于“期初观察日挂

钩标的收盘价格的104%” ，且期末观察日挂钩标的收盘价格位于“期初观察日挂钩标的收

盘价格的100%（含）与104%（含）之间” ，则本产品每份额投资收益率（年化）=2.05%+0.

4*（产品期末观察日挂钩标的收盘价格/产品期初观察日挂钩标的收盘价格-100%）。

注：

挂钩标的收盘价格：中证指数有限公司在其网站（http://www.csindex.com.cn）公

布的挂钩标的收盘价为准，并按照四舍五入法精确到小数点后2位。

当挂钩标的发生送转、拆分、合并或分红等情况时，登记机构将对本产品的期初观察日

收盘价格采用向前复权的方法进行除权除息处理，以消除该事件对挂钩标的理论价格构成

的稀释效应或者集中效应；除上述情形外，若发生其他具有类似影响或效果的情形，登记机

构将本着公允原则自主确定期初观察日收盘价格的调整方法，并保留对于调整方法的最终

决定权。

产品到期兑付金额 产品到期兑付金额=持仓份额*（1+投资收益率（年化）*投资者投资周期/365）

兑付资金到账日 存续期到期日后2个交易日内，逢节假日或非交易日顺延。

份额提前赎回 产品期限内，份额【不允许】提前赎回。

提前购回 产品期限内，份额【不允许】提前购回

份额转让 产品期限内，份额【不允许】转让

（二）委托理财的资金投向

“安盈添利”第2700期募集资金可用于补充中泰证券股份有限公司营运资金使用，也可用于购买股

指期货等金融衍生工具，以及投资于存款、债券、资管计划、货币基金等固定收益类资产。

（三）本次使用闲置募集资金进行委托理财，额度为人民币2,000万元，产品为本金保障型，符合安全性

高、流动性好的使用条件要求，不存在影响募集资金投资项目的正常进行情况，不存在损害股东利益的情况。

（四）风险控制分析

公司将风险控制放在首位，对理财产品投资严格把关，谨慎决策，本次公司选择的产品为本金保障

型，风险等级低，预期收益受风险因素影响较小，符合公司内部资金管理的要求。在理财期间，公司将与产

品发行方保持紧密联系，跟踪资金的运作情况，加强风险控制和监督，保证资金安全。

三、委托理财受托方的情况

“安盈添利”第2700期受托方为中泰证券股份有限公司，中泰证券股份有限公司为已上市金融机构

（证券代码：600918）。 受托方符合公司委托理财的各项要求，与公司、公司控股股东及实际控制人之间

不存在关联关系。

四、对公司的影响

（一）公司最近一年又一期主要财务指标

单位：万元

项目 2023年9月30日（未经审计） 2022年12月31日（经审计）

资产总额 558,731.76 538,453.27

负债总额 199,127.64 198,838.63

净资产额 359,604.11 339,614.64

项目 2023年1-9月（未经审计） 2022年1-12月（经审计）

经营活动产生的现金流量净额 17,216.73 9,144.44

本次使用部分闲置募集资金购买本金保障型理财产品是在确保募投项目建 设进度和资金安全的前

提下进行的，不会影响募集资金项目的正常运行，亦不会影响公司主营业务的正常发展。 与此同时，通过

进行适度的低风险短期理财，对暂时闲置的募集资金进行现金管理，能获得一定的投资收益，有利于进一

步提升公司整体业绩水平，为公司和股东谋较好的投资回报。

公司不存在负有大额负债同时购买大额理财产品的情形。

公司本次使用闲置募集资金购买理财产品的金额人民币2,000万元， 占最近一期期末货币资金余额

20,140.9万元的9.93%，对本公司未来主营业务、财务状况、经营成果和现金流量等不会造成重大的影响。

（二）委托理财的会计处理方式及依据

根据财政部发布的新金融工具准则的规定，公司委托理财产品计入资产负债表中交易性金融资产或

其他流动资产，利息收益计入利润表中投资收益。

五、 风险提示

尽管本次公司购买的产品为安全性高、流动性好、有保本约定的低风险投资产品，但金融市场受宏观经

济影响较大，不排除该项投资受到市场风险、信用风险、政策风险、流动性风险、不可抗力风险等风险影响。

六、决策程序的履行及监事会、独立董事、保存机构意见

公司分别于2023年2月27日召开第五届董事会第十三次会议，2023年3月21日召开2023年第一次临

时股东大会，审议通过了《关于使用部分闲置募集资金购买理财产品的议案》，在不影响公司募投项目正

常实施进度的情况下， 同意公司使用总额不超过人民币1.2亿元的闲置募集资金购买期限不超过12个月

的低风险、保本型理财产品，自公司股东大会审议通过之日起12月之内有效。 在上述额度及决议有效期

内，资金可滚动使用。公司独立董事、监事会、保荐机构已分别对此发表了同意的意见。具体内容详见公司

2023-005号、2023-009号及2023-014号公告。

七、截至本公告日，公司及子公司最近十二个月使用募集资金委托理财的情况如下:

单位：万元

序号 理财产品类型 实际投入金额 实际收回本金 实际收益 尚未收回本金金额

1 保本浮动收益 2,500.00 2,500.00 34.55 0

2 保本浮动收益 2,000.00 2,000.00 0.997 0

3 保本浮动收益 2,500.00 2,500.00 10.76 0

4 保本固定收益 3,000.00 3,000.00 70.94 0

5 保本浮动收益 2,500.00 2,500.00 1.67 0

6 保本浮动收益 1,000.00 1,000.00 19.23 0

7 保本固定收益 4,000.00 4,000.00 59.51 0

8 保本固定收益 5,000.00 5,000.00

9 保本浮动收益 2,000.00 2,000.00

合计 24,500.00 17,500.00 197.66 7,000.00

最近12个月内单日最高投入金额 11,000.00

最近12个月内单日最高投入金额/最近一年净资产（%） 3.28

最近12个月委托理财累计收益/最近一年净利润（%） 0.44

目前已使用的理财额度 7,000.00

尚未使用的理财额度 5,000.00

总理财额度 12,000.00

注：（1）最近一年净资产指2022年末归属于上市公司股东的净资产；

（2）最近一年净利润指2022年度归属于上市公司股东的净利润。

（3）上述个别数据可能存在尾差，系计算时四舍五入造成，敬请广大投资者注意。

特此公告。

湖南艾华集团股份有限公司董事会

2023年11月28日


