
降价优惠 四季度车企进入年销量冲刺期

本报记者 金一丹

日前，特斯拉宣布部分车型降价，最高降价达到3.7万元。 中国证券报记者近期走访了多家汽车品牌门店了解到，问界、小鹏汽车、理想汽车等均加大了销售优惠力度。

今年以来，受零部件短缺、供应链受阻等因素影响，车企年销量完成进度有一定的滞后。 截至三季度，比亚迪已完成79%的全年销售目标，特斯拉还剩40%销售目标未完成，有三成车企年销售目标完成进度低于50%。

业内人士表示，四季度各家车企为完成年度销量目标，陆续进入销量冲刺阶段，加速消化在手订单，新增订单有望再创新高。

优惠力度加大

近日，特斯拉宣布，对在中国大陆地区销售的Model� 3及Model� Y售价进行调整。 根据车型版本不同，价格降幅为1.4万元至3.7万元。

这是特斯拉今年以来首次降价。 据不完全统计，2022年以来，特斯拉已在全球范围进行了5次涨价，单车最高涨价超过4万元。 从今年9月开始，特斯拉价格策略开始出现调整，购买合作保险公司指定的险种，可享受8000元保险补贴，以扣减车价形式返还客户。

不过，特斯拉客服表示，此次降价车型无法与8000元保险补贴政策叠加使用。 若车主已按照降价前价格下订单但未提车，则可以在当前官网价格和保险优惠之间二选一。 而针对已提车车主，特斯拉目前并无差价补贴政策。

赛力斯联 合华为 设计的 问界品牌 几乎与 特斯拉 在同一 时间推出 了促销 措施 。 华 为相关负 责人表 示，自 10月 24日凌晨 起 ，问界取 消了原 来金融 贴息 、各 销售门店 差异化 的礼品 等服务 ，对 部分现 车车型 购买用 户统一赠 送价值 8000元的保 险。

记者还走访了小鹏汽车、理想汽车等多家销售门店了解到，各家车企近期均推出了较大力度的购车优惠。

“除小鹏G9外，小鹏汽车目前其他车型均享有尾款减免5000元至10000元的优惠活动。 此外，‘双十一’活动还可以减免3000元。 ”北京朝阳区小鹏汽车某直营店销售人员王斌告诉记者。

“目前理想ONE尾款可减免1.5万元，并赠送5万的积分；理想L8到月底前下单还会赠送5000元的选装优惠。 ”朝阳区蓝色港湾理想汽车直营店工作人员说。

提振作用明显

降价、优惠等策略给车企销量带来了立竿见影的效果。

“官网已崩，私聊发预订资料，我们帮忙从内网预订。 ”北京市朝阳区某特斯拉直营门店内，销售经理王鹏一边群发信息，一边向记者介绍，“降价第一天，我们从早8点忙到凌晨，店里接待了比平时多一倍的客户，大概下了7-8个订单。 ”

“我们店从10月25日起开始促销，目前已经有5辆订单了。 ”记者从深圳市福田区华为智能生活馆了解到，问界品牌旗下问界M5、问界M7部分车型目前可以优惠8000元。

此外，由于车辆购置税减半政策以及新能源汽车购车补贴政策将在今年底结束 ，对车企年底销量提升起到了促进作用。

根据最新的新能源汽车推广补贴方案，目前生产纯电动新能源乘用车的主机厂可享受0.91万元/辆或1.26万元/辆的购车补贴（视具体续航里程），相当于间接降低了消费者购车成本，而该项补贴政策将在2022年12月31日终止。

财政部、国家税务总局5月31日发布公告，为促进汽车消费，支持汽车产业发展，对购置日期在2022年6月1日至2022年12月31日期间内且单车价格（不含增值税）不超过30万元的2.0升及以下排量乘用车，减半征收车辆购置税。

乘联会表示，随着车辆购置税减半政策实施进入倒计时阶段，潜在消费者购车的关注度明显提升 。 华西证券研报表示，当前政策刺激力度大、延续性强、覆盖面广，考虑到今年四季度政策退出前的提前购买因素，预计会驱动汽车销量进一步释放 。

年底加速冲销量

今年上半年，全球汽车行业出现了较为严重的零部件短缺以及供应链问题，宝马、丰田汽车、本田汽车等多家头部车企停产或减产，对车企全年的销售情况造成一定影响。

记者据公开资料不完全统计，截至今年三季度，国内汽车市场主要车企中，有三分之一的车企年销量完成进度低于50%，仅有哪吒汽车、比亚迪、广汽集团年销量完成进度超70%。

造车新势力方面，作为后起之秀，哪吒汽车今年前三季度销量超过“蔚小理” ，达到11.1万辆，全年销量目标为15万辆，已完成74%的全年目标。 相比之下，小鹏汽车销量压力凸显，今年前三季度销量为9.86万辆，距离全年销量目标25万辆，完成不到40%。

新能源汽车“头部玩家”竞争激烈。 比亚迪销量为118.5万辆，已完成全年目标的79%；特斯拉全球交付新车90.9万辆，完成全年目标的60%。

特斯拉表示，目前公司已开始向更平稳的产品交付节奏过渡，通过提升美国弗里蒙特和中国上海的周产量，以及德国柏林和美国得克萨斯州的产能爬坡，尽快提高汽车产量。

特斯拉CEO马斯克预计，特斯拉第四季度交付量将达到创纪录的水平。 “公司将出售所有生产的汽车，中国地区的需求十分旺盛。 ”马斯克表示。

9月28日，比亚迪举行线上发布会宣布进军欧洲市场，并开启德国、挪威、丹麦、荷兰、比利时、瑞典等欧洲多国的新车交付。 10月4日，比亚迪还与德国汽车租赁公司SIXT签署合作协议，SIXT将在未来6年内向比亚迪采购至少10万辆新能源车，包括本次新推出的元PLUS，首批订购的数千辆电动汽车预计于今年第四季度交付，并在随后几周内投入使用。

海通国际表示，看好比亚迪从第四季度起在欧洲乘用车市场快速放量，将为业绩带来新的增长动力。 规模效应赋予盈利弹性，预测比亚迪全年销量将超180万辆。

中国汽车工业协会预测，2022年我国汽车销量有望达到2700万辆，同比增长约3%；新能源汽车销量有望达到550万辆，同比增长超56%。
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汽车零部件公司前三季度业绩亮眼

●本报记者 李嫒嫒

受益于汽车行业景气度高企，汽车零部

件上市公司前三季度业绩亮眼。 Wind数据

显示，截至10月27日，已有102家汽车零部

件上市公司发布三季报。 其中，超九成公司

归母净利润为正，13家公司归母净利润同

比增速超过50%。

机构认为，结合三季报行情，汽车零部

件板块如轻量化 (含一体化压铸)、 线控底

盘、域控制器等表现或好于整车板块。

一体化压铸赛道表现突出

已披露三季报的102家汽车零部件公

司中， 有43家公司前三季度营业收入同比

实现两位数增长，占比超4成；有33家公司

前三季度归母净利润同比实现两位数增长，

占比超3成。

其中，均胜电子、金固股份、蠡湖股份前

三季度归母净利润同比增速领跑整个板块，

分别为625.56%、620.87%、373.11%。

均胜电子表示，随着汽车行业新能源化

与智能化的快速推进以及中国市场的强劲

恢复， 公司今年第三季度实现营业收入约

128亿元，同比增长约23%。 其中，汽车电子

业务继续保持高速增长， 实现营业收入约

41亿元， 同比增长约30%， 毛利率稳中有

升，增长至约21.3%。

从细分赛道来看，一体化压铸赛道中的

相关公司，前三季度业绩较为亮眼，单季度

业绩增长迅猛。 以万丰奥威为例，公司前三

季度实现营业收入116.76亿元， 同比增长

37.05%；归母净利润为5.94亿元，同比增长

152.12%。 其中，第三季度实现归母净利润

2.43亿元，同比增长9772.23%。

值得注意的是，前三季度，万丰奥威汽

车轻量化业务实现营业收入102.15亿元，同

比增长39.64%。 其中，汽车铝合金车轮业务

营业收入同比增长44.75%；镁合金业务营业

收入同比增长67.44%，盈利水平大幅回升。

线控底盘方面， 伯特利前三季度实现营

业收入36.84亿元，同比增长58.23%；归母净

利润为4.78亿元，同比增长29.70%。 其中，第

三季度实现营业收入15.70亿元， 同比增长

99.49%； 归母净利润为1.98亿元， 同比增长

54.73%。 值得一提的是，今年6至9月，公司转

向系统产品销量92.56万套，收入为3.05亿元。

业绩有望持续向好

随着汽车行业景气度高企，尤其是新能

源汽车产销量持续创新高，汽车零部件企业

盈利能力得到进一步增强。

部分企业的汽车零部件业务成公司业绩

增长的主要驱动力。 以金力永磁为例，今年前

三季度营业收入和归母净利润双双实现高增

长，分别同比增长78.66%和95.41%。 其中，前

三季度公司新能源汽车及汽车零部件业务收

入达19.10亿元，同比增长189.75%；收入及增

速都遥遥领先于公司其他业务。

光大证券表示，国内新能源乘用车需求

依然表现稳健，叠加各地因地制宜基于新能

源车的补贴扶持，与年末冲量拉动，预计今

年国内新能源乘用车销量达600万辆。

随着新能源汽车产销量高速增长，汽车

零部件企业订单饱满， 有望进一步增厚业

绩。均胜电子在三季报中表示，今年以来，公

司新业务订单获取保持强劲，目前已累计新

获订单超700亿元。 其中，新能源汽车领域

新订单占新获总订单比例已超50%，增长快

速。 华安证券表示，均胜电子座舱域控制器

产品逐渐走向成熟， 并在国内市场加速开

拓，同时公司与华为强强联合，进一步打开

成长空间。

值得注意的是，一体化压铸为汽车轻量

化和铝合金的应用提供了新模式，相关公司

业绩被进一步看好。 西部证券表示，一体化

压铸趋势已至，配套产业链公司享受行业高

景气，看好与优质主机厂客户绑定紧密的铝

压铸件供应商。

在行业景气度高企的背景下，汽车零部

件企业也加快扩产步伐。从事汽车铝合金精

密铸件产品的研发、生产和销售的文灿股份

日前公告称，公司拟非公开发行股票，募资

总额不超35亿元， 用于安徽新能源汽车零

部件智能制造项目、重庆新能源汽车零部件

智能制造项目等。

政策支持 市场发力

动力电池回收产业走俏

●本报记者 宋维东

日前，格林美披露的业绩快报显示，在动力电池回收等

业务带动下， 公司今年前三季度经营业绩同比实现较大幅

度增长。 格林美动力电池回收业务的高速成长也成为当下

这一行业快速发展的缩影。

业内人士表示，在新能源汽车渗透率逐步提升、环保

要求愈发提高、上游原材料价格大幅上涨及动力电池退役

量不断增加等因素综合作用下，动力电池回收产业驶入了

发展快车道。 动力电池回收不仅具有很高的经济价值、环

保价值，还对保障新能源汽车产业持续健康发展具有重要

意义。

政策积极推动

近年来，新能源汽车行业发展迅猛，动力电池产业同样

炙手可热。 近几年，相关政策密集出台，在支持动力电池回

收产业发展的同时， 进一步规范并强化动力电池回收利用

工作。

日前，由工信部、科技部、财政部、商务部确定的11家

汽车产品生产者责任延伸试点企业名单公布。其中，主体单

位包括浙江吉利汽车有限公司、 中国第一汽车集团有限公

司、东风汽车集团有限公司、奇瑞汽车股份有限公司、重庆

长安汽车股份有限公司、上海汽车集团股份有限公司等。联

合单位有62家，其中就包括报废汽车回收拆解、动力电池

回收利用和动力电池生产等企业。

上述业内人士表示，伴随新能源汽车产业快速发展，动

力电池回收利用已成为汽车产品生产者责任延伸的重要环

节。 当前，动力电池退役高峰期即将到来，打通产销供应链

十分重要。因此，此次多家动力电池回收利用企业列入试点

联合单位顺理成章。

工信部2019年发布的《新能源汽车动力蓄电池回收服

务网点建设和运营指南》指出，新能源汽车生产企业应在

本企业新能源汽车销售的行政区域（至少地级）内建立收

集型回收服务网点，在本企业新能源汽车保有量达到8000

辆或收集型回收服务网点的贮存、 安全保障等能力不能满

足废旧动力蓄电池回收要求的行政区域（至少地级）内建

立集中贮存型回收服务网点。

在工信部此前举行的“新时代工业和信息化发展” 系

列主题新闻发布会第八场上， 工信部节能与综合利用司司

长黄利斌表示， 近年来， 工信部会同有关部门发布实施了

《新能源汽车动力蓄电池回收利用管理暂行办法》《新能

源汽车动力蓄电池梯次利用管理办法》等政策，强化动力

电池全生命周期溯源监测， 实施废旧动力电池综合利用行

业规范管理， 组织京津冀等地区和中国铁塔公司开展新能

源汽车动力电池回收利用试点，探索多元化回收利用模式。

截至2022年8月底，190余家汽车生产、 动力电池综合

利用等企业在全国31个省（自治区、直辖市）的326个地市

级行政区设立了10235个回收服务网点。 同时，培育了45家

梯次和再生利用骨干企业，探索形成“梯次电池以租代售”

“废料换原材料”等一批新型商业模式，回收利用体系正在

逐步完善。

“下一步， 将加快研究制定新能源汽车动力蓄电池回

收利用管理办法，加大监管约束力，强化电池流向管理，压

实各方主体责任。 ” 黄利斌表示，还要加大退役电池柔性拆

解、高效再生利用等关键技术攻关和推广应用力度，加快出

台一批动力电池回收利用国家标准、行业标准，遴选推广一

批动力电池回收利用成熟经验和典型项目。

回收市场广阔

高工锂电表示，当前，原材料价格跳涨、材料供应短缺

已经成为制约电池产能释放的重要因素， 材料来源成为企

业关注的重中之重。“双碳”目标背景下，大规模动力电池

退役潮即将到来， 通过电池回收获取原材料日益成为主要

路径之一。

相关专业人士介绍，通常情况下，当新能源汽车动力电

池剩余容量降低至初始容量的70%至80%时， 即无法满足

车载使用要求。动力蓄电池退役后如果处置不当，会影响环

境并带来安全隐患，同时造成严重的资源浪费。

《新能源汽车动力蓄电池回收利用管理暂行办法》指

出，鼓励电池生产企业与综合利用企业合作，在保证安全可

控前提下，按照先梯次利用后再生利用原则，对废旧动力蓄

电池开展多层次、多用途的合理利用，降低综合能耗，提高

能源利用效率，提升综合利用水平与经济效益，并保障不可

利用残余物的环保处置。

招商证券表示，梯次利用的电池多为磷酸铁锂电池；三

元电池由于富含丰富的有价金属，通常直接拆解回收。

天风证券表示， 在中性预期下，2030年我国动力电池

回收的市场总规模有望达758.4亿元。 其中，梯次利用市场

规模达313.5亿元，再生利用市场规模达444.9亿元。 乐观预

期下，预计2030年退役动力电池梯次和再生利用市场总规

模有望达到1048.9亿元。

积极布局

“要持续实施废旧动力电池综合利用行业规范管理，

实行‘有进有出’的动态调整机制，培育壮大梯次和再生利

用骨干企业，推动资源要素向优势企业集聚。 ” 黄利斌说。

动力电池回收这一广阔的蓝海市场正吸引越来越多的

参与者分享行业红利，相关龙头企业业绩不断提升。

格林美披露的业绩快报显示，2022年前三季度， 公司

实现营业收入213.74亿元，同比增长65.8%；实现归属于上

市公司股东的净利润10.06亿元，同比增长40.39%。

格林美称，今年前三季度，公司全面聚焦发展高镍三元

前驱体、动力电池回收利用等新能源业务，促进产能全面

释放，经营业绩高速增长。 其中，公司动力电池回收业务快

速增长，1-9月累计回收动力电池 12000余吨（超过

1.50GWh)，同比增长超过130%；实现销售收入4.63亿元，

同比增长297.73%，全面进入盈利阶段。

值得一提的是，今年以来，不少企业在动力电池回收领

域动作频频。 9月下旬，由蜂巢能源100%控股的藤青青再

生资源（上饶）有限公司和中伟新材料股份有限公司控股

子公司贵州中伟资源循环产业发展有限公司合资成立的常

青藤再生资源（上饶）有限公司正式启动。此举标志着蜂巢

能源正式进入电池回收领域。

年底加速冲销量

今年上半年，全球汽车行业出现了较

为严重的零部件短缺以及供应链问题，宝

马、丰田汽车、本田汽车等多家头部车企

停产或减产，对车企全年的销售情况造成

一定影响。

记者据公开资料不完全统计，截至今

年三季度， 国内汽车市场主要车企中，有

三分之一的车企年销量完成进度低于

50%，仅有哪吒汽车、比亚迪、广汽集团年

销量完成进度超70%。

造车新势力方面， 作为后起之秀，哪

吒汽车今年前三季度销量超过“蔚小理” ，

达到11.1万辆， 全年销量目标为15万辆，

已完成74%的全年目标。 相比之下，小鹏

汽车销量压力凸显，今年前三季度销量为

9.86万辆， 距离全年销量目标25万辆，完

成不到40%。

新能源汽车“头部玩家” 竞争激烈。

比亚迪销量为118.5万辆， 已完成全年目

标的79%； 特斯拉全球交付新车90.9万

辆，完成全年目标的60%。

特斯拉表示，目前公司已开始向更平

稳的产品交付节奏过渡，通过提升美国弗

里蒙特和中国上海的周产量，以及德国柏

林和美国得克萨斯州的产能爬坡，尽快提

高汽车产量。

特斯拉CEO马斯克预计， 特斯拉第

四季度交付量将达到创纪录的水平。“公

司将出售所有生产的汽车，中国地区的需

求十分旺盛。 ” 马斯克表示。

9月28日，比亚迪举行线上发布会宣

布进军欧洲市场， 并开启德国、 挪威、丹

麦、荷兰、比利时、瑞典等欧洲多国的新车

交付。 10月4日，比亚迪还与德国汽车租

赁公司SIXT签署合作协议，SIXT将在未

来6年内向比亚迪采购至少10万辆新能

源车，包括本次新推出的元PLUS，首批订

购的数千辆电动汽车预计于今年第四季

度交付，并在随后几周内投入使用。

海通国际表示， 看好比亚迪从第四

季度起在欧洲乘用车市场快速放量，将

为业绩带来新的增长动力。 规模效应赋

予盈利弹性， 预测比亚迪全年销量将超

180万辆。

中国汽车工业协会预测，2022年我

国汽车销量有望达到2700万辆， 同比增

长约3%；新能源汽车销量有望达到550万

辆，同比增长超56%。

降价优惠 四季度车企进入年销量冲刺期

小鹏汽车线下门店

本报记者 钟志敏 摄

日前，特斯拉宣布部分车

型降价， 最高降价达到3.7万

元。 中国证券报记者近期走访

了多家汽车品牌门店了解到，

问界、小鹏汽车、理想汽车等

均加大了销售优惠力度。

今年以来， 受零部件短

缺、 供应链受阻等因素影响，

车企年销量完成进度有一定

的滞后。 截至三季度，比亚迪

已完成79%的全年销售目标，

特斯拉还剩40%销售目标未

完成，有三成车企年销售目标

完成进度低于50%。

业内人士表示，四季度各

家车企为完成年度销量目标，

陆续进入销量冲刺阶段，加速

消化在手订单，新增订单有望

再创新高。

● 本报记者 金一丹

优惠力度加大

近日，特斯拉宣布，对在中国大陆地

区销售的Model� 3及Model� Y售价进行

调整。根据车型版本不同，价格降幅为1.4

万元至3.7万元。

这是特斯拉今年以来首次降价。据不

完全统计，2022年以来，特斯拉已在全球

范围进行了5次涨价，单车最高涨价超过

4万元。 从今年9月开始，特斯拉价格策略

开始出现调整，购买合作保险公司指定的

险种，可享受8000元保险补贴，以扣减车

价形式返还客户。

不过，特斯拉客服表示，此次降价车

型无法与8000元保险补贴政策叠加使

用。若车主已按照降价前价格下订单但未

提车，则可以在当前官网价格和保险优惠

之间二选一。 而针对已提车车主，特斯拉

目前并无差价补贴政策。

赛力斯联合华为设计的问界品牌几

乎与特斯拉在同一时间推出了促销措

施。 华为相关负责人表示，自10月24日

凌晨起，问界取消了原来金融贴息、各销

售门店差异化的礼品等服务， 对部分现

车车型购买用户统一赠送价值8000元

的保险。

记者还走访了小鹏汽车、理想汽车等

多家销售门店了解到，各家车企近期均推

出了较大力度的购车优惠。

“除小鹏G9外， 小鹏汽车目前其他

车型均享有尾款减免5000元至10000元

的优惠活动。此外，‘双十一’活动还可以

减免3000元。” 北京朝阳区小鹏汽车某直

营店销售人员王斌告诉记者。

“目前理想ONE尾款可减免1.5万

元，并赠送5万的积分；理想L8到月底前

下单还会赠送5000元的选装优惠。”朝阳

区蓝色港湾理想汽车直营店工作人员说。

提振作用明显

降价、优惠等策略给车企销量带来了

立竿见影的效果。

“官网已崩，私聊发预订资料，我们

帮忙从内网预订。 ”北京市朝阳区某特斯

拉直营门店内，销售经理王鹏一边群发信

息，一边向记者介绍，“降价第一天，我们

从早8点忙到凌晨，店里接待了比平时多

一倍的客户，大概下了7-8个订单。 ”

“我们店从10月25日起开始促销，目

前已经有5辆订单了。 ” 记者从深圳市福

田区华为智能生活馆了解到，问界品牌旗

下问界M5、 问界M7部分车型目前可以

优惠8000元。

此外， 由于车辆购置税减半政策以

及新能源汽车购车补贴政策将在今年底

结束， 对车企年底销量提升起到了促进

作用。

根据最新的新能源汽车推广补贴方

案，目前生产纯电动新能源乘用车的主机

厂可享受0.91万元/辆或1.26万元/辆的购

车补贴（视具体续航里程），相当于间接

降低了消费者购车成本，而该项补贴政策

将在2022年12月31日终止。

财政部、国家税务总局5月31日发布

公告，为促进汽车消费，支持汽车产业发

展， 对购置日期在2022年6月1日至2022

年12月31日期间内且单车价格 （不含增

值税）不超过30万元的2.0升及以下排量

乘用车，减半征收车辆购置税。

乘联会表示， 随着车辆购置税减半

政策实施进入倒计时阶段， 潜在消费者

购车的关注度明显提升。 华西证券研报

表示，当前政策刺激力度大、延续性强、

覆盖面广， 考虑到今年四季度政策退出

前的提前购买因素， 预计会驱动汽车销

量进一步释放。
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