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银行理财公司获奖感言

风华正茂 继往开来

今年既是“十四五”开局之年，也是资管新

规过渡期的收官之年。 在此承前启后的关键时

点，工银理财荣获多项金牛奖殊荣，充分体现了

业界对于我司的认可与肯定。

一直以来，工银理财秉承着“勤勉、专业、

规范、互信、协作、高效” 的投研文化，构建了以

大类资产配置和多元策略投资为双轮驱动的特

色投研框架，打造了“4+3” 全谱系、全天候、全

渠道的货架式理财产品体系。

工银理财围绕“夯实、承接、提升、开拓”四

大关键词，持续加大直接融资支持力度，深度融

入绿色金融发展，积极布局养老理财首批试点，

目前自主发行并管理的理财产品规模已突破两

万亿元。

展望未来，工银理财将坚持资管业务本源，

强化专业投研建设，提升客户服务水平，严守合

规风控底线，积极履行好受托责任和信托义务，

为经济高质量发展、为广大人民美好生活和共

同富裕，注入新活力、作出新贡献。

坚定不移

走高质量发展道路

衷心感谢金牛奖评委和广大客户的认可

与支持，建信理财公司连续两年获得金牛奖殊

荣。 建信理财是资管新规出台后第一家成立的

银行理财公司，是建设银行财富管理和资产管

理生态的重要组成部分。 建信理财以新发展理

念为指针，践行新金融价值理念，走出了规模、

质量、效益三均衡的高质量发展道路，在服务

国家建设、支持实体经济、支持资本市场、实现

居民财富保值增值等方面作出了自己应有的

贡献。

未来，建信理财将坚持党的领导、树立义利

与共的价值观，锤炼风控投研投资能力，以“理

千万家财不辜负一人， 管亿万元钱不多取一

毫” 的不懈追求，努力成为受人尊敬、令人信

赖、中国最好的理财公司。

建设最佳客户体验的

一流资产管理机构

两年多来， 在广大投资者的大力支持下，

农银理财经营绩效保持向好，营业收入、净利

润等主要财务指标均位居国有理财公司前列；

管理规模稳步增长，峰值突破2.2万亿元，净值

型产品管理规模超过1.7万亿元， 稳居银行理

财公司“第一集团” 。

过去一年，农银理财围绕“6+N” 产品体

系，立足农银特色，从产品期限、开放频次、投

资策略、投资主题等维度不断丰富惠农系列产

品种类和产品供给，将“三农” 主题理财产品

销售对象扩大至全体县域客户， 以人民为中

心，践行普惠金融。截至目前，县域客户购买理

财产品比例近50%，规模超9000亿元。

未来，农银理财将牢牢把握资产管理“受

人之托，代人理财” 的行业本质，不负所托，以

客户为中心，坚持稳健的经营理念，致力建设

最佳客户体验的一流资产管理机构，为客户创

造更多更持续的财富增值，助力中国经济高质

量发展。

在助力共同富裕的征途中

奋力前行

中银理财成立两年来， 始终坚持党建引领

公司治理，坚持稳健经营的发展理念，在监管部

门的悉心指导和广大投资者的大力支持下，产

品规模超1.6万亿元，市场份额不断提升。 此次

在第二届中国银行业理财金牛奖评选中获奖，

是对中银理财的充分认可和鼓励。

当前， 中国资管行业正面临居民财富规模

扩大、财产性收入较快增长、财富保值需求不断

增强、 行业监管政策持续完善等前所未有的发

展机遇。中银理财将继续以“十四五”发展规划

为指引， 准确把握经济社会转型发展大势和市

场变化中蕴含的发展机遇， 为构建中国特色多

层次资本市场持续贡献力量。直面未来，公司将

进一步全面对接服务实体经济发展的投融资需

求和满足人民群众日益多元化的金融诉求，持

续完善自身在投研、销售、风控和系统建设等方

面的能力图谱， 通过金融创新全力支持绿色低

碳转型和科技数字化转型， 着力打造更优质的

产品设计和服务能力， 切实提升财富管理的普

惠性，并以投身第三次分配为契机，在助力共同

富裕的征途中奋力前行。

让优质产品和服务

惠及更多客户

2019年6月13日， 交银理财在上海揭牌成

立。 “受人之托、代客理财” 是理财公司的天

职。 从成立之初，我们就致力于给广大投资者

提供普惠的金融产品，让广大老百姓分享中国

经济发展的红利。 为了实现这一目标，我们一

直致力于搭建“以固收类为主，权益类、商品及

金融衍生品类、混合类为辅” 的净值型理财产

品体系， 管理的理财产品规模突破1.2万亿元。

成立两年来， 交银理财为投资者提供超过800

款理财产品， 累计服务投资者逾1000万人次，

累计为客户兑付投资收益逾130亿元。

中国资管行业的发展与成熟，是一项长期

性、系统性的工程。 作为中国内地较早开展理

财业务的金融机构， 我们将不断深化转型发

展，凸显财富管理特色，让优质产品和服务惠

及更多客户，创造共同价值。 在此基础上，我们

还将继续致力于深耕资产管理这片 “沃土” ，

扎实推进中国资管行业高质量发展。

为客户的每一份

信赖和托付保驾护航

自2003年发行第一只外币理财产品以来，

招商银行理财业务已经走过了万水千山。2019

年招银理财正式成立，遵照资管新规持续推动

业务的转型升级，此间有挑战更有收获。

在促进共同富裕的时代召唤下，在监管政

策逐步规范和居民财富保值增值需求持续增

长的行业背景下，初创期的招银理财迎来了历

史性的机遇， 也面临着对理财业务的更高要

求。 招银理财坚信客户是一切的根本，坚信服

务创造价值，将把招商银行“因您而变” 的服

务理念融入血脉，持续提供优质产品，满足客

户多样化、个性化的投融资需求。

接下来，招银理财将继续凭借过往的实践

经验，在母行打造“大财富管理价值循环链” 、

全面进发大财富管理新时代的背景下，加大开

放与融合，踏实走稳每一步，以精益求精的专

业能力和孜孜以求的服务热忱，为客户的每一

份信赖和托付保驾护航，征途不止，初心不改。

勇担社会责任

专业创造价值

作为国有控股金融机构的全资子公司，光

大理财始终坚决落实党中央、 国务院的决策部

署， 用实力和行动践行着金融国家队的责任与

担当，促进经济社会发展。

作为国内银行理财业务的先行者， 光大理

财始终秉承创新发展精神，持续丰富“七彩阳

光” 净值型产品体系，推动构建以“固收+” 和

多策略混合型产品为一体， 以现金管理类产品

和权益、另类投资产品为两翼的产品体系，打造

“阳光理财微笑曲线” 。光大理财为投资者提供

了丰富的投资产品， 并为客户创造了丰厚的投

资回报，2004年至今， 光大银行理财业务累计

销售理财产品超35万亿元，累计为投资者创造

收益超过3800亿元。

未来， 光大理财将继续坚守服务实体经

济的初心，坚定绿色发展的决心，持续拓宽优

质企业融资渠道，勇担社会责任，以专业力量

服务国家战略， 为投资者创造可持续的价值

回报。
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打造行业一流资产管理机构

2021年， 中邮理财坚持 “稳增长、 抓转

型、控风险、强营销、提能力” 的发展思路，锐

意进取、守正创新，转型任务基本完成，业务

结构持续优化，经营发展稳健高效，净值化率

近80%，产品规模增长10.29%，个人客户数量

增长19.13%，公司客户数量增长145%。 形成

了以低波稳健的绝对收益策略为主的全市

场、多资产、多策略资产配置能力和种类覆盖

全面的“鸿” 系列产品。

2022年，银行理财将完成蝶变，正式站

上资管行业千帆竞渡的新赛道、新起点。 中

邮理财将一如既往坚持 “以客户为中心” ，

践行“服务百姓，创造财富价值；服务实体，

助力产业升级” 使命，围绕强化投研引领、深

化科技赋能、丰富产品布局、深耕客户渠道、

全面风险管理和完善内控合规，打造核心竞

争力，坚持走高质量发展道路，打造行业一

流资产管理机构，为助力实现共同富裕贡献

理财方案。


