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可信赖的投资顾问

■

主编手记

基金投顾新规来了

“大V” 或被“收编”
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基金投顾

正本清源

试点两年后，监管机构下发《关于规

范基金投资建议活动的通知》，规范基金

投顾市场。 这对于基金投顾业务的健康

发展很有必要， 但投顾业务发展要想走

上快车道，不仅要解决“投” 的问题，更

需解决“顾” 的问题。

《通知》最受关注的是，强调“不具

有基金投资顾问业务资格的机构不得

提供基金投资组合策略建议” ， 该要求

意味着不具资格的“大V” 将不能在第

三方基金销售机构提供基金投资组合

策略建议。

实际上， 在两年前基金投顾试点推

出之前，业内对于“大V” 能否提供基金

组合建议曾有过争论， 还讨论过给 “大

V” 发个人投顾牌照的可能性。 但随后的

政策未涉及这一问题，“大V” 带货模式

持续了下来， 并在过去两年的基金热中

逐渐崭露头角，部分“大V” 基金组合跟

投规模甚至超过百亿元。 但对“大V” 不

设门槛也存在一些问题， 谁都可以建组

合势必造成水平良莠不齐， 牛市中可能

只是赚多赚少的问题，一旦市场走熊，极

易引起纠纷， 使投资者丧失对基金投顾

的信心。

从这个角度看， 监管政策的出台很

有必要。 实际上， 基金赚钱而基民不赚

钱， 已经成为动摇基金行业竞争力的根

本性问题。银行渠道受佣金导向的影响，

始终没有扮演好投基顾问的角色， 反而

经常诱导投资者频繁申赎基金。 而被寄

予厚望的电商渠道， 则因为难以摆脱流

量导向的特点， 基民的持有期限甚至更

短，而且金额普遍较小。 从这个角度看，

投资者投完基金之后要拿得住， 最后赚

到钱，需要有投资顾问的正确指导。

不过，目前存在的问题是，专业的投

资顾问往往难以触达普通投资者， 获客

成本很高。 反而是相对专业的投资者更

关注投顾， 聚集在一些固定的线上社区

平台，而“小白” 客户却难以触达。因此，

基金投顾业务发展要想走上快车道，不

仅要解决“投” 的问题，更需解决“顾”

的问题。

在“顾” 的方面，“大V” 有时候做得

更好。在笔者看来，除了个别机构出身的

“大V” ，大多数单兵作战的“大V” 通常

很难在专业性上胜过持牌投顾机构。 但

他们往往在客户陪伴方面做得较好，很

多“大V” 每周甚至每天会分享他们对市

场和基金的看法， 而且是站在投资者的

角度，以通俗易懂的方式进行解读。 基金

业绩难免发生波动，及时、有温度的客户

陪伴，可以有效降低投资者的焦虑感，帮

助他们拿住基金，长期持有。从这个角度

看， 在规范的前提下， 如何更好地发挥

“大V” 的长处，消解其可能存在的风险，

需要行业更多的探索。


