
建邦股份董事长钟永铎：

汽车后市场整合集中是必然趋势

本报记者 崔小粟

建邦股份董事长、总经理钟永铎日前在接受中国证券报记者专访时表示，目前，我国汽车后市场企业众多且较为分散，未来行业整合和产业集中是必然发展趋势。 随着竞争的日益激烈，部分实力较弱的中小型企业因无法满足客户对产品种类、品质、响应速度等方面的要求，将会逐渐被市场淘汰，未来会出现一批大中型汽配企业，市场资源向优势企业聚集。

汽车后市场发展前景广阔

建邦股份成立于2004年，自成立以来一直致力于汽车后市场非易损零部件的开发设计与销售，同时为客户提供整套完善的供应链管理服务。 公司的主要产品包括制动系统、传动系统、电子电气系统、转向系统，发动系统，已形成较为完善的产品覆盖。

公司立足于汽车后市场行业。 钟永铎表示，汽车后市场规模与汽车保有量及车龄紧密相关，汽车保有量越大、车龄时间越长，汽车后市场的需求量就越大。 在经济增长期，新车销量较多，导致汽车保有量增加；在经济衰退期，新车销量较少，但汽车更新速度也因此下降，正在使用车辆的平均年龄增加。 两种情况均导致汽车后市场需求增加，因此汽车后市场的发展受经济周期性波动影响较小。

随着汽车保有量的提升以及车龄的增加，未来汽车后市场发展前景广阔。 根据麦肯锡分析，到2030年，全球汽车后市场规模将达1.2万亿欧元。

钟永铎表示，就国内后市场行业而言，虽然中国汽车产业发展起步较晚，但自2009年中国汽车销量超越美国后，中国已连续十年蝉联全球汽车产销第一，近几年每年超2000万辆的新车销量，也使中国汽车保有量保持年均10%以上的速度增长。 随着中国汽车制造业逐渐走向成熟，汽车质量的改善也不断延长了车辆的平均生命周期，“车龄+保有量”双效驱动汽车后市场高速发展，中国汽车后市场规模会不断扩大。

钟永铎表示，建邦股份立足于国内完善的工业体系，积极整合国内外各类型零部件生产商，实现对产品的快速、高质供应。 凭借在物流、商流、信息流方面的整合能力，依托供应链整合、信息化系统与资源共享，为客户提供“一站式服务”解决方案。 公司拥有的覆盖全球主要区域的汽配供应链管理及交付能力，能够以最有效的方式统筹及协同生产，从而满足全球不同区域、不同客户的个性化产品需求。 这种能力使得建邦股份在汽车后市场行业拥有独特的难以替代的地位。

“我们采取柔性化的市场需求导向型模式，将重点放在市场调研、工程设计、模具开发、产品验证上，生产环节委托外部厂商进行，公司主要负责对其关键技术把控及指导，并进行质量管理。 ”钟永铎说，公司具有多品种、小批量、多批次、高要求的供货特点，同时拥有10多年的汽车售后市场非易损零部件行业经验，建立了多条市场调研渠道，能够及时准确地把握市场需求。

将打破原厂零件垄断格局

2020年受全球疫情影响，很多国家和地区的经济增长放缓，公司经营也受到一定影响。 钟永铎表示，公司坚持以客户为中心，不断优化产品和客户结构，持续开发新产品，开展降本增效，提升公司产品的市场竞争力，把影响降到最低。 报告期内，公司营业收入为3.74亿元，同比下降1.87%，主要是因为2020年年末国外疫情加重，海运船只紧张，港口大量货物积压，无法发出。

公司表示，未来将加强内部风险管理，推行低成本运营，并强化控制体系建设，有效控制公司在发展中出现的各种问题，为公司的进一步发展打下坚实的基础。 公司将持续加大研发投入，不断开发新产品，实行存量客户不断增加新品，同时继续开发新客户的双轮驱动增长。

在技术创新能力方面，钟永铎表示，公司2020年主要研发项目有EPS电控转向器、链条式分动箱和AGS主动进气格栅，目前这些产品在全球的售后市场是由原厂零件垄断。 为了打破这一局面，进一步降低车主的养车成本，满足客户的需求，公司立项了上述几个产品线。 目前三个项目首款产品均已经上市销售，并受到客户的广泛好评，公司正在协调各方资源，加快项目的研发进度，争取在未来两年内完成产品系列化型号的开发和上市。

在市场开拓方面，目前公司国内业务发展迅猛，已和三头六臂、途虎、康众汽配展开全面业务合作，未来将进一步提升国内业务收入。欧洲市场是除中美以外的第三大汽车市场，随着德国子公司的设立完毕并运营，未来公司将进一步拓展欧洲市场。

公司于2020年10月完成经营范围的变更，新增加摩托车零配件研发销售、机械设备研发、销售、船舶设计，前述业务和汽车零配件具有高度相似性。 公司将利用强大的研发设计能力及成熟的供应链体系，不断拓展新业务。

建邦股份于2016年5月9日挂牌新三板。 自挂牌新三板之后，公司依托新三板的影响力引进了北汽集团旗下深圳市安鹏股权投资基金企业（有限合伙）和胶州市国资委下属的青岛金胶州资产经营有限公司作为公司股东，为公司的后续发展打下坚实基础。

公司纵横·新三板
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尊敬的投资者：

因工作需要，开源证券股份有限公司决定撤销北京第二分公司、佛山顺德新桂中路

证券营业部和济南新泺大街证券营业部，届时三家营业网点将予以关闭并停止营业。 为

保障您的证券交易、资金划转等正常进行，现将相关事项公告如下：

一、北京第二分公司客户将整体转移至北京西直门外大街证券营业部，顺德新桂中

路证券营业部客户将整体转移至顺德新宁路证券营业部， 济南新泺大街证券营业部客

户将整体转移至山东分公司。 整体迁移后，您的客户账号、账户交易密码、资金密码、交

易方式及交易软件等均保持不变，证券交易及资金划转不受任何影响。

二、自本公告发布之日起五个工作日内，您可通过咨询账户所在网点采用非现场方

式或本人携带有效身份证明文件至所在网点办理销户及撤指定、转托管等手续。

三、逾期未办理销户及撤指定、转托管手续的客户，我司视同您同意整体转移，日后

您可根据自身需要前往转移后营业网点办理相关业务。

四、如您对营业网点撤销及客户转移有任何疑问，可选择以下联系方式进行咨询：

（一）公司统一客服热线：95325。

（二）北京第二分公司地址：北京市西城区太平街6号6层D-715；咨询电话：010－

85660056。

（三）佛山顺德新桂中路证券营业部地址：广东省佛山市顺德区大良新桂中路海悦

新城93A号；咨询电话：0757-22222562。

（四）济南新泺大街证券营业部地址：山东省济南市高新区新泺大街康桥颐东2栋2

单元106；咨询电话：0531-66620999。

（五）北京西直门外大街证券营业部地址：北京市西城区西直门外大街18号金贸大

厦c2座908；咨询电话：010-88335008。

（六）佛山顺德新宁路证券营业部地址：广东省佛山市顺德区大良新宁路1号信业大

厦8楼；咨询电话：0757-22363300。

（七）山东分公司地址：山东省济南市市中区旅游路28666号楼国华东方美郡109号

一层；咨询电话：0531-82666773。

感谢您对我司的支持与厚爱，由于营业网点撤销给您带来的不便，敬请谅解！

特此公告！

开源证券股份有限公司

二〇二一年五月二十五日

开源证券股份有限公司

关于撤销三家分支机构的公告

违规担保被出具警示函

德众汽车成精选层首家被罚公司

●本报记者 段芳媛

日前，德众汽车因违规担保收到全国股

转公司警示函。这也是精选层设立以来首家

被罚的挂牌公司。

违规担保被罚

5月19日， 全国股转公司发布精选公监

函，对德众汽车以及相关责任主体采取自律

监管措施。

精选公监函显示，经查明，德众汽车在

2020年1月3日至2020年11月26日挂牌创新

层期间，为其全资及控股子公司提供18笔担

保，担保金额共计25596.82万元，占德众汽

车 2019 年 末 经 审 计 净 资 产 的 比 例 为

90.33%。 上述担保事项发生时，德众汽车未

及时履行审议程序及信息披露义务， 后于

2021年4月19日召开董事会，对上述事项进

行补充审议并披露。

全国股转公司表示，德众汽车上述行为

违反了《全国中小企业股份转让系统挂牌公

司治理规则》和《全国中小企业股份转让系

统挂牌公司信息披露规则》 的相关规定，构

成公司治理和信息披露违规。 同时，针对违

规行为，公司时任董事长、总经理段坤良及

时任董事、董事会秘书、财务总监易斈播未

能忠实、勤勉地履行职责，亦对上市违规行

为负有责任。

对此，全国股转公司对德众汽车以及段

坤良、易斈播采取出具警示函的自律监管措

施。全国股转公司告诫德众汽车以及相关责

任主体应当充分重视上述问题并吸取教训，

杜绝类似问题再次发生。 否则，全国股转公

司将进一步采取自律监管措施或者给予纪

律处分。

同时，全国股转公司表示，此次对于德

众汽车以及相关责任主体的惩戒将记入证

券期货市场诚信档案数据库。

收到警示函后， 德众汽车5月20日发布

公告回应称，公司和相关责任主体将进行深

刻反思，并组织相关人员对《全国中小企业

股份转让系统挂牌公司信息披露规则》及其

他相关制度、规则的学习，进一步完善公司

治理，全面梳理公司流程，进一步健全公司

内控制度，做到诚实守信、勤勉尽责、规范运

作，提高全员合规意识和风险意识。

同时，针对信息披露违规事实，德众汽

车诚恳地向广大投资者致歉，公司表示今后

将充分重视信息披露问题并吸取教训，杜绝

类似问题再次发生。

一季度业绩向好

公开资料显示，德众汽车为汽车零售业

的综合性汽车服务商，是一家以汽车整车销

售为主、集多品牌4S店与多项汽车后市场服

务为一体的专业汽车销售服务企业。

一季报显示，公司一季度实现营业收入

7.11亿元，同比增长107.57%；实现归属于挂

牌公司股东的净利润2075.76万元， 同比增

长789.79%；基本每股收益为0.12元，同比增

长500%。

德众汽车表示，公司一季度业绩较上年

同期增幅较大的原因是，由于2020年同期受

疫情影响，公司自2020年春节前就不能正常

运营，造成业绩下滑幅度较大。 而从2020年

下半年开始，疫情受到控制，公司恢复正常

运营，业绩开始稳步增长。

此前， 德众汽车发布2020年年报称，

2020年度，公司秉持着“以怀化为中心，辐

射大西南汽车销售服务产业链” 的发展理

念，在董事会的领导下，在管理层与全体员

工的努力下，公司专注于主营业务的稳健发

展，提升技术人员的专业素养，进一步完善

经营管理体系，公司总体保持了较好的发展

势头。

年报显示，2020年公司实现营业收入

20.51亿元， 同比增长7.54%； 毛利率为

9.12%，比上年同期的9.75%减少0.63个百分

点； 实现归属于挂牌公司股东的净利润

4771.37万元，同比下降2.94%。

德众汽车表示，2020年上半年受疫情影

响，公司收入和利润同比均有所下降。 下半

年在公司领导的努力下，公司摆脱了疫情影

响，全年营收有所增长。 但由于市场竞争日

趋激烈，公司2020年归属于挂牌公司股东的

净利润有所下滑。

同时， 德众汽车表示，2020年公司成功

向不特定合格投资者公开发行股票并在精

选层挂牌，公司的资产规模实现了较大幅度

增长，资产负债率同比下降，资产负债结构

更趋合理。 在未来的工作规划中，公司将以

强化管理为基础，进一步大力拓展增值服务

业务，在保持营收稳定增长的背景下，实现

营业利润的较大幅度地增长。

浦漕科技闯关精选层

获首轮问询

●本报记者 熊永红 吴勇

浦漕科技日前闯关精选层被首轮问询， 涉及公司

业绩持续性、 产品竞争力、 募投项目合理性等方面问

题。 此次公司拟申请向社会公开发行普通股股票不超

过6800万股， 募集资金扣除发行费用后的净额将运用

于6千伏以下轨道交通用信号电缆产业化项目及补充流

动资金。

深耕电线电缆行业

招股书显示，浦漕科技主营业务为电线电缆研发、

生产、销售。 经过多年在电线电缆行业的努力发展，公

司成为宜兴市地区知名的电线电缆产品制造企业，主

要产品包括电力电缆产品、 电气装备用电线电缆产品

和裸电线产品。 产品广泛应用于电力、通信、光伏等多

个领域。

据浦漕科技介绍， 公司目前业已拥有5万余个规格

产品，可满足耐磨、防火、抗拉伸、耐折弯等多种复杂环

境要求， 公司多次在国家电网的公开招投标项目上中

标，且也是多家大型公司重要的电缆产品提供商。

有行业分析人士表示，近年来，随着中国电力、石油、

化工、城市轨道交通、汽车以及造船等行业快速发展和规

模的不断扩大，特别是电网改造加快、特高压工程相继投

入建设， 以及全球电线电缆产品向以中国为主的亚太地

区转移， 中国电线电缆行业市场规模迅速壮大。 数据显

示，2015年至2019年我国电线电缆销售收入总体呈增长

态势，2019年电线电缆销售收入达1.4万亿元， 同比增长

21.70%。

据前瞻产业研究院预计， 在国内相关产业发展及

“一带一路” 倡议的促进下，我国电线电缆行业销售收入

有望稳步增长 ，2019年-2024年年复合增长率将达

5.09%。

受益行业发展的高景气度，2017年至2019年以及

2020年1-6月（简称“报告期内” ），浦漕科技分别实现

营业收入3.02亿元、4.09亿元、4.98亿元、2.22亿元； 实现

归母净利润1556.34万元、2147.53万元、3303.07万元、

1914.16万元。

市场竞争日益激烈

分析人士指出， 电线电缆行业属于市场化充分竞争

行业，我国电线电缆行业具有企业数量多、行业集中度低

的特点，行业前十名制造商的市场占有率不到10%。市场

上低端产品供给过剩，市场竞争激烈，整体利润率较低；

而高质量、高技术含量、高附加值的高端产品有效供给不

足。 同时，随着国外电线电缆生产厂商直接或通过联营、

合资等间接方式进入国内市场， 进一步加剧了行业的市

场竞争。

浦漕科技表示，电线电缆行业集中度低，高度分散化

的格局不利于行业的持续发展， 结构调整已成为发展趋

势。 近年来，行业领先企业通过并购等方式，进一步扩大

规模和提高竞争力， 在一定程度上促进了行业的结构调

整，未来产业集中度将进一步提升。

同时， 随着下游产业对电线电缆配套产业提出更

新、更高的要求，为把握新的发展机遇，近年来行业内领

先企业通过加大研发投入、完善研发体系，不断增强自

身综合创新能力和技术实力，推动了行业整体技术水平

的提升。

值得关注的是，此次浦漕科技募投的6千伏以下轨道

交通用信号电缆产业化项目新建生产线后， 公司也将继

续通过引进国内外先进生产设备，打造质量稳定、性能安

全的线缆产品，促进公司可持续发展。

浦漕科技指出， 公司目前拥有的生产线已经无法满

足轨道交通用信号电缆的需求，本项目新建生产线后，将

有效解决制约公司现阶段发展瓶颈的问题。同时，公司拟

通过本次轨道交通用信号电缆产业化项目， 新增各规格

轨道交通用信号电缆年产能10400km，不断提高产品供

应能力，扩大销售半径，改善客户网络布局，提高产品市

场占有率，从而提升盈利水平。

核心技术受关注

在首轮问询中， 浦漕科技的专利技术和生产工艺先

进性受到全国股转公司关注。招股书显示，公司已取得专

利权23项。 其中，发明专利2项，实用新型21项；在申请的

专利共17项，其中13项为2020年新申请的专利。 公司披

露的核心技术包括重型柔性矿物绝缘防火电缆技术、高

阻燃高耐温特种绝缘电缆及其制备方法等7项技术和生

产工艺。

监管机构要求公司说明2020年新申请专利数量较

多的原因，现有专利及新申请专利的相关技术属于行业

通用技术还是公司特有技术，结合国内主要竞争对手的

研发、技术水平等情况，补充说明公司专利技术和生产

工艺是否具备竞争优势或先进性。

对此， 浦漕科技回复称，2020年发明专利数量较

多，主要原因是公司前期不注重专利技术的申请。近年

来，随着国内专利保护环境越来越完善，发行人开始积

极鼓励、推动核心技术专利保护，逐步重视专利申请工

作，正在申请的专利数量较多。

同时，公司经过多年的自主研发形成了包括重型柔

性矿物绝缘防火电缆技术、高阻燃高耐温特种绝缘电缆

及其制备方法、 大容量高可靠性中高压耐火电缆技术、

耐高温的交联聚乙烯绝缘电缆技术、高柔韧性多芯非铠

装铝合金电缆技术、铜芯铝护套无机绝缘柔性防火电缆

技术、隔氧层铜芯铝护套防火电缆技术在内的核心技术

体系。 行业通用技术是指基础性和通用性技术，行业参

与者能够较容易获取，公司核心技术经公司长期实践积

累自主研发形成，具有自身特点和技术优势，且公司对

核心技术均形成专利保护，因此属于公司特有技术而非

行业通用技术。

汽车后市场发展前景广阔

建邦股份成立于2004年， 自成立以来

一直致力于汽车后市场非易损零部件的开

发设计与销售，同时为客户提供整套完善的

供应链管理服务。公司的主要产品包括制动

系统、传动系统、电子电气系统、转向系统，

发动系统，已形成较为完善的产品覆盖。

公司立足于汽车后市场行业。 钟永铎

表示， 汽车后市场规模与汽车保有量及车

龄紧密相关，汽车保有量越大、车龄时间越

长，汽车后市场的需求量就越大。在经济增

长期， 新车销量较多， 导致汽车保有量增

加；在经济衰退期，新车销量较少，但汽车

更新速度也因此下降， 正在使用车辆的平

均年龄增加。 两种情况均导致汽车后市场

需求增加， 因此汽车后市场的发展受经济

周期性波动影响较小。

随着汽车保有量的提升以及车龄的增

加，未来汽车后市场发展前景广阔。 根据麦

肯锡分析，到2030年，全球汽车后市场规模

将达1.2万亿欧元。

钟永铎表示，就国内后市场行业而言，

虽然中国汽车产业发展起步较晚， 但自

2009年中国汽车销量超越美国后， 中国已

连续十年蝉联全球汽车产销第一， 近几年

每年超2000万辆的新车销量， 也使中国汽

车保有量保持年均10%以上的速度增长。

随着中国汽车制造业逐渐走向成熟， 汽车

质量的改善也不断延长了车辆的平均生命

周期，“车龄+保有量” 双效驱动汽车后市

场高速发展， 中国汽车后市场规模会不断

扩大。

钟永铎表示， 建邦股份立足于国内完

善的工业体系， 积极整合国内外各类型零

部件生产商， 实现对产品的快速、 高质供

应。 凭借在物流、商流、信息流方面的整合

能力，依托供应链整合、信息化系统与资源

共享，为客户提供“一站式服务” 解决方

案。 公司拥有的覆盖全球主要区域的汽配

供应链管理及交付能力， 能够以最有效的

方式统筹及协同生产， 从而满足全球不同

区域、不同客户的个性化产品需求。这种能

力使得建邦股份在汽车后市场行业拥有独

特的难以替代的地位。

“我们采取柔性化的市场需求导向型

模式，将重点放在市场调研、工程设计、模

具开发、产品验证上，生产环节委托外部厂

商进行， 公司主要负责对其关键技术把控

及指导，并进行质量管理。” 钟永铎说，公司

具有多品种、小批量、多批次、高要求的供

货特点， 同时拥有10多年的汽车售后市场

非易损零部件行业经验， 建立了多条市场

调研渠道，能够及时准确地把握市场需求。

将打破原厂零件垄断格局

2020年受全球疫情影响， 很多国家和

地区的经济增长放缓， 公司经营也受到一

定影响。钟永铎表示，公司坚持以客户为中

心，不断优化产品和客户结构，持续开发新

产品，开展降本增效，提升公司产品的市场

竞争力，把影响降到最低。 报告期内，公司

营业收入为3.74亿元， 同比下降1.87%，主

要是因为2020年年末国外疫情加重， 海运

船只紧张，港口大量货物积压，无法发出。

公司表示，未来将加强内部风险管理，

推行低成本运营，并强化控制体系建设，有

效控制公司在发展中出现的各种问题，为

公司的进一步发展打下坚实的基础。 公司

将持续加大研发投入，不断开发新产品，实

行存量客户不断增加新品， 同时继续开发

新客户的双轮驱动增长。

在技术创新能力方面，钟永铎表示，公

司2020年主要研发项目有EPS电控转向

器、链条式分动箱和AGS主动进气格栅，目

前这些产品在全球的售后市场是由原厂零

件垄断。 为了打破这一局面，进一步降低车

主的养车成本，满足客户的需求，公司立项

了上述几个产品线。 目前三个项目首款产

品均已经上市销售， 并受到客户的广泛好

评，公司正在协调各方资源，加快项目的研

发进度， 争取在未来两年内完成产品系列

化型号的开发和上市。

在市场开拓方面，目前公司国内业务发

展迅猛，已和三头六臂、途虎、康众汽配展开

全面业务合作， 未来将进一步提升国内业务

收入。 欧洲市场是除中美以外的第三大汽车

市场，随着德国子公司的设立完毕并运营，未

来公司将进一步拓展欧洲市场。

公司于2020年10月完成经营范围的

变更，新增加摩托车零配件研发销售、机械

设备研发、销售、船舶设计，前述业务和汽

车零配件具有高度相似性。 公司将利用强

大的研发设计能力及成熟的供应链体系，

不断拓展新业务。

建邦股份于2016年5月9日挂牌新三

板。 自挂牌新三板之后，公司依托新三板的

影响力引进了北汽集团旗下深圳市安鹏股

权投资基金企业（有限合伙）和胶州市国

资委下属的青岛金胶州资产经营有限公司

作为公司股东， 为公司的后续发展打下坚

实基础。

建邦股份董事长钟永铎：

汽车后市场整合集中是必然趋势

建邦股份董事长、 总经理

钟永铎日前在接受中国证券报

记者专访时表示，目前，我国汽

车后市场企业众多且较为分

散， 未来行业整合和产业集中

是必然发展趋势。 随着竞争的

日益激烈， 部分实力较弱的中

小型企业因无法满足客户对产

品种类、品质、响应速度等方面

的要求，将会逐渐被市场淘汰，

未来会出现一批大中型汽配企

业，市场资源向优势企业聚集。

● 本报记者 崔小粟

公司受邀参加法兰克福车展。


