
高凌信息：去年军用通信业务收入同比增长近三倍

本报记者 杨洁

5月12日，珠海高凌信息科技股份有限公司(简称“高凌信息” )科创板IPO申请获上交所受理。 高凌信息本次科创板IPO拟募资15亿元加码内生安全通信系统升级改造项目等六大项目，军用通信业务是公司营收及净利润的重要组成部分，2020年这部分收入同比增长达288%。

军用订单快速增长

高凌信息从事信息通信网络设备、网络与信息安全产品以及环保物联网应用产品的研发、生产和销售，致力于为国防和政企用户打造安全可信的信息网络并深度挖掘数据应用。

2018年-2020年（简称“报告期内”），公司营收分别为1.75亿元、2.52亿元、3.98亿元；同期对应的归母净利润分别为2087.87万元、4093.59万元、1.09亿元；综合毛利率分别为49.97%、54.97%、63.37%。

根据产品和服务的内容，公司主营业务分为军用通信、网络内容安全、网络空间内生安全和环保物联网应用四大业务板块。

军用通信业务是公司收入和利润的重要部分。 招股书介绍，高凌信息自1999年成立伊始即从事军用通信产品的研发、生产和销售，在军用电信网固定通信及特种应用场景，形成了完整的产品系列。

报告期内，高凌信息军用通信业务收入分别为1896.86万元、7293.99万元 、 2 . 83 亿 元 ， 占 各 期 主 营 业 务 收 入 比 重 分 别 为 10 . 91 % 、 29 . 08 % 和 71 . 25 % 。

高 凌 信 息 主 要 客 户 为 国 防 单 位 、 政 府 单 位 和 军 工 企 业 ， 其 中 军 用 通 信业务 具有终 端用户集 中度高 的特征 。 报告期 内，公司向 前五大 客户（合 并口径 ）的销售收 入分别 为 1 . 05亿元 、 1 . 33亿元、 2 . 90亿元 ，占营业 收入的 比例分 别为 59 . 74 % 、 52 . 90 % 、 72 . 86 % ，占比 较高。

2020 年 高 凌 信 息 军 用 通 信 业 务 收 入 同 比 增 长 287 . 81 % 。 截 至 2020 年 末 ， 公 司 正 在 履 行 的 军 用 通 信 业 务 合 同 金额（含税）约8851.05万元；业已通过竞争性谈判但尚未签署合同的业务预计合同额（含税）约1.42亿元。

高凌信息表示，报告期内军用通信业务对公司收入贡献较大，如果未来军工行业宏观环境发生变化，或军队信息通信建设规划发生调整而公司未能及时应对并扩展产品，可能对公司经营稳定性产生重大不利影响。

募资15亿元用于六大项目

招股书介绍，从2016年开始，围绕通信、安全和数据应用三条主线，基于新技术和新需求，公司对原有业务和产品做了进一步延伸。

例 如 ， 在 网 络 内 容 安 全 领 域 ， 2016 年 公 司 电 信 网 有 害 信 息 防 范 系 统 在 某 直 辖 市 开 始 规 模 应 用 。 在 徐 玉 玉 电 信 诈 骗 案 引 起 广 大 社 会 舆 论 关 注 的 背 景 下 ， 公司网络 内容安 全业务 进一步快 速发展 ； 同 时 ， 基 于 公 司 在 电 信 网 内 容 安 全 领 域 的 技 术 和 市 场 先 发 优 势 ， 公 司 开 始 向 互 联 网 和 移 动 互 联 网 进 行 延 伸 ， 逐 步 形 成 面 向 全 网 的 网 络 内 容 安 全 产 品 体 系 。

2018年开始，在网络空间安全日益关系国家安全的背景下，公司在网络空间内生安全理论研究的科研成果基础上，持续加大研发投入，在拟态防御技术方面形成了一系列技术成果和产品，公司在网络空间内生安全领域逐渐形成技术优势。 2019年以来，公司网络空间内生安全产品陆续在军队、科研院所等客户中开始应用。

截至2020年12月31日，公司共有研发人员323人，占总人数的50.39%，2020年公司研发投入6152.75万元，占营业收入的15.48%。 根据 招 股 书 ， 在 新 产 品 和 在 研 项 目 方 面 ， 公 司 将 拟 态 防 御 技 术 应 用 于 通 信 产 品 ， 打 造 具 备 内 生 安 全 属 性 的 通 信 设 备 ， 提 高 电 信 网 络 的 安 全 可 靠 性 。 目 前 ， 具 备 内 生 安 全 属 性 的 新 一 代 通 信 设 备 产 品 正 在 研 发 中 。

高凌信息称，本次 IPO拟募资15.02亿元，用于内生安全通信系统升级改造项目、通信网络信息安全与大数据运营产品升级建设项目、生态环境监测及数据应用升级项目、内生安全拟态防御基础平台建设项目、内生安全云和数据中心研制建设项目、补充流动资金。

私募基金云集

据高凌信息招股书，公司股东名单私募基金较多。 公司最近一年发行人新增股东为汉虎贰号、清科和清一号、华金领越、嘉兴战新、金起航贰号、中电科国元直投壹号及深圳科微。 上述机构均位列高凌信息发行前十大股东。

2020年，融发基金、汉虎贰号、清科和清一号、华金领越、嘉兴战新、金起航贰号及中电科国元直投壹号，在看好高凌信息的未来发展前景的前提下，对公司进行了充分的尽职调查并做出投资决策，经协商一致以增资扩股形式投资高凌信息，增资价格以公司预期净利润为基础，经各方市场化协商确定，均为21.57元/股。

其中，华金领越持股约2%，普通合伙人为珠海华金领创基金管理有限公司，后者系上市公司华金资本下属珠海华金创新投资有限公司持股100%的公司，实际控制人为珠海市国资委。

清科和清一号持股约1%，系杭州清科投资管理有限公司管理的私募基金，清华大学教育基金会出资比例达89.25%。杭州清科投资管理有限公司系北京清科创富投资管理有限公司持股100%的公司，实际控制人为倪正东。

高凌投资持有公司57.41%股份，系公司的控股股东；胡云林持有高凌投资100%股权，其通过高凌投资间接控制公司57.41%的股份，为公司实际控制人，在2001年-2011年期间历任高凌信息董事长、总经理、执行董事。 胡云林目前仅担任高凌信息的董事，高凌信息的董事长、总经理为冯志峰。
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晶合集成拟募集120亿元用于晶圆制造

●本报记者 董添

上交所日前受理合肥晶合集成

电路股份有限公司 （简称 “晶合集

成” ）科创板首发上市申请。 根据公

司披露的首次公开发行股票招股说

明书（申报稿），公司实际募集资金

扣除发行费用后的净额计划投入12

英寸晶圆制造二厂项目。 项目总投资

额为165亿元， 拟使用募集资金额约

120亿元。

研发费用占比高

公告显示，公司重视技术创新与

工艺研发，建立了完善的研发创新体

系，打造了一支经验丰富、勤勉专业

的研发团队， 搭建了150nm、110nm、

90nm、55nm等制程的研发平台，涵盖

了 DDIC、CIS、MCU、PMIC、E-Tag、

Mini� LED以及其他逻辑芯片等领

域。 2018年至2020年（简称“报告期

内” ），公司研发费用分别为13121.36

万元、17017.8万元及24467.56万元，

占营业收入比重分别为 60.28% 、

31.87%及16.18%。2020年9月，公司成

立员工持股计划，合计设立15个持股

平台合计持有发行人1.47%股份。

截至招股说明书签署之日，合肥建

投直接持有发行人31.14%的股份，并

通过合肥芯屏控制发行人21.85%的股

份，合计控制发行人52.99%的股份，为

发行人的控股股东。合肥市国资委持有

合肥建投100%的股权，为发行人的实

际控制人。

针对公司的战略规划，招股说明书

显示，集成电路产业是支撑国民经济和

社会发展的基础性、战略性、先导性产

业，集成电路制造又是集成电路产业的

核心环节。在当前的国内行业上下游仍

高度依赖进口的背景下，发行人将抓住

5G、AI、物联网等市场机遇，提升晶圆

制造环节的本土企业市场影响力，实现

国内显示驱动芯片、微处理器、CMOS

图像传感器等集成电路产品的自主可

控供应，进一步提高集成电路行业的国

产化水平。

募资巩固主业

招股说明书显示，本次实际募集资

金扣除发行费用后的净额计划投入12

英寸晶圆制造二厂项目。

本项目利用一厂建设工程项目所

建设的12英寸集成电路芯片制造二厂

厂房主体， 建设一条产能为4万片/月

的12英寸晶圆代工生产线， 主要产品

包括电源管理芯片（PMIC）、显示驱

动整合芯片 （DDIC）、CMOS图像传

感芯片（CIS）。另外，将建设一条微生

产线用于OLED显示驱动与逻辑工艺

技术开发试产。项目总投资约为165亿

元。其中，建设投资为155亿元，流动资

金为10亿元。 拟使用募集金额约120

亿元。

本次募集资金投资项目符合国家

相关产业政策，能进一步增强我国半导

体产业链中关键的芯片制造环节实力，

提高芯片自给率，有利于公司加强研发

能力，扩大生产规模，丰富技术工艺，满

足市场需求。

公司表示，未来将继续坚持目前战

略规划，积极开展技术研发，逐步形成

显示驱动、图像传感、微控制器、电源管

理四大集成电路特色工艺应用产品线，

不断推出适应客户需求的产品，持续扩

充晶圆代工业务产能，提升公司市场地

位和竞争优势。

尚未实现盈利

公司尚未实现盈利。 报告期内，公

司归属于母公司普通股股东的净利润

分别为-119095.12万元、-124302.67

万元和-125759.71万元， 扣除非经常

性损益后归属于母公司普通股股东

的净利润分别为-125381.68万元、

-134752.99万元和-123333.42万元。

公司表示，未来公司上市后，若生

产经营环境发生重大不利变化， 或者

公司经营决策出现重大失误， 公司将

可能持续亏损，营业收入、净资产大幅

下降，导致营业收入低于1亿元，或者

净资产为负，触发退市风险警示标准，

甚至出现明显丧失经营能力情形，从

而触发退市标准， 出现退市风险。 同

时，未来公司上市后，若生产经营环境

发生重大不利变化， 或者公司经营决

策出现重大失误， 发行人股票投资价

值将大幅下降， 将可能出现交易不活

跃情形，股票市值及交易价格、股票交

易量、 股东数量可能因公司投资价值

大幅降低而触发退市标准， 出现退市

风险。

招股说明书显示，为满足较大资

本开支需求，公司的有息借款与资产

负债率维持在较高水平。 报告期各期

末，公司的有息借款分别为320744.74

万元、508667.76万元和497059.11万

元，公司资产负债率（合并）分别为

52.67%、66.33%和54.24%。 目前公司

尚处于产能持续扩充阶段，后续资金

投入需求较高， 若未来公司不能保

持较好的盈利能力并有效拓宽融资

渠道， 将面临一定偿债能力下降的

风险。

科创板上市申请获受理

中科蓝讯 深耕无线音频芯片领域

●本报记者 齐金钊

日前，又一家TWS（真无线立

体声）蓝牙耳机芯片企业“报考” 科

创板。 5月10日，上交所受理深圳市

中科蓝讯科技股份有限公司 （简称

“中科蓝讯” ） 科创板上市申请，公

司拟募资15.96亿元， 用于智能蓝牙

音频芯片升级、 物联网芯片产品研

发及产业化、Wi-Fi蓝牙一体化芯

片研发及产业化项目、 中科蓝讯研

发中心建设、 发展与科技储备基金

等项目。

主营无线音频SoC芯片

招股书申报稿显示， 公司主营

业务为无线音频SoC芯片的研发、

设计与销售，主要产品包括TWS蓝

牙耳机芯片、 非TWS蓝牙耳机芯

片、 蓝牙音箱芯片等， 产品运用于

TWS蓝牙耳机、颈挂式耳机、头戴

式耳机、商务单边蓝牙耳机、蓝牙音

箱、车载蓝牙音响、电视音响等无线

音频终端。

作为一家芯片企业，中科蓝讯采

用Fabless经营模式，即无晶圆厂制

造模式，公司专门从事集成电路芯片

的研发、设计和销售，晶圆制造、芯片

封装和测试环节委托外部专业集成

电路厂商完成。

从财务表现来看， 中科蓝讯

2019年和2020年归母净利润分别为

1.27亿元和2.04亿元。根据科创板上

市规则规定的上市条件， 公司选择

的上市标准为： 预计市值不低于人

民币10亿元， 最近两年净利润均为

正且累计净利润不低于人民币5000

万元。

公司是无线音频SoC芯片领域

规模领先、具有较强市场竞争力的主

要供应商之一。 2020年，公司无线音

频芯片销量为6.75亿颗， 按销量计

算， 公司占据了较高市场份额。 从

2020年起， 公司在巩固现有白牌市

场份额的基础上，进一步加大知名品

牌客户的拓展力度， 目前已进入传

音、飞利浦、联想、铁三角、创维、纽

曼、 山水、 惠威、 摩托罗拉、 夏新、

Aukey、网易、唱吧、360、爱奇艺、

QCY、 天猫精灵等知名品牌厂商供

应体系。

受益TWS市场兴起

招股书显示，2018年至2020年

（简称“报告期内” ），中科蓝讯实现

营收分别为8442.43万元、6.46亿元、

9.27亿元 ， 年均复合增长率 为

231.33%； 归母净利润分别为72.01

万元、1.27亿元以及2.04亿元。

中科蓝讯业绩迅速增长与TWS

蓝牙耳机市场近年来的繁荣兴起有

很大关系。 2016年9月，苹果公司发

布第一代AirPods，创新性的外观设

计引起了无线耳机产品形态的巨大

革新，TWS蓝牙耳机由此正式进入

公众视野，国内大量厂商及上下游企

业纷纷跟进，TWS蓝牙耳机产业链

快速发展。

TWS市场的兴起， 让中科蓝讯

受益明显。报告期内，公司来自TWS

蓝牙耳机芯片的收入分别为580.10

万元、2.49亿元以及4.39亿元， 占报

告期各期营收比重分别为6.89%、

38.64%以及47.42%。

从技术、 产品成果来看，2019

年， 中科蓝讯推出了采用55nm工

艺制程设计研发AB535X系列芯

片， 公司收入大幅增长，2019年收

入达1.3亿元。公司在这一年又继续

开发设计AB537X系列芯片， 该系

列产品于2019年10月起产生收入。

2020年，AB537X系列芯片逐步取

代AB535X系列芯片， 成为公司的

主力芯片产品，2020年收入达3.58

亿元。

业内人士指出，无线音频SoC芯

片的发展与下游无线音频终端设备、

TWS蓝牙耳机及其智能化发展趋势

以及蓝牙、Wi-Fi等无线通信技术的

发展状况高度相关。根据蓝牙技术联

盟的统计，2020年全球蓝牙音频传

输设备出货量为11亿台， 预计2025

年将进一步增长至17亿台， 未来仍

将持续平稳较快增长。

毛利率暂低于国内同行

从研发投入来看，报告期内，公

司研发费用分别为1113.17万元、

5239.52万元、5897.56万元，占当期

营业收入的比例分别为 13.19% 、

8.11%、6.36%。 公司拥有48项专利

权，其中发明专利6项，实用新型专

利42项；拥有计算机软件著作权13

项， 拥有59项集成电路布图设计，

涵盖了公司产品的各个关键技术

领域。

对于行业内的竞争情况， 招股

书显示， 公司同行业可比公司主要

包括高通公司、 恒玄科技、 络达科

技、瑞昱半导体、原相科技、博通集

成、珠海杰理、炬芯科技等。其中，恒

玄科技目前已经在科创板挂牌上

市，珠海杰理、炬芯科技正在申请科

创板IPO。

招股书显示，由于客户定位、市

场策略存在差异， 公司的毛利率目

前低于同行。 2019年至2020年，中

科蓝讯的产品毛利率分别为28.53%

和26.68%， 而同期恒玄科技的产品

毛利率分别为37.69%和40.05%，炬

芯科技的毛利率分别为 37.52% 、

37.25%。

中科蓝讯产品毛利率低与其此

前的客户层级不无关系。在客户分布

方面，中科蓝讯在音频领域、电商以

及互联网领域已经收获多个客户，但

在手机客户中，公司报告期内进入了

传音控股的供应链。而炬芯科技芯片

产品应用的手机品牌商包括传音、摩

托罗拉、realme，恒玄科技的手机品

牌客户则涵盖华为、OPPO、三星、小

米等。

对于未来的竞争策略，中科蓝讯

表示， 公司将持续升级现有芯片产

品，通过技术的迭代和制程工艺的提

升，不断提升芯片性能、综合性价比

优势和市场竞争力，在巩固现有白牌

市场份额和优势的基础上，以“蓝讯

讯龙” 系列高端芯片为抓手，进一步

向知名品牌客户渗透。 据其介绍，

2020年4月，中科蓝讯已经成功推出

了定位品牌客户差异化应用的 “蓝

讯 讯 龙 ” 系 列 高 端 蓝 牙 芯 片

BT889X， 大幅提升了芯片性能，缩

小了与行业领先企业的差距，凭借出

色的性能表现和综合性价比优势，目

前已进入联想、网易、传音、Aukey

等品牌厂商供应体系，树立了良好的

品牌形象和市场口碑。

军用订单快速增长

高凌信息从事信息通信网络设

备、 网络与信息安全产品以及环保

物联网应用产品的研发、 生产和销

售， 致力于为国防和政企用户打造

安全可信的信息网络并深度挖掘数

据应用。

2018年-2020年（简称“报告

期内” ），公司营收分别为1.75亿元、

2.52亿元、3.98亿元； 同期对应的归

母净利 润 分 别 为 2087.87 万 元 、

4093.59万元、1.09亿元；综合毛利率

分别为49.97%、54.97%、63.37%。

根据产品和服务的内容，公司主

营业务分为军用通信、 网络内容安

全、网络空间内生安全和环保物联网

应用四大业务板块。

军用通信业务是公司收入和利

润的重要部分。 招股书介绍，高凌信

息自1999年成立伊始即从事军用通

信产品的研发、生产和销售，在军用

电信网固定通信及特种应用场景，形

成了完整的产品系列。

报告期内，高凌信息军用通信业

务收入分别为1896.86万元、7293.99

万元、2.83亿元， 占各期主营业务

收入比重分别为10.91% 、29.08%

和71.25%。

高凌信息主要客户为国防单

位、政府单位和军工企业，其中军

用通信业务具有终端用户集中度高

的特征。报告期内，公司向前五大客

户（合并口径）的销售收入分别为

1.05亿元、1.33亿元、2.90亿元，占营

业 收 入 的 比 例 分 别 为 59.74% 、

52.90%、72.86%，占比较高。

2020年高凌信息军用通信业

务收入同比增长 287.81% 。 截至

2020年末，公司正在履行的军用通

信业务合同金额（含税）约8851.05

万元；业已通过竞争性谈判但尚未签

署合同的业务预计合同额（含税）约

1.42亿元。

高凌信息表示，报告期内军用通

信业务对公司收入贡献较大，如果未

来军工行业宏观环境发生变化，或军

队信息通信建设规划发生调整而公

司未能及时应对并扩展产品，可能对

公司经营稳定性产生重大不利影响。

5月12日，珠海高凌信息科技股份有限公司(简称“高凌信息” )科创板IPO申请获上交所受理。高凌信息本

次科创板IPO拟募资15亿元加码内生安全通信系统升级改造项目等六大项目，军用通信业务是公司营收及净

利润的重要组成部分，2020年这部分收入同比增长达288%。

● 本报记者 杨洁

私募基金云集

据高凌信息招股书，公司股东名

单私募基金较多。公司最近一年发行

人新增股东为汉虎贰号、清科和清一

号、华金领越、嘉兴战新、金起航贰

号、 中电科国元直投壹号及深圳科

微。上述机构均位列高凌信息发行前

十大股东。

2020年，融发基金、汉虎贰号、

清科和清一号、华金领越、嘉兴战新、

金起航贰号及中电科国元直投壹号，

在看好高凌信息的未来发展前景的

前提下，对公司进行了充分的尽职调

查并做出投资决策，经协商一致以增

资扩股形式投资高凌信息，增资价格

以公司预期净利润为基础，经各方市

场化协商确定，均为21.57元/股。

其中，华金领越持股约2%，普通合

伙人为珠海华金领创基金管理有限公

司，后者系上市公司华金资本下属珠海

华金创新投资有限公司持股100%的公

司，实际控制人为珠海市国资委。

清科和清一号持股约1%， 系杭州

清科投资管理有限公司管理的私募基

金， 清华大学教育基金会出资比例达

89.25%。杭州清科投资管理有限公司系

北京清科创富投资管理有限公司持股

100%的公司，实际控制人为倪正东。

高凌投资持有公司57.41%股

份，系公司的控股股东；胡云林持有

高凌投资100%股权，其通过高凌投

资间接控制公司57.41%的股份，为

公司实际控制人， 在2001年-2011

年期间历任高凌信息董事长、 总经

理、执行董事。 胡云林目前仅担任高

凌信息的董事， 高凌信息的董事长、

总经理为冯志峰。

募资15亿元用于六大项目

招股书介绍，从2016年开始，围

绕通信、安全和数据应用三条主线，

基于新技术和新需求，公司对原有业

务和产品做了进一步延伸。

例如， 在网络内容安全领域，

2016年公司电信网有害信息防范

系统在某直辖市开始规模应用。 在

徐玉玉电信诈骗案引起广大社会

舆论关注的背景下，公司网络内容

安全业务进一步快速发展；同时，基

于公司在电信网内容安全领域的

技术和市场先发优势，公司开始向

互联网和移动互联网进行延伸，逐

步形成面向全网的网络内容安全

产品体系。

2018年开始， 在网络空间安全

日益关系国家安全的背景下，公司在

网络空间内生安全理论研究的科研

成果基础上，持续加大研发投入，在

拟态防御技术方面形成了一系列技

术成果和产品，公司在网络空间内生

安全领域逐渐形成技术优势。 2019

年以来，公司网络空间内生安全产品

陆续在军队、科研院所等客户中开始

应用。

截至2020年12月31日， 公司共

有研发人员323人， 占总人数的

50.39% ，2020 年 公 司 研 发 投 入

6152.75万元，占营业收入的15.48%。

根据招股书，在新产品和在研项目

方面， 公司将拟态防御技术应用

于通信产品， 打造具备内生安全

属性的通信设备， 提高电信网络

的安全可靠性。 目前，具备内生安

全属性的新一代通信设备产品正

在研发中。

高凌信息称， 本次IPO拟募资

15.02亿元， 用于内生安全通信系统

升级改造项目、通信网络信息安全与

大数据运营产品升级建设项目、生态

环境监测及数据应用升级项目、内生

安全拟态防御基础平台建设项目、内

生安全云和数据中心研制建设项目、

补充流动资金。

视觉中国图片

高凌信息：去年军用通信业务收入同比增长近三倍

视觉中国图片


