
蓄势待发 成为下一个十年“出头鸟”

———专访汉王科技董事长刘迎建

本报记者 丁坚铭 张朝晖 杨洁

67 岁 的 汉 王 科 技 董 事 长 刘 迎 建 仍 然 像 是 一 个 有 无 限 发 明 创 造 想 法 的 孩 童 。 采 访 开 始 前 ， 刘 迎 建 正 在 办 公 楼 外 带 团 队 测 试 飞 行 他 的 新 “玩 具 ” ： 一 款 名 叫 “出头鸟（Go� Go� Bird）”的智能仿生扑翼飞行器。 这是汉王科技为未来十年做技术储备过程中沿途下的一颗小小“蛋” 。

曾经凭借汉字识别技术拿过国家科技进步奖并成功将科研成果转化为一家上市公司的刘迎建，既有科学家的远见，也有企业家的精明———必须靠近下一个时代的风口，同时也不能倒在黎明前的黑暗。 他认为，未来十年左右全社会将进入机器人时代，“我们瞄准的是家政机器人，一款能帮你剥葱、叠被、炒菜、调味的家政机器人，这个市场非常大。 ”

“汉字之王”

无论手写识别、OCR识别、图像识别，汉王科技30年前立业的技术核心，正是当今大火的人工智能技术的重要“起源” 。

汉王，意为“汉字输入识别之王”。 1985年，刘迎建主持研发的全球第一台联机手写汉字识别在线装置获得发明专利，开创了非键盘汉字输入新应用时代，计算机的发展史上留下中国浓墨重彩的一笔，在当时引起不小的轰动。 这套汉王手写识别系统，不仅使微软不得不掏钱购买使用许可，还在2001年获得了国家科技进步一等奖，是继方正和联想之后第三家获此殊荣的国内IT企业。 此外，汉王光学字符识别“OCR”技术及应用也获得国家科学技术进步二等奖。

汉王科技更为外界所熟悉的产品是电纸书，在2009年还被时任科技部长万钢作为国礼赠送给日韩两国。 刘迎建曾希望借助电纸书开启一个数字化的阅读时代。 2010年汉王科技成功登陆深交所那一年，其电纸书总销量超过100万台，为公司贡献了8.8亿元营收，占总营收70%以上。

随着移动互联网时代到来，功能丰富的平板电脑、大屏幕智能手机以及生态完整的亚马逊Kindle相继问世，在这之后，iPad平板、大屏智能手机等产品成为移动互联网时代的标配，汉王电纸书业务遭受较大冲击。

就在汉王 科技陷 入电纸 书泥淖自 行疗伤 的这两 年，深度 学习 、神经 网络 、大 数据逐 渐取得突 破 ，将人 工智能 的性能 提升到一 个新的 层次 。 2011年 ，苹果公 司推出人 工智能 助理 Siri ； 2012年 ，谷歌的科 学家让 神经网 络自学 了如何识 别猫 ，准 确率提 高到近 70 % 。 以人脸识 别和语 音识别 为标志的 新一轮 人工智 能大潮 泛起，掀起 人类新 一轮技 术革命 。

刘迎建不免兴奋，“上个世纪九十年代的PC及软件时期，是汉王科技风光无两的时期，然而在互联网和移动互联网时代，汉王科技没能抓住技术及市场的变化。 但与人工智能时代和软件时代类似，讲究的是应用场景落地，这就又回到我们熟悉的场景。 ”

刘迎建表示，创业公司受蓬勃汹涌的风投资本推动，采取先烧钱再赚钱的方式，但当时已经上市的汉王科技并不能肆意烧钱，“当时连续亏损两年要ST的，我必须要对投资人负责” 。

“人脸识别、行为识别、视频分析等这些人工智能技术我们都领先，并且成本更低，我们人脸识别业务在激烈竞争的市场环境下连续五年保持盈利。 ”刘迎建表示。

绘画业务绽放

如果说汉字输入识别产品有些局限在中文市场，那么汉王科技的数字绘画业务则正在角力海外。

早在2007年，汉王科技就攻破了“无线无源”和“微压精密传感”两项数字绘画板领域的关键技术。 全球仅有的两家企业拥有无线无源电磁触控交互技术专利，一家是汉王，一家是日本的Wacom。

近期，汉王科技数字绘画业务业绩呈现放量增长。 2020年第三季度，汉王科技的数字绘画业务单季营收2.8亿元，同比增长183%，在公司单季收入中约占60%-70%。 在数字绘画业务的带动下，汉王科技前三季度净利润达7023.27万元，同比增长155.04%。

这使得这家老牌科技公司重新回到资本关注的视野。 今年下半年以来，汉王科技被80多家机构合计调研22次。

刘迎建介绍，公司数字绘画产品主要通过线上渠道销售，而Wacom在今年疫情影响下销售受阻，“Wacom在专业级领域确实存在一定的品牌认知度，但我们与Wacom技术水平一致，我们还有更加贴近用户的产品化能力，以及目前在电商渠道方面积累的经验，我们的产品销往全球60多个国家和地区，销售情况非常不错，我们能保持15%-20%的净利率。 此外，随着绘画板升级成绘画屏，收益还将进一步提高。 ”据了解，绘画板产品在海外的均价在40-70美元左右，绘画屏产品在海外的均价是300美元左右。

他还认为，随着内容创意产业发展，数字绘画产品将进一步向大众市场普及。 刘迎建打开手机今日头条APP随便点击了一个视频给记者看，“你看这个短视频里插入了漫画，就可能要用数字绘画板，现在这样的应用越来越多了”。

除了数字绘画业务，让刘迎建感到“应接不暇”的还有文本大数据业务，2016年-2019年这部分业务营收复合增长率达76.86%。 随着数字经济理念愈发深入人心，各类文本资料的电子化、文本化、结构化需求进一步提升，“我们OCR文本识别技术做得最早，比如图书馆档案馆博物院里皇帝的奏折、太医的药方、大臣的家谱等，都是汉王来做数字化。 但从去年开始，这一块业务突然起来了，可以说遍地开花。 ”

汉王科技打算进一步夯实在上述业务领域的竞争能力。 今年5月，汉王科技发布定增预案，拟募集6亿元资金，其中投入最大的就是文本大数据业务，即投入2.5亿元募集资金，开发新一代自然语言认知技术与文本大数据开放平台及应用系统。

汉王科技还打算投入1.35亿元募集资金升级笔触控技术的核心芯片及笔交互智能数字产品解决方案，投入8.5亿元募集资金研发新一代神经网络图像视频与人形行为分析平台及企业端应用项目。

瞄准下一个时代

数字绘画业务和文本大数据业务为汉王科技带来可观的业绩，但科技公司往往需要“应用一代、研发一代、储备一代” 。

企业家刘迎建身上兼具科学家的犀利和敏锐，他洞悉下一个时代，并早已为之进行相关准备。 “现在是移动互联网时代，苹果、字节跳动等这些企业是这个时代的骄子，但一定还会有下一个时代，一定还会有更高光的企业。 城头变换大王旗，现在发展的好，千万不要以为能永远好，一定要有危机感。 ”刘迎建强调。

刘迎建认为，下一个时代是机器人的时代，工厂离不开机器人，家庭也将离不开机器人，“不远了，差不多下一个十年时间左右，挡都挡不住。 ” 刘迎建未来想做出一款真正的家政机器人，“现在的机器人能帮你剥葱吗，能帮你叠被子吗 ，能帮你做饭并闻得出是香是臭吗？ 还不行，还有很多核心技术有待解决。 ”

既然看中了风口，就要想方设法离风口更近一些，“最难的是肌肉控制”，这时，科学家刘迎建又展现出企业家的脚踏实地和技术成果商业转化能力，刘迎建采取“以战养战、沿途下蛋”的策略，避免一不小心牺牲在黎明前的黑暗。

他介绍，公司设有团队研究应用嗅觉识别技术三年多时间，已经取得初步成果并找到商用前景。 此外还通过开发仿生机器人产品储备肌肉控制等关键技术。

汉王科技发布的仿生扑翼飞行器Go� Go� Bird“出头鸟” ，就是在迈向机器人时代过程中下的一颗“蛋” 。

据介绍，这款“出头鸟” ，搭载定高、避障等多组4轴传感器，在智能技术上结合了多种智能感知技术及飞控算法，实现扑翼飞行器在自主飞行上的突破，并集合了位置感知、姿态感知、障碍感知等智能感知技术，同时加入了体感交互、红外交互等人机交互技术，实现自主避障、定高飞行、体感开关机、直线飞行、特定飞行动作等仿生飞行动作，今年已经销售过超20万只。 刘迎建表示，未来“出头鸟”还要实现起跑起飞、“抓”在树枝上等高难度动作。

“高科技公司一定要有耐心，从原始创新开始，一点点地做下去，只有这条路。 ”刘迎建表示。
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陕建集团整体上市在即

□本报记者 何昱璞

12月28日， 陕西建工集团股份有限

公司在西安举办成立70周年暨整体上市

仪式。

中国证监会日前批准延长化建向陕西

建工控股集团发行22.08亿股股份、向陕西

建工实业有限公司发行2230万股股份购

买资产并募集配套资金。 此举标志着陕建

集团通过重大资产重组将实现整体上市。

营收超千亿元

陕建集团党委书记、 董事长张义光

在活动现场表示：“陕建集团成立70年

来，始终坚持以经济建设为中心，主要经

济指标逐年攀升。 企业总产值由成立初

的3720万元增至目前的1200多亿元，年

均增长12.3%，翻了3000多倍；利润总额

由成立初的6万元增长到目前的23.74亿

元，年均增长16.32%，翻了近4万倍；承建

项目数量由最初的58个增加到目前的

3254个，年均增长5.92%，翻了56倍；竣

工面积由不足20平方米增长到目前的

1380万平方米，翻了69万倍。 ”

陕西建工集团成立于1950年3月，前

身为隶属于西北军政委员会工业部的国营

西北建筑公司。 经过70年发展，陕建集团

目前主营建筑工程施工，拥有9个建筑工程

施工总承包特级资质、4个市政公用工程

施工总承包特级资质、1个石油化工工程施

工总承包特级资质、1个公路工程施工总承

包特级资质、23个甲级资质等多项资质，

在陕西省建筑行业龙头地位显著。

2017年，陕建集团提出“五年两步

走” 战略目标，即2020年建成“千亿陕

建” ， 再用3到5年时间实现整体上市并

挺进世界500强。 2018年，陕建提前两年

完成了“两步走” 战略的第一步，营业收

入突破1000亿元， 紧接着就迈入了实现

整体上市和挺进世界500强的新征程。陕

建集团表示， 整体上市有助于完善公司

治理、拓宽融资渠道、倒逼管理提升、扩

大品牌知名度， 是陕建集团增强投融资

能力和发展动力的必然选择。

截至11月末，陕建集团2020年以来

累计新签合同额2660.7亿元， 同比增长

26.12%； 实现营业收入1243.82亿元，同

比增长15.19%； 利润总额23.74亿元，同

比增长42.3%。

重组完成后， 陕建集团有望成为陕

西省首家营业收入超千亿的上市公司。

陕建集团透露， 后续公司拟作为陕西省

属建工板块资本运作平台， 进一步整合

重组省内零散的优质建筑业资产， 全面

提升省属建工板块竞争优势。 本次与延

长化建重组也将成为陕西省规模最大、

影响最广、 进度最快的国有资产证券化

改革经典案例。

提升建工板块发展质量

陕建集团表示， 建筑业是国民经济

重要支柱产业之一，市场规模大，企业

数量多，市场化程度较高，属于充分竞

争行业。 进军资本市场和实施并购重

组，成为目前建筑企业做大做强做优的

重要方式。

张义光表示，近年来，面对建筑业两

极分化和竞争力加剧，科技化引领、规模

化集中、国际化竞争、一体化发展的显著

特征，工程总承包、投融资带动、建筑产

业现代化、并购重组、提质增效、创新驱

动，成为建筑业发展的新趋势。 陕建集团

在做精建筑施工传统板块，做专钢结构、

装饰、石油化工等专业板块同时，近年来

积极打造物流、劳务、地产开发、物业、类

金融五大新板块， 实现产业链价值的最

大化。

张义光表示， 建筑行业已进入分化

时代，不重视速度和规模，就很难获得更

多资源。 在完成整体上市后，陕建集团将

着眼于规范运营，打造规模效应，提升省

属建工板块竞争力，实现高质量发展。

直播带货发威

星期六预计全年盈利

□本报记者 于蒙蒙

星期六尝到了带货直播的甜

头。 公司12月28日晚发布全年业

绩预告， 预计全年盈利2000万元

至3000万元， 比上年同期下降

86.69%至80.03%。 这意味星期六

依靠第四季度的发力，一举扭转前

三季的颓势。公司前三季亏损1.13

亿元。

星期六表示，随着年底电商销

售旺季的到来，四季度公司社交电

商业务继续快速增长，控股子公司

遥望网络单季经营利润同比、环比

均大幅提升，预计能完成年度经营

目标。

线下业务受冲击

星期六传统主营业务为中高

端时尚皮鞋的生产和销售。 目前

公司拥有 “ST&SAT”（星期

六 ）、“D:FUSE” （迪 芙 斯 ）、

“SAFIYA” （ 索 菲 娅 ）、

“FONDBERYL”（菲伯丽尔）、

“SATURDAY� MODE” 等自有

品牌。 公司开设的品牌集合店，通

过销售公司自有品牌、代理品牌及

第三方品牌的鞋、包、配饰等时尚

全品类产品，打造时尚潮流新零售

平台。

今年以来， 新冠肺炎疫情全

球蔓延， 对星期六整体经营业务

尤其是线下门店销售造成重大影

响。 公司前三季业绩亏损，线下门

店表现不佳导致利润较去年同期

大幅下降。

星期六半年报披露，上半年公

司净关店140家。 其中，直营门店

净关店250家， 分销门店开张110

家。 星期六解释，逐步降低公司线

下店铺的自营比例，把原有百货商

场自营店逐步改为加盟店铺。这有

利于公司逐步降低库存水平，优化

资产结构，提高资产运营效率。

值得注意的是，星期六在全年

业绩预告中称，公司鞋履服饰业务

在四季度逐步摆脱疫情影响，经营

基本恢复正常。

受益电商旺季

社交电商服务业务逐步成为

星期六的增长新引擎。

2019年3月，星期六通过重大

资产重组将遥望网络并入公司合

并报表范围，重点发力移动互联网

精准营销业务。

公告显示，星期六以打造新零

售平台为目标， 大力推动线上销

售， 积极发展移动互联网营销业

务， 重点拓展社交电商服务业务。

今年以来， 社交电商行业快速发

展，公司加大了对主播在流量上的

投入。 随着粉丝规模的快速增长，

销售额得以快速提升，今年以来公

司陆续与多个知名国货品牌在快

手、抖音等平台开展深度合作。

星期六指出，三季度以来，随

着主播粉丝量及成熟度的不断提

升， 公司流量投放费用占销售额

的比重逐渐减小， 盈利能力获得

较快提升。 四季度随着年底电商

销售旺季的到来， 公司的社交电

商业务继续快速增长， 控股子公

司遥望网络单季的经营利润同

比、环比均实现大幅提升，预计能

完成年度经营目标。

“双十一” 成为业绩增长的重

要驱动力。今年的双十一购物节是

遥望网络在直播电商领域的 “首

秀” 。截至11月12日0时，遥望网络

共计完成GMV（销售额）13.22亿

元，参与带货主播25人，包括王耀

庆、王祖蓝等明星艺人，瑜大公子、

李宣卓等头部主播等。

强调产品质量

值得注意的是，知名带货主播

辛有志、罗永浩近期带货直播出现

“翻车” 情况，监管部门也加大了

监管力度，让外界担忧带货直播的

发展前景。

星期六近期在接受机构调研

时称，行业监管对公司是利好。 行

业监管分两类，一是直播打赏的监

管，公司没有娱乐主播，因此直播

打赏的监管并不影响公司业务；二

是直播带货的监管，包括炒作和产

品质量等，公司本身不进行直播带

货的炒作，对于产品质量把控也非

常严格， 仅公司的选品团队便有

100人左右， 同时还有独立的QC

（质量控制）运营部门。从长远看，

行业监管对头部机构尤为有利，因

为只有头部机构才能承担得起招

商和QC的成本。

星期六表示， 公司的标准较

严格， 在快手做化妆品的时候就

选择如珀莱雅、 韩束等质量体系

较好的品牌进行合作， 不做白牌

产品，虽然价格较高，但用户体验

感更好。 预计会在12月份建立服

装品控体系后再开始正式进行服

装直播带货。

作业帮完成逾16亿美元E+轮融资

□本报记者 张兴旺

12月28日， 在线教育公司作

业帮宣布完成逾16亿美元的E+轮

融资。继上一轮7.5亿美元融资后，

短短半年内公司再次融资。

受疫情影响，在线教育行业井

喷式增长，作业帮等头部在线教育

企业加快融资步伐，加大力度布局

在线教育市场。

加快融资

阿里巴巴以及Tiger� Glob-

al、软银愿景基金一期、红杉资本

中国基金、方源资本等知名机构参

与了作业帮此轮融资。泰合资本担

任独家财务顾问。

这是作业帮短短半年内的又

一轮融资。 上一轮融资由方源资

本 、Tiger� Global 领 投 ，Qatar�

Investment� Authority、 红杉资

本中国基金、 软银愿景基金一期、

天图投资、襄禾资本跟投。

受疫情影响，今年以来在线教

育行业在用户规模、活跃用户数等

方面均出现井喷式增长，在线教育

企业纷纷加快融资， 抢占有利位

置。据不完全统计，今年以来，在线

教育行业已披露融资事件逾90

起，融资金额逾400亿元，同比增

长近300%。

除了作业帮，另一大头部在线

教育公司猿辅导也加快了融资步

伐。 今年3月和10月，猿辅导分别

完成10亿美元和22亿美元的融

资。 天眼查显示，猿辅导近日再次

获得3亿美元融资，今年以来融资

规模高达35亿美元。

作业帮创始人、CEO侯建彬

表示，本次融资后，作业帮将继续

聚焦K12大班课，持续加大科技投

入，增强核心竞争优势，扩充产品

品类，加大新业务布局，持续提供

优质教育资源及服务。

公开资料显示，作业帮创立于

2015年， 是中国最大的在线教育

公司， 旗下拥有作业帮超级APP、

作业帮直播课、作业帮口算、喵喵

机等产品。

跑马圈地

在线教育行业有望迎来新一

轮跑马圈地。

艾媒咨询发布的数据显示，在

线教育行业增速加快，渗透率不断

提升， 预计2020年中国在线教育

的用户规模将达到3.51亿人，市场

规模将高达4858亿元。

市场规模膨胀也给在线教育

行业提出了挑战。 疫情期间，在线

教育企业纷纷响应“停课不停学”

的号召，上线免费直播课教程。 但

面对汹涌流量的冲击，不少在线教

育平台出现宕机、 卡顿等问题，大

大影响了用户体验。

业内人士指出，大数据、AI等

技术应用逐渐成熟，科技实力将成

为在线教育企业在激烈的市场竞

争中制胜的关键。

以作业帮为例，公司旗下的作

业帮超级APP基于AI和全球最大

的超3亿智能题库，可提供拍照搜

题、智能练习、作业批改、直播课、

VIP等全场景、一站式教育科技产

品及服务，确立了在行业内的领先

优势。

目前， 在线教育企业加快对

三四线市场的渗透， 挖掘市场潜

力， 扩大市场份额。 以作业帮为

例，在深耕一二线城市的同时，在

今年秋季直播课的正价班学员

中， 多达70%的学员来自三四线

城市及以外地区， 相对去年同期

提升了10个百分点。

蓄势待发 成为下一个十年“出头鸟”

———专访汉王科技董事长刘迎建

□本报记者 丁坚铭 张朝晖 杨洁

“汉字之王”

无论手写识别、OCR识别、 图像识

别， 汉王科技30年前立业的技术核心，

正是当今大火的人工智能技术的重要

“起源” 。

汉王，意为“汉字输入识别之王” 。

1985年，刘迎建主持研发的全球第一台

联机手写汉字识别在线装置获得发明专

利，开创了非键盘汉字输入新应用时代，

计算机的发展史上留下中国浓墨重彩的

一笔，在当时引起不小的轰动。这套汉王

手写识别系统， 不仅使微软不得不掏钱

购买使用许可，还在2001年获得了国家

科技进步一等奖， 是继方正和联想之后

第三家获此殊荣的国内IT企业。此外，汉

王光学字符识别“OCR” 技术及应用也

获得国家科学技术进步二等奖。

汉王科技更为外界所熟悉的产品

是电纸书，在2009年还被时任科技部长

万钢作为国礼赠送给日韩两国。刘迎建

曾希望借助电纸书开启一个数字化的

阅读时代。2010年汉王科技成功登陆深

交所那一年， 其电纸书总销量超过100

万台，为公司贡献了8.8亿元营收，占总

营收70%以上。

随着移动互联网时代到来，功能丰

富的平板电脑、大屏幕智能手机以及生

态完整的亚马逊Kindle相继问世，在这

之后，iPad平板、 大屏智能手机等产品

成为移动互联网时代的标配，汉王电纸

书业务遭受较大冲击。

就在汉王科技陷入电纸书泥淖自

行疗伤的这两年， 深度学习、 神经网

络、大数据逐渐取得突破，将人工智能

的性能提升到一个新的层次。 2011年，

苹果公司推出人工智能助理Siri；2012

年， 谷歌的科学家让神经网络自学了

如何识别猫，准确率提高到近70%。 以

人脸识别和语音识别为标志的新一轮

人工智能大潮泛起， 掀起人类新一轮

技术革命。

刘迎建不免兴奋，“上个世纪九十

年代的PC及软件时期，是汉王科技风光

无两的时期，然而在互联网和移动互联

网时代，汉王科技没能抓住技术及市场

的变化。但与人工智能时代和软件时代

类似，讲究的是应用场景落地，这就又

回到我们熟悉的场景。 ”

刘迎建表示，创业公司受蓬勃汹涌

的风投资本推动，采取先烧钱再赚钱的

方式，但当时已经上市的汉王科技并不

能肆意烧钱，“当时连续亏损两年要ST

的，我必须要对投资人负责” 。

“人脸识别、行为识别、视频分析等

这些人工智能技术我们都领先，并且成

本更低，我们人脸识别业务在激烈竞争

的市场环境下连续五年保持盈利。 ”刘

迎建表示。

绘画业务绽放

如果说汉字输入识别产品有些局

限在中文市场，那么汉王科技的数字绘

画业务则正在角力海外。

早在2007年， 汉王科技就攻破了

“无线无源” 和“微压精密传感” 两项

数字绘画板领域的关键技术。全球仅有

的两家企业拥有无线无源电磁触控交

互技术专利，一家是汉王，一家是日本

的Wacom。

近期，汉王科技数字绘画业务业绩

呈现放量增长。 2020年第三季度，汉王

科技的数字绘画业务单季营收2.8亿元，

同比增长183%， 在公司单季收入中约

占60%-70%。 在数字绘画业务的带动

下 ， 汉王科技前三季度净利润达

7023.27万元，同比增长155.04%。

这使得这家老牌科技公司重新回

到资本关注的视野。 今年下半年以来，

汉王科技被80多家机构合计调研22次。

刘迎建介绍，公司数字绘画产品主

要通过线上渠道销售， 而Wacom在今

年疫情影响下销售受阻，“Wacom在专

业级领域确实存在一定的品牌认知度，

但我们与Wacom技术水平一致， 我们

还有更加贴近用户的产品化能力，以及

目前在电商渠道方面积累的经验，我们

的产品销往全球60多个国家和地区，销

售情况非常不错， 我们能保持15%

-20%的净利率。此外，随着绘画板升级

成绘画屏，收益还将进一步提高。”据了

解，绘画板产品在海外的均价在40-70

美元左右，绘画屏产品在海外的均价是

300美元左右。

他还认为，随着内容创意产业发展，

数字绘画产品将进一步向大众市场普

及。 刘迎建打开手机今日头条APP随便

点击了一个视频给记者看，“你看这个

短视频里插入了漫画， 就可能要用数字

绘画板，现在这样的应用越来越多了” 。

除了数字绘画业务，让刘迎建感到

“应接不暇” 的还有文本大数据业务，

2016年-2019年这部分业务营收复合

增长率达76.86%。随着数字经济理念愈

发深入人心， 各类文本资料的电子化、

文本化、结构化需求进一步提升，“我们

OCR文本识别技术做得最早，比如图书

馆档案馆博物院里皇帝的奏折、太医的

药方、大臣的家谱等，都是汉王来做数

字化。 但从去年开始，这一块业务突然

起来了，可以说遍地开花。 ”

汉王科技打算进一步夯实在上述

业务领域的竞争能力。今年5月，汉王科

技发布定增预案，拟募集6亿元资金，其

中投入最大的就是文本大数据业务，即

投入2.5亿元募集资金，开发新一代自然

语言认知技术与文本大数据开放平台

及应用系统。

汉王科技还打算投入1.35亿元募

集资金升级笔触控技术的核心芯片及

笔交互智能数字产品解决方案，投入8.5

亿元募集资金研发新一代神经网络图

像视频与人形行为分析平台及企业端

应用项目。

瞄准下一个时代

数字绘画业务和文本大数据业务

为汉王科技带来可观的业绩，但科技公

司往往需要“应用一代、研发一代、储备

一代” 。

企业家刘迎建身上兼具科学家的

犀利和敏锐，他洞悉下一个时代，并早

已为之进行相关准备。 “现在是移动互

联网时代，苹果、字节跳动等这些企业

是这个时代的骄子，但一定还会有下一

个时代，一定还会有更高光的企业。 城

头变换大王旗，现在发展的好，千万不

要以为能永远好，一定要有危机感。”刘

迎建强调。

刘迎建认为，下一个时代是机器人

的时代，工厂离不开机器人，家庭也将

离不开机器人，“不远了， 差不多下一

个十年时间左右，挡都挡不住。 ” 刘迎

建未来想做出一款真正的家政机器人，

“现在的机器人能帮你剥葱吗，能帮你

叠被子吗，能帮你做饭并闻得出是香是

臭吗？ 还不行，还有很多核心技术有待

解决。 ”

既然看中了风口， 就要想方设法离

风口更近一些，“最难的是肌肉控制” ，

这时， 科学家刘迎建又展现出企业家的

脚踏实地和技术成果商业转化能力，刘

迎建采取“以战养战、沿途下蛋” 的策

略，避免一不小心牺牲在黎明前的黑暗。

他介绍，公司设有团队研究应用嗅

觉识别技术三年多时间，已经取得初步

成果并找到商用前景。 此外还通过开发

仿生机器人产品储备肌肉控制等关键

技术。

汉王科技发布的仿生扑翼飞行器

Go� Go� Bird“出头鸟” ，就是在迈向机

器人时代过程中下的一颗“蛋” 。

据介绍，这款“出头鸟” ，搭载定

高、避障等多组4轴传感器，在智能技术

上结合了多种智能感知技术及飞控算

法，实现扑翼飞行器在自主飞行上的突

破，并集合了位置感知、姿态感知、障碍

感知等智能感知技术，同时加入了体感

交互、红外交互等人机交互技术，实现

自主避障、定高飞行、体感开关机、直线

飞行、 特定飞行动作等仿生飞行动作，

今年已经销售过超20万只。 刘迎建表

示，未来“出头鸟” 还要实现起跑起飞、

“抓” 在树枝上等高难度动作。

“高科技公司一定要有耐心， 从原

始创新开始，一点点地做下去，只有这

条路。 ”刘迎建表示。

67岁的汉王科技董

事长刘迎建仍然像是一个

有无限发明创造想法的孩

童。采访开始前，刘迎建正

在办公楼外带团队测试飞

行他的新“玩具” ：一款名

叫“出 头 鸟 （Go� Go�

Bird）” 的智能仿生扑翼

飞行器。这是汉王科技为未

来十年做技术储备过程中

沿途下的一颗小小“蛋” 。

曾经凭借汉字识别技

术拿过国家科技进步奖并

成功将科研成果转化为一

家上市公司的刘迎建，既有

科学家的远见，也有企业家

的精明———必须靠近下一

个时代的风口，同时也不能

倒在黎明前的黑暗。 他认

为，未来十年左右全社会将

进入机器人时代，“我们瞄

准的是家政机器人，一款能

帮你剥葱、叠被、炒菜、调味

的家政机器人，这个市场非

常大。 ”

汉王科技推出的仿生扑翼机器鸟“出头鸟”


