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公司聘请了中铭国际资产评估（北京）有限责任公司对真趣网络资产

组价值进行评估，根据其出具的《评估报告》（中铭评报字【2020】第16092

号）， 真趣网络包含商誉的资产组或资产组组合可收回金额为90,500.00万

元，账面价值为96,614.19万元，2019年计提商誉减值准备6,114.19万元。

单位：人民币万元

项目 2017年 2018年 2019年 2020年 2021年 2022年 2023年 2024年

2017.3.31 收

购时点 时 息

前税后利润

9,

718.28

11,

446.26

13,

456.37

14,

078.83

14,

623.96

14,

623.96

2018 年 末 商

誉减值时 息

前税后利润

10,

592.91

10,

414.66

9,

796.07

9,

886.71

9,

944.39

9,

944.39

2019 年 末 商

誉减值时 息

前税后利润

9,

761.89

10,

651.73

11,

941.72

13,

323.96

14,

934.29

业绩承诺净利

润实现情况

10,

595.99

11,

530.60

9,

546.84

业绩承诺净利

润

10,

200.00

11,

800.00

13,

700.00

业绩承诺差额 395.99 -269.40

-4,

153.16

根据公司与美盛控股签订股权转让意向协议， 公司以人民币 11.11�亿

元购买美盛控股持有的真趣网络 100%的股权。 美盛控股承诺，真趣网络经

审计的 2017、2018�和 2019�年度扣除非经常性损益 （依法取得的财政补

贴除外）后归属于母公司的净利润分别不低于 10,200.00�万元、11,800.00�

万元和 13,700.00�万元。 2017年度，真趣网络实现的业绩为 10,595.99�万

元，完成了约定的业绩承诺。 2018年度，真趣网络实现的业绩为 11,530.60�

万元，未完成约定的业绩承诺。 2019年度，真趣网络实现的业绩为9,546.84

万元，未完成约定的业绩承诺。

根据坤元资产评估管理有限公司出具的坤元评咨〔2018〕35�号，2017�

年末的商誉未减值，根据了坤元资产评估有限公司出具的《评估报告》（坤

元评报〔2019〕212�号），美盛文化公司确认商誉减值损失 1.69亿元,通过

上表可以看出，2019年末商誉减值时息前税后利润与2017年3月31日收购

时点预测的息前税后利润相差较大， 此部分预测差异已在2018年商誉减值

金额中包含绝大部分， 本期商誉减值计提金额主要体现为2018年末商誉减

值时预测息前税后利润与本年预测的息前税后利润的差异部分， 所以本期

商誉减值金额为6,114.19万元。

（二）荷兰公司商誉减值准备计提充分性说明

单位：人民币万元

项目 2020年 2021年 2022年 2023年 2024年

营业收入 3,934.56 4,800.17 5,136.18 5,392.99 5,554.78

减：营业成本 2,507.24 2,757.96 3,033.76 3,337.13 3,670.84

营业税金及附加

营业费用: 124.71 133.91 141.63 148.12 154.82

管理费用 902.5 956.72 1,006.25 1,056.55 1,107.49

研发费用

财务费用 6.44 6.84 7.19 7.56 7.93

EBIT 393.67 944.74 947.35 843.63 613.7

加：折旧摊销 3.92 5.86 6.96 6.71 6.6

EBITDA 397.59 950.6 954.31 850.34 620.3

减：资本性支出

营运资金增加（减

少）

-174.9 406.19 350.67 367.92 385.65

净现金流 572.49 544.41 603.64 482.42 234.65

(续上表)

项目 2020年 2021年 2022年 2023年 2024年 2025年

净现金流 572.49 544.41 603.64 482.42 234.65 620.30

折现率 7.63% 7.63% 7.63% 7.63% 7.63% 7.63%

折现系数 0.9639 0.8956 0.8321 0.7731 0.7183 9.4142

净现金流量现值 551.82 487.57 502.29 372.96 168.55 5,839.66

资产组可回收金额 7,922.85

结合上述荷兰公司近三年业绩情况、 行业趋势、 未来五年财务预算情

况，公司对 2019年末荷兰公司的商誉进行了减值测试，经测算确认荷兰公

司在2019�年 12�月 31�日的预计未来现金流的现值为7,922.85万元，荷兰

公司资产组（包含商誉）在 2018�年 12�月 31�日的账面价值为 7,504.55

万元。 故 2019�年度未对荷兰公司的商誉计提减值准备。

（三）NewTime商誉减值计提充分性说明

结合上述New� Time近三年业绩情况、行业趋势、未来五年财务预算情

况，对New� Time资产组现金流量预测情况如下：

单位：人民币万元

项目 2020年 2021年 2022年 2023年 2024年

营业收入 40,902.11 48,085.70 48,085.70 48,085.70 48,085.70

减：营业成本 27,950.64 32,940.54 32,940.54 32,940.54 32,940.54

营业税金及附加 282.40 332.82 332.82 332.82 332.82

营业费用: 336.64 376.35 379.91 381.22 381.22

管理费用 3,174.29 3,399.98 3,461.76 3,520.82 3,536.73

研发费用 1,802.77 2,009.91 2,032.68 2,046.18 2,046.56

财务费用 25.17 29.62 29.62 29.62 29.62

EBIT 7,330.20 8,996.47 8,908.36 8,834.48 8,818.20

加：折旧摊销 472.74 540.53 557.76 531.65 543.73

EBITDA 7,802.93 9,537.00 9,466.12 9,366.14 9,361.93

减：资本性支出 393.67 423.27 77.55 323.42 91.98

营运资金增加（减

少）

14,171.19 2,453.48 9.00 12.00 1.50

净现金流 -6,761.93 6,660.25 9,379.57 9,030.72 9,268.45

(续上表)

项目 2020年 2021年 2022年 2023年 2024年 2025年

净现金流 -6,761.93 6,660.25 9,379.57 9,030.72 9,268.45 9,268.45

折现率 13.85% 13.85% 13.85% 13.85% 13.85% 13.85%

折现系数 0.9372 0.8232 0.7230 0.6350 0.5578 4.0265

净现金流量现值 -6,337.28 5,482.72 6,781.43 5,734.50 5,169.94 34,907.92

资产组可回收金

额

51,740.00

公司聘请了中铭国际资产评估（北京）有限责任公司对NEW� TIME资

产组价值进行评估， 根据其出具的 《评估报告》（中铭评报字 【2020】第

16095号），NEW� TIME包含商誉的资产组或资产组组合可收回金额为

51,740.00�元，账面价值为50,155.70元，2019年未计提商誉减值准备。

2019年1月23日，美盛文化与NEW� TIME� LIMITE签订《股权转让协

议》，约定美盛文化以5.775亿元购买曾华伟、曾华雄、朱海锋、胡相林持有的

NT100%的股权。根据协议约定在2019年、2020年和2021年，NT净利润实现

经具有中国大陆证券从业资格的会计师事务所审计的按照中国会计准则编

制的利润表上所列示的归属于母公司的净利润分别不低于：5500万元人民

币、6050万元人民币、6655万元人民币。 NEW� TIME� GROUP� 2019年度经

审计后归属于母公司股东的净利润7,103.66万元， 承诺金额为5,500.00万

元，完成本年度业绩承诺。

综上所述，公司本年度商誉减值准备计提是充分的，相关会计估计判断

和会计处理符合《企业会计准则》的规定，不存在利润调节的情形。

会计师回复：

（一）核查程序

1、了解与商誉减值相关的关键内部控制，评价这些控制的设计，确定是

否得到执行，并测试相关内部控制的运行有效性；

2、 复核管理层以前年度对未来现金流量现值的预测和实际经营结果，

评价管理层过往预测的准确性；

3、了解并评价管理层聘用的外部估值专家的胜任能力、专业素质和客

观性；

4、评价管理层在减值测试中使用方法的合理性和一致性；

5、评价管理层在减值测试中采用的关键假设的合理性，复核相关假设

是否与总体经济环境、行业状况、经营情况、历史经验、运营计划、管理层使

用的与财务报表相关的其他假设等相符；

6、测试管理层在减值测试中使用数据的准确性、完整性和相关性，并复

核减值测试中有关信息的内在一致性；

7、测试管理层对预计未来现金流量现值的计算是否准确；

8、检查与商誉减值相关的信息是否已在财务报表中作出恰当列报和披

露。

（二）核查结论

经核查，我们认为，对因企业合并所形成的商誉，不论其是否存在减值

迹象，公司在每年年度终了进行减值测试，符合《企业会计准则第8号-资产

减值》的相关规定，公司2019年度计提商誉减值准备，是基于行业状况、经

营业绩变动趋势及各资产组实际情况， 参考包含商誉的相关资产组历史数

据，美盛文化2019年度计提商誉减值准备金额是合理且符合《企业会计准

则规定》，不存在利用商誉相关资产进行利润调节的情形。

3、报告期内，你公司营业收入为13.80亿元，同比上年增长65.09%；经营

活动产生的现金流量净额为-315.39万元，同比上年下降102.12%；归属于上

市公司股东的扣除非经常性损益的净利润（以下简称“扣非后净利润” ）为

2,333.36万元，上一年度你公司扣非后净利润为-2.71亿元。 请你公司说明：

（1）报告期内你公司营业收入、经营活动产生的现金流净额、以及扣非

后净利润的变动幅度不一致的原因及合理性。

公司回复：

（一）公司2019年度营业收入增长的原因

公司2019年度分业务收入构成及较2018年度变动情况

单位：万元

业务类型

2019年 2018年

变动金额 变动率

收入金额 占比 收入金额 占比

服饰业务 47,071.95 34.12% 37,240.88 44.56% 9,831.08 26.40%

服务平台业务 45,043.28 32.65% 38,541.60 46.11% 6,501.68 16.87%

玩具业务 40,495.24 29.35% 0.00%

40,

495.24

动漫游戏自媒体及其

他

5,365.02 3.89% 7,795.09 9.33%

-2,

430.07

-31.

17%

合 计 137,975.49 100.00% 83,577.56 100.00%

54,

397.93

65.09%

公司2019年度营业收入较2018年度增长65.09%， 主要原因为：（1）

2019年非同一控制下企业合并NEW� TIME公司，合并范围增加玩具业务收

入40,495.24万元；（2）2019年度因《冰雪奇缘2》的火爆上映，公司服饰业

务收入较上年增加9,831.08万元、增长26.4%；（3）同时2019年公司因拓展

今日头条系业务致使发行类服务平台收入大幅增加， 服务平台业务收入较

上年增加6,501.68万元。

（二）公司2019年度经营活动产生的现金流量净额下降的原因

项目 2019年度 2018年度 变动金额 变动比例

销售商品、提供劳务收到的现金 133,227.42 90,477.32 42,750.10 47.25%

收到的税费返还 7,122.15 2,498.99 4,623.16 185.00%

收到其他与经营活动有关的现金 5,662.17 22,756.22 -17,094.05 -75.12%

经营活动现金流入小计 146,011.74 115,732.53 30,279.21 26.16%

购买商品、接受劳务支付的现金 102,272.81 51,156.32 51,116.49 99.92%

支付给职工以及为职工支付的现

金

23,433.89 15,092.29 8,341.60 55.27%

支付的各项税费 7,098.95 5,951.85 1,147.10 19.27%

支付其他与经营活动有关的现金 13,521.47 28,679.88 -15,158.41 -52.85%

经营活动现金流出小计 146,327.12 100,880.35 45,446.77 45.05%

经营活动产生的现金流量净额 -315.39 14,852.19 -15,167.58 -102.12%

2019年度公司经营活动产生的现金流量净额为-315.39万元，较2018年

度下降102.12%，主要原因为公司2019年度销售商品、提供劳务收到的现金

较2018年度增加42,750.10万元，同比上升47.25%，购买商品、接受劳务支付

的现金较2018年度增加51,116.49万元、同比上升99.92%，同时支付职工以

及为职工支付的现金、 支付的各项税费较2018年度分别上升55.27%、

19.27%。 公司销售商品、提供劳务收到的现金同比增幅小于公司购买商品、

接受劳务支付的现金同比增幅，购买商品、接受劳务支付的现金增加的主要

原因为：

1、四季度订单较同期增幅明显，采购支付与销售回款之间存在时间差

2019年度和2018年度营业收入季度分布图如下：

电影《冰雪奇缘Ⅱ》在2019年底上映，全球票房约14.5亿美元，是截止

目前全世界票房收入最高的动画电影。 公司因《冰雪奇缘Ⅱ》的火爆上映，

2019年度第四季度销售收入较去年同期增长114.63%， 达3.71亿元。 公司

2019年度第四季度营业收入占全年销售比重为27%，2018年度第四季度营

业收入占全年销售比重为20%，同比上升35%。 为如期交付货品，公司提前

采购足量原材料、 预定委外加工厂产能， 并按照供应商给予的账期支付货

款。 由于采购支付及销售回款之间存在时间差， 导致报告期内公司销售商

品、提供劳务收到的现金同比增幅小于公司购买商品、接受劳务支付的现金

同比增幅。

2、服务平台业务营业成本支出增加

2019年度， 公司服务平台业务收入45,043.28万元， 较上年增加6,

501.68万元，服务平台业务成本33,821.27万元，较上年增加10,051.85万元，

营业成本增长大于收入增长的主要原因为公司今日头条系发行类业务大幅

增长、占服务平台收入比例提高。公司旗下全资子公司真趣网络在2019年新

增今日头条系发行类服务平台业务，真趣网络公司处在业务链条中间环节，

开展业务时按行业惯例， 先向上游媒体企业支付款项采购媒体广告投放资

源，导致公司营业成本现金支出增加。2019年度服务平台业务预付账款年末

较年初增加690.71%。

（三）公司扣非后净利润变动原因

2018年度公司扣非后净利润为-2.71亿元，2019年度扣非后净利润为2,

333.36万元，变动影响因素有：2018年度计提大额资产减值、导致公司2018

年度大额亏损； 公司报告期内收购NEW� TIME公司后，2019年4月开始

NEW� TIME公司玩具业务纳入合并范围， 新增玩具销售业务毛利率为

31.08%，高于2019年度整体毛利率30.01%，合并净利润增加7,103.66万元。

综上所述，公司营业收入、经营活动产生的现金流净额、以及扣非后净

利润的变动幅度不一致，符合公司相关业务的特点及经营情况，是合理的。

（2）报告期内，你公司在境外地区的销售收入为7.92亿元，比去年同期

增加184.11%，占公司营业收入总额的57.40%；外销产品的毛利率为

32.31%，高于国内销售毛利率水平。 请说明境外销售的主要国家地区、主要

产品、销售模式、毛利率差异的原因以及截至回函日海外销售的回款情况。

请会计师说明其针对公司2019年度境外销售收入的真实性与成本的完整性

所执行的审计程序及获取的审计证据。

公司回复：

因年报工作人员在分地区地区营业收入构成中部分客户归类错误导致

年报中境外地区的销售收入数据有误， 公司已在本回复公告披露日同时披

露了《关于2019年年度报告的更正公告》， 更正后数据为：

2019年 2018年

同比增减

金额 占营业收入比重 金额 占营业收入比重

分地区

境内 542,835,409.69 39.34% 557,013,669.27 66.65% -2.55%

境外 836,919,517.05 60.66% 278,761,977.91 33.35% 200.23%

境外地区的毛利率更正后数据如下：

营业收入 营业成本 毛利率

营业收入比

上年同期增

减

营业成本比

上年同期增

减

毛利率比上

年同期增减

分地区

境内

542,835,

409.69

393,343,

931.84

27.54% -2.55% 9.74% -8.11%

境外

836,919,

517.05

571,173,

632.27

31.75% 200.23% 207.89% -1.70%

报告期内， 公司在境外地区的销售收入8.37亿元， 比去年同期增加

200.23%，主要原因系：

1）公司本期收购New� Time，业务类型进一步扩展，新增玩具业务收入

4.05亿元， 占公司营业收入总额的29.35%， 占公司境外地区销售收入的

48.39%；

2）电影《冰雪奇缘Ⅱ》在报告期内上映，全球票房约14.5亿美元，是截

止目前全世界票房收入最高的动画电影。 电影的热映带动了公司相关衍生

品的销售，2019年度在境外地区的动漫服饰业务销售收入4.32亿元，较去年

同期增加54.96%。

公司境外销售的主要国家地区和业务类型如下：

单位：万元

地区 玩具 动漫服饰 合计

香港 28,499.23 36,538.41 65,037.64

瑞士 11,521.51 11521.51

荷兰 4,812.24 4,812.24

美国 - 1,736.30 1,736.30

其他 474.50 109.76 584.26

合计 40,495.24 43,196.71 83,691.95

注：按照客户公司注册地址分类

公司的境外销售主要采用自营出口的方式。

报告期内， 公司外销业务的毛利率为31.75%， 内销业务的毛利率为

27.54%。 内外销业务存在毛利率差异，原因系内外销的主要产品类型不同，

其毛利率也不同。 2019年度，公司在境外地区的销售共8.37亿元，其中动漫

服饰业务收入占比51.61%，对应毛利率32.38%，玩具业务收入占比48.39%，

对应毛利率31.08%；公司在境内地区销售5.43亿元，其中服务平台业务占比

82.98%，对应毛利率24.91%，其他业务占比17.02%，对应毛利率40.34%。

截止回函日，公司境外销售的回款情况如下：

单位：人民币万元

产品类别 2019年12月31日应收金额 2020年1-5月回款金额

玩具 10,261.35 14,999.06

动漫服饰 4,775.06 5,748.78

总计 15,036.41 20,747.84

注：2020年1-5月回款金额超过2019年12月31日应收款余额为2020年

收入回款金额。

会计师回复：

（一）核查程序

1、针对2019年度境外销售收入的真实性，我们执行的程序如下：

（1）了解和评价与收入确认相关的关键内部控制，确定是否得到执行，

并测试相关内部控制运行有效性；

（2）结合对公司业务模式的了解，检查主要销售合同，识别与商品所有

权上的风险和报酬转移相关的合同条款， 评价收入确认政策是否符合企业

会计准则的规定；

（3）对营业收入及毛利率进行分析程序，识别是否存在重大或异常波

动，并查明波动原因；

（4）获取海关电子口岸信息并与企业账面记录核对，抽样选取样本检

查销售合同或订单、出口报关单、销售发票、提单等支持性文件，境外收入检

查金额合计44,617.87万元，占境外收入比例53.31%；检查外销客户当期及

期后回款，进一步验证收入真实性。

（5）对重要外销客户进行函证及访谈，核对交易金额及往来余额，查明

回函差异原因并及时调整， 境外客户回函确认收入金额63,149.82万元，占

境外收入金额比例为75.46%， 我们对未回函客户执行替代测试程序确认境

外收入金额11,521.52万元，合计确认收入金额74,671.34万元，占境外收入

比例89.22%；

（6）选取资产负债表日前后确认的营业收入，核对至出库单、发货单、

客户签收证明、出口报关单、货运提单等支持性文件，以确定收入是否在恰

当的期间确认；

2、针对公司2019年度成本的完整性，我们执行的程序如下：

（1）了解、评估并测试与存货和营业成本相关内部控制设计和运行的

有效性；

（2）检查成本核算方法的合理性，是否与前期保持一致；

（3）执行分析性程序：对存货构成、存货周转率等进行分析；分析本年

度存货与主营业务成本变动,对成本及毛利率分析性复核，评价成本结转的

准确性及毛利率波动的合理性；

（4）对存货采购入库进行查验，核对采购合同、采购发票、入库单、付款

等信息；对存货的进销存进行整体分析与核查，确认收发存是否平衡、存货

结转是否符合公司相关会计制度及相关会计准则的要求；

（5）函证应付账款余额及采购入库金额，以验证采购交易真实性，查明

回函差异原因并及时调整，应付账款回函确认金额9,581.87万元、占应付账

款总额比例为71%，我们对未回函供应商执行了替代测试程序；

（6）对存货分类别进行发出计价测试，验证主要存货类别发出计价的

准确性；

（7）对期末存货进行实地监盘，监盘比例为60%；

（8）就资产负债表日前后记录的存货出入库事项，选取样本，核对入库

单、出库单，以评价成本结转是否跨期。

（二）核查结论

经核查，我们认为公司2019年度境外收入是真实的、成本是完整的。

（3）报告期内，公司服务平台业务收入为4.50亿元，毛利率为24.91%，

比上年下降13.41%。 请补充披露服务平台业务收入的具体构成，收费模式、

收入确认方法， 以及报告期内公司毛利率大幅下降的原因。 若存在预付款

的，请补充披露报告期内预付款主要对象的名称、金额、预付原因、合作内

容。 请会计师对服务平台收入的真实性进行核查并发表意见。

公司回复：

1、服务平台收入的具体构成、收费模式与收入确认方法：

服务平台中主要业务 收费模式 2019年收入 2019年成本 毛利

发行 CPS、CPI、CPA、CPC 29,197.05 23,391.81 19.88%

广告平台 CPA、CPI、CPC、CPS 6,996.39 3,720.44 46.82%

计费 CPA、CPI、CPC、CPS 8,808.14 6,646.14 24.55%

小 计 45,001.58 33,758.38 24.98%

如上表所示，服务平台收入主要有3大业务板块构成，分别为发行、广告

平台及计费。

服务平台收入确认方法及收费模式如下：

公司根据移动电信运营商、服务商、广告主、公司流量平台、外部流量平

台提供的后台数据，经公司相关部门核对确认，且同时满足收入的金额能够

可靠地计量、相关经济利益很可能流入、交易中已发生和将发生的成本能够

可靠地计量时确认收入。其中在CPS（Cost� Per� Sales）模式下，公司根据经

客户确认的后台收益数据，按约定分成比例确认收入；在 CPI�（Cost� Per�

Install）和CPA�（Cost� Per� Action）模式下，公司根据经客户确认的后台

新增用户安装数量或有效激活用户数量等业务指标按约定的收费标准确认

收入；在CPC（Cost� Per� Click）模式下，公司根据经客户确认的后台点击

量等业务指标按约定的收费标准确认收入。

2、报告期内公司毛利率大幅下降的原因

单位：万元

服务平台主要业务

2019年 2018年

变动金额 变动率

收入（万元） 占比 收入（万元） 占比

发行

中长尾平台 10,730.38

23.84

%

7,269.61 18.87% 3,460.77 47.61%

头部平台 15,204.36

33.79

%

- 15,204.36

海外发行 3,262.31 7.25% 3,649.50 9.47% -387.19

-10.

61%

广告平台 6,996.39

15.55

%

5,571.16 14.46% 1,425.24 25.58%

计费 8,808.14

19.57

%

22,027.85 57.19% -13,219.71

-60.

01%

2019年发行业务高速增长，占服务平台收入比例提高，主要为公司2019

年新拓展的头部平台业务收入大幅增加， 此项业务收入在服务平台业务收

入占比达到33.79%，毛利率为5.44%，导致服务平台业务整体毛利率下降。

3、服务平台业务预付款情况

截止2019年12月31日，公司向北京太逗科技有限公司、北京百传中云信

息科技有限公司、 舟山市小步快跑信息技术有限公司预付账款分别为1,

834.23万元、683.89万元、154.05万元，主要为公司子公司真趣网络在2019年

新增今日头条系发行类服务平台业务， 真趣网络公司处在业务链条中间环

节，开展业务时按行业惯例，先向上游媒体企业支付款项采购媒体广告投放

资源，并由此形成预付账款。

会计师回复：

（一）核查程序

针对服务平台业务收入，我们执行的审计程序如下：

（1）了解与收入确认相关的关键内部控制，评价这些控制的设计，确定

是否得到执行，并测试相关内部控制的运行有效性；

（2）结合对公司业务模式的了解，检查主要销售合同，识别与商品所有

权上的风险和报酬转移相关的合同条款， 评价收入确认政策是否符合企业

会计准则的规定；

（3）对主要客户，通过天眼查、企查查等网站查询其相关信息，了解其

规模及主营业务，比较本期发生的交易额度是否与其规模匹配，与公司是否

存在关联关系；

（4）利用本所内部信息技术专家的工作，执行IT审计测试工作；

（5）采用电话、视频、实地走访形式对主要客户进行访谈，确认销售交

易真实性及销售价格公允性；

（6）对营业收入及毛利率按月度、业务线等进行实质性分析程序，识别

是否存在重大或异常波动，并查明波动原因；

（7）对收入实施细节测试，核对不同结算平台的信息费数据，根据真趣

网络与客户签署的合同中约定分成比例、激活付费单价等数据，对收入进行

重新计算以验证真趣网络收入金额的准确性； 抽取与客户签订的合同、发

票、结算单等原始凭证，并与系统数据库数据、台账数据进行比较，以验证收

入真实性及准确性，检查金额合计41,061.84万元，占服务平台业务收入总

额比例91%；同时我们选取计费业务部分客户，获取客户之客户回款银行流

水进行检查，以确认是否存在闭环交易；检查当期及期后回款，进一步确认

收入真实性；

（8）选取样本对客户进行函证，核对交易金额及往来余额，回函确认收

入金额13,774.05万元，占收入总额比例为30.58%；回函确认应收账款余额

8,508.53万元，占服务平台业务应收账款账面余额比例为50.41%，且重要客

户均已回函；查明回函差异原因并及时调整，对未回函客户应收账款执行替

代审计程序；

（二）核查结论

经核查，我们认为，公司服务平台业务收入是真实的。

（4）报告期内，公司新增玩具业务收入4.05亿元，主要系公司本期收购

New� Time产生。 请补充披露玩具业务的主要产品、主要IP资源、主要客户、

信用政策、历史退货率的情况。

公司回复：

报告期内New� Time公司玩具业务收入详情如下：

客户名称 收入类型 IP资源 产品系列 信用政策

JAKKS

产品销售

Black&Decker B&D

75天

Daniel�Tiger Daniel�Tiger

Disney

DP

Frozen

Kitten�catfe

Minnie�Mouse

Tent

Fly�Wheels Fly�Wheels

SEGA Sonic

Thomas Ride�On

Jakks TP�Rifle

其他 其他

工模收入 不适用

其他收入 不适用

HASBRO

产品销售 HASBRO 其他

60天工模收入 不适用

其他收入 不适用

HEADSTART 产品销售 HEADSTART 其他 30天

永盛 产品销售 HASBRO 永盛 14天

MGA

产品销售 MGA MGA

45天

其他收入 不适用

其他

产品销售 其他 其他

0-30天

其他收入 不适用

报告期内，公司的玩具业务主要向境外客户出口销售，在出口报关前客

户对产品进行厂验，未发生退货情形，历史退货率为0%。

4、报告期末，公司应收账款为3.72亿元，较期初增长56.83%，应收账款

信用减值损失为2,762.76万元。 请你公司说明说明报告期应收账款大幅增

长、应收账款前五名单位占比较大的原因，你公司销售信用政策是否发生变

化，并结合你公司的销售信用政策、期后销售回款情况、可比上市公司数据

等说明应收账款坏账准备计提是否充分。 请会计师核查并发表意见。

公司回复：

（一）应收账款大幅增长原因

截止2019年末，公司应收账款余额为43,294.28万元，较2018年末余额

增加16,363.10万元，增长60.76%，应收账款大幅增长主要原因为：

（1）2019年非同一控制下企业合并NEW� TIME公司，合并范围增加玩

具业务收入及应收账款，截止2019年12月31日，NEW� TIME公司玩具业务

应收账款余额为10,261.35万元；

（2）收入增加致应收账款同步增加，公司2019年营业收入较2018年增

加54,397.93万元， 增长比例为65.09%， 应收账款增长率小于收入增长率；

2019年度因《冰雪奇缘2》 的火爆上映， 公司服饰业务收入较上年增加9,

831.08万元、增长26.4%；同时2019年公司因拓展今日头条系业务致使发行

类服务平台收入大幅增加，服务平台业务收入较上年大幅增加，服务平台业

务应收账款较上年同期增加6,814.88万元。

（二）应收账款前五名单位占比较大的原因

公司2019年度应收账款前五名单位占应收账款总额比重为42.19%，

2019年度前五大客户占全年销售总额比重为59.95%；2018年度应收账款前

五名单位占应收账款总额比重为35.43%，2018年度前五大客户占全年销售

总额比重为38.30%；2019年4月，公司合并NEW� TIME公司，合并范围增加

玩具业务应收账款余额10,261.35万元 （其中应收JAKKS公司人民币9,

551.30万元，占玩具业务应收余额比例为93.08%），JAKKS公司同为公司服

饰业务与玩具业务主要客户， 故应收账款前五名客户占应收账款总额比例

较高。

（三）公司应收账款坏账准备计提充分性

1、销售信用政策

主营业务客户信用政策 2019年度 2018年度 备注

服饰业务

动漫服饰

完成报关、客户核对确认后

75天内收款

完成报关、客户核对确认后

75天内收款

非动漫服饰 发货后60天内收款 发货后60天内收款

服务平台 业

务

轻游戏服务 结算对账后140天 结算对账后140天

广告服务 结算对账后120天 结算对账后120天

玩具业务

完成报关、客户核对确认后

60-75天

注1

动漫游戏自媒体等业务 对账后30-90天 对账后30-90天 注2

注：1、NEW� TIME公司玩具业务未并入公司前主要客户信用政策为完

成报关、客户核对确认后60-75天；

2、动漫业务视作品难度及周期，制作周期较长、难度较大的作品，一般

预收部分款项，后续根据作品完成进度收款；制作周期较短、难度较低的作

品，公司按作品完成进度进行收款；

与2018年度信用政策比较，2019年公司销售政策未发生变化。

2、期后回款情况

项 目 2019年末应收账款余额 2020年1-5月回款

服饰业务 11,051.16 7,342.56

服务平台业务 16,877.16 8,839.78

玩具业务 10,261.35 14,999.06

动漫游戏IP自媒体等业务 5,104.61 1,313.19

合 计 43,294.28 32,494.59

公司实际坏账率较低，服饰及玩具业务客户回款情况良好，受疫情及延

迟复工情影响、公司服务平台业务期后对账结算受一定影响。

3、同行业上市公司坏账准备计提情况

（1）公司坏账准备计提情况

1）坏账准备计提政策

资产负债表日， 在无须付出不必要的额外成本或努力后即可以评价其

预期信用损失的， 则单独进行减值会计处理并确认坏账准备。 余下应收账

款，公司根据信用风险特征划分为若干组合，对于划分为组合的应收账款，

公司参考历史信用损失经验，结合当前状况及对未来经济状况的预测，以账

龄分析为基础，计算预期信用损失。

2）截止2019年12月31日，公司各业务应收账款情况

单位：万元

项目 服饰业务 服务平台业务 玩具业务

动漫游戏及自

媒体等业务

合计

期末应收账款余额 11,051.16 16,877.16 10,261.35 5,104.61 43,294.28

应收余额占比 25.53% 38.98% 23.70% 11.79% 100.00

期末坏账准备余额 2,616.97 1,236.89 513.07 1,707.99 6,074.92

坏账计提比例 23.68% 7.33% 5.00% 33.46% 14.03%

（2）同行业上市公司坏账准备情况

公司主营业务为销售服饰、玩具及提供服务平台业务等，未有同时涵盖

上述板块的上市公司， 故我们根据主要业务分别选取下列可比上市公司进

行比较：

服饰业务 服务平台业务 玩具业务

美邦服饰 金科文化 实丰文化

搜于特 智度股份 高乐股份

森马服饰 恺英网络 邦宝益智

（2）同行上市公司坏账准备计提政策

A服饰业务

可比公司 项目 确定组合的依据 计量预期信用损失的方法

美邦服饰 应收账款

本集团仅与经认可的、信誉良

好的第三方进行交易。按照本

集团的政策，需对所有要求采

用信用方式进行交易的客户

进行信用审核。 另外，本集团

对应收账款余额进行持续监

控，以确保本集团不致面临重

大坏账风险。对于未采用相关

经营单位的记账本位币结算

的交易，除非本集团信用控制

部门特别批准，否则本集团不

提供信用交易条件。

根据信用风险是否发生显著增加以及

是否已发生信用减值，本集团对不同的

资产分别以12个月或整个存续期的预

期信用损失计量减值准备。预期信用损

失计量的关键参数包括违约概率、违约

损失率和违约风险敞口。本集团考虑历

史统计数据(如还款方式等)的定量分析

及前瞻性信息，建立违约概率、违约损

失率及违约风险敞口模型。

搜于特

应收账款-批发

零售组合

销售主体行业类型

参考历史信用损失经验，结合当前状况

及对未来经济状况的预测 ，通过账龄、

金融业风险程度与整个存续期预期信

用损失率，计算预期信用损失

应收账款-商业

保理组合

销售主体行业类型

森马服饰

单项金额重大并

独计提坏账准备

的应收款项

应收账款前五名

单独进行减值测试，如有客观证据表明

其已发生减值，按预计未来现金流量现

值低于其账面价值的差额计提坏账准

备，计入当期损益。 单独测试未发生减

值的应收账款，将其归入相应组合计提

坏账

按信用风险特征

组合计提坏账准

备的应收款项

有客观证据表明其风险特征

与账龄分析组合存在显著差

异的应收款

单独进行减值测试，根据其未来现金流

量现值低于其账面价值的差额计提坏

账准备

其他不重大应收款项及经单

独测试后未发现减值迹象的

单项金额重大应收款项 （不

含组合1）

按账龄分析法计提坏账准备

单项金额不重大

但独计提坏账准

备的应收款

有客观证据表明单项金额虽

不重大，但因其发生了特殊减

值的应收款进行单项减值测

试

结合现实情况分析确定坏账准备计提

的比例

B服务平台业务

可比公司 项目 确定组合的依据 计量预期信用损失的方法

金科文化 应收账款 账龄组合

参考历史信用损失经验，结合当前状况以及对未来

经济状况的预测，编制应收账款账龄与整个存续期

预期信用损失率对照表，计算预期信用损失

智度股份 应收账款

境内客户

境外客户

合并内关联

方

参考历史信用损失经验，结合当前状况以及对未来

经济状况的预测，编制应收账款账龄/逾期天数与

整个存续期预期信用损失率对照表，计算预期信用

损失

恺英网络

关联组合

应收并表范围内

关联方的应收款

项

利用应收账款账龄为基础来评估各类应收账款的

预期信用损失。

账龄组合

以应收款项的账

龄作为信用风险

特征

C玩具业务

可比公

司

项目 确定组合的依据 计量预期信用损失的方法

实丰文

化

应收账款

应收境外客户

应收境内客户

应收游戏公司客户

应收合并范围内公司

对于划分为组合的应收账款，公司参考

历史信用损失经验，结合当前状况以及

对未来经济状况的预测，编制应收账款

账龄与整个存续期预期信用损失率对照

表，计算预期信用损失。

高乐股

份

低风险组

合

在行业中具有一定知名度，与公司

建立长期合作关系，合作期间未发

生过坏账的应收账款及其他应收款

客户

结合历史违约损失经验及目前经济状

况、考虑前瞻性信息，预期信用损失率为

1.00%

账龄组合

除已单独计量损失准备的应收账款

和其他应收款外，公司根据以前年

度与之相同或相类似的、按账龄段

划分的具有类似信用风险特征的应

收账款组合的预期信用损失为基

础，考虑前瞻性信息，确定损失准备

账龄分析法

邦宝益

智

低风险组

合

主要包括合并范围内关联方款项

参考历史信用损失经验，结合当前状况

以及对未来经济状况的预期计量预期信

用损失

账龄组合 类似账龄的款项信用风险特征相似

按账龄与整个存续期预期信用损失率对

照表计提预期信用损失

按账龄分析法计提坏账准备比例情况

账龄 搜于特 森马服饰 金科文化 高乐股份 邦宝益智 美盛文化

6个月以内 5% 1% 5% 2% 3% 5%

6个月-1年 5% 5% 5% 2% 3% 5%

1-2年 10% 20% 10% 5% 10% 10%

2-3年 20% 50% 30% 10% 50% 50%

3-4年 30% 100% 100% 30% 100% 80%

4-5年 50% 100% 100% 50% 100% 80%

5年以上 100% 100% 100% 100% 100% 100%

与同行业上市公司比较， 公司坏账准备计提政策及计提比例与同行业

总体差异不大。

（2）同行上市公司坏账准备

同行业上市公司应收账款坏账准备计提情况

服饰业务

项目 美邦服饰 搜于特 森马服饰 美盛文化

期末应收账款余额 113,516.12 278,815.60 210,380.14 11,051.16

期末坏账准备余额 20,247.92 21,315.50 13,058.61 2,616.97

坏账计提比例 17.84% 7.65% 6.21% 23.68%

服务平台业务

项目 金科文化 智度股份 恺英网络 美盛文化

期末应收账款余额 44,818.08 236,399.97 85,050.60 16,877.16

期末坏账准备余额 9,288.92 12,397.17 17,866.61 1,236.89

坏账计提比例 20.73% 5.24% 21.01% 7.33%

玩具业务

项目 实丰文化 高乐股份 邦宝益智 美盛文化

期末应收账款余额 12,041.42 36,241.54 11,876.24 10,261.35

期末坏账准备余额 962.79 4,085.11 516.39 513.07

坏账计提比例 8.00% 11.27% 4.35% 5.00%

从上表可看出，公司坏账准备计提比例处于行业水平范围内。

结合公司销售信用政策、 期后回款及与同行业上市公司坏账准备计提

情况，公司制定的应收账款坏账准备计提政策是合理的、坏账准备计提较为

充分。

会计师回复：

（一）核查程序

1、获取应收账款明细表，并与总账和明细账合计数核对相符，结合坏账

准备科目与报表数核对相符；

2、执行分析程序：复核应收账款借方发生额与主营业务收入配比；计算应收

账款周转率及应收账款周转天数等指标，并与以前年度指标对比分析；

3、获取应收账款账龄分析表，测试计算的准确性；检查原始凭证，如销

售发票、运输记录等，测试账龄划分的准确性；

4、采用电话、视频、实地走访形式对主要客户进行访谈，选取样本函证

应收账款余额及收入发生额，回函确认应收账款金额29,539.45万元，占应

收账款账面余额比例68.23%且主要客户均已回函， 查明回函差异原因并及

时调整，对未回函应收账款实施替代审计程序，检查相关支持性文件以验证

与其相关的应收账款的真实性；

5、结合收入检查，选取部分客户检查期后回款，以确认资产负债表日应

收账款的存在；

6、对于管理层按照信用风险特征组合计提坏账准备的应收账款，结合

信用风险特征及账龄分析， 评价及测算坏账准备计提金额的合理性和准确

性。

（二）核查结论

经核查，我们认为，公司应收账款期末余额可以确认，坏账准备计提政

策是合理的，本年度应收账款坏账准备计提是充分的。

5、报告期末，公司存货为2.00亿元，较期初数增加52.93%，当期计提存

货跌价准备622万元，其中库存商品跌价准备期末金额较期初下降241万元。

请你公司说明存货大幅上涨的原因、 库存商品跌价准备期末余额下降的原

因，并结合你公司存货构成、存货跌价准备计提政策、计算过程等，说明计提

存货跌价准备是否准确、充分。 请年审会计师核查并发表意见。

公司回复：

1、公司存货构成如下表所示：

单位：万元

存货类别

期末余额 期初余额

账面余额 跌价准备 账面价值 账面余额 跌价准备 账面价值

原材料 3,592.34 65.28 3,527.06 1,032.17 - 1,032.17

在产品 6,383.46 29.65 6,353.82 3,662.14 - 3,662.14

库存商品 5,449.02 1,035.25 4,413.77 6,649.96 1,290.65 5,359.31

周转材料 4.29 - 4.29 9.48 - 9.48

在途物资 - - - 20.13 - 20.13

开发产品 4,627.15 2,152.90 2,474.25 3,542.56 1,805.30 1,737.26

发出商品 3,488.10 427.27 3,060.83 1,255.16 6.31 1,248.85

委托加工物资 153.03 - 153.03 - - -

合 计 23,697.39 3,710.35 19,987.04 16,171.60 3,102.26 13,069.34

2、公司存货跌价准备的计提方法如下：

资产负债表日，存货采用成本与可变现净值孰低计量，按照单个存货成

本高于可变现净值的差额计提存货跌价准备。 直接用于出售的存货，在正常

生产经营过程中以该存货的估计售价减去估计的销售费用和相关税费后的

金额确定其可变现净值；需要经过加工的存货，在正常生产经营过程中以所

生产的产成品的估计售价减去至完工时估计将要发生的成本、 估计的销售

费用和相关税费后的金额确定其可变现净值；资产负债表日，同一项存货中

一部分有合同价格约定、其他部分不存在合同价格的，分别确定其可变现净

值，并与其对应的成本进行比较，分别确定存货跌价准备的计提或转回的金

额。

3、公司2019年度和2018年度存货金额与存货跌价准备金额对比如下：

单位：万元

项目 公式 20191231 20181231 变动额 变动比例

存货期末余额 A 23,697.39 15,548.87 8,148.52 52.41%

其中：NT存货期末余额 B 7,403.74 -

剔除NT合并影响期末余

额

C=A-B 16,293.64 15,548.87 4.79%

存货跌价准备期末余额 D 3,710.35 3,102.26 19.60%

存货跌价准备期末余额/

存货期末余额

E=D/A 15.66% 19.95% -21.52%

剔除NT存货跌价准备期

末余额/存货期末余额

F=D/C 22.77% 19.95% 14.13%

如上表所示由于2019年度公司收购New� Time， 合并范围的增加使

2019年度存货余额增加了7,403.74万元， 占存货整体增加额8,148.52万元

的90.86%；同时由于新增New� Time期末存货不存在减值迹象，公司存货跌

价准备致存货余额和存货跌价准备的变动幅度不一致时合理的；如剔除NT

合并因素，公司存货跌价准备金额占存货期末余额比重是有14.13%的增长，

公司对于以往合并范围内公司存货跌价准备已计提充分。

New� Time期末存货不存在减值迹象原因为：根据《企业会计准则第1

号-存货》第十五条：资产负债表日，存货应当按照成本与可变现净值孰低

计量。 存货成本高于其可变现净值的，应当计提存货跌价准备，计入当期损

益。 New� Time公司经营塑胶玩具行业已经将近20余年，长期为JAKKS，孩

之宝、美泰、乐高等大型玩具公司供应产品，在塑胶玩具产品设计研发和生

产上积累了大量经验和技术， 因此New� Time公司在年度计划时结合以销

定产的经营模式，管理层会根据客户已在接洽预计下达的订单，结合行业情

况，原材料价格变动趋势，衡量公司产能及材料储备情况，预估下一年度将

发生成本，将成本加成一定毛利报价予客户，因此从New� Time公司经营管

理模式可知，New� Time公司销售的产品可变现净值是高于产品成本的；根

据2019年度NT公司经营财务数据计算出，New� Time公司产品平均毛利为

32.30%，公司净利润为17.54%，量化的经营结果与经营模式相符。

4、库存商品跌价准备期末余额下降的原因

单位：万元

类别

20191231

账面余额

20191231

跌价准备

20191231跌价

准备/账面余额

20181231

账面余额

20181231

跌价准备

20181231跌价

准备/账面余额

库存商品 5,449.02 1,035.25 19.00% 6,649.96 1,290.65 19.41%

如上表所示库存商品跌价准备余额下降是由于库存商品账面余额下

降； 因2019年度库存商品跌价准备占库存商品账面余额比例为19.00%，

2018年度库存商品跌价准备占库存商品账面余额比例为19.41%，两者余量

比例相差甚微，因此，库存商品跌价准备变动较为合理。

会计师回复：

（一）核查程序

（1）了解、评估并测试与存货相关内部控制设计和运行的有效性；

（2）获取并测试管理层编制的存货库龄表的准确性；

（3）结合存货监盘程序，了解和确定存货中属于残次、毁损、滞销积压

的存货及其对当年存货跌价准备的影响；

（4）对于已经计提跌价准备的存货，通过查阅其在手订单和历史销售

情况，评估了管理层对其使用或销售可能性的预测的适当性。 对于未计提跌

价准备的存货，结合存货库龄表，选取样本，进行减值测试，评估了管理层对

于估计售价、至完工时估计将要发生的成本、估计的销售费用以及相关税费

的估计的适当性；

（5）检查存货跌价准备的数字计算的准确性。

（二）核查结论

经核查，我们认为，公司存货跌价准备计提准确、充分。

6、报告期内你公司全资子公司New� Time与JAKKS� Pacific,� Inc（以

下简称“JAKKS” ）产生关联交易共计60,559.29万元，超过审议的关联交易

额度。 NEW� TIME公司向JAKKS� Pacific,� Inc销售玩具商品、IP衍生品等

产品。 报告期内JAKKS净利润折合人民币为-3.44亿元，上年度净利润为-2.

91亿元。

（1）你公司全资子公司香港美盛文化有限公司持有JAKKS14.9%的股

份，是其第一大股东，且你公司实际控制人赵小强为JAKKS董事。 请说明你

公司是否实质上控制JAKKS， 请结合会计准则的相关规定说明， 你公司对

JAKKS采用权益法核算的依据及合理性。

公司回复：

公司全资子公司香港美盛文化有限公司（以下简称香港美盛）于2017

年4月完成购买Jakks� Pacific,Inc （以下简称JAKKS公司）19.50%股权的

交易。 该项交易条款中约定，JAKKS公司同意在《股票购买协议》的交割发

生时公司董事会扩大到由7人组成，新的董事空缺由香港美盛提名的赵小强

担任。 JAKKS公司董事会成员如下：

姓名 职务 基本情况

Stephen� G. �

Berman

公司秘书,总裁,董事会

主席,董事,首席执行官

1995年与人共同创立JAKKS公司，一直担任首席运

营官(至2011年8月23日)、秘书和董事，1999年1月至

担任董事长及执行副总裁

Andrew�Axelrod 董事 Axar�Capital的管理合伙人

赵小强 董事 美盛文化公司实际控制人，

Matthew�Winkler 董事

Alexander�Shoghi 独立董事

2015年12月18日起担任董事，Oasis�Management

的投资组合经理，Oasis�Capital的创始人和经理

Joshua�Cascade 独立董事

Carole�Levine 独立董事

董事会成员中，3人为董事，4人为独立董事，美盛文化公司实际控制人

赵小强担任非执行董事，对JAKKS公司经营政策有参与决策的权力。 交易

完成后，公司成为JAKKS公司的单一大股东，后经股权稀释，公司持有

JAKKS公司股权比例降至14.9%，JAKKS公司前十名股东情况如下：

权益所有者 权益数量 流通股百分比

Hongkong�Meisheng�Cultural�Company�

Limited

5,239,538 14.90%

Stephen�G.�Berman 4,573,462 13.00%

Dr.�Patrick�Soon-Shiong 2,500,676 7.10%

Renaissance�Technologies�LLC 2,104,200 6.00%

Moab�Partners,�L.P. 1,750,745 5.00%

John�J.�McGrath 1,298,023 3.70%

Rex�H.�Poulsen 161,619 *

Brent�T.�Novak 47,148 *

Alexander�Shoghi 125,633 *

赵小强 96,285 *

All�directors�and�executive�officers�as�a�group�

(9�persons)

6,302,170 17.90%

注：*为低于1%

公司未占有JAKKS公司半数以上表决权， 且未通过与其他表决权持有

人之间的协议能够控制半数以上表决权，公司并不能实际控制JAKKS公司。

根据《企业会计准则第2号-长期股权投资》第二条，重大影响是指投资

方对被投资单位的财务和经营政策有参与决策的权力， 但并不能够控制或

者与其他方一起共同控制这些政策的制定， 故JAKKS公司系美盛文化公司

的联营企业；根据《企业会计准则第2号-长期股权投资》第九条，投资方对

联营企业和合营企业的长期股权投资，应当采用权益法核算。 因此公司采用

权益法对该投资进行后续计量符合企业会计准则的规定。

（2）2018年度双方产生关联交易金额共计3405.55万美元。 请公司说明

本报告期与JAKKS关联交易金额大幅增加的具体原因、信用政策是否变化，

请详细列示公司对JAKKS销售的产品名称、销售价格，同类产品境内销售价

格及毛利率对比，说明境内销售与对JAKKS销售的毛利率差异原因；相关产

品的报关及货款收回情况，说明关联交易定价的公允性，是否存在通过关联

方转移成本或输送利润的情况。

公司回复：

（一）报告期与JAKKS关联交易金额大幅增加的具体原因：

单位：万元

关联方名称 关联交易类型 关联交易内容 本期交易金额 上期交易金额 变动金额

JAKKS�Pacific,�

Inc.

销售商品 销售动漫服饰 33,795.44 23,076.74 10,718.70

提供劳务 动画片制作服务 - 114.45 -114.45

销售商品 销售玩具 26,668.26 26,668.26

JAKKS�Pacific�

Trading�Ltd

销售商品 销售动漫衍生品 95.59 181.77 -86.18

合计 60,559.29 23,372.96 37,186.33

如上表所示， 2019年度公司向JAKKS公司销售JAKKS动漫服饰收入

10,718.70万元，主要为《冰雪奇缘2》火爆上映，公司动漫服饰订单量有大

幅增加所致；2019年度公司向JAKKS公司新增销售玩具收入26,668.26万

元，主要为2019年度收购New� Time公司所致，JAKKS公司为New� Time公

司长期重要客户,2018年度New� Time�公司销售JAKKS公司玩具收入23,

832.50万元。

（二）对JAKKS公司信用政策

对JAKKS公司销售动漫服饰及玩具的信用政策未发生变化， 均为产品

报关装船、与客户核对确认后75天内收款。

（三）对JAKKS销售产品价格及毛利率情况

1、对JAKKS销售的产品名称、销售价格

销售类别 产品大类 平均单价（人民币）

服饰

公主礼服 51.73

女式梭织游戏服 51.16

男式针织游戏服 47.67

女式针织游戏服 43.15

女式梭织连衣裙 40.22

女式针织连衣裙 39.08

帐篷 37.15

男式梭织游戏服 24.01

帽子 23.61

塑料制饰品 18.02

衣着附件 15.51

节日用品 13.07

手套 12.66

其他 9.45

销售类别 产品大类 平均单价（港币）

玩具

B&D 103.82

Balls 58.36

Chocolate 38.75

Daniel�Tiger 33.84

DCSHG 18.40

DP 36.86

Elena 78.38

Frozen 48.26

Godzilla 32.96

Incredible 21.95

LLAMA 11.58

Megaman 29.36

Minnie�Mouse 23.61

Moana 46.27

PULL 35.62

PU公仔 13.05

Rapunzel 35.58

Ride�On 63.93

RWB 80.61

StarWars 92.41

TP�Rifle 65.12

WWE 17.38

2、同类产品境内销售对比

公司销售Jakks公司商品为迪斯尼公司授权的产品，公司不能直接向境

内客户销售同类产品，故同类产品无可对比的境内销售价格和毛利率；同时

公司境内销售产品为品牌童装、平台服务，非同类产品不具有可比性。

（四）期后回款情况

单位：万元

报表项目 交易内容 2019年应收账款账面余额 2020年度1-5月收款金额

应收账款

-JAKKS

销售玩具

港币 人民币 港币 人民币

10,662.55 9,551.30 13,442.67 12,041.67

销售动漫服饰

美元 人民币 美元 人民币

483.53 3,373.18 630.61 4,399.29

截止至发函日， 公司2019年12月31日对jakks公司应收账款已全部收

回。

（五）关联交易价格公允性

1、报告期内公司对关联方销售毛利率与上期毛利率对比情况

项目

动漫服饰业务

2018年 2019年

对JAKKS公司销售毛利率 29.37% 32.93%

公司综合毛利率 31.81% 31.97%

受不同款式产品类型的影响，公司2019年对JAKKS公司服饰业务销售

毛利率略高于2018年，两年综合毛利率基本持平。

2、关联销售平均单价与非关联方销售单价对比情况

产品类型

关联方销售平均单价（人民

币）

非关联方销售平均单价（人民

币）

女式梭织游戏服 50.97 47.62

女式梭织连衣裙 41.69 56.16

男式针织游戏服 47.69 57.46

女式针织游戏服 43.16 53.57

公主礼服 51.73

产品类型 关联方销售平均单价(港币）

非关联方销售平均单价（港

币）

玩具 39.19 32.64

公司关联方客户与非关联方客户生产多种不同具体款号产品， 因生产

工艺流程及材料及客户要求不同，售价存在差异。

3、公司销售JAKKS价格与JAKKS公司对外销售价格比较情况

项目 产品项目编号 JAKKS对外销售价格（美元） 公司向JAKKS销售价格（美元）

玩具

71382 29.70 14.47

81878-1SOC 42.90 21.81

98872 26.20 9.44

150301 19.50 10.13

71381 37.10 18.61

项目 产品项目编号 JAKKS对外销售价格（人民币）

公司向JAKKS销售价格（人民

币）

服饰

28492-V2-CHN 120.39 51.73

28492-V2-CHN

-110

92.61 51.73

28492-V2-CHN

-120

92.61 51.73

28492-V2-CHN

-130

92.61 51.73

28492-V2-CHN

-140

92.61 51.73

98582-CHN 120.39 51.73

98582-CHN-110 92.61 51.73

98582-CHN-120 92.61 51.73

98582-CHN-130 92.61 51.73

98582-CHN-140 92.61 51.73

98585-CHN 92.61 51.73

98585-CHN-110 92.61 51.73

98585-CHN-120 92.61 51.73

98585-CHN-130 92.61 51.73

98585-CHN-140 92.61 51.73

98586-CHN 120.39 51.73

98586-CHN-110 92.61 51.73

98586-CHN-120 92.61 51.73

98586-CHN-130 92.61 51.73

98586-CHN-140 92.61 51.73

98587-CHN 120.39 51.73

98587-CHN-110 92.61 51.73

98587-CHN-120 92.61 51.73

98587-CHN-130 92.61 51.73

98587-CHN-140 92.61 51.73

从上表可以看出，公司销售给JAKKS的价格均小于JAKKS公司对外销

售价格，公司关联交易价格存在合理性。

4、JAKKS公司财务状况

JAKKS公司2018年及2019年财务状况及经营成果简表

单位：万美元

项 目 2019年12月31日/2019年度 2018年12月31日/2018年度

资产总额 36,522.20 34,284.10

负债总额 36,071.80 29,119.20

净资产 402.10 5,164.90

营业收入 59,864.90 56,781.00

营业成本 43,930.40 41,209.40

其中：商品成本 33,545.00 31,978.80

商品销售毛利率 43.97% 43.68%

经营利润 -1,778.90 -3,217.30

债务清偿损失 -1,320.50 -45.30

利息收入 8.50 6.80

利息支出 -1,593.50 -1,024.30

利润总额 -5,346.70 -3,947.40

所得税 191.20 295.10

净利润 -5,537.90 -4,242.50

从上表可看出，JAKKS公司2019年度经营利润较上期增加， 净利润为

-5,537.90万美元较上期减少1,295.40万美元，主要原因为2019年度内债务

清偿损失1,320.50万美元、较2018年度-45.30万美元增加1,275.20万美元，

2019年度利息支出1,593.50万美元较2018年度1,024.30万美元增加569.2

万美元， 并非销售经营业务导致；2019年营业收入59,864.90万美元较上期

增加3,083.90万美元，增长5.43%，2019年度商品销售毛利率43.97%较上期

增加0.29%，毛利率较上期未有降低，故不存在通过关联方转移成本的情况。

综上所述， 公司认为报告期内与JAKKS公司关联交易金额大幅增加是

合理的，公司对JAKKS公司的信用政策未发生变化，与非关联方销售价格及

毛利率也未有明显异常， 所有销售商品均已办理出口报关且截止至发函日

货款已全部收回，JAKKS公司商品销售毛利率较上期增加0.29%，公司关联

交易定价是公允的，不存在通过关联方转移成本或输送利润的情况。

（3）请你公司自查并说明超出关联交易审议额度部分是否履行了必要

的审议程序。

公司回复：

公司于2019年4月29日与2019年5月20日分别召开了第三届董事会第

三十三次会议和2018年年度股东大会审议通过了《关于2019年度日常关联

交易确认及预计的议案》， 预计公司与JAKKS公司2019全年累计发生日常

关联交易金额不超过8500万美元。

因公司于2019年1月收购了NEW� TIME� GROUP(HK)� LIMITED公司

（以下简称 “NEW� TIME� 公司” ）100%股权，NEW� TIME公司长期为

JAKKS公司提供玩具商品,存在日常关联交易。随着2019年电影《冰雪奇缘

2》在全球的上映，公司IP衍生品业务及NEW� TIME公司玩具业务较往年有

较大增长，且原先关联交易预计较为谨慎保守以及美元汇率浮动等因素，导

致实际2019年累计发生关联交易总额略微超出原先预计。 2019年全年双方

关联交易60,559万元，按2019年12月31日美元汇率折算后超出原先预计约

1261万元，占最近一期经审计净资产绝对值约0.397%。

根据《深圳证券交易所股票上市规则》第10.2.11条（三）对于每年发生

的数量众多的日常关联交易， 因需要经常订立新的日常关联交易协议而难

以按照本条第（一）项规定将每份协议提交董事会或者股东大会审议的，公

司可以在披露上一年度报告之前， 对本公司当年度将发生的日常关联交易

总金额进行合理预计，根据预计金额分别适用第10.2.3条、第10.2.4条或者第

10.2.5条的规定提交董事会或者股东大会审议并披露；对于预计范围内的日

常关联交易，公司应当在年度报告和半年度报告中予以披露。 如果在实际执

行中日常关联交易金额超过预计总金额的， 公司应当根据超出金额分别适

用第10.2.3条、第10.2.4条或者第10.2.5条的规定重新提交董事会或者股东大

会审议并披露。 第10.2.4条上市公司与关联法人发生的交易金额在三百万元

以上，且占上市公司最近一期经审计净资产绝对值0.5％以上的关联交易，应

当及时披露。 公司认为19年度关联交易超出预计主要原因为IP衍生品业务

增长超出预期所致，且超出金额未达到规则要求标准，属于预测合理误差范

围。

请年审会计师说明境外销售的真实性、 境外销售价格的公允性等方面

所执行的审计程序；就境外销售问题，请会计师提供审计底稿复印件。

会计师回复：

（一）核查程序

对公司境外销售的真实性所执行的审计程序见问题3、（2）的回复；

对境外销售价格的公允性，我们执行了如下程序：

1、对境外销售价格的公允性，我们获取了公司2019年度及以前年度与

境外销售客户签署的合同或订单，核对合同中交付条款、付款期限等主要条

款是否有显著变化；我们将本期境外销售毛利率、销售价格与上期境外销售

毛利率、销售价格进行对比分析；

2、对比报告期内境外客户间销售合同中主要条款；我们将境外客户间

销售毛利率、销售价格进行对比分析；

3、我们访谈主要境外销售客户，查询境外客户年度报告并进行数据分

析，获取部分境外客户最终产品销售的价格与境外销售价格进行对比，是否

存在不具商业合理性、不公允的情况；

4、检查境外客户当期及期后回款，与合同中约定的付款期限对比。

（二）核查结论

经核查，我们认为，公司2019年度内关联销售交易真实且价格公允。

7、你公司年报存在多处错误和遗漏，请你公司全面核实并更正，保证年

报披露的准确性和完整性。

公司回复：

针对公司2019年年度报告中披露的问题，公司已进行全面核查，对相关

内容进行了更正和补充披露，更正后的《2019年年度报告》于2020年6月12

日披露于巨潮资讯网。

美盛文化创意股份有限公司董事会

2020年6月12日

(上接B080版)


