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信息披露

isclosure

D

表独立意见，监事会应对利润分配方案进行审核并提出审核意见。董事会将经

董事会和监事会审议通过并经独立董事发表独立意见后的利润分配方案报股

东大会审议批准。 股东大会审议利润分配方案前，公司应当通过现场答复、热

线电话答复、互联网答复等方式与中小股东进行沟通和交流，充分听取中小股

东的意见和诉求，及时答复中小股东关心的问题。股东大会审议利润分配方案

时，公司应当提供网络投票等方式以方便社会公众股东参与股东大会表决。公

司股东大会对利润分配方案作出决议后，公司董事会须在股东大会召开后

２

个

月内完成股利（或股份）的派发事项。公司接受全体股东（特别是公众投资者）、

独立董事和监事对公司分红的建议和监督。

６

、利润分配信息披露机制

公司应严格按照有关规定在年度报告、 半年度报告中详细披露利润分配

方案和现金分红政策的制定及执行情况，说明是否符合《麒盛科技股份有限公

司章程》的规定或者股东大会决议的要求，分红标准和比例是否明确和清晰，

相关的决策程序和机制是否完备， 独立董事是否尽职履责并发挥了应有的作

用，中小股东是否有充分表达意见和诉求的机会，中小股东的合法权益是否得

到充分维护等。对现金分红政策进行调整或变更的，还应详细说明调整或变更

的条件和程序是否合规和透明等。如公司当年盈利，董事会未作出现金利润分

配预案的，应当在定期报告中披露并说明原因，还应披露未用于分红的资金留

存公司的用途和使用计划。

八、对发行人持续盈利能力产生重大不利影响的因素

影响发行人持续盈利能力的风险因素已在本招股意向书摘要 “第五节

风险因素”进行了披露。发行人不存在以下对持续盈利能力构成重大不利影响

的情形：

１

、发行人的经营模式、产品或服务的品种结构已经或者将发生重大变化，

并对发行人的持续盈利能力构成重大不利影响；

２

、发行人的行业地位或发行人所处行业的经营环境已经或者将发生重大

变化，并对发行人的持续盈利能力构成重大不利影响；

３

、发行人在用的商标、特许经营权、租赁物业等重要资产的取得或者使用

存在重大不利变化的风险；

４

、发行人最近一年的营业收入或净利润对关联方或者有重大不确定性的

客户存在重大依赖；

５

、 发行人最近一年的净利润主要来自合并财务报表范围以外的投资收

益；

６

、其他可能对发行人持续盈利能力构成重大不利影响的情形。

经核查，保荐机构认为：发行人已披露了其面临的风险因素，发行人不存

在上述对持续盈利能力构成重大不利影响的情形，发行人具备持续盈利能力。

九、公司提醒投资者特别关注的风险因素

公司提醒投资者特别关注本招股意向书摘要“第五节 风险因素”等有关

章节，并特别关注下列风险因素：

（一）客户集中风险

公司的主要产品为智能电动床、床垫、配件及其他。目前，公司客户主要有

舒达席梦思（

ＳＳＢ

）、泰普尔丝涟（

ＴＳＩ

）和好市多（

ＣＯＳＴＣＯ

）等。

２０１６

年度、

２０１７

年度、

２０１８

年度及

２０１９

年

１－３

月，公司对前五大客户的销售收入，分别占公司同

期销售收入的

７９．２７％

、

７９．５５％

、

８８．０７％

及

８２．４６％

，其中，对第一大客户的销售占

比分别为

３９．６４％

、

４０．０２％

、

３８．１８％

及

３５．４８％

。

公司来自主要客户的销售额占营业收入的比重相对较高， 预计公司客户

集中度短期内仍将处于较高水平， 较高的客户集中度会带来因个别客户需求

变化而导致的经营风险。

（二）汇率波动风险

当前我国实行的是以市场供求为基础的、参考一篮子货币进行调节、有管

理的浮动汇率制度。 公司销售主要集中于境外，并主要以美元进行结算，如果

人民币汇率出现大幅波动将直接影响公司以本币计量的营业收入。

２０１６

年以来，美元兑人民币汇率波动情况如下：

数据来源：中国人民银行

尽管公司已经采取了一系列有效措施，例如价格调整、银行的结汇优惠、

积极开拓国内市场等以减少汇率波动对公司经营的影响， 但仍不能排除未来

人民币汇率发生大幅波动对公司经营产生不利影响。

（三）出口退税政策变动的风险

报告期内，公司出口产品主要对应可调节电动床、可调节床、床垫类别，分

别执行

１７％

（

２０１８

年

８

月

１

日开始执行

１６％

的出口退税率）、

１５％

（

２０１８

年

１１

月

１

日

开始执行

１６％

的出口退税率）、

１５％

（

２０１８

年

１１

月

１

日开始执行

１６％

的出口退税

率）的出口退税率。 根据《财政部 税务总局 海关总署关于深化增值税改革有

关政策的公告》（财政部 税务总局 海关总署公告

２０１９

年第

３９

号）的规定，

２０１９

年

７

月

１

日起，公司主要出口产品均执行

１３％

的出口退税率。

出口退税率相对较高，如果未来国家调整出口退税率，则将对公司的经营

业绩产生负面影响。 报告期内，在其他条件不变的情况下，如果出口退税率较

出口产品的增值税税率下降一个百分点对公司利润总额 （剔除股份支付影响

后）的影响，经测算如下表所示：

项目

２０１９

年

１－３

月

２０１８

年度

２０１７

年度

２０１６

年度

出口退税对应收入（万元）

３８

，

８９３．０１ １７６

，

５１０．６５ １０１

，

２１９．９０ ８２

，

６１５．３１

出口退税率较增值税税率下降

一个百分点利润总额的下降幅

度（万元）

３８８．９３ １

，

７６５．１１ １

，

０１２．２０ ８２６．１５

剔除股份支付影响后的利润总

额（万元）

７

，

８７１．０４ ３５

，

６３８．２４ １４

，

８７５．９５ ２２

，

５４８．１９

利润总额变动比例注

４．９４％ ４．９５％ ６．８０％ ３．６６％

注： 利润总额变动比例

＝

出口退税率较增值税税率下降一个百分点利润

总额的下降幅度

÷

剔除股份支付影响后的利润总额。

由上表可知， 公司主要产品出口退税率的调整将对公司利润总额产生一

定影响。 报告期内，可调节电动床增值税税率和出口退税率相同。 自

２０１８

年

１１

月

１

日调整出口退税率之后， 可调节床和床垫增值税税率和出口退税率相同。

２０１９

年

７

月

１

日后，公司主要产品增值税税率和出口退税率均为

１３％

。 公司主要

产品出口退税税率未发生重大调整，但不排除随着未来出口贸易政策的调整，

公司主要产品的出口退税率下调，对公司盈利水平产生不利影响。

（四）美国贸易政策风险

１

、中美贸易摩擦总体情况

近年来，随着中美间贸易顺差不断增大，美国方面采取贸易保护主义的贸

易政策的倾向逐渐增大。美国逐渐对中国出口至美国的商品征收额外关税，公

司产品也在被征收额外关税的产品清单中。 根据美国贸易代表办公室发布的

消息，公司产品智能电动床及床垫被征收额外关税分为两个阶段：（

１

）自

２０１８

年

９

月

２４

日起被征收额外关税

１０％

；（

２

） 自

２０１９

年

５

月

１０

日后从中国出口或于

２０１９

年

６

月

１５

日后进入美国的产品被征收额外关税

２５％

。

２

、中美贸易摩擦对公司的影响

报告期内，美国为公司最主要的产品出口国。

２０１６

年度、

２０１７

年度、

２０１８

年

度及

２０１９

年

１－３

月， 公司美国市场收入占公司主营业务收入比重达到

８４．３４％

、

８０．６８％

、

８６．８３％

及

８５．３１％

。 额外关税对公司的影响如下：

（

１

）额外关税

１０％

对公司的影响

２０１８

年

９

月

２４

日起， 美国开始对公司智能电动床和床垫征收

１０％

的关税，

公司与主要客户达成一致：

ＶＭＩ

模式下公司承担

１０％

关税并通过提价方式抵

销关税的影响，

ＦＯＢ

模式下客户承担关税。同时，公司采取调整产品销售结构、

优化产品设计等措施进行应对。

２０１８

年度及

２０１９

年

１－３

月，公司净利润分别为

２９

，

２１４．２９

万元及

６

，

５１５．４０

万元，

１０％

额外关税未对公司

２０１８

年度及

２０１９

年

１－３

月的实际经营业绩产生重大不利影响。

（

２

）额外关税

２５％

对公司的影响

２０１９

年

５

月

１０

日后从中国出口或于

２０１９

年

６

月

１５

日后进入美国的智能电动

床和床垫加征的关税税率由

１０％

提高至

２５％

，公司已与主要客户协商一致对销

售价格进行如下调整：

①

针对舒达席梦思（

ＳＳＢ

），

ＶＭＩ

销售模式下产品销售价

格提高

５％

，公司实际承担约

１７．５％

关税，客户实际承担约

７．５％

关税；

ＦＯＢ

销售模

式下产品销售价格降低

６％

，公司实际承担约

７．５％

关税，客户实际承担约

１７．５％

关税；

②

针对泰普尔丝连（

ＴＳＩ

），公司对其全部采用

ＦＯＢ

销售模式，产品销售价

格降低

６％

，公司承担约

７．５％

关税，客户实际承担约

１７．５％

关税；

③

针对好市多

（

ＣＯＳＴＣＯ

），公司在其网站平台销售，公司负责备货并根据订单需求委托第

三方物流公司将货物送达终端销售者，产品售价不变，公司实际承担约

２５％

，

但公司计划推出新产品替代原有型号， 通过提高新产品定价抵销额外征收的

关税所带来的的影响。此外，公司还将通过整合供应链、开发新产品、拓展美国

以外市场及将部分产能或生产环节转移到海外非征收关税地区等措施来应对

中美贸易摩擦。目前，公司与主要客户的合作关系稳定，订单正常，中美贸易摩

擦不会对公司经营造成重大不利影响。

（五）原材料价格波动风险

报告期内，公司生产所需的原材料主要包括电器部件、钢材、木板、纺织面

料、化工材料等。报告期内，公司直接材料成本占主营业务成本比重较高，直接

材料价格对公司主营业务成本的影响较大。公司主要原材料的价格受钢材、木

板、化工材料等大宗原材料市场价格波动的影响。如果未来公司主要原材料价

格发生剧烈波动，可能对公司经营带来不利影响。

（六）供应商集中的风险

报告期内，公司生产所需的原材料主要包括电器部件、钢材、木板、纺织面

料、化工材料等。

２０１６

年度、

２０１７

年度、

２０１８

年度及

２０１９

年

１－３

月，公司向前五名

供应商的采购额分别为

４０

，

２２５．８９

万元、

４０

，

９１３．７２

万元、

６４

，

０３６．３２

万元及

１５

，

８９６．５７

万元， 占同期采购总额的比例分别为

５６．２４％

、

４８．４３％

、

４９．２７％

及

５２．０４％

；

２０１６

年度、

２０１７

年度、

２０１８

年度及

２０１９

年

１－３

月，公司向第一大供应商礼海电气

的采购金额达到

２２

，

５７８．９６

万元、

２３

，

１００．１９

万元、

３９

，

８４６．４０

万元及

９

，

５３６．３４

万

元，占同期采购总额的比例分别为

３１．５７％

、

２７．３４％

、

３０．６６％

及

３１．２２％

，采购金额

较大且集中度相对较高。

若公司主要供应商在产品、服务质量或供应及时性等方面发生不利变化，

不能满足公司的业务需求，或产品、服务价格较高，则会影响公司的产品质量、

客户满意度和盈利水平。

（七）产品质量控制风险

家居产品的质量关系到消费者的切身利益和身心健康， 在当今竞争激烈

的市场环境中，产品质量是公司赖以生存和发展的基础。公司设立了品质部专

门负责公司产品品质的管理，并建立了一系列严格的产品质量控制管理制度，

对家居产品的研发和生产环节制定了严格的质量控制措施。

报告期内，公司多次获得政府质量技术监督部门颁发的奖项，且不存在因

违反产品质量相关法律法规受到质量技术监督部门行政处罚的情况。 尽管如

此，随着公司规模的不断扩大和产品种类的不断丰富，如果未来公司质量管理

体系不能随之进一步完善，将可能面临出现产品质量问题的风险，对公司声誉

和品牌形象造成损害，进而对公司未来的经营业绩产生不利影响。

（八）募集资金投资项目新增产能不能有效消化的风险

公司本次募集资金主要投资于年产

４００

万张智能床总部项目（一期）、品牌

及营销网络建设项目、补充流动资金。 上述一期项目达产后，预计公司将增加

２００

万套

／

年智能电动床的产能，生产能力得以大幅提升，这对公司市场开拓能

力的要求将大幅提高。 虽然公司产品具有较强的品牌影响力和市场竞争力基

础，近年来保持了持续增长的势头，且公司已对募集资金投资项目可行性进行

充分论证， 但因募集资金投资项目需要一定的建设和达产周期， 如果相关政

策、宏观经济环境或市场竞争等方面因素出现重大不利变化，未来公司的市场

开拓不能满足产能扩张速度，或是市场空间增长速度低于预期，使得募投项目

新增产能无法及时消化，公司将面临产能利用率下降的风险。

十、其他事项提示

公司财务报告审计截止日为

２０１９

年

３

月

３１

日。 天健会计师事务所（特殊普

通合伙）审阅了公司

２０１９

年第

２

季度的财务报表，包括

２０１９

年

６

月

３０

日的合并及

母公司资产负债表、

２０１９

年

４－６

月和

２０１９

年

１－６

月的合并及母公司利润表、

２０１９

年

１－６

月的合并及母公司现金流量表以及财务报表附注，并出具了《审阅

报告》（天健审〔

２０１９

〕

８４９５

号）。 审阅意见如下：“根据我们的审阅，我们没有注

意到任何事项使我们相信麒盛科技公司

２０１９

年第

２

季度财务报表没有按照企

业会计准则的规定编制， 未能在所有重大方面公允反映麒盛科技公司合并及

母公司的财务状况、经营成果和现金流量。 ”

２０１９

年

１－６

月，公司营业收入为

１１４

，

１３８．４９

万元，上一年度同期数为

１１８

，

５１０．７２

万元，同比减少

３．６９％

；净利润为

１５

，

９８３．６９

万元，上一年度同期数为

１２

，

３７４．２８

万元，同比增长

２９．１７％

；扣非归母净利润为

１６

，

０４２．６３

万元，上一年度同

期数为

１２

，

３１５．４７

万元，同比增长

３０．２６％

。

２０１９

年

１－９

月， 公司预计营业收入区间为

１７４

，

２６２．０９

万元至

１９２

，

２２７．２６

万

元，上一年度同期数为

１９１

，

８６５．０９

万元，预计同比变动区间为

－９．１７％

至

０．１９％

；

预计净利润区间为

２３

，

０８６．７４

万元至

２５

，

４６６．８１

万元， 上一年度同期数为

２２

，

９２５．２０

万元，预计同比增长区间为

０．７０％

至

１１．０９％

；预计扣除非经常性损益后归

属于母公司股东的净利润区间为

２２

，

８３７．２８

万元至

２５

，

２１７．３５

万元，上一年度同

期数为

２２

，

５４６．４７

万元，预计同比增长区间为

１．２９％

至

１１．８５％

。

上述

２０１９

年

１－９

月经营业绩预计是公司于

２０１９

年

９

月

３０

日之前作出的，主

要经营数据为初步测算结果，预计数不代表公司最终可实现的营业收入、净利

润、扣除非经常性损益后的净利润，亦不构成公司的盈利预测或承诺。

综上，公司财务报告审计截止日后至本招股意向书摘要出具日期间，经营

模式、业务范围、业务种类、客户群体、税收政策等未发生重大变化，相对同行

业不存在异常。

保荐机构认为，财务报告审计截止日后至本招股意向书摘要出具日期间，

发行人经营模式、主要产品、客户群体、税收政策等未发生重大变化，也未发生

对发行人经营业绩产生重大不利影响的情形及其他可能影响投资者判断的重

大事项。

第二节 本次发行概况

股票种类 人民币普通股（

Ａ

股）

每股面值

１．００

元

发行股数

本次拟公开发行股票不超过

３

，

７５８．３２

万股， 且不低于发行后总股本

２５％

。 本次发行不涉及股东公开发售股份。

每股发行价 【】元

／

股

发行市盈率

【】倍（发行价格除以每股收益，每股收益按照发行前一会计年度经审计

的扣除非经常性损益前后孰低的净利润除以本次发行前总股本计算）

发行前每股净资产

８．１２

元

／

股（以

２０１９

年

３

月

３１

日经审计的归属于母公司股东的净资产除以

本次发行前总股本计算）

发行后每股净资产

【】元

／

股（以【】年【】月【】日经审计的归属于母公司股东的净资产加上本

次发行募集资金净额之和除以本次发行后总股本计算）

发行市净率 【】倍（计算口径：按每股发行价格除以发行后每股净资产计算）

发行方式

网下向询价对象询价配售发行和网上资金申购定价发行相结合的方

式，或中国证券监督管理委员会认可的其他发行方式

发行对象

符合资格的询价对象和在上海证券交易所开设证券账户的投资者 （法

律、法规禁止购买者除外）；可参与网下配售投资者的具体条件由公司

董事会和主承销商最终依法协商确定并向社会公告； 中国证券监督管

理委员会或证券交易所等监管部门另有规定的，按其规定处理

承销方式 余额包销

预计募集资金总额 【】万元

预计募集资金净额 【】万元

承销方式 余额包销

保荐及承销费用

６

，

３３０．００

万元

审计费用与验资费用

１

，

０８０．００

万元

律师费用

３００．００

万元

用于本次发行的信息披露费

用

４８０．００

万元

股份登记、发行上市手续费及

材料制作费

３８．３３

万元

第三节 发行人基本情况

一、发行人基本情况

中文名称 麒盛科技股份有限公司

英文名称

Ｋｅｅｓｏｎ Ｔｅｃｈｎｏｌｏｇｙ Ｃｏｒｐｏｒａｔｉｏｎ Ｌｉｍｉｔｅｄ

注册资本

１１

，

２７４．９４５０

万元

法定代表人 唐国海

有限公司成立日期

２００５

年

１０

月

１９

日

股份公司成立日期

２０１６

年

１２

月

２９

日

公司住所 浙江省嘉兴市秀洲区王江泾镇秋茂路

１５８

号

邮政编码

３１４０１６

联系电话

０５７３－８２２８３３０７

传真号码

０５７３－８２２８００５１

互联网网址

ｈｔｔｐ

：

／ ／ ｗｗｗ．ｓｏｆｔｉｄｅ．ｃｎ ／

电子信箱

ｓｏｆｔｉｄｅ＠ｓｏｆｔｉｄｅ．ｃｎ

经营范围

电动床及其配套用品的研发；家用电力器具及其配件的研发；计算机数

据传感器的研发；控制器的研发；数据处理和存储服务的研发及应用；

软件开发；电动床及其配件、家具、通用零部件、民用灯具、电机、电源适

配器、电子元器件、床垫、床罩、纺织品的制造、加工；电动床及其配件、

家具、通用零部件、民用灯具、电机、电源适配器、电子元器件、床垫、床

罩、纺织品的销售；从事进出口业务；下设分支机构从事室内装饰装修

工程的设计、施工（凭有效资质证书经营）。（依法须经批准的项目，经相

关部门批准后方可开展经营活动）

二、发行人改制重组情况

（一）设立方式

发行人系按照《公司法》和其他有关法律、行政法规的规定，由舒福德有

限整体变更设立的股份有限公司。 舒福德有限以截至

２０１６

年

９

月

３０

日经审

计（天健审［

２０１６

］

８１２５

号《审计报告》）后的净资产值

３３６

，

３３７

，

７７０．０３

元为基

数，其中

９６

，

１９２

，

０００

元折为

９６

，

１９２

，

０００

股发起人股份，每股面值

１．００

元，其

余

２４０

，

１４５

，

７７０．０３

元计入资本公积。

２０１６

年

１２

月

２

日，天健会计师事务所出具

了《验资报告》（天健验［

２０１６

］

５０９

号），对此次整体变更全体股东的出资情况进

行了审验确认。

２０１６

年

１２

月

２

日，公司召开了创立大会暨第一次股东大会。

２０１６

年

１２

月

２９

日，公司取得浙江省嘉兴市市场监督管理局核发的《营业执照》（统一社会信用

代码：

９１３３０４１１７８０４９８３３９Ｇ

），注册资本为

９

，

６１９．２０

万元。

（二）发起人

公司的发起人为智海投资、唐国海、徐建春、黄小卫、傅伟、吴韬、侯文彪、

唐颖、单华锋、龙潭、凌国民、徐金华、陈艮雷、查歆、王燕飞、路健。 股份公司设

立时，各发起人持股数量及持股比例具体如下表所示：

序号 发起人姓名

／

名称 持股数量（股） 持股比例

１

智海投资

３５

，

０７０

，

０００ ３６．４６％

２

唐国海

２５

，

９２０

，

７７３ ２６．９５％

３

徐建春

１４

，

４２８

，

８００ １５．００％

４

黄小卫

１０

，

５４８

，

５５２ １０．９７％

５

傅伟

２

，

０３０

，

４３３ ２．１１％

６

吴韬

１

，

５３２

，

４３４ １．５９％

７

侯文彪

１

，

４５２

，

６９２ １．５１％

８

唐颖

１

，

３４６

，

６８８ １．４０％

９

单华锋

６８３

，

１５６ ０．７１％

１０

龙潭

６８３

，

１５６ ０．７１％

１１

凌国民

５７７

，

１５２ ０．６０％

１２

徐金华

５２２

，

９００ ０．５４％

１３

陈艮雷

５２２

，

９００ ０．５４％

１４

查歆

３８６

，

９８０ ０．４０％

１５

王燕飞

２４２

，

６９２ ０．２５％

１６

路健

２４２

，

６９２ ０．２５％

合计

９６

，

１９２

，

０００ １００．００％

三、发行人股本情况

（一）本次发行前后的股本情况

公司本次发行前的总股本为

１１２

，

７４９

，

４５０

股，本次拟发行不超过

３７

，

５８３

，

２００

股，不低于发行后总股本的

２５％

。 公司本次发行前后的股本情况如下表所示：

序号 股东名称

／

姓名

发行前 发行后

持股数量（股） 持股比例

持股数量

（股）

持股比例

１

智海投资

３５

，

０７０

，

０００ ３１．１０４４％ ３５

，

０７０

，

０００ ２３．３２８３％

２

唐国海

２５

，

９２０

，

７７３ ２２．９８９７％ ２５

，

９２０

，

７７３ １７．２４２３％

３

徐建春

１４

，

４２８

，

８００ １２．７９７２％ １４

，

４２８

，

８００ ９．５９７９％

４

黄小卫

１０

，

５４８

，

５５２ ９．３５５７％ １０

，

５４８

，

５５２ ７．０１６８％

５

红星喜兆

５

，

０２８

，

７２５ ４．４６０１％ ５

，

０２８

，

７２５ ３．３４５１％

６

居然投资

５

，

０２８

，

７２５ ４．４６０１％ ５

，

０２８

，

７２５ ３．３４５１％

７

傅伟

２

，

０３０

，

４３３ １．８００８％ ２

，

０３０

，

４３３ １．３５０６％

８

吴韬

１

，

５３２

，

４３４ １．３５９１％ １

，

５３２

，

４３４ １．０１９４％

９

分享鑫空间

１

，

５００

，

０００ １．３３０４％ １

，

５００

，

０００ ０．９９７８％

１０

侯文彪

１

，

４５２

，

６９２ １．２８８４％ １

，

４５２

，

６９２ ０．９６６３％

１１

唐颖

１

，

３４６

，

６８８ １．１９４４％ １

，

３４６

，

６８８ ０．８９５８％

１２

斐君铂晟

１

，

０００

，

０００ ０．８８６９％ １

，

０００

，

０００ ０．６６５２％

１３

兴汇亚川

１

，

０００

，

０００ ０．８８６９％ １

，

０００

，

０００ ０．６６５２％

１４

宁波甲鼎

１

，

０００

，

０００ ０．８８６９％ １

，

０００

，

０００ ０．６６５２％

１５

梅州欧派

１

，

０００

，

０００ ０．８８６９％ １

，

０００

，

０００ ０．６６５２％

１６

杭州乐枕

９４６

，

６６７ ０．８３９６％ ９４６

，

６６７ ０．６２９７％

１７

龙潭

６８３

，

１５６ ０．６０５９％ ６８３

，

１５６ ０．４５４４％

１８

单华锋

６８３

，

１５６ ０．６０５９％ ６８３

，

１５６ ０．４５４４％

１９

凌国民

５７７

，

１５２ ０．５１１９％ ５７７

，

１５２ ０．３８３９％

２０

徐金华

５２２

，

９００ ０．４６３８％ ５２２

，

９００ ０．３４７８％

２１

陈艮雷

５２２

，

９００ ０．４６３８％ ５２２

，

９００ ０．３４７８％

２２

查歆

３８６

，

９８０ ０．３４３２％ ３８６

，

９８０ ０．２５７４％

２３

王燕飞

２４２

，

６９２ ０．２１５２％ ２４２

，

６９２ ０．１６１４％

２４

路健

２４２

，

６９２ ０．２１５２％ ２４２

，

６９２ ０．１６１４％

２５

杭州乐眠

５３

，

３３３ ０．０４７３％ ５３

，

３３３ ０．０３５５％

２６

社会公众股

－ － ３７

，

５８３

，

２００ ２５．００００％

合计

１１２

，

７４９

，

４５０ １００．００％ １５０

，

３３２

，

６５０ １００．００％

（二）本次发行前各股东间的关联关系

截至本招股意向书摘要出具日，公司股东中智海投资为唐国海、黄小卫、

李兰、傅伟共同设立的投资公司，持有公司

３１．１０４４％

的股权。 公司股东唐国海

持有智海投资

５７．１６９９％

的股权，担任智海投资的法定代表人、执行董事、经理；

公司股东黄小卫持有智海投资

１７．８３０１％

的股权； 李兰持有智海投资

１４．２９００％

的股权；公司股东傅伟持有智海投资

１０．７１００％

的股权。

公司股东唐国海和公司股东唐颖为父女关系。 公司股东黄小卫与智海投

资股东李兰为夫妻关系。

除此之外，公司股东中不存在其他关联关系。

四、发行人主营业务情况

（一）主营业务情况

公司主要从事智能电动床及配套产品研发、设计、生产与销售，主要产品

为智能电动床、床垫、配件及其他。

（二）主要经营模式

１

、采购模式

（

１

）主要原材料采购

公司产品的主要原材料包括电器部件、钢材、木板、纺织面料、五金塑料

件、化工原料、包装材料等，其中钢材和木板用于生产智能电动床主体框架，纺

织面料包括电动床内部的衬垫、床套各部位的包裹材料等，电器部件主要用于

床体的调节。

公司的采购模式为订单式采购。 采购部门对每类原材料选定一定数量的

长期合作供应商，协商供应价格及交易条件，签署年度框架，具体采购时，根据

客户订单及库存情况向供应商下达供货数量。 公司所在地及周边地区原材料

供应商众多，公司与主要供应商已形成长期稳定的合作关系，保证了原材料的

质量和及时供应。

公司根据原材料在品质、特性、价格等方面的供应需求对大额供应商建立

了严格的准入、考核、能力提升和淘汰制度，定期对供应商的成本、质量和供货

能力等进行综合评估，将考核结果作为采购调整的依据，由专人对潜在供应商

进行考察和评估。

（

２

）供应商开发和管理

公司对新供应商的开发流程主要包括： 研发部门向采购部门提供物料技

术标准等资料；采购部门根据技术资料寻找潜在供应商，进行信息收集；签订

技术保密协议后，供应商根据技术资料制作样品；研发部门对样品进行检测，

如样品质量合格，采购部门将样品的《检测报告》、《产品规格书》进行归档；采

购部门根据供应商报价、样品检测结果等确定现场评审的供应商，根据评审结

果生成《供应商现场问核表》；经总经理批准后，采购部门与供应商正式签订

《供应合同》。

对于已存在的合格供应商，公司品质部门每月制作并提供《供应商产品质

量报表》，计划采购部门每月制作并提供《供应商交期达成率考核评价表》，作

为供应商日常表现情况记录。 公司采购部门根据物料的关键程度、 采购额大

小、产品属性和供应商的日常表现等综合确定考核频率，并从“产品研发

／

创新

能力”、“质量表现”、“成本控制

／

价格”、“交期

／

服务”以及“过程管控、精益生产”

五个维度进行综合考评，制作供应商年度定性、定量的评价报告，供管理层审

核。

２

、生产模式

公司的生产模式是以客户的需求为导向，主要采用“以销定产”的生产模

式。公司根据销售订单，结合产成品库的库存情况，编制生产计划和交货计划，

组织生产部门进行生产，同时密切跟踪订单变动情况，及时更新生产计划。 生

产部门将生产计划分别提交到采购部、生产车间，采购部负责主要原材料和辅

助材料的采购， 生产车间负责产品的生产和组装。 整个生产过程包括生产计

划、领料生产、产品检验、包装入库与交运发货。生产部门需定期对生产设备等

生产资料进行管理与保养，并协调、解决生产过程中突发问题。同时，为了保证

产品的生产质量和合格率，在生产过程的各个阶段，生产部执行严格的监督检

验程序。 公司的生产流程如下图所示：

公司坚持自主生产为主，辅以部分零部件委托加工。自主生产是指公司通

过租赁或自建厂房、自行购置生产设备并招募员工进行生产。 报告期内，受公

司产销规模扩张及用工季节性波动的影响， 公司通过劳务外包的方式补充了

员工数量，以保障生产经营正常开展。公司根据订单及用工情况，将部分喷塑、

总装等工序交由劳务外包人员完成。

２０１６

年公司通过自行招募员工并与其签

订劳动合同，减少劳务外包情况。

报告期内，市场销售形势良好，公司为缓解自身产能不足对销售的影响，

选择与周边部分纺织面料供应商合作， 通过委外生产的方式满足公司少部分

产能需要。

３

、销售模式

目前，公司的销售方式为国外市场销售为主、国内市场销售为辅。 公司针

对产品国外市场销售、国内市场销售不同的销售特点，综合考虑目标市场的特

点、自主品牌推广、不同地区消费者的消费习惯等多方面因素，采取了具有针

对性的多样化销售模式。

（

１

）国外市场销售模式

①

床垫厂商合作模式

公司已与美国床垫市场占有率前两位的品牌商舒达席梦思（

ＳＳＢ

）、泰普

尔丝涟（

ＴＳＩ

）建立了多年的合作关系，公司设计并生产多种型号的智能电动床

供其选择， 床垫商将公司生产的智能电动床与其自产或外购的床垫成套推向

市场。 公司将生产的智能电动床卖给床垫厂商， 再由床垫厂商附上其自有品

牌，将整床销售给最终消费者。 根据合同约定，公司在销售给下游床垫厂商的

产品上可以保留公司自主品牌及商标及“

Ｐｏｗｅｒｅｄ ｂｙ Ｅｒｇｏｍｏｔｉｏｎ

”等标识。 通

过该模式，公司借助了床垫厂商成熟的销售渠道，提升产品的知名度及市场占

有率，并有效传播、普及了公司自主品牌。

②

零售商合作模式

公司通过全球性的家具展会、 博览会等活动， 与优质零售商建立客户关

系。 公司积极参加德国科隆国际家具展、拉斯维加斯国际家具展、广州中国国

际博览会、上海中国国际家具展等展会，在展示公司产品多样化的同时，广泛

地与潜在客户进行交流。

截至本招股意向书摘要出具日，公司已经与

Ａｍｅｒｉｃａｎ Ｆｕｒｎｉｔｕｒｅ Ｗａｒｅｈｏｕｓｅ

Ｃｏ． Ｉｎｃ．

、

Ｍａｎｃｉｎｉ＇ｓ Ｓｌｅｅｐｗｏｒｌｄ Ｉｎｃ．

等家具零售商建立了业务往来，公司将生

产的智能电动床卖给家具零售商销售， 再由家具零售商将智能电动床或将其

搭配床垫销售给终端消费者。

③

网络销售模式

公司在海外的网络销售主要由公司的海外子公司南部湾国际负责实施，

南部湾国际主要通过好市多（

ＣＯＳＴＣＯ

）的网上商店直接向终端消费者销售

智能电动床及床垫等记忆棉家居制品，并提供产品的售后服务。 此外，公司还

在亚马逊购物 （

ＷＷＷ．ＡＭＡＺＯＮ．ＣＯＭ

）、

ＷＷＷ．ＯＶＥＲＳＴＯＣＫ．ＣＯＭ

等网

络销售平台有部分网络销售。

（

２

）国内市场销售模式

公司的国内销售主要依托子公司索菲莉尔进行运营， 产品的主要品牌为

“索菲莉尔”，产品包括智能电动床、床垫及枕头等。 境内销售主要采取“直营

＋

经销商”的销售模式，并辅以电子商务等其他销售方式。

①

直营模式

公司依托子公司索菲莉尔通过开设直营门店或专柜， 直接将自主品牌的

商品销售给消费者。在直营模式下，由公司派出人员直接对直营门店或专柜进

行管理，管理及运营成本较高，单个店铺的投资金额相对较高。 公司的直营店

及专柜主要开设在大型购物中心、百货商场等人流量密集的区域。截至

２０１９

年

３

月

３１

日，公司开设了

１３

家直营门店或专柜。

②

经销商模式

为促进国内市场销售，进一步提升索菲莉尔品牌的知名度，公司通过遴选

取优的方式在各地区选择经销商，并签订经销合同。经销商在公司的指导下开

展市场建设和完成年度销售目标，并负责经销地区的售后服务工作。市场建设

的内容包括进驻当地大型家居商场、 建设品牌专卖店以及所属区域的品牌建

设和广告宣传工作。 截至

２０１９

年

８

月

３１

日，公司拥有

１０９

家经销商，销售网络已

经覆盖我国

２４

省、直辖市和自治区。

③

网络销售模式

随着互联网电子商务的日益发展， 网络购物已经成为国民购物的一种重

要途径。 在这样的背景下，公司积极开拓网络销售的市场和渠道。 截至本招股

意向书摘要出具日，公司已经在天猫商城、京东商城等电商平台开设了品牌直

营店铺进行网络销售。

（三）主要产品的产能、产量、销量情况

公司主要产品为智能电动床， 且报告期内智能电动床的销售占比逐年提

升，产能、产量、销量情况如下表所示：

单位：万张

年度 产品 产能 产量

外购成品数

量

销量

产能

利用率

产销率

２０１９

年

１－３

月 智能电动床

２９．２５ ２４．４６ ２．０１ ２４．０７ ８３．６２％ ９０．９３％

２０１８

年度 智能电动床

１１７．００ １１０．４０ ４．３７ １１４．６２ ９４．３６％ ９９．８７％

２０１７

年度 智能电动床

６２．４０ ５９．６１ ２．９５ ６１．４２ ９５．５３％ ９８．１８％

２０１６

年度 智能电动床

４６．８０ ４４．７７ ２．８５ ４２．８０ ９５．６６％ ８９．８８％

注

１

：按每条生产线每天工作

１０

小时计算产能；

注

２

：产销率的计算中，产量数据包含外购成品数量。

（四）主要原材料和能源供应情况

公司产品生产所需原材料主要为电器部件、钢材、木板、纺织面料、包装材

料、五金塑料件、化工原料等。 报告期内公司主要原材料的采购金额及占采购

总额的比例情况如下表所示：

１

、报告期内主要原材料采购金额及占采购总额的比例

单位：万元

原材料

名称

２０１９

年

１－３

月

２０１８

年度

２０１７

年度

２０１６

年度

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

电器部件

１０

，

３５１．５２ ３３．８９％ ４３

，

０４０．３９ ３３．１２％ ２５

，

７６０．４２ ３０．４９％ ２５

，

８９０．１３ ３６．２０％

钢材

４

，

１３７．２０ １３．５４％ １８

，

４５７．９４ １４．２０％ １０

，

４４４．８８ １２．３６％ ５

，

８７６．７６ ８．２２％

木板

２

，

５９４．８９ ８．５０％ １１

，

７１３．６８ ９．０１％ ６

，

５７０．４９ ７．７８％ ４

，

９７７．０８ ６．９６％

纺织面料

１

，

４６５．１６ ４．８０％ ７

，

３０４．４５ ５．６２％ ４

，

８４５．７８ ５．７４％ ４

，

０７９．０４ ５．７０％

化学原料

１

，

１２７．０８ ３．６９％ ６

，

０７８．０８ ４．６８％ ４

，

７２１．３７ ５．５９％ ２

，

９１０．８２ ４．０７％

五金塑料

件

１

，

５４４．４２ ５．０６％ ６

，

８３６．２５ ５．２６％ ４

，

７０６．７６ ５．５７％ ３

，

６３９．０３ ５．０９％

包装材料

２

，

３１５．４１ ７．５８％ １１

，

８１９．１６ ９．０９％ ７

，

０４１．１９ ８．３３％ ５

，

１８６．５７ ７．２５％

电器部件、钢材、木板、纺织面料、五金塑料件是智能电动床生产制造的主

要原材料， 受智能电动床产量增加的影响，

２０１６

年度

－２０１８

年度上述原材料采

购金额大幅增加。

２

、报告期内主要能源供应情况和价格变化趋势

公司产品生产主要消耗能源为电力，报告期内，具体电能耗用情况如下表

所示：

项目

２０１９

年

１－３

月

２０１８

年度

２０１７

年度

２０１６

年度

用电量（万度）

３１６．２８ １

，

２５９．２１ ７６６．８７ ６５３．００

电力成本（万元）

２３０．７４ ８６３．８２ ５５０．４６ ４６４．７５

电价（元

／

度）

０．７３ ０．６９ ０．７２ ０．７１

注：报告期内，公司合并范围内从事生产制造的主体为麒盛科技、维斯科

及亿诺电子，上述表格统计的公司产品生产消耗的主要能源为麒盛科技、维斯

科及亿诺电子所消耗的电能。

随着公司生产规模的扩大，公司电力能源消耗量持续增加。由于嘉兴实施

峰谷分时电价，夜晚电价低，随着公司产量的逐年扩大，夜间加班生产时间显

著增加，使得电能的平均采购价格降低，其中

２０１９

年

１－３

月受春节假期的影响

夜间加班减少，电能的平均采购价格相对较高。 与公司采购规模相比，电力耗

用的占比较低，市场供应充足。

（五）面临的竞争状况

１

、发行人行业地位

公司是国内最早一批从事智能电动床研发、设计、生产和销售的公司，且

自设立以来，一直专注于该细分市场。 经过多年的发展和积累，公司已掌握多

项具有自主知识产权的核心技术。 公司在研发、生产、销售的智能电动床产品

方面，具有领先的技术优势和设计优势，是行业的领军企业。

截至

２０１９

年

８

月

３１

日，公司及子公司已拥有的主要专利共

２５４

项（其中

４０

项

发明专利）、软件著作权

１

项。

２０１５

年

１２

月，浙江省知识产权局、浙江省经济和信

息化委员会认定公司为“浙江省专利示范企业”；

２０１６

年

４

月，浙江省科学技术

厅、浙江省发展和改革委员会、浙江省经济和信息化委员会认定公司的“浙江

舒福德电动床研究院”为“省级企业研究院”。

近年来，公司以技术创新为依托，持续增强公司新产品、新技术的研发能

力， 提升了生产工艺水平。 公司与浙江清华长三角研究院合作设立了麒盛数

据，旨在进一步增强科研投入和科研实力，今后将积极开展产学研合作，持续、

有效地提升技术竞争力。 在市场开拓中，公司积极拓展国内外市场，与众多客

户建立了紧密的合作关系，不断巩固和扩大在智能电动床行业的领先地位。

２

、主要竞争对手

智能电动床率先出现在欧美市场，在中国起步较晚，以下主要从境外、境

内两个角度介绍公司现有或者潜在的竞争对手。

（

１

）境外主要企业

①

礼恩派（

Ｌｅｇｇｅｔｔ ＆ Ｐｌａｔｔ

）

礼恩派于

１９０１

年注册成立，

１９７１

年在纳斯达克上市，

１９７９

年在纽约证券交

易所上市，

１９９９

年被纳入标准普尔

５００

指数成分股，

２０００

年入围《财富》杂志美

国

５００

强企业。 礼恩派在全球

１８

个国家和地区拥有

１２０

家制造工厂、

３４

，

０００

多名

员工。 礼恩派一共有

１４

个业务单元，其中占有市场领先份额的

４

个核心业务部

门是：家居产品部、商用产品部、工业材料部、特殊产品部。

作为一家大型的产品和业务多元化的集团公司，礼恩派拥有产品的研发、

设计、生产能力和零售渠道，产业链齐全。 但智能电动床属于家具行业中的细

分品类，礼恩派未专注于该细分市场，且智能电动床不属于其核心产品。

②

幻知曲（

Ｒｅｖｅｒｉｅ

）

幻知曲（

Ｒｅｖｅｒｉｅ

）源自于

ＤＳＣ

集团（

Ｄａｈｓｈｅｎｇ Ｃｈｅｍｉｃａｌ Ｌｔｄ．

大升化工集

团）， 作为专业的睡眠品牌，

１９４５

年至今一直致力于乳胶类睡眠产品的研究，

２０００

年，在美国纽约正式成立

Ｒｅｖｅｒｉｅ

高级乳胶睡眠品牌。

２００２

年，

Ｒｅｖｅｒｉｅ

研发

出第一代电动床，采用德国进口机电、美式平板设计，坚固耐用、不易变型、可

当一般床架使用，填补了市场上排骨架电动床的缺点。

２００７

年，幻知曲研发出

第二代电动床，在结构上运用轻型钢，比第一代产品更轻，加入滑轮设计使用

更方便，在功能上可选择前后升降、分段调节、分

３

区段按摩等。

２０１３

年，幻知曲

在美国纽约州扩建

１２

万平方英尺的工厂，并且有

５

万平方英尺的区域用于投入

定制化可调节床的生产。

幻知曲直接面向终端市场， 与公司现有的销售模式 （主要卖给床垫制造

商，由床垫制造商整合后再卖给零售商或者最终消费者）有差异。 因此在销售

渠道上，幻知曲与公司不存在直接竞争关系。 此外，幻知曲的核心产品系乳胶

类睡眠产品，与美国床垫制造巨头舒达席梦思（

ＳＳＢ

）、泰普尔丝涟（

ＴＳＩ

）存在

直接的竞争关系， 床垫制造商不会优先考虑选择幻知曲作为智能电动床供应

商。

（

２

）境内主要企业

境内的主要竞争对手可分为两类： 已经从事智能电动床生产及销售的企

业，如深圳市美亚实业发展有限公司，该公司产品功能简单，多数产品仅具有

基础的调节功能，且生产规模较小；目前已经有一定规模的或者已经上市的家

具企业，现在已经开始布局或者未来很可能进入智能电动床市场，如顾家家居

股份有限公司、东莞市慕思寝室用品有限公司等，相比之下公司已拥有成熟的

技术、稳定的客户群体及一定知名度的品牌，具有市场先发优势。

①

深圳市美亚实业发展有限公司

深圳市美亚实业发展有限公司是国内较早开始进行智能电动床的公司之

一，其主要从事智能床及乳胶床垫的研发、生产与销售，其生产的智能床的功

能包括无线遥控、按摩、自由调节睡眠角度等。

２００９

年，深圳市美亚实业发展有

限公司推出无线遥控智能电动床，其功能包括无线遥控、按摩、角度调节等。

②

顾家家居股份有限公司

顾家家居股份有限公司（股票代码：

６０３８１６

）成立于

２００６

年，主要从事客厅

及卧室中高档软体家具产品的研发、设计、生产与销售，主要产品包括沙发、软

床、餐椅、床垫和配套产品。顾家家居旗下拥有“休闲沙发”、“

ＬＡ－Ｚ－ＢＯＹ

功能

沙发”、“

ＫＵＫＡ ＨＯＭＥ

全皮沙发”、“布艺沙发”、“睡眠中心（软床）”五大产品

系列。顾家家居公司分别在香港、美国、荷兰和德国拥有四家全资子公司，截至

２０１６

年

６

月，在中国市场建立直营店

１９６

家，特许经销店

２

，

６８６

家；在境外市场建

立直营店

５

家，经销店

２６

家。 顾家家居于

２０１６

年

１０

月在上海证券交易所上市。

③

东莞市慕思寝室用品有限公司

东莞市慕思寝室用品有限公司成立于

２００７

年， 定位为全球健康睡眠资源

整合者，专业致力于人体健康睡眠研究，从事整套健康睡眠系统的研发、生产

及营销。 目前慕思已与瑞士

ＤＯＣ

、比利时

Ａｒｔｉｌａｔ

和

ＲＡＫＯ

、德国

Ｏｔｔｅｎ

、意大利

Ｆｉｇｉｎｏ

、 意大利

Ｂｅｄｄｉｎｇ Ｓ．Ｒ．Ｌ

和

ＬＡＭＢＯＲＧＨＩＮＩ

等国际优秀寝具供应商建立

起了长期合作关系。 慕思旗下现拥有“慕思

．

歌蒂娅、慕思

．

凯奇、慕思

．０７６９

、慕

思

．３Ｄ

、慕思

．Ｖ６

、慕思

．

爱迪奇、慕思

．

苏菲娜”

７

大自有品牌。

五、发行人业务及生产经营有关的资产权属情况

（一）主要固定资产

１

、主要生产设备

截至

２０１９

年

３

月

３１

日，公司主要生产设备情况如下表所示：

单位：元

序号 设备名称 资产原值 资产净值 成新率

１

焊机

２５

，

７３８

，

７４４．８５ １８

，

６８５

，

７３７．８３ ７２．６０％

２

包装生产系统

３３

，

３３１

，

６２３．８９ ２６

，

９２３

，

３２２．９９ ８０．７７％

３

冲压机

７

，

３６３

，

７５６．１７ ４

，

１６４

，

０５４．４５ ５６．５５％

４

喷塑流水线

４

，

０２０

，

４７９．７５ ２

，

６３４

，

０５１．４２ ６５．５２％

５

送料机

５

，

６４４

，

９８０．８６ ４

，

５５３

，

５１１．３９ ８０．６６％

６

检测设备

５

，

７５８

，

８９７．３５ ４

，

１９８

，

０９２．５６ ７２．９０％

７

加工中心

５

，

２１７

，

０９３．８７ ４

，

２４４

，

６７６．４１ ８１．３６％

８

海绵切割设备

３

，

３０４

，

３１８．８４ １

，

７７６

，

１０８．２３ ５３．７５％

９

海绵发泡设备

８

，

５９９

，

５８３．９２ ５

，

９５０

，

８８２．３７ ６９．２０％

１０

床垫包装设备

１

，

７９１

，

６６７．８１ １

，

２９４

，

８９６．９０ ７２．２７％

１１

裁剪缝纫设备

２

，

２０５

，

６８０．１０ １

，

１８８

，

３４１．４８ ５３．８８％

２

、房屋建筑物

截至

２０１９

年

８

月

３１

日，公司及附属子公司拥有房屋建筑物共

４

处，其中，境

内房屋建筑物

１

处，境外房屋建筑物共

３

处。公司及附属子公司拥有的房屋建筑

物的具体情况如下表所示：

序号 权利人 房屋产权证号

／ ＡＰＮ

号 坐落

建筑面积

（

ｍ２

）

取得

方式

土地使用权

终止日期

１

麒盛科技

浙（

２０１８

）嘉秀不动产权第

００１２５２５

号

秀洲区王江泾镇

秋茂路

１５８

号

４７

，

６７１．３９

自建

２０６３．０１．２２

２

奥格莫森

美国

０７３－６１０－００５

６７９０ Ｎａｖｉｇａｔｏｒ

Ｗａｙ Ｇｏｌｅｔａ

，

ＣＡ

９３１１７

－

购买 永久产权

３

奥格莫森

美国

０３５－１２２－００９

５５９ Ｒｉｃａｒｄｏ Ａｖｅ

Ｓａｎｔａ Ｂａｒｂａｒａ

，

ＣＡ

２

，

２６７

平方英

尺

购买 永久产权

４

奥格莫森

美国

０６９－６２０－０５１

１０３０ Ｃａｍｂｒｉｄｇｅ

Ｄｒ Ｓａｎｔａ Ｂａｒｂａｒａ

２

，

９８４

平方英

尺

购买 永久产权

注：序号

２

房产的产权证明文件中未标明房屋的建筑面积，仅标明了土地

面积。

３

、土地所有权

截至

２０１９

年

８

月

３１

日，公司及下属子公司拥有土地所有权

３

项。公司及下属

子公司拥有的土地所有权具体情况如下表所示：

序号

使用

权人

ＡＰＮ

号

面积

（英亩）

土地用

途

坐落

终止

日期

取得方

式

１

奥格莫森

美国

０７３－６１０－００５ １．５１

办公

６７９０ Ｎａｖｉｇａｔｏｒ Ｗａｙ

Ｇｏｌｅｔａ

，

ＣＡ ９３１１７

永久 购买

２

奥格莫森

美国

０３５－１２２－００９ ０．２１

居住

５５９ Ｒｉｃａｒｄｏ Ａｖｅ Ｓａｎｔａ

Ｂａｒｂａｒａ

，

ＣＡ

永久 购买

３

奥格莫森

美国

０６９－６２０－０５１ ０．５１

居住

１０３０ Ｃａｍｂｒｉｄｇｅ Ｄｒ

Ｓａｎｔａ Ｂａｒｂａｒａ

永久 购买

（二）主要无形资产

１

、土地使用权

截至

２０１９

年

８

月

３１

日，公司及下属子公司拥有土地使用权共

２

项。公司及下

属子公司拥有的土地使用权具体情况如下表所示：

序号

使用

权人

土地使用权证

号

／ ＡＰＮ

号

面积

（

ｍ２

）

土地用途 坐落

终止

日期

取得方

式

１

麒盛

科技

浙（

２０１９

）嘉秀不

动产权第

００２１５４２

号

１５２

，

３４５．００

工业用地

王江泾镇

０７

省

道东侧、元丰大

道南侧

２０６６

年

１０

月

２７

日

出让

２

麒盛

科技

浙（

２０１８

）嘉秀不

动产权第

００１２５２５

号

２５

，

１７２．００

工业用地

秀洲区王江泾

镇秋茂路

１５８

号

２０６３

年

１

月

２２

日

出让

注：

２０１９

年

７

月公司所有的浙（

２０１７

）嘉秀不动产权第

００２９３７９

号、浙（

２０１９

）

嘉秀不动产权第

０００７１２５

号不动产权证合并为浙 （

２０１９

） 嘉秀不动产权第

００２１５４２

号不动产权证。

２

、商标

截至

２０１９

年

８

月

３１

日，公司及下属子公司拥有的主要商标共

１３１

项，其中境

内商标

１０４

项，境外主要商标

２７

项。

公司及下属子公司拥有的境内商标具体情况如下表所示：

（下转

A20

版）

（上接

A18

版）


