
科创板迎首家网络安全领域服务商

安博通“闯关”进入发行定价阶段

本报记者 刘杨

8月19日晚，北京安博通科技股份有限公司（简称“安博通”）发布首次公开发行股票并在科创板上市招股意向书，安博通进入发行定价阶段。 如果本次发行顺利完成，安博通

将成为科创板首家网络安全服务商。

安博通最近更新的财报显示，2019年上半年实现营业收入7165.76万元，归母净利润为1464.49万元，公司选择第一套上市标准。本次公司拟公开发行不超过1279.5万股，募集资金2.98亿元，投向深度网络安全嵌入系统升级与其虚拟资源池化项目、安全可视化与态势感知平台研发及产业化项目，以及安全应用研发中心与攻防实验室建设项目。

闯关依靠三大技术先进性

截至目前 ，有 29家拟 科创板 上市企业 完成注 册，安博 通是其 中第一家 业务涉 及网络 安全服务 领域的 公司。 公 开资料 显示，安博 通成立 于 2011 年 ， 主 要

从事 基于新一 代可视 化应用 层网络安 全与数 据分析 的产品 开发、生产 、销售，以 及相关 技术服 务，并提供 嵌入式 网络安 全专用系 统开 发 合 作 与 特 征 库 安

全服务 。

凭借自主研发的网络安全系统平台，安博通成为行业内多家大型厂商安全网关与安全管理类产品所选用的软件平台。 根据招股意向书，安博通的业务不覆盖全产业链，不直接面

对最终用户。 一方面，公司不与行业内实力较强的专业产品厂商直接竞争，而是为这些公司提供软件系统平台、引擎、特征库等技术与服务；另一方面，公司通过与太极股份、360网神、

中国电信系统集成等网络安全解决方案厂商合作，将自身产品应用于客户承接的信息化项目或网络安全防护体系。

目前公司 的主要 客户包 括华为、新 华三、星 网锐捷 、卫士通 、启明星辰 、 360网神 、任 子行、绿 盟科技、太 极股份 、荣之联 、中国电 信 系 统 集 成 、 迈 普 通 信

等 知名产 品与解决 方案厂 商。

值得一提的是，安博通此次冲刺科创板主要依靠三大技术先进性。

招股意向 书显示 ，技术先 进性一是 体现在 安全策 略配置 突破核心 技术算 法方面 。 2015年公司实 现了安 全策略 路径相 关核心算 法的突 破 ， 通 过 不 断 优

化， 2017年将 10000节 点规模 大型网 络的策略 路径计 算时间 控制在 5-10分钟 ，达到 了国外 竞争对 手同等 级水平。

二是体现在硬件无关化技术方向实现自主可控领域。 在国产自主可控产品方面，不同的厂商客户跟随了不同的硬件体系路线，安博通则是将安全网关产品以软件形态部署在龙

芯、申威、飞腾三种不同的体系架构中，推出了满足自主可控要求的国产防火墙、网络安全审计和入侵防御产品。

三是体现在安全网关产品功能的丰富性上。 在安全网关产品方面，安博通的产品涵盖了应用账户（App-ID）、用户账户（User-ID）、内容账户（Content-ID）三个网络安全流量分

析的主要技术方向， 提供超过5000种的主流互联网应用识别库、1000万条以上的网址库以及超过7000万条以上的威胁情报库， 能够帮助用户发现和管控隐藏在高层应用中的恶意内

容。

公司盈利能力快速提升

8月1日，安博通更新了2019年半年报。 财报显示，上半年公司实现净利润1464.49万元，同比增长453.85%。 对于净利润大幅增加，公司表示，主要是因为上半年毛利率相对较高的嵌

入式安全网关产品及网络安全服务收入增加，毛利率相对较低的虚拟化安全网关产品的销售收入减少，由此导致毛利相比去年同期大幅增加。 同时，上半年实际收到的增值税退税款

高于去年同期，也导致净利润同比大幅增加。

值得一提的是，安博通曾于2016年在新三板挂牌，2019年3月在新三板摘牌。 2016年-2018年，安博通扣除非经常性损益后归属于母公司所有者的净利润分别为1919.83万元、3458.17

万元、6000.32万元，呈较快增长态势。 公司收入和利润主要来源于安全网关类产品的销售，报告期内，安全网关产品销售收入占营业收入的比例分别为92.35%、80.30%和82.76%。

上交所曾要求公司结合公司产品结构、售价、成本费用等情况，分析净利润增长较快的原因和合理性，与同行业可比公司是否存在较大差异。安博通回复称，报告期内，公司实施股

权激励，股权激励形成的股份支付金额计入管理费用，影响到当年的净利润。 由于报告期内股份支付确认金额逐年减少，导致股份支付对净利润的影响逐年减小，分析剔除股份支付

影响后的净利润更具合理性。

财报显示，2019年1-3月，公司实现营业收入2920.61万元，较去年同期增加292.85万元，同比增长11.14%，主要在于嵌入式安全网关订单大幅增加，销售收入较上年同期增加757.73万

元，增幅达到81.38%。

募资投向深度网络安全领域

招股书显示，本次公司拟公开发行不超过1279.5万股，募集资金2.98亿元，投向深度网络安全嵌入系统升级与其虚拟资源池化项目、安全可视化与态势感知平台研发及产业化项目，

以及安全应用研发中心与攻防实验室建设项目。

根据初步询价公告，本次发行的战略配售对象仅为保荐机构相关子公司跟投，跟投机构为天风证券另类投资子公司天风创新投资有限公司，无高管核心员工专项资产管理计划及

其他战略投资者安排。 其中，天风创新投资有限公司预计跟投比例为本次公开发行数量的5%，即63.975万股，但不超过人民币4000万元。

公告显示， 公司的股票简称为“安博通” ， 扩位简称为 “北京安博通” ， 股票代码为 “688168” ， 该代码同时用于本次发行的初步询价及网下申购， 本次发行网上申购代码为

“787168” 。

本次发行的初步询价期间为8月23日（T-3日）的9:30-15:00。 根据发行上市安排，安博通将于8月20日（T-6日）至8月22日（T-4日）期间，在上海、深圳、北京向符合要求的网下投

资者进行网下推介。 8月26日确定发行价格。 8月28日（T日）网上申购配号。 9月3日（T+4日）刊登《发行结果公告》《招股说明书》。

在未来的发展战略方面，安博通表示，未来公司将继续专注于网络安全领域，特别是在安全网关、安全管理与下一代信息网络适用三个细分市场，密切跟踪未来技术发展趋势和市

场需求，通过完善和优化自身的技术研发体系及创新机制，进一步巩固和扩大在国内网络安全行业的优势，提升网络安全产品领域的创新能力和市场份额，努力成为中国网络安全产

业的顶尖安全能力提供者。
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泽达易盛：

专注医药领域信息化

推进中医智能制造

□本报记者 江钰铃

近日，泽达易盛（天津）科技股份有限

公司（简称“泽达易盛” ）申请科创板上市

获上交所受理。 公司拟融资4.3亿元，投向新

一代医药智能工厂平台升级项目、智能医药

及医疗融合应用平台升级项目以及研发中

心项目等。

公司表示，计划通过五年努力，在医药研

发、医药产品生产、医药产品流通以及医药服

务四个关键环节上协同行业主流企业进行融

合，成为国内领先、国际先进的医药健康信息

化企业。

覆盖全国8万家药店

作为一家专注于医药健康产业链的信

息化服务商，2016年-2018年，泽达易盛分

别实现收入7219. 11万元、1. 24亿元、2. 02亿

元，年均复合增长率超过67%；同期净利润

分别为2154 . 05万元、3657. 83万元、5273. 44

万元。

招股说明书称， 公司致力于从事医药健

康产业链的信息化服务，包括软件开发、系统

集成及技术服务， 属于软件和信息技术服务

业。 公司在医药流通信息化领域的业务已涵

盖河北、四川、湖南、贵州、内蒙古等省市自治

区的零售药店合计超过8万家。

其主要产品是医药服务平台。 招股书披

露， 智慧医药平台主要包括食药监管类的智

慧政务软件和面向医药流通第三终端（包括

诊所、药品零售企业）的服务平台，为医药流

通客户提供内部管理、客户营销、药事服务、

供应链价值服务等IT和数据服务。 该平台采

用SAAS模式，针对不同的业务场景为政府、

药店、医师、患者等用户提供多方位服务，例

如为政府提供智能化监管手段、 提供医师和

药店之间进行远程问诊、 慢病管理及处方开

具等服务通道。

泽达易盛的另一个特色是中药生产的智

能化。 公司在国内中药生产信息化领域处于

领先地位， 公司控股子公司苏州泽达联合浙

江大学向国际标准化组织（ISO）申报制订

国际上首个中药生产工艺流程的ISO国际标

准，已经批准注册为国际标准草案，将推动中

国中药智能制造迈入国际先进水平。 公司参

与建设的江苏康缘药业项目为国内首家中药

数字化提取车间， 入选工信部首批智能制造

试点示范，是46个示范项目中唯一入选的中

药项目。

研发方面，公司称拥有的90项软件著作

权系基于公司的核心技术开发取得， 其中涉

及大数据处理技术的8项， 涉及云平台技术

的17项，涉及制药工艺过程参数测控与知识

优化技术的4项， 同时涉及分布式处理技术

和微服务框架的12项，同时涉及大数据处理

技术和云平台技术的49项。

招股说明书显示，2016年-2018年，泽

达易盛同行业可比公司的研发费用率（研发

费用占营业收入的比例） 平均值分别为

12.51%、12.53%、14.19%，逐年上升，同期泽

达易盛的研发费 用率分别为 10.29% 、

7.68%、8.44%。

协同行业主流企业进行融合

在拟申请科创板上市前， 作为新三板

挂牌公司，泽达易盛就一直谋求转板。 今年

1月，泽达易盛公告称，公司已进入首次公

开发行股票并上市的辅导阶段， 辅导备案

情况已于2019年1月2日在天津证监局进行

公示。 招股说明书中也提及多项公司存在

的风险。

客户方面，公司称，2016年度、2017年度

及2018年度，公司前五名客户销售收入占营

业收入的比重分别为 50.17% 、54.91% 和

72.34%。 公司前五大客户销售收入占比逐年

上升主要原因为，公司在食品药品监管系统、

智慧政务、 农业信息化产品等领域与中国电

信旗下的多家控股子公司展开多项合作，因

此客户集中度较高。

报告期内， 公司与主要客户均保持良好

的业务合作关系，但存在客户较集中的风险。

如果客户未来采购策略发生变化， 或公司产

品和服务质量不能持续满足客户要求， 导致

公司与主要客户的合作关系发生变化， 将可

能对公司的生产经营带来不利影响。

此外，2016年度、2017年度及2018年度

公司的主营业务毛利率分别为 59.33% 、

50.70%和46.99%， 公司销售产品的结构、服

务价格、技术更新速度、市场竞争环境、人力

资源成本等因素的变化， 均有可能导致公司

的综合毛利率水平出现一定幅度波动， 从而

可能影响公司整体盈利水平。

公司表示计划通过五年努力， 在医药研

发、医药产品生产、医药产品流通，以及医药

服务四个关键环节上协同行业主流企业进行

融合，成为国内领先、国际先进的医药健康信

息化企业。

闯关依靠三大技术先进性

截至目前，有29家拟科创板上市企业完

成注册，安博通是其中第一家业务涉及网络

安全服务领域的公司。 公开资料显示，安博

通成立于2011年，主要从事基于新一代可视

化应用层网络安全与数据分析的产品开发、

生产、销售，以及相关技术服务，并提供嵌入

式网络安全专用系统开发合作与特征库安

全服务。

凭借自主研发的网络安全系统平台，安

博通成为行业内多家大型厂商安全网关与安

全管理类产品所选用的软件平台。 根据招股

意向书，安博通的业务不覆盖全产业链，不直

接面对最终用户。一方面，公司不与行业内实

力较强的专业产品厂商直接竞争， 而是为这

些公司提供软件系统平台、引擎、特征库等技

术与服务；另一方面，公司通过与太极股份、

360网神、中国电信系统集成等网络安全解决

方案厂商合作， 将自身产品应用于客户承接

的信息化项目或网络安全防护体系。

目前公司的主要客户包括华为、 新华

三、星网锐捷、卫士通、启明星辰、360网神、

任子行、绿盟科技、太极股份、荣之联、中国

电信系统集成、迈普通信等知名产品与解决

方案厂商。

值得一提的是， 安博通此次冲刺科创板

主要依靠三大技术先进性。

招股意向书显示，技术先进性一是体现

在安全策略配置突破核心技术算法方面。

2015年公司实现了安全策略路径相关核心

算法的突破 ， 通过不断优化，2017年将

10000节点规模大型网络的策略路径计算时

间控制在5-10分钟，达到了国外竞争对手同

等级水平。

二是体现在硬件无关化技术方向实现自

主可控领域。在国产自主可控产品方面，不同

的厂商客户跟随了不同的硬件体系路线，安

博通则是将安全网关产品以软件形态部署在

龙芯、申威、飞腾三种不同的体系架构中，推

出了满足自主可控要求的国产防火墙、 网络

安全审计和入侵防御产品。

三是体现在安全网关产品功能的丰富性

上。在安全网关产品方面，安博通的产品涵盖

了应用账户 （App-ID）、 用户账户（Us-

er-ID）、内容账户（Content-ID）三个网络

安全流量分析的主要技术方向， 提供超过

5000种的主流互联网应用识别库、1000万条

以上的网址库以及超过7000万条以上的威胁

情报库， 能够帮助用户发现和管控隐藏在高

层应用中的恶意内容。

公司盈利能力快速提升

8月1日，安博通更新了2019年半年报。财

报显示， 上半年公司实现净利润1464.49万

元，同比增长453.85%。对于净利润大幅增加，

公司表示， 主要是因为上半年毛利率相对较

高的嵌入式安全网关产品及网络安全服务收

入增加， 毛利率相对较低的虚拟化安全网关

产品的销售收入减少， 由此导致毛利相比去

年同期大幅增加。同时，上半年实际收到的增

值税退税款高于去年同期， 也导致净利润同

比大幅增加。

值得一提的是， 安博通曾于2016年在新

三板挂牌，2019年3月在新三板摘牌。 2016年

-2018年， 安博通扣除非经常性损益后归属

于母公司所有者的净利润分别为1919.83万

元、3458.17万元、6000.32万元， 呈较快增长

态势。 公司收入和利润主要来源于安全网关

类产品的销售，报告期内，安全网关产品销售

收入占营业收入的比例分别为 92.35% 、

80.30%和82.76%。

上交所曾要求公司结合公司产品结构、

售价、成本费用等情况，分析净利润增长较快

的原因和合理性， 与同行业可比公司是否存

在较大差异。 安博通回复称，报告期内，公司

实施股权激励， 股权激励形成的股份支付金

额计入管理费用，影响到当年的净利润。由于

报告期内股份支付确认金额逐年减少， 导致

股份支付对净利润的影响逐年减小， 分析剔

除股份支付影响后的净利润更具合理性。

财报显示，2019年1-3月，公司实现营业

收入2920.61万元，较去年同期增加292.85万

元，同比增长11.14%，主要在于嵌入式安全网

关订单大幅增加， 销售收入较上年同期增加

757.73万元，增幅达到81.38%。

募资投向深度网络安全领域

招股书显示， 本次公司拟公开发行不超

过1279.5万股，募集资金2.98亿元，投向深度

网络安全嵌入系统升级与其虚拟资源池化项

目、 安全可视化与态势感知平台研发及产业

化项目， 以及安全应用研发中心与攻防实验

室建设项目。

根据初步询价公告， 本次发行的战略配

售对象仅为保荐机构相关子公司跟投， 跟投

机构为天风证券另类投资子公司天风创新投

资有限公司， 无高管核心员工专项资产管理

计划及其他战略投资者安排。 其中，天风创新

投资有限公司预计跟投比例为本次公开发行

数量的5%， 即63.975万股， 但不超过人民币

4000万元。

公告显示， 公司的股票简称为 “安博

通” ，扩位简称为“北京安博通” ，股票代码为

“688168” ，该代码同时用于本次发行的初步

询价及网下申购， 本次发行网上申购代码为

“787168” 。

本次发行的初步询价期间为8月23日

（T-3日）的9:30-15:00。 根据发行上市安

排，安博通将于8月20日（T-6日）至8月22日

（T-4日）期间，在上海、深圳、北京向符合要

求的网下投资者进行网下推介。 8月26日确定

发行价格。 8月28日（T日）网上申购配号。 9

月3日（T+4日）刊登《发行结果公告》《招股

说明书》。

在未来的发展战略方面，安博通表示，未

来公司将继续专注于网络安全领域， 特别是

在安全网关、 安全管理与下一代信息网络适

用三个细分市场， 密切跟踪未来技术发展趋

势和市场需求， 通过完善和优化自身的技术

研发体系及创新机制， 进一步巩固和扩大在

国内网络安全行业的优势， 提升网络安全产

品领域的创新能力和市场份额， 努力成为中

国网络安全产业的顶尖安全能力提供者。

科创板迎首家网络安全领域服务商

安博通“闯关” 进入发行定价阶段

� 8月19日晚，北京安博通科技股

份有限公司（简称“安博通” ）发布

首次公开发行股票并在科创板上市

招股意向书，安博通进入发行定价阶

段。 如果本次发行顺利完成，安博通

将成为科创板首家网络安全服务商。

安博通最近更新的财报显示，

2019 年 上 半 年 实 现 营 业 收 入

7165.76 万 元 ， 归 母 净 利 润 为

1464.49万元， 公司选择第一套上市

标准。 本次公司拟公开发行不超过

1279.5万股， 募集资金2.98亿元，投

向深度网络安全嵌入系统升级与其虚

拟资源池化项目、安全可视化与态势感

知平台研发及产业化项目，以及安全应

用研发中心与攻防实验室建设项目。

□本报记者 刘杨

骨科手术机器人领跑者天智航冲刺科创板

□本报记者 胡雨

日前， 北京天智航医疗科技股份有限公司

（简称“天智航” ）科创板上市申请获受理。 作

为国内骨科手术机器人行业的领跑者， 天智航

产品已累计实施手术超过3800例， 公司研发的

第三代骨科手术机器人产品“天玑” 各项性能

指标达到国际同类产品水平。

天智航今年4月刚从新三板摘牌，公司此次

拟采取第五套标准冲击科创板， 计划募资4.52

亿元用于骨科手术机器人技术研发计划、 骨科

手术机器人运营中心建设项目等。

精度达亚毫米级

招股说明书显示， 天智航专注于骨科手术

机器人的研发、生产、销售和服务。 目前公司研

发团队共成功研制了三代产品， 且均获得了国

家食品药品监督管理总局（CFDA）核发的第

三类医疗器械注册证。 第一代产品“GD-A” 主

要应用于长骨骨折， 第二代产品“GD-2000”

应用于股骨颈骨折等创伤骨科手术， 第三代产

品“TiRobot” 骨科手术机器人是通用型产品，

能够覆盖骨盆、髋臼、四肢等部位的创伤手术及

全节段脊柱外科手术， 产品适应证覆盖率大幅

提升的同时，也完成了对使用便捷性、定位功能

和软件友好性的优化。

天智航第三代骨科手术机器人能够辅助医

生精确定位植入物或手术器械， 精度达亚毫米

级， 尤其对微创术式、 高风险区域具有明显优

势，可有效降低手术风险、减少手术并发症。 该

机器人产品还是2018年科技部《创新医疗器械

产品目录（2018）》中治疗设备及器械类唯一

的“国际原创”产品。

截至招股说明书签署日， 天智航产品及解

决方案已覆盖20多个省、直辖市、自治区，应用

于50余家三甲医院、骨科专科医院等医疗机构，

包括全国知名的北京积水潭医院、 上海市第六

人民医院、中国人民解放军总医院等，公司产品

已累计实施超过3800例手术， 并辅助医生创立

了多个国际新术式。

资料显示，我国医疗器械市场潜力大，在多

方政策的鼓励下，行业处于快速发展期。 根据医

械研究院测算，2018年中国医疗器械市场规模

约为5304亿元，同比增长19.86%，接近全球医

疗器械增速的4倍。但从行业集中度及发展情况

看，我国医疗器械行业分散，市场集中度低，企

业收入和市值规模偏小， 且在高端医疗器械领

域大部分处于进口主导的阶段。 随着经济和技

术的快速发展，未来增长潜力巨大。

放眼世界，在医疗机器人的应用上，北美市

场已渐入成熟期，亚太地区发展较晚，处于低水

平的起步阶段。 手术机器人临床应用最成功的

当属美国直觉外科公司生产的达芬奇手术机器

人，截至2018年底，该公司共计销售4986台，累

计实施超过500万例手术。

就国内而言， 我国骨科植入物生产企业较

多，以大博医疗、凯利泰、威高股份、爱康医疗和

春立医疗为代表， 而骨科手术机器人多处于样

机制造、临床试验阶段。在骨科手术机器人产业

化落地方面，天智航走在国内同行前列。 招股说

明书显示， 天智航主要竞争对手包括Mazor�

Robotics 公 司 、MEDTECH 公 司 和 MAKO�

Surgical公司，均属外资企业；除此之外，国内

已有部分企业开展了骨科手术机器人研究，但

均未获得骨科手术机器人医疗器械注册证。

研发投入高

招股说明书显示，2016年、2017年、2018

年、2019年上半年， 天智航营业收入分别为

2557.61万元、7329.47万元、1.27亿元、4457.85

万元； 归属于母公司所有者的净利润分别为

-2471.98 万元 、2166.95 万 元 、-85.6 万 元 和

-5966.22万元。

尽管业绩亏损， 但天智航在研发投入上却

并不吝啬。 2016年、2017年、2018年、2019年上

半年， 公司研发费用分别为 1632.96万元、

2229.32万元、4148.65万元、3454.65万元， 占当

期营业收入的比重分别为63.85% 、30.42% 、

32.74%、77.5%。 截至招股说明书签署日，公司

已取得62项专利，另有51项专利处于申请状态，

此外公司对骨科机器人控制系统在内的23个软

件申请了软件著作权。 截至2019年6月末，公司

共有员工271人，其中研发人员81人，占员工总

数的29.89%。

基于公司经营情况， 结合外部股权融资情

况、可比公司的估值情况，天智航预计发行后总

市值不低于40亿元， 因此公司拟选择第五套科

创板上市标准。

因为研发投入高且产品获批上市销售流程

时间长，截至2019年6月末，天智航合并口径累

计未分配利润为-9784.53万元， 公司尚未盈利

且存在未弥补亏损， 为此公司提示上市后未盈

利状态可能持续存在或累计未弥补亏损可能继

续扩大，进而可能导致触发《上海证券交易所科

创板股票上市规则》规定的退市条件。

此外， 天智航产销率也相对较低，2016年、

2017年、2018年、2019年上半年产销率分别为

50%、66.67%、66.67%和42.11%。 公司表示，主

要原因是骨科手术机器人以安装验收作为收入

确认条件，产品从生产、发货到收入确认时间较

长。 2016年至2019年上半年，公司实现骨科手

术机器人销售仅47台。 公司表示，2019年上半

年，公司实际订单签署量和发货量较高，确认收

入的数量较小，预计将于下半年实现销售，产销

率将进一步提高。

基于提前布局前沿技术的考虑， 近年来天

智航进行了多起产业链上下游投资。2017年，公

司投资法国SPW公司，涉足脊柱医用耗材业务；

2018年， 公司投资美国GYS公司和美国Mo-

bius公司， 参与移动CT领域。 截至2019年6月

末， 公司其他权益工具账面价值8195.46万元，

占总资产的比例为12.29%。

在冲刺科创板之前， 天智航曾于2015年11

月19日在新三板挂牌，2019年4月1日公司摘

牌。挂牌期间，天智航于2018年8月3日向关联方

信汇科技提供借款2000万元， 后于2019年2月

补充审议并披露。 由于上述关联交易未及时履

行审议程序及信息披露义务， 全国股转公司对

天智航及其董事长张送根出具监管意见函。

提供产业化助力

此次科创板上市， 天智航计划募集资金

4 . 52亿元用于骨科手术机器人技术研发计划、

骨科手术机器人运营中心建设项目以及骨科

手术机器人配套手术耗材、 手术工具扩建项

目等。

天智航表示， 公司所有募投项目均围绕主

营业务，并在核心技术研发、营销体系、运营服

务、国际化四个方面拓展业务。公司还将使用自

有资金扩展现有耗材生产线的产能，向“骨科手

术机器人+耗材+服务” 的盈利模式转变，提高

公司经营业绩， 形成具有持续核心竞争力手术

机器人企业。

从财务状况看， 截至2019年6月30日，天

智航总资产合计6. 67亿元，其中归属于母公司

所有者权益5. 32亿元，募集资金总额分别占到

上述两项指标的67. 77%、84 . 96%。 天智航在

招股说明书中也提示， 本次募集资金投资项

目投资额较大，对公司经营管理、研发管理、

市场开拓等各方面能力提出了更高要求。 此

外， 募投项目的实施将增加公司的固定资产

和研发支出投入，导致年折旧摊销增加，若募

投项目无法达到预定效益， 将存在影响公司

经营业绩的风险。

谈及未来发展，天智航表示将致力于构建

手术机器人生态体系， 成长为开放式的手术

机器人平台型企业。 一方面，公司形成了循环

发展的手术机器人创新发展体系， 同时依托

手术机器人的临床数据，借助遥规划、大数据

等技术手段，推进产品迭代和服务更新，推进

骨科手术机器人的应用， 实现骨科手术的技

术变革；另一方面，通过公司下设的医疗机器

人产业创新中心培养具有核心技术的科技创

新型企业，完善手术机器人产业配套，为实现

技术突破的国产手术机器人企业提供产业化

助力。

视觉中国图片


