
22家科创板公司上半年业绩增长

主营业务收入增长、毛利率水平较高、规模效应等是主因

本报记者 董添

截至7月24日，在25家科创板公司中，19家公司披露了2019年半年报，另有6家公司披露了上半年业绩预告。 22家公司净利润同比增长或预增。 主营业务收入增长、毛利率维持较高水平、规模效应、政府补助等成为这些公司业绩增长的主要原因。 铂力特、航天宏图上半年亏损，新光光电业绩下滑。 这三家公司均属于军工类企业，在各自细分领域具备较强技术优势。

总体盈利良好

Wind数据显示，在上述19家发布了2019年半年报的公司中，16家公司上半年净利润实现不同程度增长。 另外，铂力特、航天宏图两家公司亏损。 新光光电虽盈利，但业绩大幅下滑。 此外，6家披露上半年业绩预告的公司全部预喜。 总体看，科创板公司盈利性较好。

嘉元科技上半年净利润同比增长率居前。 公司1-6月营业收入为7.62亿元，同比增长69.39%；归属于母公司所有者的净利润为1.81亿元，同比增长257.06%；1-6月经营活动产生的现金流量净额为1.97亿元，同比增长328.85%。 报告期内，公司回款情况较好。 下游锂离子电池市场快速发展，且公司核心技术及高性能产品市场认可度高。 公司在锂电铜箔领域具备较强的竞争优势，市场占有率较高。 上述因素使得公司产品销量增长迅速，营业收入规模大幅提升。 此外，公司产能较上期同期扩张，毛利率较高的6μm极薄铜箔的销售占比提升。

部分公司 净利润 增长幅 度低于营 业收入 增长幅 度。 以西 部超导为 例， 2019年 1-6月 ，公司实 现营业收 入 6 . 69亿元 ，同比增 长 26 . 69 % ；实现 归属于母 公司股 东的净 利润 8572 . 75万 元，同比增 长 15 . 78 % 。 对于 净利润 增长幅度 低于收 入的增 长幅度 的原因，公 司表示 ，主要原 材料海 绵钛价格 上涨，造 成公司 成本增加 ，导致毛 利率有 所下降 ；管理费用 维修费 、中介机 构费用 以及研发 费用等 增加，期 间费用有 所增加 。

发 布 业 绩 预 告 的 公 司 盈 利 情 况 较 好 。 以 中 国 通 号 为 例 ， 公 司 预 计 2019 年 上 半 年 实 现 营 业 收 入 约 204 . 6 亿 元 -219 . 7 亿 元 ， 同 比 增 长 8 . 2 % -16 . 2 % ； 预 计 实 现 归 属 于 公 司 股 东 的 净 利 润 21 . 1 亿 元 -22 . 8 亿 元 ， 同 比 增 长 6 . 3 % -14 . 8 % 。 报 告 期 内 ， 公 司 轨 道 交 通 控 制 系 统 业 务 量 持 续 增 加 。

多因素助力业绩增长

梳理发现，主营业务收入持续增长、毛利率维持较高水平、加大采购力度形成规模效应、获得政府补助等是上述公司上半年业绩增长的主要原因。

部 分 公 司 毛 利 率 高 ， 助 力 业 绩 增 长 。 以 天 宜 上 佳 为 例 ， 2019 年 1-6 月 公 司 实 现 营 业 收 入 3 . 18 亿 元 ， 同 比 增 长 2 . 37 % ， 实 现 净 利 润 1 . 53 亿 元 ， 同 比 增 长 3 . 53 % 。 报 告 期 内 ， 公 司 经 营 情 况 良 好 ， 业 绩 保 持 稳 定 。 2016 年 度 、 2017 年 度 及 2018 年 度 ， 公 司 综 合 毛 利 率 分 别 为 74 . 32 % 、 73 . 12 % 和 75 . 11 % 。 2019 年 1-6 月 ， 公 司 毛 利 率 为 74 . 89 % ， 与 上 年 同 期 基 本 持 平 ， 且 维 持 较 高 水 平 。

部分公司报告期内收到补助较多。 2019年1-6月，安集科技实现营业收入1.29亿元，同比增长15.22%；归属于母公司股东的净利润为2925.53万元，同比增长85.62%；归属于母公司股东扣除非经常性损益后的净利润为1615.46万元，同比增长6.92%。 上半年，归属于母公司股东的非经常性损益为1310.07万元，主要为子公司上海安集收到计入当期损益已验收的国家科技重大专项政府补助1450.89万元，扣除所得税影响后计入归属于母公司股东的非经常性损益金额为1088.17万元。

部分公司报告期内规模效应显现。 以交控科技为例，公司预计上半年营业收入约为5.57亿元，同比增长23.46%；预计实现归属于母公司股东的净利润约3120.38万元，同比增长69.95%。 对于业绩增长的主要原因，公司表示，近两年中标项目较多，金额较大。 尤其是2018年下半年新签项目在2019年逐步开始执行，业务规模持续扩大。 执行项目增加，同时带来规模效应提升，推动收入和盈利水平增长。

此外，中微公司预计，上半年实现营业收入7.2亿元-8.6亿元，同比增长55%-85%；预计实现归属于公司股东的净利润 2500万元-3000万元，同比扭亏。 公司表示，逐步获得更多下游客户认可，加大了对公司设备的采购，推动收入增长。 随着营业收入规模扩大，公司经营业绩显著提升。

具备较强技术优势

铂力特、航天宏图两家公司上半年亏损；新光光电虽盈利，但业绩大幅下滑。 这三家公司均属于军工类企业，在各自细分领域具备较强技术优势。

新光光电上半年实现营业收入6145.16万元，同比增长54.86%；归属于母公司股东的净利润591万元，同比下降80.56%。 2018年1-6月，公司军品免退税2938.54万元（扣除企业所得税影响后为2497.76万元），而2019年1-6月不存在军品免退税。

2019年上半年，铂力特实现营业总收入1.07亿元，同比增长38.15%；实现归属于母公司股东扣除非经常性损益后的净利润的为-652.61万元，而上年同期亏损403 .39万元。 公司市场投入增加，承担科研课题项目数量增加，使得公司销售费用及研发费用有所增长；2019年上半年，公司利息费用同比增加约220万元。 兴业证券研报显示，公司在国产3D打印设备领域市占率第一，客户主要包括国内大型集团公司及其下属单位 、科研院所等。 其中，50%以上的收入来自于航空航天领域。 公司通过多年技术研发创新及产业化应用，在金属增材制造领域积累了独特的技术优势。

航天宏图上半年实现营业收入1 .22亿元，同比增长281 .96%；实现归属于公司普通股股东的净利润为-2906 .60万元，上年同期为 -5191 .24万元。 西南证券研报显示，航天宏图竞争力主要体现在卫星应用基础软件平台的研发方面。 遥感卫星应用基础软件平台开发投入大、技术复杂、更新迭代快、专业门槛高，目前全球仅有少数几家参与基础平台竞争；在遥感行业应用与服务环节 ，尚未出现绝对的市场领导者。 鉴于公司在遥感和北斗领域均有核心基础软件平台，未来将受益于遥感及北斗下游应用空间的不断扩大，预计公司2019年-2021年归母净利润增速为25 .4%。

煤矿开采信息服务商龙软科技冲刺科创板

□本报记者 胡雨

摘牌新三板之后，龙软科技将目光投向科创

板。 日前，龙软科技已完成科创板上市的第三轮

问询。 上交所对公司提出了51个问题，涉及公司

应收账款、核心技术等关键项目。

龙软科技是国内领先的煤矿智能开采信息

综合服务商，主要为煤炭等资源开采行业提供安

全生产管理与智能开采信息化整体解决方案。公

司在智能矿山信息化领域拥有完整的技术和产

品体系。 自成立以来，累计超过1400家煤矿单位

及科研院所使用龙软科技产品，其在大中型煤炭

企业中享有较高知名度。

替代进口

我国是煤炭生产和消耗大国，煤炭占一次能

源消费比例超过50%。 由于煤矿地质构造复杂，

开采难度大，重大安全生产事故时有发生。 为扭

转这一局面，实现煤矿开采信息化、智能化、少人

或无人开采成为行业共识。 近年来，新一代信息

技术推动煤炭工业发展，龙软科技则是这一领域

的先行者和龙头公司。

招股说明书显示， 龙软科技自成立以来自

主研发了“龙软专业地理信息系统” 平台构建

技术、LongRuan� GIS“一张图” 平台及图形处

理技术、透明化矿山构建技术、基于大数据分析

的安全生产动态诊断技术等系列化核心技术。

其GIS系列软件可以满足煤矿井下复杂地质条

件下的信息化综合需求。 在面向智能开采的煤

矿安全生产空间信息处理关键技术研发与应用

领域，公司处于行业龙头地位，具有较高的市场

认可度。

数据显示，目前使用龙软科技GIS系列产品

的矿业集团或公司共有82家； 在中国煤炭工业

协会公布的“2018年中国煤炭企业50强” 企业

中，40家大型煤炭集团使用公司产品。 截至招股

书签署日， 龙软科技共取得12项国家专利、135

项计算机软件著作权，获得多项国家级、省部级

和行业协会科技奖项。

龙软科技系列核心技术可以有效满足矿山

对安全生产空间信息管理的综合需求， 在实现

煤矿空间信息管理软件的国产化、 代替软件进

口的同时， 改变了煤矿安全生产的传统管理模

式， 使国内煤矿空间信息处理关键技术达国际

领先水平。

由于煤炭安全生产管理信息化领域目前尚

没有权威的市场占有率相关数据， 龙软科技表

示，难以统计市场份额情况。从业务实质、技术熟

悉、行业属性角度来看，公司在国内主要竞争对

手为上市公司梅安森、天地科技以及新三板公司

精英科技。

招股说明书显示，2016年至2018年，龙软科

技分别实现营业收入7933.49万元、1.07亿元、

1.25亿元；同期归属于母公司所有者的净利润分

别为302.01万元、2160.19万元、3114.73万元。

2016年至2018年，公司研发费用分别为1009.21

万元、1048.43万元和1158.51万元， 占同期营收

比重分别为12.72%、9.77%、9.23%。 截至2018年

12月31日，公司共有技术研发人员30人，占公司

员工总数的9.43%。

除了为煤炭行业提供信息服务，龙软科技还

能够为政府应急和安全监管部门、 科研院所、安

全生产服务机构、工业园区、高危行业企业提供

现代信息技术与安全生产深度融合的智慧应急、

智慧安监整体解决方案。不过，从收入构成看，智

慧安监应急救援系统产品近年来对公司营收贡

献金额持续减少，占比持续走低。

毛利率走低

招股说明书显示，2016年至2018年，龙软科

技综合毛利率分别为60.02%、54.2%和53.07%，

呈逐年下降态势，但高于可比上市公司的平均水

平。 2016年-2017年，可比上市公司的平均毛利

率分别为47.18%、49.95%。

对于综合毛利率下滑的原因， 龙软科技表

示，LongRuan� GIS专业应用软件开发是公司提

供定制化解决方案，具有个性化、差异化、单项合

同金额较高等特点，毛利率波动受单一大合同影

响较大；同时，公司面向智能开采的开发项目实

施创新点较多，研发持续增长等因素导致项目实

施成本增长。

在招股说明书中，龙软科技披露存在客户集

中度较高的风险。 2016年至2018年，公司来自于

前五大客户的收入占各期营业收入的比例分别

为71.47%、70.1%和57.82%。 对于客户集中度较

高的原因，公司解释称，煤炭行业持续兼并整合，

集中度不断提高；同时，随着技术水平提升，公司

单项合同金额较高，客户群越来越向大中型煤炭

集团企业集中。

业绩增长的同时，龙软科技应收账款规模逐

年提高。 2016年末、2017年末及2018年末，龙软

科技应收账款账面价值分别为1.07亿元、1.31亿

元和1.56亿元， 占同期末流动资产比例分别为

68.29%、70.01%和76.83%。 公司称，客户群体以

国有大中型煤炭生产企业为主，其内部采购资金

的划拨、 审批等多需要履行较为严格的审批程

序；另外，公司提供的信息化产品及服务在煤炭

生产企业的实施需要一段时间试运行，客户一般

会要求预留一部分质量保证金，故造成公司收款

进度较慢。

此次科创板上市， 龙软科技拟募资2.55亿

元， 将用于矿山安全生产大数据云服务平台项

目、智慧矿山物联网管控平台项目及补充流动资

金等。

事实上，2014年龙软科技便申请在创业板

上市，最终于2015年8月被发审委否决。 彼时发

审委问询的主要意见便包括应收款项回款较慢

等内容。 此外，2012年至2014年，龙软科技净利

润逐年下滑，经营活动产生的现金流量净额逐年

减少，发审委对于公司所处行业的经营环境是否

已经或将发生重大变化，并将对公司后续盈利能

力构成重大不利影响提出质疑。

之后，龙软科技2015年11月挂牌新三板，并

在2017年完成一次股票发行用于激励核心员工

及公司高管。 2018年10月，“为适应公司长期战

略发展规划及配合公司自身的业务发展需要，进

一步整合公司业务，降低运营成本” ，公司从新

三板摘牌。

应收账款等受关注

目前龙软科技已经过三轮问询，上交所对公

司提出了51个问题，核心技术先进性、科研实力

和获奖情况、应收账款等是关注重点。

在第一轮问询中，上交所指出，龙软科技

称在智能矿山工业软件方面，公司的技术实力

及研发能力处于国际国内领先水平，多项技术

填补了国内空白。上交所要求龙软科技补充披

露核心技术中能够衡量公司核心竞争力或者

技术实力的关键指标、具体表征及可比公司比

较情况；补充披露公司核心技术取得获得替代

的难易程度，是否存在被其他技术代替、淘汰

的风险。

对此，龙软科技表示，除掌握GIS通用技术

外，还对煤炭行业专业知识有深刻、全面的理解，

同时需持续跟踪行业技术的发展，并对行业客户

需求进行快速反应。公司通过持续不断研发投入

并与行业发展、客户实践需求紧密结合，具有较

强的技术壁垒，获取难度较大，被其他技术代替、

淘汰的风险较低。

招股说明书披露，龙软科技相关技术和产品

先后荣获各种奖项20余项， 但未完整披露与其

他主体共同申报取得22个奖项的主要完成单

位、主要完成人和完成情况。对此，上交所要求龙

软科技补充披露，并说明公司在其中承担的角色

和地位，以及上述获奖情况能否说明公司的科研

实力和成果情况。

对于上述疑问，龙软科技表示，获奖中的项

目均为公司通过自主创新研发，并成功商业化实

施的项目，是公司技术实力与客户实践需求结合

的体现。 保荐机构认为，龙软科技上述项目获得

相关权威部门予以奖项认定，是公司科研实力及

成果的客观体现。

在二三轮问询中， 上交所对龙软科技应

收账款、 收入确认方式等多次提出疑问。 例

如，要求龙软科技结合业务流程，进一步披露

各项业务收入确认的具体依据， 详细列明是

初验还是终验阶段确认收入；应收账款方面，

要求公司进一步披露报告期各期末主要客户

应收账款的形成时间、是否如期还款及原因、

公司应收账款和应收票据账龄的统计方法

等； 要求公司根据招股说明书披露的同行业

可比公司， 进一步分析披露计提坏账对业绩

的影响、并进行重大事项提示。龙软科技对此

一一作出解释说明。

热景生物

瞄准体外诊断领域

□本报记者 张兴旺

热景生物科创板上市申请已经历四轮

问询，共涉及60余个问题。 科创板上市委

将于7月30日审议热景生物的首发申请。

本次热景生物拟募集资金2.88亿元， 扣除

发行费用后拟投入年产1200万人份体外

诊断试剂、850台配套仪器生产基地及研

发中心项目。

填补空白

热景生物是一家从事研发、 生产和销

售体外诊断试剂及仪器的生物高新技术企

业，主要产品为体外诊断试剂及仪器，应用

于肝癌肝炎、心脑血管疾病、炎症感染等临

床医学领域和生物安全、食品安全、疾控应

急等公共安全领域。

公司董事长、实控人林长青从事体外

诊断行业20年，是一位从实验室走出来的

创业者。 1997年6月，林长青从厦门大学

应用生物化学专业毕业后， 留校做实验

员，1998年进入北京万泰生物药业有限公

司。 2005年，年仅29岁的林长青从万泰生

物离职，参与创办热景生物，并成为第二

大股东。

经过多年技术研发，热景生物构建了

以上转发光技术、糖捕获技术、磁微粒化

学发光技术、基因重组与单克隆抗体技术

为核心的研发平台，开发了一系列体外诊

断试剂及仪器，可应用于全场景的免疫诊

断。 其中，上转发光技术荣获2015年国家

技术发明二等奖。 华泰证券指出，公司核

心技术人员参与管理，研发团队技术结构

合理。 林长青为技术团队核心，技术与管

理经验丰富。

招股书显示， 公司的肝癌三联检（A

FP/AFP-L3%/DCP）打破了国外技术垄

断， 有利于提高我国早期肝癌诊断水平。

公司肝癌早诊相关产品填补国内空白，达

到国际先进水平。 公司拥有完全独立自主

知识产权的 “肝癌早诊三联检产品” ，包

括甲胎蛋白（AFP）、甲胎蛋白异质体比

率（AFP-L3%）、异常凝血酶原（DCP）。

公司先后承担了两项 “国家863计划” 项

目； 承担了3项科技部 “十二五” 、“十三

五” 国家科技重大专项。 其中，1项为牵头

单位。

数据显示，公司营业收入从2016年度

1.22亿元增长到2018年度1.87亿元，员

工人数从2016年末的327人增加到2018

年末的510人， 归母净利润从2016年的

2879.95万元增加至2018年的4814.08万

元。 报告期内， 公司综合毛利率分别为

76.04%、74.08%和73.74%，保持相对稳定；经

营活动净现金流分别为4554.03万元 、

2295.01万元和5503.66万元。 截至2018

年底，公司拥有各类研发人员96人，占员

工总数的18.82%。 2016年至2018年，研

发费用分别为1329.50万元、1563.33万元

和1838.34万元，占营业收入的比例分别为

10.88%、11.00%和9.82%。

四轮问询

热景生物的科创板上市历程经过了四

轮问询，共涉及60余个问题。

招股书披露， 全球体外诊断市场呈现

寡头垄断、强者恒强的局面。就国内市场而

言， 跨国巨头占据高端市场和主要市场份

额。 2017年，国内体外诊断业务销售收入

过亿企业40余家。 上交所要求公司披露，

公司在体外诊断市场以及细分的POCT市

场的占有率。

热景生物表示， 根据Renub� Re-

search� Analysis市场研究和预测 ，预

计2018年我国体外诊断市场规模达到

63.36亿美元，约合人民币426亿元。 公

司 2018年主营业务收入为 1 .86亿元 ，

在国内体外诊断市场占有率约0.44%。

根据BIS� Research市场研究和预测 ，

2018年我国POCT市场规模约6.71亿美

元， 约合人民币45亿元。 公司2018年

POCT业务收入1.09亿元， 市场占有率

约2.42%。

在第二轮问询函中， 上交所要求热

景生物进一步说明， 公司是否拥有关键

核心技术及核心竞争力， 是否符合科创

板定位的相关要求等。 热景生物指出，报

告期内， 公司上转发光技术的试剂收入

分别为 8454.70万元 、10090.29万元和

10624.31万元， 占试剂收入的比例分别

为80.53%、80.52%和66.62%。 随着公司

磁微粒化学发光相关产品市场不断拓

展， 上转发光试剂产品收入占比将不断

下降，但仍是公司重要收入来源。 上转发

光技术产业化是公司产学研深度合作的

结果， 公司拥有上转发光技术的关键核

心技术和核心竞争力。 上转发光技术成

功产业化的过程和逐步扩大市场规模，

体现了公司技术先进性和科技创新能

力； 由军科院微生物所提供授权许可使

用专利情况， 对公司生产经营不构成重

大不利影响。

招股书显示， 热景生物拟募集资金

2.88亿元，扣除发行费用后拟投入到年产

1200万人份体外诊断试剂、850台配套仪

器生产基地及研发中心项目。 项目建设

期为2年， 预计项目建成后3年可以满负

荷生产。
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总体盈利良好

Wind数据显示，在上述19家发布了2019年

半年报的公司中，16家公司上半年净利润实现

不同程度增长。 另外，铂力特、航天宏图两家公

司亏损。 新光光电虽盈利，但业绩大幅下滑。 此

外，6家披露上半年业绩预告的公司全部预喜。

总体看，科创板公司盈利性较好。

嘉元科技上半年净利润同比增长率居前。

公司1-6月营业收入为7.62亿元， 同比增长

69.39%；归属于母公司所有者的净利润为1.81亿

元，同比增长257.06%；1-6月经营活动产生的现

金流量净额为1.97亿元，同比增长328.85%。 报

告期内，公司回款情况较好。 下游锂离子电池市

场快速发展，且公司核心技术及高性能产品市场

认可度高。 公司在锂电铜箔领域具备较强的竞

争优势，市场占有率较高。 上述因素使得公司产

品销量增长迅速，营业收入规模大幅提升。此外，

公司产能较上期同期扩张， 毛利率较高的6μm

极薄铜箔的销售占比提升。

部分公司净利润增长幅度低于营业收入增

长幅度。 以西部超导为例，2019年1-6月，公司

实现营业收入6.69亿元，同比增长26.69%；实现

归属于母公司股东的净利润8572.75万元，同比

增长15.78%。 对于净利润增长幅度低于收入的

增长幅度的原因，公司表示，主要原材料海绵钛

价格上涨，造成公司成本增加，导致毛利率有所

下降；管理费用维修费、中介机构费用以及研发

费用等增加，期间费用有所增加。

发布业绩预告的公司盈利情况较好。 以中

国通号为例，公司预计2019年上半年实现营业

收入约204.6亿元-219.7亿元， 同比增长8.2%

-16.2%； 预计实现归属于公司股东的净利润

21.1亿元-22.8亿元， 同比增长6.3%-14.8%。

报告期内，公司轨道交通控制系统业务量持续

增加。

多因素助力业绩增长

梳理发现，主营业务收入持续增长、毛利率

维持较高水平、 加大采购力度形成规模效应、获

得政府补助等是上述公司上半年业绩增长的主

要原因。

部分公司毛利率高，助力业绩增长。 以天

宜上佳为例，2019年1-6月公司实现营业收入

3.18亿元，同比增长2.37%，实现净利润1.53亿

元，同比增长3.53%。 报告期内，公司经营情况

良好，业绩保持稳定。 2016年度、2017年度及

2018年度， 公司综合毛利率分别为74.32%、

73.12%和75.11%。 2019年1-6月，公司毛利率

为74.89%，与上年同期基本持平，且维持较高

水平。

部分公司报告期内收到补助较多。 2019年

1-6月，安集科技实现营业收入1.29亿元，同比

增长15.22%； 归属于母公司股东的净利润为

2925.53万元，同比增长85.62%；归属于母公司

股东扣除非经常性损益后的净利润为1615.46万

元，同比增长6.92%。 上半年，归属于母公司股东

的非经常性损益为1310.07万元， 主要为子公司

上海安集收到计入当期损益已验收的国家科技

重大专项政府补助1450.89万元， 扣除所得税影

响后计入归属于母公司股东的非经常性损益金

额为1088.17万元。

部分公司报告期内规模效应显现。以交控科

技为例， 公司预计上半年营业收入约为5.57亿

元，同比增长23.46%；预计实现归属于母公司股

东的净利润约3120.38万元， 同比增长69.95%。

对于业绩增长的主要原因，公司表示，近两年中

标项目较多，金额较大。 尤其是2018年下半年新

签项目在2019年逐步开始执行， 业务规模持续

扩大。执行项目增加，同时带来规模效应提升，推

动收入和盈利水平增长。

此外，中微公司预计，上半年实现营业收入

7.2亿元-8.6亿元，同比增长55%-85%；预计实

现归属于公司股东的净利润2500万元-3000万

元，同比扭亏。 公司表示，逐步获得更多下游客

户认可，加大了对公司设备的采购，推动收入增

长。 随着营业收入规模扩大，公司经营业绩显著

提升。

具备较强技术优势

铂力特、 航天宏图两家公司上半年亏损；新

光光电虽盈利，但业绩大幅下滑。 这三家公司均

属于军工类企业，在各自细分领域具备较强技术

优势。

新光光电上半年实现营业收入6145.16万

元，同比增长54.86%；归属于母公司股东的净利

润591万元，同比下降80.56%。 2018年1-6月，公

司军品免退税2938.54万元（扣除企业所得税影

响后为2497.76万元）， 而2019年1-6月不存在

军品免退税。

2019年上半年，铂力特实现营业总收入1.07

亿元，同比增长38.15%；实现归属于母公司股东

扣除非经常性损益后的净利润的为-652.61万

元，而上年同期亏损403.39万元。 公司市场投入

增加，承担科研课题项目数量增加，使得公司销

售费用及研发费用有所增长；2019年上半年，公

司利息费用同比增加约220万元。兴业证券研报

显示，公司在国产3D打印设备领域市占率第一，

客户主要包括国内大型集团公司及其下属单

位、科研院所等。 其中，50%以上的收入来自于

航空航天领域。 公司通过多年技术研发创新及

产业化应用， 在金属增材制造领域积累了独特

的技术优势。

航天宏图上半年实现营业收入1.22亿元，同

比增长281.96%；实现归属于公司普通股股东的

净利润为-2906.60万元， 上年同期为-5191.24

万元。 西南证券研报显示，航天宏图竞争力主要

体现在卫星应用基础软件平台的研发方面。 遥

感卫星应用基础软件平台开发投入大、 技术复

杂、更新迭代快、专业门槛高，目前全球仅有少

数几家参与基础平台竞争； 在遥感行业应用与

服务环节，尚未出现绝对的市场领导者。 鉴于公

司在遥感和北斗领域均有核心基础软件平台，

未来将受益于遥感及北斗下游应用空间的不断

扩大， 预计公司2019年-2021年归母净利润增

速为25.4%。

22家科创板公司上半年业绩增长

主营业务收入增长、毛利率水平较高、规模效应等是主因

□本报记者 董添

’

‘

截至7月24日， 在25家科创

板公司中，19家公司披露了2019

年半年报，另有6家公司披露了上

半年业绩预告。 22家公司净利润

同比增长或预增。 主营业务收入

增长、毛利率维持较高水平、规模

效应、 政府补助等成为这些公司

业绩增长的主要原因。铂力特、航

天宏图上半年亏损， 新光光电业

绩下滑。 这三家公司均属于军工

类企业， 在各自细分领域具备较

强技术优势。
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