
启迪环境董事长文辉：

战略布局“能源+环保”一体化运营

□本报记者 刘杨

启迪桑德7月9日晚间公告，公司名称由“启迪桑德环境资源股份有限公司”变更为“启迪环境科技发展股份有限公司” 。 证券简称由“启迪桑德”变更为“启迪环境” 。 公司新任董事长文

辉对中国证券报记者表示，更名为启迪环境更能体现公司“能源+环保”的战略布局方向。公司回归清华科技园后，可以更好地依托大股东资源，促进整体经营及战略融合与协同。未来公司将

重新整合主营业务，积极推进环境产业的转型升级，通过技术创新及商业模式创新，逐步从末端治理转向生态循环起点，提升自身价值，助力环保产业发展。

更名为启迪环境

中国证券报：此次更名为启迪环境出于怎样的考虑？

文辉：启迪桑德更名启迪环境，主要为了体现公司主业战略布局的方向以及产业规划定位，促进公司整体经营及战略融合与协同。 目前，启迪环境总资产超过400亿元，净资产超过150亿

元。在启迪科技产业集群中，启迪环境一直占据着重要位置，2018年营业收入超过100亿元。启迪环境回归清华科技园并更名，可以更好地依托大股东资源，促进公司整体经营及战略融合与协

同。

“环保治标、能源治本”是经济用能、绿色发展的有效途径，特别是零碳无废城市建设，需要规划、建设、运营一体化解决方案。 公司定位为能源环保一体化的环境综合治理服务商，就是用

标本兼治的思维模式来规划未来发展。

中国证券报：战略转型方面公司采取了哪些具体措施？

文辉：公司战略转型从2018年底就开始了，主要集中在管理体制改革、业务结构重组、组织架构调整、企业文化重塑等方面。 公司成立了能源与环境联合研究院，主抓高新技术成果转化，

完善多元融资体系，提高抵御市场风险的能力，优化管理团队强化清华和启迪的文化基因，开展高质量专项检查等多项具体改革措施，目前已经取得阶段性成果。 未来，启迪环境将继续深化

改革，不断提升自我，保持持续创新的活力。

更名后，公司将重新整合主营业务，规划固废及再生资源平台、城市环境服务平台、水务生态平台三大业务板块，形成具备一定规模的全产业链横向覆盖。 公司的核心业务主要包括水务、

环卫、固废、再生资源、综合能源五个部分，每块业务都拥有较为完整的细分产业链条。 板块之间的业务充分协同，以技术孵化为驱动，以技术集成为优势，带动环境产业模式创新和升级，将启

迪环境打造成为环保能源一体化的环境综合治理服务商。

中国证券报：公司如何应对行业低迷挑战，如何谋求新的发展？

文辉：过去一年，环保行业面临多重挑战。随着金融去杠杆推进，环保企业的融资难度加大。政府对PPP项目整体进行调整，导致项目落地阻力增加。监管环境趋严，使得环保行业整体经营

成本增加。 面对复杂的环境，公司及时调整债务结构，由短期借款为主向与项目运营期限相匹配的中长期资金结构转变，优化资金配置结构。 在原有全产业链规模布局的基础上，全面加强投

资风险控制，提升企业应对市场风险的能力。 2019年上半年，雄安新区管委会及雄安集团筹划入股启迪控股，与清华控股并列成为启迪控股第一大股东，让启迪环境的发展更有底气。

2019年是启迪环境强调高品质发展之年，继2018年完成对浦华环保的收购，2019年又成立雄安浦华，将两方水务板块合并，大举进军水务市场。 通过资源整合，仅就技术改造一项，就在人

力、药剂、电耗、维修等多方面实现节能减排，节省了大量成本。 6月份，启迪环境下辖启迪桑德水务有限公司引入战略投资者农银投资。 这体现了投资人对公司未来稳定发展的信心和对公司

环保细分领域业务价值的认可。

此外，公司在多个无废试点城市拓展能源环保一体化试点项目，通过商业模式创新，摒弃了单纯的价格竞争，实现综合收益的保障。 未来，环保和能源一体化将走出一条技术产业化，产业

市场化，市场规模化的高品质发展之路。

布局垃圾分类业

务

中国证券报：公司业务模式会有哪些调整？ 如何发展垃圾分类业务？

文辉：启迪环境要从单一资本扩张模式向技术创新引领模式转变。 目前，清华控股是启迪环境的实际控制人，启迪科服（清华控股和启迪控股旗下公司）是第一大股东。 在启迪科技产业

集群中，启迪环境是环保板块的龙头企业，一直占据着重要的战略位置，获得启迪平台资源协同也最多。 启迪控股在全国拥有超过200个孵化器、科技园，启迪环境可以依托这些资源促进整体

经营及战略的融合与协同。

公司正积极布局垃圾分类领域，是国内首家打通前端垃圾分类、中端回收清运、后端处置及终端产品交易的环保企业，形成了完整的产业链闭环。 随着垃圾分类体系的建成以及相关法律

法规不断完善，公司将加大智能信息化的投入，加速两网融合的平台建设，打造以前端环卫为基础、以生活垃圾分类和再生资源回收为核心、绿色智慧供应链和社区服务为支撑的“五位一体”

城市环境综合服务模式。

中国证券报：作为一家大型环保上市公司，启迪环境有哪些核心竞争优势 ?

文辉：首先是全产业链优势。启迪环境完成了环保全产业链布局，覆盖城市环境治理的前、中、后端。在环卫、电废、餐厨等方面规模处于国内领先位置；水务板块合并后，不仅规模扩大，核

心技术也远超国内领先水平。 规模布局使得启迪环境拥有了先发优势与模式创新的基础，再通过技术引领保持持续创新的优势。

其次是资源优势。 启迪控股在全国各地的孵化器、科技园拥有良好的资源。 启迪环境依托这些资源，在科技成果转化、创新资源整合等方面创造了不少成功经验。 未来，在上海、青岛、西

安、长沙、杭州等启迪控股战略发展的重点城市，启迪环境将以协同的方式参与，利用自身的产业优势和创新能力，推动区域环境综合治理和零碳无废城市建设。 启迪控股打造的国内最大的

环保新能源产业平台之一，为启迪环境的未来发展提供了资本、技术、人才、市场拓展等多方面资源。

第三是技术创新优势。启迪能源环境联合研究院与国内顶尖大学及研究机构紧密协同，聘请6位能源环保领域的院士，20多位教授或专家成为技术委员会委员。 通过技术集成打通能源与

环保的边界，将技术成果转化为生产力，实现资产收益的提升，让更多科技走向市场，为环境产业服务。

第四是高端人才的优势。启迪环境搬回清华科技园，有利于及时发现人才、吸引人才、培养人才、激励人才。尤其是对高端科技人才的吸引、团队的再教育、再培训等都有得天独厚优势，通

过人才管理机制的改革创新激发出每个人的最大潜能。 优秀的人才和好的文化是企业长足发展的重要基石之一。

打造智慧环卫模

式

中国证券报：公司如何利用技术创新推动业务发展？

文辉：启迪环境坚持以技术研发投入来提升企业核心竞争力。以固废业务为例，公司积极研发运营节能技术，降低已运行项目的经营成本。再生资源方面，公司加强危废、汽车拆解的研发

投入，力推“易再生O2O+产业园”模式，精准服务产业链上下游客户，在互通互联方面实现突破。对于水务板块，公司利用自主核心技术，通过提标改造增加经营性现金流。对于城市环境服务

板块，公司一直在推进环卫云平台建设，构架智能环卫运营，开发环卫智能产品，加快环卫新能源装备研发等，有效解决垃圾分类的溯源难题，从源头对垃圾进行精细化分类。

中国证券报：公司智慧环卫业务进展情况如何？

文辉：公司八万多名的一线环卫工人大多佩戴了智能手环，一万多辆环卫车安装了智能跟踪系统。 在环卫云平台的监控下，环卫工人可以在第一时间抵达该区域进行清扫。 启迪环境“物

联网+互联网”的云平台正在改变城市环卫的管理方式，向智慧城管及智慧城市延伸。

启迪环境已在杭州萧山实现智能化垃圾分类及清运。生活垃圾中的“湿垃圾”是最难处理的垃圾之一，尤其厨余易腐垃圾。 启迪环境通过小绿桶入户的方式进行回收，居民将易腐垃圾投

放到已置入芯片的小绿桶中，通过物联网称重设备，实现易腐垃圾数据收集的自动上传。 通过“一户、一桶、一芯”的“小绿桶”模式，可以计量小区内各住户产生易腐垃圾投放次数、重量及分

类正确与否等数据，从而反向指导运营模式提高垃圾分类正确率，实现生活垃圾前端精细化分类。

通过有“芯”的小绿桶及数据平台，启迪环境在萧山区300余个小区实现了易腐垃圾分类收运，每日易腐垃圾收运量达数十吨。 在这些小区中，垃圾分类示范小区28个，达到拟创建示范小

区总数的88%。

启迪桑德7月9日晚间公告，公司名称由“启迪桑德环境资源股份有限

公司” 变更为“启迪环境科技发展股份有限公司” 。 证券简称由“启迪桑

德” 变更为“启迪环境” 。 公司新任董事长文辉对中国证券报记者表示，更

名为启迪环境更能体现公司“能源+环保” 的战略布局方向。公司回归清华

科技园后，可以更好地依托大股东资源，促进整体经营及战略融合与协同。

未来公司将重新整合主营业务，积极推进环境产业的转型升级，通过技术

创新及商业模式创新，逐步从末端治理转向生态循环起点，提升自身价值，

助力环保产业发展。

A07

■ 责编：郭宏 美编：韩景丰 电话：

010－63070383 E-mail:gsb001@zzb.com.cn

■ 2019年7月10日 星期三

公司新闻

ompanies

C

房企上半年业绩

进一步分化

□本报记者 董添

截至目前，17家上市房企发布了2019年上半年业

绩预告，分化较为明显。不少房企因新项目结转收入不

足出现亏损，大型房企凭借交房项目较多，稳定整体表

现良好。从已发布上半年销售业绩的房企看，整体销售

速度放缓。 业内人士称，考虑到不少房企6月份冲刺半

年报业绩动机较强， 预计7-8月淡季的销售数据压力

较大。

龙头房企销售额增速放缓

Wind数据显示，截至7月9日，在已发布2019年上

半年业绩预告的17家上市房企中，预增2家，略增3家，

扭亏3家，首亏4家，续亏3家，不确定为2家。

一些房企因新项目结转收入不足出现亏损。 以天

保基建为例，公司预计2019年上半年亏损3000万元至

6000万元。 对于业绩变动的主要原因，公司表示，报告

期内公司房地产开发项目均处于开发建设阶段， 当期

没有满足结转收入条件的新项目，导致本期业绩亏损。

部分大型房企因交房稳定，业绩表现良好。 以金

科股份为例，公司预计2019年上半年实现归属于上市

公司股东的净利润为20亿元至26亿元， 同比增长

200%至290%。 报告期内，公司交房规模及整体销售

毛利增加。

从上半年情况看，房企销售分化进一步明显。中原

地产数据显示， 截至目前，28家上市房企发布2019年

前6月销售业绩，合计销售金额达2.54万亿元，同比增

长11.5%。 相比去年同期，房企整体销售金额涨幅放缓

明显。多数房企销售业绩平稳运行，多家龙头房企销售

金额出现负增长，前6月房企销售额分化进一步加大。

随着龙头房企销售额增速放缓， 将逐渐出现中型房企

竞争的局面。

从目前情况看，万科、碧桂园、恒大、融创4家房企

前6月销售金额均超过2000亿元；不过，仅融创一家企

业增长率超过10%。

以万科A为例，2019年6月， 公司实现合同销售面

积489.3万平方米， 合同销售金额663.9亿元；2019年

1-6月份累计实现合同销售面积2150.1万平方米，合

同销售金额3340.0亿元，同比增长9.63%。 6月份以来，

公司新增开发项目14个，主要分布在广州、苏州、宁波

等热点一二线城市。

部分中型房企上半年销售金额增长明显。其中，禹

洲、合生创展、奥园等多家房企销售金额同比增长超过

30%。 其中，合生创展2019年前6月份合计实现销售金

额103.69亿元，同比增长66.3%。

二手房市场整体平稳

克而瑞研究中心指出，2019年上半年， 房价同比

增长较快。 其中，一线城市全部上扬，二线城市九成以

上房价同比上调，三四线城市房价涨多跌少，但分化持

续。一线城市供需两旺，供应、成交量稳步增加。经历严

苛调控的“沉寂期” 后，4个一线城市楼市均出现不同

程度回暖，前期积压的购房需求持续平稳释放；二线城

市成交表现与去年大体持平； 三四线城市尽管政策环

境依然较为宽松，但受购买力所限，加之棚改货币化安

置的收紧，项目去化情况有所下降，成交疲软。

新房市场方面，克而瑞报告显示，通过对36个重

点城市6月成交量进行估算，一线城市6月成交环比下

降21%，同比上升17%，上半年成交量同比上升42%；

二线城市环比微增2%，同比下降7%，上半年累计同比

下降5%；三四线城市环比下降3%，同比微增3%，上半

年累计同比下降8%。

二手房方面，2019年一季度楼市“小阳春” 过后，

二季度以来多数地区成交出现回落， 其中不乏一线热

点城市。 以北京地区为例，北京住建委数据显示，2019

年上半年，北京市二手住宅网签量合计约7.26万套，月

均网签量合计约1.2万套，同比下降约5%。 楼市“小阳

春” 过后，二手住宅网签量连续三个月出现下降。 其

中，6月份降幅最为明显， 二手住宅网签量合计约1.18

万套，环比下降14.4%，同比下降25.6%，低于2019年上

半年网签月度均值。

麦田房产表示，2019年上半年， 北京地区二手房

价格平稳波动，卖方价格预期有所走低。预计下半年北

京二手房交易量价继续平稳波动运行， 新房市场继续

对二手房市场产生分流。

部分二线热点城市市场整体回暖明显。 克而瑞研

究报告显示，14个典型城市2019年前5个月二手房累

计成交面积4936万平方米，比2018年同期上涨9%，比

2018年下半年上涨7%。 苏州、杭州、厦门前5月累计成

交面积同比增长超过40%；厦门、杭州、青岛前5月二手

房累计成交面积环比增长超过50%。 其中， 杭州市

2019年前5月累计实现二手房销售332万平方米，环比

上涨174%，环比增幅位列第一。 厦门2019年前5月累

计实现二手房销售179万平方米， 同比增长274%，同

比增幅位列第一。

下半年销售或承压

中原地产分析指出，2019年前6月房企销售继续

分化，多数企业以平稳为主，部分房企涨幅放缓明显。

考虑到不少房企6月份冲刺半年报业绩动机较强，预

计房企7-8月淡季的销售数据压力大。

除进入传统淡季外， 房企融资渠道或面临进一步

收紧的态势。以信托领域为例，银保监会对近期部分房

地产信托业务增速过快、 增量过大的信托公司进行了

约谈警示。 同时，要求这些信托公司增强大局意识，严

格落实“房住不炒” 的要求，严格执行房地产市场调控

政策和现行房地产信托监管要求。提高风险管控水平，

确保业务规模及复杂程度与自身资本实力、 资产管理

水平、风险防控能力相匹配。 提高合规意识，加强合规

建设，确保房地产信托业务稳健发展。 控制业务增速，

将房地产信托业务增量和增速控制在合理水平。 提升

受托管理能力，积极优化房地产信托服务方式，为房地

产企业提供专业化、特色化金融服务。

中原地产首席分析师张大伟表示， 信托是房地产

企业资金的一大来源。 2019年以来，信托资金出现宽

松，新增信托资金投向房地产市场比例扩大，这是二季

度土地市场活跃的主要原因。 对房地产信托监管政策

加码，一定程度会影响房地产企业的融资渠道。房地产

企业融资收紧的预期进一步增强。 预计下半年土地市

场可能降温。

首份半年报出炉

ST岩石上半年净利润下降46%

□本报记者 董添

7月9日晚，ST岩石发布两市首份半年

报。 报告期内，公司实现营业收入7435.61万

元，同比增长12.14%；实现归属于上市公司股

东的净利润738.57万元， 同比下降46.04%。

Wind数据显示，7月16日， 第二批合计4家上

市公司将集中披露半年报， 随后披露半年报

上市公司数量将逐步加快。

股东总户数减少

ST岩石主要从事大宗商品贸易、 商业保

理、融资租赁、不动产运营管理及白酒销售业

务。 相比一季度，公司二季度营业收入和净利

润均有所好转。 2019年前三月，ST岩石实现

营业收入1322.22万元， 同比下降29.61%；实

现归属于上市公司股东的净利润288.31万

元，同比下降57.16%。

报告期内，公司股东总户数有所减少。 截

至2019年上半年，公司共有股东25276户，相

比2019年一季度减少3108户。

从前十名股东持股情况看，相比一季度

变化较大。 其中，上海存硕实业有限公司报

告期持股数量达到5806.37万股， 增长幅度

较大。

5月21日， 公司发布控股股东变更公告，

控股股东由五牛基金变更为存硕实业， 实控

人仍为韩啸。 存硕实业于2019年4月15日至

2019年5月14日向除存硕实业及其一致行动

人以外的公司其他所有股东发出要约收购。

ST岩石一直备受关注， 仅证券简称就经

历了 “多伦股份” 、“匹凸匹” 、“*ST匹凸” 、

“ST匹凸” 、“ST岩石” 等多次变更。 公司此

前公告，使用与热门概念“P2P” 发音高度接

近的“匹凸匹” 字样，误导投资者对公司价值

的认知， 相关部门已经对公司进行了行政处

罚。 为摆脱不当更名对公司造成的不良影响，

将证券简称由“ST匹凸” 变更为“ST岩石” 。

东北证券研究总监付立春表示， 上市公

司披露半年报时间由公司自己决定， 先披露

半年报的公司通常对自身业绩信心较强。

8月明星股扎堆披露

Wind数据显示，ST岩石披露首家半年报

后， 第二批合计4家上市公司7月16日将集中

披露半年报；7月27日，10家公司将披露半年

报； 此后披露半年报上市公司数量将逐渐攀

升。 其中，贵州茅台、格力电器等明星股计划

集中在8月份披露半年报。

付立春表示，白马股是市场中流砥柱，其

半年报披露对市场有举足轻重的影响。 此外，

与科创板相关的股票如果业绩超预期， 可能

迎来资金追捧。

值得注意的是， 上半年被爆炒的工业大

麻概念股普遍计划8月份披露半年报。 其中，

昆药集团预计8月15日披露半年报。付立春表

示，2019年以来，不少工业大麻概念股经历超

过3倍的股价涨幅后， 出现较明显的回调，业

绩不好的概念股可能进一步杀跌。

Wind数据显示，590家上市公司披露了

2019年上半年业绩预告，312家公司预喜，预

喜比例达到52.88%。 其中，157家上市公司预

计上半年实现归属于上市公司股东的净利润

超过1亿元；净利润规模居前的公司主要围绕

房地产、汽车、计算机、医药等领域。

净利润增长率方面，285家上市公司预计

上半年实现归属于上市公司股东的净利润同

比增长超过10% ，115家公司预计增幅超过

100%。 开尔新材、民和股份等10家公司预计

增幅超过1000%。

付立春表示， 半年报是上市公司除年报

以外最重要的定期报告。 上半年的经营情况、

盈利情况、财务情况、股东情况都会在半年报

中揭示，需要高度重视半年报的整体情况。 除

了特殊指标外， 对上市公司业绩是否达到预

期要充分关注。

中国通号今日申购

□本报记者 胡雨

中国通号7月10日开启申购。公司本次公

开发行股份18亿股， 申购简称为 “通号申

购” ，网上申购代码为“787009” ，网下申购

代码为“688009” ，申购价格为5.85元/股，发

行市盈率为18.8倍。

中国通号自成立以来始终专注于轨道交

通控制系统技术的研究与探索， 致力于为国

家轨道交通运营提供安全与高效的核心支

撑， 已成为全球领先的轨道交通控制系统解

决方案提供商， 拥有行业领先的研发与集成

能力， 为客户提供轨道交通控制系统全产业

链一体化服务。

在我国轨道交通行业高速发展的背景

下，中国通号通过多年积累的技术成果储备、

技术研发优势、 稳定的上下游客户和供应商

关系、全产业链专业化服务，每年获得相对稳

定增长的订单，并不断通过技术升级、产品改

进、施工工艺改进降低生产和服务成本，形成

稳定持续的盈利模式。据招股意向书，2016年

至2018年公司分别实现营业收入297.7亿元、

345.86亿元和400.13亿元， 实现净利润31.98

亿元、34.37亿元和37.17亿元。

作为我国轨交控制系统的排头兵，中国通

号始终坚持创新驱动发展， 锻造了企业突出的

综合科技创新实力。 招股意向书显示， 截至

2018年末，中国通号在中国拥有1421项注册专

利， 实现列车运行控制核心技术完全自主知识

产权和产品的100%国产化。借助在行业内部的

深厚积累以及丰富的高速铁路运营实践， 公司

拥有数量和复杂性上全球领先的案例库。 截至

2018年末，公司拥有超过1.9万公里高速铁路控

制系统的建设和运营经验积累， 公司的专有铁

路控制系统数据库测试案例超过4万个。

未来中国通号将积极面向世界科技前

沿， 持续投入大量资金开展先进及智能技术

研发。 根据招股意向书披露，中国通号此次募

集资金主要用于先进及智能技术研发项目、

先进及智能制造基地项目、 信息化建设项目

及补充流动资金。 中国通号将致力于在先进

轨道交通控制、轨道交通智能综合运维、智慧

城市及行业通信信息、 轨道交通专用芯片等

领域取得突破，引领行业发展新方向，持续巩

固和加强全球市场领导地位。

根据发行计划， 中国通号此次公开发行

的网上申购情况和中签率将于7月11日公布，

中签结果7月12日公布。

启迪环境董事长文辉：

战略布局“能源+环保” 一体化运营

□本报记者 刘杨

更名为启迪环境

中国证券报：此次更名为启迪环境出于

怎样的考虑？

文辉：启迪桑德更名启迪环境，主要为

了体现公司主业战略布局的方向以及产业

规划定位，促进公司整体经营及战略融合与

协同。 目前，启迪环境总资产超过400亿元，

净资产超过150亿元。 在启迪科技产业集群

中， 启迪环境一直占据着重要位置，2018年

营业收入超过100亿元。 启迪环境回归清华

科技园并更名， 可以更好地依托大股东资

源，促进公司整体经营及战略融合与协同。

“环保治标、能源治本” 是经济用能、绿

色发展的有效途径，特别是零碳无废城市建

设，需要规划、建设、运营一体化解决方案。

公司定位为能源环保一体化的环境综合治

理服务商，就是用标本兼治的思维模式来规

划未来发展。

中国证券报：战略转型方面公司采取了

哪些具体措施？

文辉：公司战略转型从2018年底就开始

了，主要集中在管理体制改革、业务结构重

组、组织架构调整、企业文化重塑等方面。 公

司成立了能源与环境联合研究院，主抓高新

技术成果转化，完善多元融资体系，提高抵

御市场风险的能力，优化管理团队，强化清

华和启迪的文化基因，开展高质量专项检查

等多项具体改革措施，目前已经取得阶段性

成果。 未来，启迪环境将继续深化改革，不断

提升自我，保持持续创新的活力。

更名后，公司将重新整合主营业务，规划

固废及再生资源平台、城市环境服务平台、水

务生态平台三大业务板块， 形成具备一定规

模的全产业链横向覆盖。 公司的核心业务主

要包括水务、环卫、固废、再生资源、综合能源

五个部分， 每块业务都拥有较为完整的细分

产业链条。板块之间的业务充分协同，以技术

孵化为驱动，以技术集成为优势，带动环境产

业模式创新和升级， 将启迪环境打造成为环

保能源一体化的环境综合治理服务商。

中国证券报：公司如何应对行业低迷挑

战，如何谋求新的发展？

文辉： 过去一年， 环保行业面临多重挑

战。随着金融去杠杆推进，环保企业的融资难

度加大。 政府对PPP项目整体进行调整，导致

项目落地阻力增加。监管环境趋严，使得环保

行业整体经营成本增加。面对复杂的环境，公

司及时调整债务结构， 由短期借款为主向与

项目运营期限相匹配的中长期资金结构转

变，优化资金配置结构。在原有全产业链规模

布局的基础上，全面加强投资风险控制，提升

企业应对市场风险的能力。 2019年上半年，

雄安新区管委会及雄安集团筹划入股启迪控

股， 与清华控股并列成为启迪控股第一大股

东，让启迪环境的发展更有底气。

2019年是启迪环境强调高品质发展之

年， 继2018年完成对浦华环保的收购后，

2019年又成立雄安浦华，将两方水务板块合

并，大举进军水务市场。 通过资源整合，仅就

技术改造一项，就在人力、药剂、电耗、维修

等多方面实现节能减排，节省了大量成本。 6

月份，启迪环境下辖启迪桑德水务有限公司

引入战略投资者农银投资。 这体现了投资人

对公司未来稳定发展的信心和对公司环保

细分领域业务价值的认可。

此外，公司在多个无废试点城市拓展能

源环保一体化试点项目， 通过商业模式创

新，摒弃了单纯的价格竞争，实现综合收益

的保障。 未来，环保和能源一体化将走出一

条技术产业化，产业市场化，市场规模化的

高品质发展之路。

布局垃圾分类业务

中国证券报：公司业务模式会有哪些调

整？ 如何发展垃圾分类业务？

文辉：启迪环境要从单一资本扩张模式

向技术创新引领模式转变。 目前，清华控股

是启迪环境的实际控制人，启迪科服（清华

控股和启迪控股旗下公司） 是第一大股东。

在启迪科技产业集群中，启迪环境是环保板

块的龙头企业， 一直占据着重要的战略位

置，获得启迪平台资源协同也最多。 启迪控

股在全国拥有超过200个孵化器、科技园，启

迪环境可以依托这些资源促进整体经营及

战略的融合与协同。

公司正积极布局垃圾分类领域，是国内

首家打通前端垃圾分类、 中端回收清运、后

端处置及终端产品交易的环保企业，形成了

完整的产业链闭环。 随着垃圾分类体系的建

成以及相关法律法规不断完善，公司将加大

智能信息化的投入，加速两网融合的平台建

设，打造以前端环卫为基础、以生活垃圾分

类和再生资源回收为核心、绿色智慧供应链

和社区服务为支撑的“五位一体” 城市环境

综合服务模式。

中国证券报：作为一家大型环保上市公

司，启迪环境有哪些核心竞争优势

?

文辉：首先是全产业链优势。启迪环境完成

了环保全产业链布局，覆盖城市环境治理的前、

中、后端。 在环卫、电废、餐厨等方面规模处于国

内领先位置；水务板块合并后，不仅规模扩大，

核心技术也远超国内领先水平。 规模布局使得

启迪环境拥有了先发优势与模式创新的基础，

再通过技术引领保持持续创新的优势。

其次是资源优势。 启迪控股在全国各地

的孵化器、科技园拥有良好的资源。启迪环境

依托这些资源，在科技成果转化、创新资源整

合等方面创造了不少成功经验。 未来， 在上

海、青岛、西安、长沙、杭州等启迪控股战略发

展的重点城市， 启迪环境将以协同的方式参

与，利用自身的产业优势和创新能力，推动区

域环境综合治理和零碳无废城市建设。 启迪

控股打造的国内最大的环保新能源产业平台

之一，为启迪环境的未来发展提供了资本、技

术、人才、市场拓展等多方面资源。

第三是技术创新优势。 启迪能源环境联

合研究院与国内顶尖大学及研究机构紧密

协同，聘请6位能源环保领域的院士，20多位

教授或专家成为技术委员会委员。 通过技术

集成打通能源与环保的边界，将技术成果转

化为生产力，实现资产收益的提升，让更多

科技走向市场，为环境产业服务。

第四是高端人才的优势。 启迪环境搬回

清华科技园，有利于及时发现人才、吸引人

才、培养人才、激励人才。 尤其是对高端科技

人才的吸引、团队的再教育、再培训等都有

得天独厚优势，通过人才管理机制的改革创

新激发出每个人的最大潜能。 优秀的人才和

好的文化是企业长足发展的重要基石之一。

打造智慧环卫模式

中国证券报：公司如何利用技术创新推

动业务发展？

文辉：启迪环境坚持以技术研发投入来

提升企业核心竞争力。 以固废业务为例，公

司积极研发运营节能技术，降低已运行项目

的经营成本。 再生资源方面，公司加强危废、

汽车拆解的研发投入，力推“易再生O2O+

产业园” 模式，精准服务产业链上下游客户，

在互通互联方面实现突破。 对于水务板块，

公司利用自主核心技术，通过提标改造增加

经营性现金流。 对于城市环境服务板块，公

司一直在推进环卫云平台建设，构架智能环

卫运营，开发环卫智能产品，加快环卫新能

源装备研发等，有效解决垃圾分类的溯源难

题，从源头上对垃圾进行精细化分类。

中国证券报：公司智慧环卫业务进展情

况如何？

文辉：公司八万多名一线环卫工人大多

佩戴了智能手环，一万多辆环卫车安装了智

能跟踪系统。 在环卫云平台的监控下，环卫

工人可以在第一时间抵达该区域进行清扫。

启迪环境“物联网+互联网” 的云平台正在

改变城市环卫的管理方式，向智慧城管及智

慧城市延伸。

启迪环境已在杭州萧山实现智能化垃圾

分类及清运。生活垃圾中的“湿垃圾” 是最难

处理的垃圾之一，尤其厨余易腐垃圾。启迪环

境通过小绿桶入户的方式进行回收， 居民将

易腐垃圾投放到已置入芯片的小绿桶中，通

过物联网称重设备， 实现易腐垃圾数据收集

的自动上传。 通过“一户、一桶、一芯” 的“小

绿桶” 模式，可以计量小区内各住户产生易

腐垃圾投放次数、 重量及分类正确与否等数

据， 从而反向指导运营模式提高垃圾分类正

确率，实现生活垃圾前端精细化分类。

通过有“芯” 的小绿桶及数据平台，启

迪环境在萧山区300余个小区实现了易腐垃

圾分类收运， 每日易腐垃圾收运量达数十

吨。在这些小区中，垃圾分类示范小区28个，

达到拟创建示范小区总数的88%。


