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铁路智能集约化建设提速

光电高斯将攻坚运输端市场

□本报记者 傅嘉

7月9日开始做市的光电高斯（430251）表

现抢眼，首日逆市大涨83.64%。 财务数据显示，

公司去年的扣非收益仅为217万元，在当前市场

背景下，三板市场给出如此高的估值相对少见。

公司董事长周宝生对中国证券报记者表示，光

电高斯今年以来进军铁路运输段， 且有望兑现

超预期收益。 同时，传统的货运市场业绩增长稳

健。 在前期刚刚完成一轮增发后，公司董秘刘文

莉表示，将在下半年启动二次增发，募资主要为

了布局运输段业务。

业绩主要来自货运端

光电高斯脱胎于天津光电集团， 主要从事

铁路货运的安全信息化和智能检测。 公司开发

了一套铁路货运的检测平台， 主要对货运列车

的装载加固状态进行图像采集和智能检测，对

车门开启、货物异常、外挂异物等可能导致货物

运输过程中出现事故的一系列异常状态自动分

析、识别和报警。

“简而言之， 就是给运动的货运列车做一

次CT进行诊断。 ” 周宝生向中国证券报记者表

示，就竞争格局来看，目前业内有5-6家企业从

事类似的业务，其中光电高斯处于龙头地位。财

务数据显示， 公司去年实现收入4700万元，周

宝生透露， 主营收入的95%都是来自于货运端

的贡献。

光电高斯副总经理韩建枫表示， 就单价来

看， 光电高斯的产品售价超过同业竞争对手的

10%，绝对价格上并不占优势，市场占有率高的

原因在于其开发的功能不仅仅局限于简单的图

像监控，而是嵌入了人工智能模块。

韩建枫介绍， 光电高斯的产品可以包含四

个阶段。 一代是纯图片，即通过“CT”扫描进行

图片重建， 光电高斯的技术优势体现在图片可

以达到1080p解析度的15至20倍， 但因为开发

的压缩技术， 一张图片的容量仅为2M甚至更

小。 另外，在200公里/小时的高速运动情况下，

也可以保证图片质量的稳定和清晰。

“一般意义上，货运端只要能看清图本身就

可以，并需要这么高的清晰度，因为人眼完全可

以识别。 光电高斯这么做是为了在后期嵌入智

能识别技术， 因为机器识别对像素信息的要求

非常高，不仅是满足了人眼的需求就可以。目前

业内只有光电高斯在一代的基础上做了延展。”

韩建枫表示，在二代产品上，图片和信息连接在

一起，通过物联网技术导入数据，再通过联机一

张图片可以标注出车厢的车次、第几节车厢、托

运人、货物内容等信息。

“第三代则有比较大的突破， 不仅仅是信

息， 系统可以利用大数据和机器学习等前沿技

术对异常装载状态做出归类和识别。”韩建枫表

示， 系统可以自动判断识别出列车发生了哪类

异常问题，比如车门开启、顶盖出现了错位导致

气体液体泄漏等， 并进行自动报警。 韩建枫透

露，目前公司正在研发第四代系统，可以关注人

的行为， 未来将主要用于监控铁路后台作业员

工对设备的监测是否及时， 作业行为是否规范

等，用机器提升管理效率。

进军运输端市场

“公司目前的产品功能实际上已经远远超

过了货运领域， 这也是为了后期公司向运输端

发展，这是公司今年业务上最大的战略。 ” 周宝

生向中国证券报记者表示。

和货运不同， 运输端的业务是指对正在运

行的车辆进行监测。 从实际情况来看，运输部门

是最核心的部门之一。“车辆承载了一切，货物

如果发生丢失损坏，可以进行适当的补偿，控制

得好风险可控，但如果车辆出问题，影响的范围

就很大了。 ”

而从市场空间来看， 运输端的市场也要大

于货运和客运市场。资料显示，目前全国铁路运

输端的监测点7000多个， 货运和客运的监测点

各有5000和3000多个。 周宝生表示，目前运输

监测全部是人工监测，对于高速运行中的列车，

靠人工想要完成瞬间监测非常困难， 而机器可

以做到。 周宝生表示，光电高斯将是全国第一家

进军该领域的企业。

韩建枫认为， 铁路目前的用工结构和未来

趋势也给该领域提供了空间， 目前从事铁路运

输监测的职工年龄普遍偏大，且劳动条件艰苦，

年青一代普遍不愿意从事该行业， 导致未来可

能用人青黄不接。

“可以说， 铁路系统未来集约化管理是趋

势， 使得光电高斯在该领域面临比较大的机

会。 ”韩建枫给中国证券报记者算了一笔账，光

电高斯目前该产品一个站需要装两个平台。 以

天津的杨柳青站为例， 上了该系统可以将从事

同类业务的职工人数减少一半。 据悉光电高斯

该产品的使用期限为20年， 除去五年一个周期

的大修费用，其他维护的费用相对较少。

周宝生表示， 预计公司的运输监测平台，未

来将在北京（主要在京沪线）、乌鲁木齐、青藏铁

路率先打开出口。 周宝生表示，京沪线主要是用

工成本较高，乌鲁木齐和青藏铁路则沿途环境艰

苦，地方对上该套系统的动力较大。“原来的预

期是2016年该类业务进入正轨， 但是从前期来

看，今年铁路智能化和管理集约化的需求提速很

快，公司运输端业务有望在2015年释放订单。 ”

尽快启动下轮定增

光电高斯前期刚刚启动定增， 公司以每股

3.30元的价格，发行不超过200万股，预计募集资

金不超过660万元。 对于光电高斯而言，这样的资

金还不能给公司的业务构成多大的业绩助力，而

快速的市场变化， 也使得光电高斯开始酝酿下一

轮定增计划。刘文莉表示，考虑到公司运输端的业

务推进较快， 公司将计划在今年下半年再启动一

轮增发， 目的主要是为了推进公司在运输端领域

的业务。

刘文莉表示， 公司目前仍是个轻资产的公

司，但是目前产品包括研发和生产均是公司层面

来负责，需要消耗大量的现金。“铁路系统目前

的财务状况也相对紧张，更重要的是，运输端市

场现在仍然是空白， 光电高斯想要快速占领，不

排除我们后期通过租赁的方式将设备卖给客户，

这样客户短期上能够节约现金，但这样就会造成

公司的财务紧张，以目前光电高斯的财务状况无

法应付。 ”

刘文莉表示， 公司对之前的业务目标仍然不

变，力争今年在货运领域实现1000万元的利润收

入，“去年实际签订的订单超过7000万元，但由于

账期原因实际确认收入仅有4700万元，公司对今

年完成这一目标把握较大。 运输端的业务目前来

看形势较为乐观， 因此公司对今年的业务态势非

常看好，预计最后的成长将超过市场预期。 ”

百城价格指数继续上涨

楼市回暖态势有望延续

□本报记者 李香才

随着大型房企6月销售数据的公布， 这些

房企上半年的业绩也可见一二。 截至目前，万

科、保利地产、恒大地产、招商地产、金地集团

等均已公布6月销售数据， 这些房企上半年销

售均实现增长。 根据中国指数研究院发布的6

月“百城价格指数” ，6月该指数继续延续上涨

态势，不过城市之间分化日益明显，一线及部

分二线城市回暖迹象明显，部分三四线城市库

存量仍居高不下。 中国指数研究院分析认为，

预计7月房企将继续加大推盘力度， 供应量与

成交量均将维持在较高水平，重点城市库存压

力将逐渐减缓。

大型房企频报喜

7月以来， 各大房企相继公布6月销售业

绩。 从已公布销售简报情况来看，大型房企上

半年销售均实现增长。

根据万科公告，2015年6月份，万科实现销

售面积195.5万平方米， 实现销售金额251.9亿

元。 1-6月份，公司累计实现销售面积902.6万

平方米，累计实现销售金额1099.6亿元。 而万

科2014年6月实现销售面积174.0万平方米、销

售金额193.9亿元，2014年1-6月累计实现销售

面积821.2万平方米、销售金额1009.1亿元。 照

此推算， 今年6月万科销售金额同比增长

29.9%，今年上半年销售金额同比增长约9%。

保利地产6月实现签约面积191.95万平方

米，同比增长61.32%；实现签约金额256.52亿

元，同比增长55.28%。 2015年1-6月，公司实现

签约面积584.74万平方米， 同比增长16.66%；

实现签约金额760.42亿元，同比增长16.74%。

恒大地产销售简报显示，6月份，恒大地产

实现合约销售额247.5亿元，同比增长88.8%，环

比增长48.2%；实现销售面积286.2万平方米，创

单月销售面积纪录，同比增长82.3%，环比增长

21%。 1-6月， 恒大地产累计实现销售面积

1137.8万平方米，同比增16.1%；累计实现销售

额871.1亿元， 已完成1500亿元年度销售目标

的58.1%，同比增25.7%，创半年历史纪录，远超

2011年全年销售额，接近2012年全年销售额。

根据招商地产公告，2015年6月，公司实现

签约销售面积45.47万平方米 ， 同比增加

119.34%；签约销售金额50.72亿元，同比增加

41.91%。 1-6月，公司累计实现签约销售面积

156.66万平方米，同比增加29.60%；签约销售

金额205.60亿元，同比增加14.86%。

金地集团2015年6月实现签约面积51.3万

平方米，签约金额67.9亿元。2015年1-6月公司

累计实现签约面积172.4万平方米， 累计签约

金额212.3亿元。 而2014年1-6月公司累计实

现签约面积131.3万平方米， 累计签约金额

169.9亿元。 据此计算，今年1-6月公司累计签

约面积同比增长31.3%， 累计签约金额同比增

长24.96%。

房企拿地依然积极

在公布销售情况的同时，一些房企还公布

了近期拿地的情况。 根据万科公告，6月份，万

科新增加项目8个，分别是深圳正顺广场项目、

福州市台江区海峡金融街项目、常熟文化片区

项目、 太原南站W2商业地块项目、 太原南站

E2商住地块项目、太原南站N1地块项目、太原

南站N2地块项目和大连金域华府项目。 其中，

深圳正顺广场项目金额较大， 须支付地价款

22.4亿元，万科拥有该项目70%权益。

首开股份称，自5月以来，公司新增三宗土

地储备。 公司与北京龙湖中佰置业有限公司联

合体， 以总价25.95亿元的价格竞得北京市大

兴区瀛海镇区DX08-0002-0301地块F1住宅

混合公建用地（配建“限价商品住房” ）国有

建设用地使用权。 公司通过增资获得龙湖地产

下属两家项目公司50%股权，间接获得广州天

河区华美牛奶厂两宗土地的开发权。

金地集团近期新增加杭州市未来科技城

32号地块，项目占地面积45862平方米，须支付

土地成本5.64亿元。

此外，7月以来，还有华夏幸福、泰和集团、

华发股份等公司公布拿地的公告。

根据华夏幸福公告，华夏幸福子公司霸州

孔雀城房地产开发有限公司拿下霸州市开发

区临南村、临北村地块，面积合计为129698平

方米，成交金额为18317万元。华夏幸福子公司

香河孔雀城房地产开发有限公司在香河县拿

下一宗土地，面积为11435.65平方米，成交金

额为2816万元。

7月3日，泰和集团全资子公司福州泰禾房

地产开发有限公司分别以5400万元和9050万

元的价格拿下永泰县两幅地块， 面积分别为

39589平方米和66560平方米。

根据华发股份公告，公司下属子公司珠海

华浩置业发展有限公司经公开竞投获得武汉

市国土资源和规划局公开挂牌出让的位于江

岸区青岛路片ABCD地块和二七沿江商务区C

地块的国有建设用地使用权，成交总价分别为

15.8亿元和40.05亿元。

市场分化日益明显

根据中国房地产指数系统百城价格指数

对100个城市新建住宅的全样本调查数据，

2015年6月，全国100个城市（新建）住宅平均

价格为10628元/平方米， 环比上涨0.56%，涨

幅较5月扩大0.11个百分点；同比下跌2.7%，跌

幅收窄1.03个百分点。 从涨跌城市个数看，6月

53个城市环比上涨，46个城市环比下跌，1个城

市环比持平。 与5月相比，6月价格环比上涨的

城市数量增加5个，其中涨幅在1%以上的城市

有15个，较5月增加7个；价格环比下跌的城市

数量减少6个，其中跌幅在1%以上的城市有12

个，较5月减少5个。

政策方面，中央持续释放稳定楼市格局信

号，地方政府积极响应，多种宽松政策在各地

相继出台。 供求方面，随着稳楼市政策持续加

码、公积金宽松力度不断加大，楼市回暖信心

继续增强，供求两端持续平稳释放，部分城市

库存压力持续缓解。 整体来看，稳楼市政策效

果较好，百城价格指数延续上涨态势，环比涨

幅扩大，同比跌幅继续收窄。

继5月11日央行下调金融机构人民币贷款

基准利率，6月28日央行再次降息，此次调整是

年内央行第三次降息，贷款利率处于历史较低

水平。

尽管多项利好政策明显改善了市场预期，

但不同城市之间分化日益明显。一线城市及部

分二线城市回暖迹象明显，成交量与成交价格

均止跌回升。 而在部分三四线城市，为了稳定

楼市，促进住房需求释放，政府也陆续出台公

积金、财政补贴、税费减免等措施，但成交量价

未有明显改善，库存量仍居高不下。

中国指数研究院认为，在多重利好政策的

促进下， 重点城市购房者消费信心有所提升，

需求逐渐入市，楼市回暖迹象明显。预计7月房

企仍将借助政策的东风， 继续加大推盘力度，

供应量与成交量均将维持在较高水平，重点城

市库存压力将逐渐减缓。

七匹狼

拟设产业投资基金

□本报记者 刘杨

七匹狼7月13日晚间公告称， 公司拟与北

京致远励新投资管理有限公司（简称“致远投

资” ）合作发起境内人民币基金，投资大时尚类

和消费文化类等与生活方式相关的产业。 公司

股票7月14日复牌。

根据方案，基金采取双GP方式设立，认缴

出资总额为1.002亿元。 其中，致远投资作为普

通合伙人（GP）之一认缴出资10万元，认缴出

资比例为0.1%；公司全资子公司厦门营销作为

普通合伙人（GP）之一认缴出资10万元，认缴

出资比例为0.1%； 公司作为有限合伙人（LP）

认缴出资1亿元，认缴出资比例为99.8%。

棕榈园林

与湖南吉首战略合作

□本报记者 刘杨

棕榈园林7月13日晚公告称，公司于7月13

日与湖南省吉首市人民政府签署了总投资规模

约20亿元的《吉首市项目建设战略合作框架协

议》。 公司股票将于7月14日复牌。

根据协议， 吉首市人民政府确认棕榈园林

为基础设施建设的顾问； 棕榈园林全程参与顾

问范畴内项目的规划、设计。针对不同的建设阶

段、建设范围和实施内容，棕榈园林全程配合并

参与吉首市人民政府组织实施的顾问范畴内项

目，运作模式采用PPP、EPC等建设方式，保障

项目的实施进度以及工程质量。

棕榈园林称， 此次合作项目总投资规模约

为20亿元，占公司2014年度经审计营业收入的

39.94%，预计对公司2015年及未来年度的经营

业绩产生积极的影响。

得润电子拟募资29亿

□本报记者 刘杨

得润电子7月13日晚发布定增预案称，公司

拟以57.83元/股非公开发行不超过5000万股，

募集资金总额不超过28.915亿元， 用于完善公

司产品线等项目。 公司股票将于7月14日复牌。

公司此次募投项目及拟投入募集资金金额

分别为：FPC产能扩建项目（29800万元）；USB�

Type-C连接器建设项目（28500万元）；车联网

平台建设项目（76850万元）；新能源及智能汽车

硬件建设项目（65000万元）；研发中心建设项目

（39000万元）；偿还银行贷款（5000万元）。

公司表示， 此次非公开发行募集资金投资

项目的实施，符合公司整体战略发展方向，具有

良好的市场发展前景和经济效益。 项目将为公

司实现业务升级打开良好的局面， 有助于公司

抢占优势市场先机， 在行业细分领域形成先入

优势，同时巩固公司的行业地位，提升市场占有

率，提高公司的盈利水平，为公司实现中长期战

略发展目标奠定基础。

牵手家装O2O平台

东方网力拓展家居安防市场

□本报记者 汪珺

东方网力7月13日晚间公告，公司与上海齐

家网信息科技股份有限公司 （简称 “齐家

网” ）、 上海齐海电子商务服务股份有限公司

（简称“齐海电商” ）共同签署战略合作框架协

议， 三方将就智能家居安防系统解决方案的研

究开发及市场营销进行合作。

根据协议，齐海电商、齐家网、东方网力三

方致力于智能家居安防系统解决方案的研究开

发及市场营销展开全方位深度战略合作。 此次

协议为战略合作框架协议， 具体合作事宜需在

每一项合作中进一步明确。

齐家网是国内领先的装修、建材、家居领域

电子商务网站， 致力于打造家装行业的领军平

台O2O整合营销， 为客户提供便捷的家装体验

和服务，提供测量、服务等数据。

齐海电商是广州海鸥卫浴用品股份有限公

司与其控股子公司珠海承鸥卫浴用品有限公司

共同发起成立的公司， 定位于为品牌客户提供

营销策划以及智能家居产品的电子商务平台。

东方网力主要从事视频处理核心技术的持

续研发，为行业用户、运营商和企业用户提供全

面的视频监控应用解决方案和高品质视频存储

产品，并为城市反恐应急、物联网、数字城市、移

动互联网提供视频应用支撑。

公司7月8日发布停牌公告， 称拟收购动力

盈科100%股权加码安防主业。而此次牵手齐海

电商和齐家网，则是公司智能家居和节能产品、

电商业务的一次拓展， 将催化公司的视频互联

业务向大众消费领域加速渗透， 并对互联网家

居与大数据等领域进行市场探索。

中路股份

出售保龄设备业务资产

□本报记者 任明杰

中路股份7月13日晚间公告称， 公司全资

子公司上海中路实业有限公司拟向辽宁新兴化

工集团有限公司出售保龄设备主营业务及相关

资产，交易价为不低于1.11亿元，于2015年7月

13日签署转让框架协议。

根据协议， 中路实业将运营中的全部保龄

设备相关业务，包括相应的保龄设备、模具、存

货等相关资产，按照2014年度经审计确认的账

面价值将不高于4000万元，以不低于1.11亿元

出售给辽宁新化。 辽宁新化已向中路实业支付

定金500万元，并将于协议签署之日起3个月内

完成尽职调查及最终收购交易， 如果该项交易

不成功，定金不予退还。

公司表示， 该项交易如果实施完成将获不

低于7100万元收益，将对公司财务状况产生重

大影响。 公司股票于2015年7月14日复牌。

联手新疆众和

特变电工增资天池能源

□本报记者 任明杰

特变电工7月13日晚间公告称， 公司与新

疆众和签署了《新疆天池能源有限责任公司增

资扩股协议》，公司以货币资金89677.84万元、

新疆众和以货币资金14866.16万元同比例向天

池能源增资扩股，增资扩股完成后，天池能源的

注册资本由77000万元变更为129800万元，公

司仍持有天池能源85.78%股权。

公告称， 天池能源拟在新疆准东地区五彩

湾投资建设新疆准东五彩湾北一电厂2×

660MW坑口电站项目；该项目投资总额52.2亿

元，其中20%为资本金，80%为银行贷款。 资本

金104544万元由公司及新疆众和向天池能源

同比例增资扩股， 天池能源以该资金向其全资

子公司新疆准东特变能源有限责任公司增资扩

股解决。

公司表示，根据可行性研究报告测算，按照

年均发电5500小时测算，年均营业收入13.33亿

元，年均利润总额5.3亿元，年均净利润3.98亿

元。 按照年均发电6000小时计算，年均营业收

入14.55亿元，年均利润总额5.79亿元，年均净

利润4.34亿元，具有较好的经济效益。
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