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易观智库数据显示：

第三方支付交易规模

二季度达3.8万亿元

□

本报记者 殷鹏

根据

Enfodesk

易观智库最新数据

显示， 二季度中国非金融支付机构各

类支付业务的总体交易规模达到

3.8

万

亿元，环比一季度增长

12%

。 其中

POS

收单和互联网支付两类业务的交易规

模分别为

2.23

万亿元和

1.34

万亿元，与

一季度相比，分别增长

11%

和

7%

，是目

前各类支付业务中占比最大的两类。

易观研究发现， 在结束了一季度

多个支付服务细分市场的交易低迷以

后，二季度交易开始放量，快钱、通联

等第三方支付厂商加大对银行卡收单

市场的拓展力度， 移动支付市场的新

产品和应用继续增加， 所以互联网支

付、 银行卡收单和移动支付三个市场

交易规模都出现较快增长， 中国非金

融支付企业整体交易规模达到

12%

的

增速。

根据易观智库二季度非金融支

付机构综合支付交易规模的市场统

计，银联商务、支付宝和财付通分别

以

42.4%

、

17.9%

和

7.3%

占据非金融

支付行业综合支付业务的前三位。

市场占比前

3

位的厂商在整个综合

支付市场中的占比达到

67.6%

，与上

季度相比下降

2.1

个百分点， 市场集

中度有所下降。快钱凭借在

POS

收单

市场的快速拓展， 交易规模呈现较

快增长， 位于第四位。 易观研究认

为，鉴于线下收单市场的庞大，以及

越来越多的第三方支付企业加快对

线下收单市场的拓展， 未来线下支

付将对于整个综合支付市场格局带

来较大影响。

易观智库研究发现，在线上线下

支付业务相结合的大趋势下，二季度

各家主要支付厂商的业务重点有所

不同。

银联商务秉承综合收单服务商

的发展理念，银行卡收单仍然是其主

要业务，但在互联网和移动互联网发

展的大趋势下，银联商务加大了对互

联网支付和移动支付的创新和拓展

力度， 同时加强个人收单业务拓展，

加大便民缴费类终端的布放。 但银行

卡收单业务受到其他第三方支付公

司的挤压。

支付宝和财付通以线上业务为

主，在跨境支付业务方面，两家支付

企业增长较快，移动支付成为两家支

付企业的布局重点，支付宝移动支付

增长迅速， 推出声波支付新产品，并

在手机钱包业务上提出安全赔付承

诺，提升用户使用规模。 财付通则与

微信平台合作，希望通过微信平台快

速提升在移动支付领域的地位。 同

时，财付通获得央行颁发的银行卡收

单牌照，未来可能加大对银行卡收单

市场的拓展。

二季度快钱、汇付天下、通联支付

银行卡收单业务增速明显， 快钱继续

加大在连锁型商户的拓展， 同时实现

财产保险客户全覆盖， 加快代理商渠

道建设。

二季度易宝支付通过拓展大宗商

品交易市场， 对互联网支付业务有所

提升，同时推出新的移动支付产品，进

一步提升移动支付的便捷性， 在银行

卡收单领域也加快对连锁零售商、餐

饮服务商的拓展。

拉卡拉作为便民支付领域的代表

性企业， 二季度逐步完成了支付终端

的改造， 同时加大手机拉卡拉产品的

推广，拓展移动支付业务，交易规模增

长迅速。

业绩增速“超预期”

4

上市银行上半年日赚逾

4

亿

□

本报记者 陈莹莹

截至

8

月

18

日， 已有

4

家上市银

行披露

2013

年中报业绩。

Wind

数据

显示，华夏、兴业、浦发、招商上半年

共实现归属母公司净利润

745.95

亿

元， 同比增速

17.02%

。 照此粗略估

算，上半年

4

家银行日赚逾

4

亿元，业

绩增速相当亮眼。

与此同时，

4

家银行上半年的不

良贷余额、不良贷款率均“双升”，反

映出行业整体资产质量堪忧。由此，

虽然已披露中报的银行业绩超出市

场预期， 但对于上市银行股整体业

绩增速，市场人士仍持谨慎态度，预

计

A

股

16

家上市银行

2013

年中期归

属母公司净利润同比增速为

12%

。

业绩增速“超预期”

根据华夏、兴业、浦发、招商公

布的

2013

年中报数据，虽然

4

家上市

银行的净利润增速均大幅放缓，但

仍好于市场预期。 其中兴业银行增

速最高，为

26.52%

，这一数据明显高

出该银行年内既定

18%

的增长目

标。 因此，兴业银行中报发布后，其

股价顺势上涨， 并创出近两个月以

来新高。

多位券商分析师指出， 在净息

差收窄、 资产质量恶化等诸多不利

因素影响下， 上市银行今年上半年

的中间业务收入成为难得的 “惊

喜”。 申银万国预计，中间业务收入

将贡献净利润同比增长

6.3%

。 由于

去年年初监管层规范收费业务导致

低基数效应， 预计上半年净手续费

收入同比增速将继续回升至

28%

，

环比一季度提高

4%

。

仔细分析兴业银行的中报数据

不难发现， 其业绩大超预期的一个

重要原因就是其新业务的迅速发

展， 手续费及佣金收入保持较快增

长。 报告期内公司实现手续费及佣

金收入

112.53

亿元， 同比增加

47.01

亿元，增长

71.75%

。 具体构成中银行

卡、代理、托管和咨询顾问业务贡献

收入最高。此外，虽然兴业银行上半

年息差同比下降

23

个基点， 但二季

度环比上升

16

个基点。

不良贷款“集体攀升”

虽然净利润增速超预期， 而上

市银行的资产质量进一步恶化也是

不争的事实。 根据已公布的中报数

据，华夏、兴业、浦发、招商不良贷款

“集体攀升”， 不良贷款率同比分别

上升

6

个基点、

17

个基点、

10

个基点、

10

个基点。

其中，华夏银行的不良贷款率

为

0.91%

，比上年末上升

0.03

个百分

点，比一季度末上升

0.01

个百分点，

也成为目前已披露中报业绩中不

良贷款率最高的上市银行；不良贷

款余额为

70.65

亿元，比上年末增长

7.26

亿元。 不良贷款率最低的兴业

银行也较去年同期上升

0.17

个百分

点至

0.57%

， 创下

5

年来最高水平；

不良贷款余额达

76.25

亿元。

而银行均在中报里解释称，不

良贷款率上升，主要受宏观经济持

续下行及区域风险形势的影响。从

区域上看，浙江、江苏、山东三省

是不良贷款高发区，今年上半年这

三个省新增不良贷款占全国的

60%

左右。 这也从已公布的上市银

行得到验证，华夏银行称，不良贷

款率超过全行平均比例的是华东

地区。

分析人士指出， 由于从经济增

速见底到不良资产见底之间存在滞

后期。 银行业不良贷款仍存在小幅

增长的压力， 信用成本率难有反哺

利润的显著空间。 尤其是今年下半

年银行业资产质量依然不容乐观，

尤其是当审计署再次展开了对地方

政府融资平台的审计工作， 部分与

平台贷款密切关联的城商行， 其不

良风险很可能在下半年集中暴露。

交通银行首席经济学家连平表

示，

2013

年在宏观经济趋稳的背景

下，商业银行不良贷款增长将趋缓，

房地产和平台贷款将是决定商业银

行中长期资产质量走势的关键因

素。特定行业尤其是钢贸、光伏和航

运等行业仍可能推动不良资产反

弹， 将成为商业银行短期风险管理

的重中之重。

泛鑫美女高管涉嫌携款

5

亿“跑路”

无良保险代理擅销自制固定收益理财品

□

本报记者 高改芳

上海保监局有关负责人近日

确认，上海保监局在检查中发现上

海泛鑫保险代理有限公司擅自销

售自制的固定收益理财协议。 目

前， 上海市公安机关已立案侦查。

上海保监局表示，将积极配合公安

机关核查相关情况，责成相关保险

机构妥善处置，切实保护保险消费

者合法权益。

保险界资深人士建议， 投保人

如果通过保险代理公司购买保险，

最好不要将保费交给代理公司，而

是应当直接与投保的保险公司签

约，并将保费直接交给保险公司。

奇特的公司

“在我们看来，泛鑫是家非常奇

怪的公司———泛鑫的工作人员很少

和保险业内的同行交流。 保险中介

公司一般都喜欢招有经验的代理

人，但泛鑫不是，他们倾向于招没有

经验的人，就是我们所说的‘白板’

代理人。 ”上海某保险中介公司的资

深人士介绍。

近期， 上海保险中介龙头企业

的美女高管携款

5

亿元潜逃海外的

消息震惊保险市场。 目前保监会和

公安部门已经介入调查。

据了解，这名疑似跑路的美女

高管名为陈怡，是泛鑫保险的总经

理。 泛鑫保险随后的公开回应并

没有否认跑路传言，但否认卷款金

额高达

5

亿元的说法。 对于具体金

额以及陈怡的去向，泛鑫保险拒绝

表态。

公开资料显示， 泛鑫保险成立

于

2007

年

7

月，自

2010

年起才开始主

营个人寿险代理业务，

2011

年，该公

司完成新单保费

1.5

亿元，业务规模

在上海保险中介市场排名第一。 今

年

3

月

1

日， 保监会就曾因其旗下的

销售人员存在销售误导问题而对其

进行

5

万元的处罚。

泛鑫保险的官网显示， 与其合

作的保险公司有海康人寿、 昆仑健

康、阳光人寿、幸福人寿等。

多家保险公司对泛鑫高管涉嫌

跑路事件表示关注， 称将会派人员

跟进此事， 并继续等待事情的进一

步发展。 昆仑健康保险股份有限公

司有关人士表示， 目前保监会已经

就此事向公司了解情况， 并要求协

助调查。据了解，昆仑健康险去年有

近三分之一的保费通过泛鑫保险代

理公司渠道获得。

资金黑洞

“我对泛鑫了解不多。 据我估

计， 被卷走的巨额资金可能是泛鑫

截留的客户资金。所以，我在这里想

提醒投保人的是， 千万别把资金交

给保险中介， 而是应当直接交给保

险公司。 ”上海某保险中介公司的资

深人士介绍。 该人士已有数十年的

保险行业从业经验。

上海鑫山保险代理公司相关人

士表示，作为保险代理公司，鑫山从

来执行的都是“零现金交易”，即投

保人的保费不经过鑫山， 而是直接

交给投保的保险公司。

该人士分析，泛鑫高管卷走的巨

款来源，可能来自两个部分，一是公

司赚取的大量佣金收入，二是公司擅

自截留的投保人保费。 据了解，本着

刺激新单保费收入的原则，保险公司

一般会在签出新单之后的第一年把

大部分佣金支付给中介机构，佣金总

额通常高出新单实收的保费金额。

泛鑫保险在已往的经营中存在

“期交趸做”、 欺骗投保人与合作保

险公司的现象。以

10

年期保险为例，

投保人本应每年交一次保费， 共交

10

年。 而泛鑫则一次收齐十期的保

费，并承诺高回报。 而对保险公司，

泛鑫会“欺骗”说，投保人是

10

年期

缴。 泛鑫借此可以截留大量保费。

据公开报道，有一位客户表示，

近日与泛鑫保险协商时被告知，投

资收益肯定是拿不回来了， 本金能

否拿回来还不知道。
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